
2023年小学开展劳动美社会实践活动方案
(大全5篇)

方案是指为解决问题或实现目标而制定的一系列步骤和措施。
方案的制定需要考虑各种因素，包括资源的利用、时间的安
排以及风险的评估等，以确保问题能够得到有效解决。下面
是小编帮大家整理的方案范文，仅供参考，大家一起来看看
吧。

小学开展劳动美社会实践活动方案篇一

活动内容方式：设立“浪漫新婚”，写真套系等服务。价位
根据当地消费实力情况：定为500―800元之间。

参考套系：婚纱摄影、情侣套餐、全家福、个人写真。16寸
放大一张，12寸晶亮小水晶一张，10寸精美影集一本。所
选12张照片（含大片）底片免费奉送拍摄。

提供：时尚写真造型3次、礼服一套、写真服装一套。印
制“真情互动卡”，顾客持卡拍摄。

“真情卡”发售办法：顾客进店购买，或派出业务人员与零
售店面联系（如书报亭、高档的小零售店面）以提取抽成的
方式合作发售。重点以银行、学校、医院及其它一般收入占
中上水平的单位此类单位大多福利待遇高，每年有固定用于
过节的福利资金支出，经常的实物发放已感厌倦，此种形式
易于成功。

活动奖项设置：开展玫瑰之约“真情永远免费摄影活动”，
限定名额。

宣传页：印制公司折页以及不同档期的宣传页。



中奖广告：与酒店联合举办“情真+”摄影喜宴活动。

优惠卡：印制“情动优惠卡”，发掘潜在客户，可转移发放，
即朋友送朋友，真情享优惠

联合活动场所：零售店面出售真情卡，赠送优惠券，参
加“寻最――谁是最深情的新娘”活动填表。

小学开展劳动美社会实践活动方案篇二

1.上午9：00于指定地点班车出发，同时向每位客户发送全程
游指南（即家装一日游详细规则和优惠说明）

2.每5名客户设置家装导游1名（可以由设计师担任）

3.每一站等于是一个小会场，要求参与家装游的商家做好海
报宣传和服务人员的安排

4.每一站停留时间为40分钟，中午到指定饭店用餐（快餐即
可）

6.最后一站进行先报名（指团购报名）后发送团购优惠券和
礼品

小学开展劳动美社会实践活动方案篇三

1、使幼儿了解五一假期中应注意的安全和卫生，增强幼儿的
自我保护意识。

2、通过讨论，激发幼儿过劳动节的情感，教育幼儿热爱劳动，
坚持自己的事情自己做。

活动准备：安全教育挂图。



设计意图

放假的时候，孩子们一个个像出笼的小鸟；等到回幼儿园的
时候经常有的孩子”伤痕累累”为此，我设计了本节活动。

小学开展劳动美社会实践活动方案篇四

五一是国家法定节日，很多人都会在家休息。美发店可以趁
天气好的时候，到小区广场去做一场活动。请几个发模，然
后现场给她们做不同的发型，让小区的人看到你们美发师的
技术，同时还可以卖一些美发用品，比如洗发水、护发素和
发膜。这些美发用品还可以现场试用，让顾客看到效果，这
样她们才能信服。

小学开展劳动美社会实践活动方案篇五

1、提前做好宣传工作。

美发店在进行五一劳动节促销之前别忘了造势，也就是大力
宣传，让周围的顾客都知道你的店在搞活动。具体的宣传形
式应该根据每个店的实际情况来定，可以在店门口张贴五一
促销海报，也可以四处派发宣传单，宣传单可以放一些免费
体验的广告，吸引顾客进店。

2、对免费体验的顾客也要用心服务。

现在很多生意人都是见钱做事，付费多的顾客，得到的服务
和态度就好，免费体验的就爱理不理，小编觉得这是非常不
可取的。美发店要锁定顾客，获得稳定的客源，就必须用心
对待每一位顾客，尤其是免费体验的顾客，在心里上绝对不
能不重视，因为很可能这些体验的顾客会成为店里的新顾客，
如果用心为他们服务，说不定他们还会给店里带来更多的顾
客。



3、保证质量和效果。

美发店一旦将免费体验的宣传单派出去，那么，就会有很多
人来店体验，这时，美发店需要做的重点是保证服务质量和
美发效果。虽然，追求质量是每个美发店的宗旨，但是五一
促销人多之际，这点极易被忽视，要保证美发店获得好口碑，
保证服务质量和美发效果是必须的。


