
七夕情人节活动广告语 七夕情人节活动
策划方案(精选5篇)

无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。范文书写有哪些要求
呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？下面我给大家整理了一
些优秀范文，希望能够帮助到大家，我们一起来看一看吧。

七夕情人节活动广告语篇一

14日(14：00——16：30)

爱我吗?你行吗?带我来西海就要抱我走过那条情侣大道到大
堂。

越过214(爱一世)米，214米处工作人员指挥选手原地转3圈，
不落地就可获得神秘礼品;越过520(我爱你)米，工作人员指
挥选手原地转3圈，不落地即可获得情侣套餐，只要将情侣抱
着进入大堂即可获得“豪华蜜月房1间”。

工作人员每隔100米站1人跟踪监督此段中遵守规则，难度障
碍特别监督，并且疏导过往车辆不要停车阻路。中途医务人
员随时待命，工作人员准备水杯向选手提供纯净水、毛巾。

在主路右侧地上铺设1.5米宽的红布作为赛道，214、520米和
终点前地上贴着提示原地转圈并获奖的提示。

七夕情人节活动广告语篇二

活动主题：

活动时间：



活动对象：

银行借记卡持卡客户（以家庭或者情侣为单位）

活动范围：

南京分行各营业网点和社区网点。

活动目的：

通过互动形式的体验和新颖的活动方式传播民生银行的知名
度，在客户与工作人员的交流互动中增加现有客户的质量，
以及拓展新客户的数量。

物料宣传：

1、活动前期配备活动海报、宣传单页进行落地的活动宣传。

2、在营业网点周边社区和写字楼及合作单位内摆放宣传物料
进行活动宣传。

3、每家营业网点向各自的存量客户通过电话邀约和现场拜访
的方式邀请客户参加活动。

4、在银行的微信公众平台上以软文的形式发布本次活动的相
关信息，作为线上的推广渠道之一。

（1）七夕节整体活动墙

1、营业网点放置一面活动背景墙，背景墙上面印有爱心的图
案或者银行的logo图案。

2、在背景墙上指定的logo处插满玫瑰。

3、客户到营业网点内在背景墙前照相并发至朋友圈领取玫瑰



一朵。

（2）摄影作品甄选

营业网点收集在剪影墙前拍摄的摄影作品。参赛客户可在剪
影墙前摆出各种各样的姿势，根据在剪影墙前拍摄的照片作
为参赛作品。

（3）缘分墙寻觅有缘人

收集有征婚交友需求的客户信息填写表格，放置在缘分墙上，
作为整体活动墙的辅助功能，也是让整个活动更契合与七夕
有关的活动主题。

1、以”牵手渡鹊桥，相会于“为主题，用在剪影墙内摆出的
姿势作为摄影作品的表达形式，以评选出作品。

2、参赛客户可以自带拍摄工具拍摄也可由银行工作人员辅助
拍摄。

3、在活动过程中，评比标准为：以参赛客户在剪影墙内摆出
的姿势传达出的姿态表达程度，创意和新奇程度作为评判标
准。

银行情人节送“金”喜今年的情人节在农历春节之前到来，
更平添了几分喜气。银行推出以下活动方案，让这个温馨与
浪漫的节日有了更丰富的选择，让您的情人节多情又多金。

（1）兑现1314。

您在今年情人节当天，为爱人存入一张12725.27元的定期存
单。因为银行上浮央行基础利率的20%，这样您就可以在明年
的情人节收获一份13145.20元的爱情承诺，用一整年表达我
爱你。



（2）邮银理财，积累美好未来。

情人节与爱人一起来购买银行财富系列理财产品，多种期限
可选，收益稳健。爱情不单需要甜言蜜语，更要给她可靠的
未来。

乐享金晖，青春没有终点。在银行网点办理卡，持卡消费，
立享237家商户8—9.5折优惠！甜品、餐饮、旅游、美容、医
疗、娱乐六大主流行业，天天低价，就在您身边！

（3）e动，乐在心中。

即日起至月日，邮乐网携手邮政储蓄银行共同打造“e动，乐
在心中”超给力活动，半价天天抢、90元充100元话费、节假
日1元秒杀。更有苹果手机、平板电脑、话费充值券等丰厚奖
品等着您。

七夕情人节活动广告语篇三

14日（14：00——16：30）

爱我吗？你行吗？带我来西海就要抱我走过那条情侣大道到
大堂。

奖品设置：

越过214（爱一世）米，214米处工作人员指挥选手原地转3圈，
不落地就可获得神秘礼品；越过520（我爱你）米，工作人员
指挥选手原地转3圈，不落地即可获得情侣套餐，只要将情侣
抱着进入大堂即可获得“豪华蜜月房1间”。

工作人员每隔100米站1人跟踪监督此段中遵守规则，难度障
碍特别监督，并且疏导过往车辆不要停车阻路。中途医务人
员随时待命，工作人员准备水杯向选手提供纯净水、毛巾。



在主路右侧地上铺设米宽的红布作为赛道，214、520米和终
点前地上贴着提示原地转圈并获奖的提示。

七夕情人节活动广告语篇四

“岁月无声、真爱永恒”“诗情花意过七夕”

：某某酒吧

：男女配合.才能玩的活动

33人左右

一“寻找你心中的女神”

1、通过对嘉宾的介绍，嘉宾选出自己心仪的对象

(自我介绍限时2分钟/人，女嘉宾们全部站一排通过自我介绍
让男嘉宾有个初步的了解，男嘉宾作出选择，如果只有1位男
嘉宾选择，并且女嘉宾同意，则初步速配成功。如果有多名
男嘉宾选择，则男嘉宾有1分钟的表白时间，最后女嘉宾选
择1位心仪的，速配成功。)(七夕情人节情侣活动策划书)

2、如果男女双方同意则第一轮速配成功在剩下第二轮速配

游戏非得一男一女合作才能得到大礼品大礼品4个只有男女一
对可以玩.要配合.男女是一组后都不能离开对方离开算弃传
处理没有礼品不能玩下轮游戏.

二“分组对战帅哥美女对对碰”

1、牛郎背织女(推选现场每组2对男女组合共同完成本游戏)

游戏规则是分组进行，其中一人蒙上眼晴背上自己合作伴侣，



由另一方负责指挥，按游戏的路程，要捡起所安排的物品、
规则是男方的蹲下女方捡起、拾玫瑰等关口。顺利通过的组
并且用时最少的一组将得到小礼品一份。

2、智力大冲浪，争分夺秒游戏

每组2对男女女的坐在凳子上男站在墙对拿玫瑰花.每组的女
方给对方男的提出一些问题，答对可以走一步，知道男方可
以把玫瑰送到女方，就是胜利者。答对问题最多的组将得到
小礼品一份。失败的就淘汰.

3.情歌对对唱

由主持人说个字.如爱，现场每组一对。比赛过程中参与者自
由发挥自我特长，努力表现自我。唱爱开头对情歌最多的一
组将得到小礼品一份。要答对5次失败的就淘汰.

4.七夕情侣大赢家pk

活动每对赢的男女在pk评第一名第二名第三名

将得到小礼品一份。失败的就淘汰.

4红绳一线牵

男的站在墙边而女的即上红绳对着拉.只要男能够牵到你的手
就赢的

5一见钟情心心相印

6四不象

每队男女谈论给对方学什么叫.那个队的可以男的或者女的叫
男的猜.猜对算赢猜3次



失败的就淘汰.

最后终结情侣

文艺演出：

男女嘉宾共同出些节目。大家一起娱乐，唱歌跳舞，做游戏
等。

自由活动：吃巧果

活动细节问题和解说部分

七夕情人节活动广告语篇五

本人促销方案是主要紧贴“七夕”主题的促销方案，以配合
店内各商家、卖场促销活动，营造浓郁的情人节消费氛围。

(一)、活动主题

心心相印，浪漫七夕

(二)、活动时间

即20x年8月15日至8月17日

(三)、活动地点

休闲食品区

(四)、活动办法

1、凡于活动期间在本店购买巧克力满77元，即可凭购物小票
到活动赠品处换取赠送玫瑰花一枝。



2、凡于活动期间在本店购买商品满520元，即可凭购物小票
参与9:00—12:00的情人节幸运大抽奖。

奖项有：

一等奖：情侣装一套

二等奖：金装巧克力一盒

三等奖：心心相印抽纸一袋

参与奖：心形气球一个

注：一张小票只可参与一个活动，不可重复使用，小票只有
在活动期间参与活动有效。

(五)、商品计划

情人节期间，对于店内积压商品整理归类，设立特价区，此
部分产品可借此次活动之势，保本销售，让销费者感到真正
实惠。

(六)、宣传

为加强活动的影响力，要做好相关宣传，以吸引更多的'顾客
积极的参与到节日促销当中来，根据可视经费的多少而选择
最恰当的传播媒体。如：

1、传单

2、海报、彩旗、气球、电子滚动字幕

3、店内播音

(七)、卖场布置



1、店外的活动装饰，如：海报、布旗等;

2、店内的气氛布置，如：pop广告制作，为配合七夕主题，本
店在卖场共享空间架设一道鹊桥，根据传说中葡萄下可以听
见牛郎织女说话的传说，在主入口门柱上用绿色的塑料葡萄
藤装饰成葡萄架的效果，营造浓郁的传统中国情人节的氛围。

(八)、特别企划活动

为了让店内有更浓烈的节日气氛，活动期间在本店还举行其
他的情人节趣味活动，例如：

1、情人默契大考验;

2、“真心话大考验”或“敢爱你就说出来”，挑战自己的勇
气，许下爱的誓言;

3、在入口处设置展板征集情侣的甜蜜照，或现场在鹊桥下免
费给情侣拍照留念。


