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写总结最重要的一点就是要把每一个要点写清楚，写明白，
实事求是。那么我们该如何写一篇较为完美的总结呢？以下
我给大家整理了一些优质的总结范文，希望对大家能够有所
帮助。

大区销售经理的季度总结篇一

尊敬的董事长、各位员工：

下午好!

20__年已经过去，新的一页已经掀开，回顾过去的一年，在
董事会及日产公司的指导下，通过员工齐心协力，我们取得
了可喜的成绩，完成了20__年的任务指标，公司业绩也在稳
步的增长。同时涌现出了一批爱岗敬业、无私奉献的好员工，
他们在自己的岗位上兢兢业业、一丝不苟、他们对顾客用心
服务、无怨无悔。在新年到来之际，我代表__店向关心支持
江河店的董事长表示衷心的感谢，向在岗位上付出艰辛的全
体员工表示亲切的慰问!

__店于20__年3月19日正式开工建设，历时4个月建设完毕并
于20__年7月开始试营业，8月24日正式开业。公司注册资
金500万，耗资250万建成了__一流的标准汽车4s店。

在短短的半年时间里，公司全体同仁在“立足__、服务胶
东”的公司精神指引下，团结一致朝“建设‘打造模范4s’”
的目标努力。公司现有员工44人，其中专科及专科以上学
历21人。先后有16人参加了______厂家开展的各项培训，全
部取得了优异的成绩无一人补考，共花费培训费用8万余元，
获得厂家颁发的证书7份。



20__年是不平凡的一年，我们经历了公司刚刚起步，资金短
缺，区域保有量不足以及价格混乱带来的不利影响。公司员
工在董事会的关怀指导下，捉住机遇迎接挑战。销售部20__
年度整车销售目标为120台，实际达成127台，年度达成
率：105.83%;cs秘密检查第四季度整体得分：89.31，大区排
名：第16名，全国排名：第45名。售后服务部售后产值达43
万的好成绩，为20__年工作奠定了良好的基础。

回首过去，展望未来，在新的一年中，我们既要居安思危，
增强忧患意识，又要振奋精神，充满信心，增强迎接挑战的
勇气，认清发展形势，坚定发展信心，把握发展机遇，找准
发展重点，公司上下团结一致、埋头苦干、求真务实、开拓
创新，就一定能在激烈竞争的汽车行业中赢得主动，走上持
续发展的健康道路;我们要抛弃思想包袱，摒弃私心杂念，把
全部精力投入到各项工作中去，以实际行动唱响______发展
的华彩乐章!

最后预祝大家在新的一年里：事业如日中天，心情阳光灿烂，
工资地覆天翻，未来风光无限，爱情浪漫依然，快乐游戏人
间。

谢谢大家!


