
最新跟单员工作职责与流程(模板10篇)
在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
范文书写有哪些要求呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？下
面是小编为大家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可
以帮助到有需要的朋友。

跟单员工作职责与流程篇一

2、客户订单的处理，及时处理客户订单，

3、业务应收款的跟进以及客户授信的管控

4、对账单同客户核对;

5、发票开具的申请及跟进

6、往来退款的申请及处理

7、风险管控

8、及时知悉客户报价单变动情况，与客户建立与维护良好的
合作关系;

9、适时的向客户介绍新产品，尽可能多让客户了解纸张的性
能与用途;

10、跟进客户关于纸张品质问题的客诉;

11、各项业务资料的管理

跟单员工作职责与流程篇二

2.负责和工厂/供应商之间的生产下单，进度跟踪，质量确认，



运输物流等;

3.订舱出运，单证制作，售后货款追收，供应商货款支付申
请;

4.负责每月数据汇总、单据收集整理事务;

5.领导交代的其他事宜。

将本文的word文档下载到电脑，方便收藏和打印

推荐度：

点击下载文档

搜索文档

跟单员工作职责与流程篇三

2、订单的接受、审核、回传以及订单信息准确登记;

3、协助外贸业务员出货安排跟进、汇报;

5、订单管理;

6、完成与客户、货代各方面的协调及付款申请;

7、负责与船务公司联系订舱等事宜;



8、负责出口相关单证的制作、管理审核;

10、及时准确与货代联系装箱、配送等工作，其他上司交待
的事务处理。

跟单员工作职责与流程篇四

客服工作的好与坏代表着一个企业的文化修养、整体形象和
综合素质，于企业利益直接挂钩；能否赢得客户的信赖，不
仅是企业的质量管理、服务标准等方面的问题，客户服务也
是一个关键的环节。

在社会发展逐步深入，行业竞争日益激烈，当服务标准在同
一层次的时候，客户服务工作将首当其冲。客户服务工作在
很多知名企业都把它当作企业品牌来经营，客户服务工作主
要包括客户接待、客户投诉的反应、客户满意度、对待客户
的态度、与客户交流的方式、客户咨询等等方面。

做客户服务工作只是一种形式、一种潮流、一道必要的门槛
（为客人指路），其重要性无须言。

做好客户服务工作对个人到底有哪些好处呢？

第一， 做好客户服务工作有助于增加工作热情与自豪感的产
生，因为你能够通

第二， 有助于客户服务经验的积累。在今后企业发展的道路
上，企业更看重将

是客服人员，因此拥有丰富客户服务经验的你，价值不可估
量；

第三， 有助于自我素质与修养的提升；人的一生就像银行的
存款一样，存款越



第四， 有助于人际关系与沟通能力的提升，通过结交各路人
马，你的见识、胆

识与才识自然就会增加，沟通与交流能力就会越来越强，处
理人际关系的能力就会越好，等你完全做好这些，那成功就
指日可待。

跟单员工作职责与流程篇五

1、电话的接听工作。

2、熟悉公司产品的基本情况，得体的'回答问题或转给相关
人员。

3、客户订单的跟进和处理。

4、对客户所下订单的及时转化到公司系统，下达到工厂跟单。

5、跟进生产进度，确保客户的交货期。

6、建立客户及生产两者之间的重要桥梁及纽带,能够及时地
将客户的意见或投诉反馈到生产。

7、开具客户的送货单和收据。

8、协助司机和业务员处理定单到客户之间的协调。

9、部门经理安排的其他工作。

跟单员工作职责与流程篇六

2、监督跟踪下单货品的生产，及生产产品的品质;

3、负责产品货期及质量问题，确保按期按质按量交货;



4、与工厂沟通、协调并及时发现解决生产中出现的问题;

5、随时向上级经理汇报产品质量情况及生产进度，反馈工厂
信息;

6、会样衣制作，有羽绒服、双面尼跟单经验者优先，管理制度
《服装跟单工作职责》。

跟单员工作职责与流程篇七

职责：

(1)寻找客户：通过各种途径寻找新客户，跟踪老客户。

(2)设定目标：主要客户和待开发的客户。我们的工作着重点
及分配的工作时间。

(3)传播信息：将企业产品的信息传播出去。

(4)推销产品：主动与客户接洽，展示产品，为获取订单为目
的。

(5)提供服务：产品的售后服务，及对客户的服务。

(6)收集信息：收集市场信息，进行市场考察。

(7)分配产品：产品短缺时先分配给主要客户。

跟单员的工作特点：

跟单员的工作几乎涉及的企业的每一个环节，从销售，生产，
物料，财务，人事到总务都会有跟单员的身影出现。特点是：
复杂的，全方位的。

1.责任大。跟单员的工作是建立在订单与客户上的，因为订



单是企业的生命，客户是企业的上帝，失去订单与客户将危
及到企业的生存。做好订单与客户的工作责任重大。

2.沟通，协调：跟单员工作涉及各部门。跟单员与客户，与
计划部门，生产部门等许多部门的工作是一种沟通与协调。
都是在完成订单的前提下而进行的与人沟通的工作。沟通，
协调能力特别重要。

3.做好客户的参谋：跟单员掌握着大量的客户资料，对他们
的需求比较熟悉。同时也了解工厂的生产情况，因此对客户
的'订单可以提出意见，以利于客户的订货。

4.工作节奏多变，快速：面对的客户来自五湖四海，他们的
工作方式，作息时间，工作节奏各不相同，因此，跟单员的
工作节奏应是多变的。另外，客户的需求是多样的。有时客
户的订单是小批量的，但却要及时出货。这就要求外面跟单
员的工作效率是快速的。

5.工作是综合性的：跟单员工作涉及企业所有部门，由此决
定了其工作的综合性。对外执行的是销售人员的职责。对内
执行的是生产管理协调。所以跟单员必须熟悉进出口贸易的
实务和工厂的生产运作流程。

跟单员的素质要求：

跟单员的工作性质与特点决定了其从业的素质要求：

(1)分析能力。分析出客户的特点及产品的价格构成，以利于
报价。

(2)预测能力。能预测出客户的需求，企业的生产能力及物料
的供应情况，便于接单，生产及交货的安排。

(3)表达能力。善于用文字和语言与客户沟通。



(4)专业知识。对所跟单的产品要熟悉。了解产品的原材料特
点，来源及成分。知道产品的特点，款式，质量。便于和客
户及生产人员的沟通。

(5)与人共事的能力。与各部门的人员打成一片，使其自觉完
成客户订单。

(6)人际关系处理的能力。处理好与客户，与上级，与同事，
与外单位人员的关系。通过他们来完成自己想要做的事。

(7)法律知识。了解合同法，票据法，经济法等与跟单工作有
关的法律知识。做

到知法，守法，懂法，用法。

(8)谈判能力。有口才，有技巧。

(9)管理与推销能力。对外推销高手。对内管理行家。

(10)物流知识。了解运输，装卸搬运，保管，配送，报关等
知识。

上一篇：民政社会事务工作职责下一篇：财政局预算科科员
工作职责

跟单员工作职责与流程篇八

2、处理客户与工厂之间的沟通协调工作，确保生产订单的跟
进;

3、收集顾客对产品的期望和建议，及时妥善地处理顾客异议，
并及时向上级主管汇报;

4、对产品的售后及时跟踪和维护，解决客户问题，提高客户
满意度。



5、出口单证的收集等。

跟单员工作职责与流程篇九

1.协助团队联系工厂、货运公司，取得价格信息等，解决订
单生产中出现的问题。

2.在订单与项目跟进上，处理好与供应商关系、团队之间的
沟通，及时汇报进度。

3.参与公司其他项目，例如产品开发，国外市场调查及信息
收集，产品目录的更新。

4.完成上司交办的其他工作。

跟单员工作职责与流程篇十

2、每月根据货品销售状况提出对滞销货品的销售建议;

3、及时与业务主管沟通，对销售活动做出建议，有效控制公
司库存;

4、季后每家店铺退换货的审核及跟踪;

5、随时对总仓货品于各区域进行销补安排;

6、新品的到货跟踪及追加货品的进仓跟踪;

7、仓存过季货品的整合计划的落实，保证总仓及分仓库存的
合理性;

8、货品退货、返厂工作的汇总跟进;

9、监控执行终端货品的促销活动方案;



10、进行商品数据分析，完成分析报表。


