
销售故事及感悟心态(精选5篇)
我们得到了一些心得感悟以后，应该马上记录下来，写一篇
心得感悟，这样能够给人努力向前的动力。那么你知道心得
感悟如何写吗？以下是小编帮大家整理的心得感悟范文，欢
迎大家借鉴与参考，希望对大家有所帮助。

销售故事及感悟心态篇一

有三个少年跑到少林寺，要求主持收他们为徒。主持问第一
名少年：你为什么要学武功?

第一名少年回答：师父，我身体太弱了，我学武功是要强身。

主持又问第二名少年：那你呢?

这名少年回答：师父，我家里富裕，每天大鱼大肉，所以我
吃得太肥了，我学武功是要减肥。

主持跟着问第三名少年：那你又为件么要学武功呢?

这名少年感慨说：师父，我村子里遇劫，我父母和许多乡亲
父老都被土匪杀了。我学武功是要报仇，不让这些土匪逍遥
法外。

结果，学有所成的当然是要报仇的少年。

感悟：什么原因让你想做一名销售?因为应酬朋友?因为打发
时间?因为要多赚外块，还是因为要创一番轰轰烈烈的事业，
让那些看不起你的大跌眼镜呢?首先必须要有一个明确的理由，
弄清楚为什么你要从事这行业，才能收到事半功倍之效。

励志故事(二)：卖大蒜的商人



有一位商人，带着两袋大蒜，骑着骆驼，一路跋涉到了一个
遥远的国家。那里的人们从没有见过大蒜，更想不到世界上
还有味道这么好的东西，因此，他们用当地最热情的方式款
待了商人，临别赠予他两袋金子作为酬谢。

另一位商人听说了这件事后，不禁为之动心，他想：大葱的
味道不也很好么?于是他带着葱来到了那个地方。那里的人们
同样没有见过大葱，甚至觉得大葱的味道比大蒜的味道还要
好!他们更加盛情地款待了这位商人，并且一致认为，用金子
远不能表达他们对这位远道而来的客人的感激之情，经过再
三商讨，他们决定赠予这位朋友两袋大蒜!

感悟：做市场往往如此，先抢一步，占尽先机，得到的是金
子;而步人后尘，得到的可能就是大蒜!

励志故事(三)：曾国藩与窃贼

曾国藩是中国历史上最有影响的人物之一，然而他小时候的
天赋却不高。有一天在家读书，对一篇文章重复不知道多少
遍了，还在朗读，因为他还没有背下来。这时候他家来了一
个贼，潜伏在他的屋檐下，想等读书人睡觉之后捞点好处。
可是等啊等，就是不见他睡觉，仍旧翻来复去地读那篇文章。
这个贼大怒，跳出来说：“这种水平还读什么书?”然后将那
篇文章背诵一遍，扬长而去!

这个贼是很聪明，至少比曾先生要聪明，但是他只能成为贼，
而曾先生却成为毛泽东都钦佩的:“近代最有大本夫源的人”。

感悟：成功和劳动是成正比的，有一分劳动就有一分收获，
日积月累，从少到多，奇迹就可以创造出来。没有人能只依
靠天分成功，上帝给予了天分，勤奋将天分变为天才。

励志故事(四)：再试一次



有位年轻人去微软公司应聘，而该公司并没有刊登过招聘广
告。总经理疑惑不解，年轻人用不太娴熟的英语解释说自己
是碰巧路过这里，就贸然进来了。总经理感觉很好奇，破例
让他一试。面试的结果出人意料，这位年轻人表现糟糕，他
解释说事先没做准备，总经理就随口应道”等你准备好了再
来试吧“。

一周后，年轻人再次走进微软公司的大门。这次他依然没有
成功，但比起第一次，他的表现要好得多。而总经理给他的
回答仍然同上次一样:”等你准备好了再来试吧“。就这样，
这个青年先后5次踏进微软公司的大门，最终被公司录用，成
为公司的重点培养对象。

感悟：首先，愚者错失机会，智者善抓机会，成功者创造机
会。机会只留给准备好的人。其次，工作、生活中困难重重，
若能以勇敢者的气魄，坚定而自信地对自己说一声“再试一
次!”，就很可能达到成功的彼岸!

励志故事(五)：诺亚方舟的故事

世界重建之日，上帝告诉先知建一艘名为诺亚方舟的大船，
将所有的物种一雌一雄带上船，重新开始，结果船空间有限，
载不下所有动物，上帝出主意说：“每一种动物讲一个故事，
使大家都笑的留下，否则留下。”，恐龙第一个自告奋勇，
它讲的故事特有趣，动物们乐得前仰后合，可是上帝
说：“对不起，你得跳下去，因为只有猪没有笑。”所以恐
龙消绝了。第二个讲故事的是麒麟，它的故事比恐龙的还逗，
动物们又笑开了，可是上帝说：“对不起，你得跳下去，因
为只有猪没笑。”，所以麒麟也消失了。第三个轮到了孔雀，
可是它实在不会讲笑话，于是就要为大家开屏，上帝同意了，
于是它就开屏了，并不可笑，但这时，只见猪笑得翻身打滚，
前仰后合，于是大家都觉得很奇怪，上帝就问猪为什么，猪
好不容易忍住笑说：“恐龙讲的故事太好笑了!”。



感悟：有灵敏锐的反应力，才能把事业中的问题自主的解决。

励志故事(六)：如何说禅

南隐是日本明治时代的一位禅师。

有一天，有位大学教授特来向他问禅，他只以茶相待。

他将茶水注入这位来宾的杯子，直到杯满，而后又继续注人。

这位教授眼睁睁地望着茶水不停地溢出杯子.直到再也不能沉
默下去了，终于开口说道：“已经满出来了，不要再倒了!”

“你就像这只杯子一样，”南隐答道，”里面装满了你自己
的看法和想法。如果不光把你自己的杯子空掉，叫我如何对
你说禅?”

感悟：这个故事告诉人们，许多事情必须是从头学起，切忌
自满。一个人如果自满，觉得自己什么都会，就必然导致什
么都“装不下。什么都学不进去，就像茶水溢出来一样，再
也不可能有任何进步可言了。

销售故事及感悟心态篇二

这是营销界尽人皆知的一个寓言故事：

两家鞋业制造公司分别派出了一个业务员去开拓市场,一个叫
杰克逊,一个叫板井。

在同一天,他们两个人来到了南太平洋的一个岛国,到达当日,
他们就发现当地人全都赤足,不穿鞋!从国王到贫民、从僧侣
到贵妇,竟然无人穿鞋子。

当晚,杰克逊向国内总部老板拍了一封电报：“上帝呀,这里



的人从不穿鞋子,有谁还会买鞋子?我明天就回去。”

销售故事及感悟心态篇三

--人生务必渡过逆流才能走向更高的层次，最重要的是永远
看得起自己。

最后，这位农夫决定放下，他想这头驴子年纪大了，不值得
大费周章去把它救出来，但是无论如何，这口井还是得填起
来。于是农夫便请来左邻右舍帮忙一齐将井中的驴子埋了，
以免除它的痛苦。

农夫的邻居们人手一把铲子，开始将泥土铲进枯井中。当这
头驴子了解到自己的处境时，刚开始哭得很凄惨。但出人意
料的是，一会儿之后这头驴子就安静下来了。农夫好奇地探
头往井底一看，出此刻眼前的景象令他大吃一惊。

当铲进井里的泥土落在驴子的背部时，驴子的反应令人称奇-
-它将泥土抖落在一旁，然后站到铲进的泥土堆上方！

快读故事感悟：

就如驴子的状况，在生命的旅程中，有时候我们难免会陷入
枯井里，会被各式各样的泥沙倾倒在我们身上，而想要从这
些枯井脱困的秘诀就是：将泥沙抖落掉，然后站到上方去！

销售故事及感悟心态篇四

昂起头来真美。

别看它是一条黑母牛，牛奶一样是白的。

珍妮是个总爱低着头的小女孩，她一向觉得自己长得不够漂
亮。有一天，她到饰物店去买了只绿色蝴蝶结，店主不断赞



美她戴上蝴蝶结挺漂亮，珍妮虽不信，但是挺高兴，不由昂
起了头，急于让大家看看，出门与人撞了一下都没在意。珍
妮走进教室，迎面碰上了她的老师，"珍妮，你昂起头来真美！
"老师爱抚地拍拍她的肩说。

那一天，她得到了许多人的赞美。她想必须是蝴蝶结的功劳，
可往镜前一照，头上根本就没有蝴蝶结，必须是出饰物店时
与人一碰弄丢了。自信原本就是一种美丽，而很多人却正因
太在意外表而失去很多快乐。

快读故事感悟：

无论是贫穷还是富有，无论是貌若天仙，还是相貌平平，只
要你昂起头来，快乐会使你变得可爱--人人都喜爱的那种可
爱。

销售故事及感悟心态篇五

—

有四个营销员接受任务，到庙里推销梳子，第一个营销员空
手而归，说到了庙里，和尚说没头发不需要梳子，所以一把
都没有卖掉。第二个营销员回来了，销了十多把，他介绍经
验说，我告诉和尚，头发要经常梳梳，不仅止痒，头不痒也
要梳，要以活络血脉，有益健康。念经念累了，梳梳头，头
脑清醒。这样就销掉了十来把。第三个营销员销了百十把，
他说，我到庙里去，跟老和尚说，您看这些香客多虔诚呀，
在那里烧香磕头，磕了几个头起来头发都乱了，香灰也落在
他们头上，您在每个庙堂的前堂放一些梳子，他们磕完头可
以梳梳头，会感到这个庙关心香客，下次还会再来。这一来
就销掉百十把。第四个营销员说销掉了好几千把，而且还有
订货。他说，我到庙里跟老和尚说，庙里经常接受人家的捐
赠，得有回报给人家，买梳子送给他们最便宜的礼物。您在



梳子上写上庙的名字，再写上三个字“积善梳”，说可以保
佑对方，这样可以作为礼品储备在那里，谁来了就送，保证
庙里香火更旺，这一下就销掉好几千把。

【正能量启示】如果不转变观念，要把梳子卖给和尚，简直
是天方夜谭，第四个营销员正式改变了推销的方法，便从不
可能的商机中开发出潜在的广阔市场，如果每个人都能像他
一样换一种思维方式看待问题，在思想和观念上有所突破和
创新，不要墨守成规，我们又何尝不能把工作做好。

02

—

一把坚实的大锁挂在大门上，一根铁杆费了九牛二虎之力，
还是无法将它撬开。钥匙来了，他瘦小的身子钻进锁孔，只
轻轻一转，大锁就"啪"地一声打开了。铁杆奇怪地问："为什
么我费了那么大力气也打不开，而你却轻而易举地就把它打
开了呢?"钥匙说："因为我最了解他的心。

【正能量启示】每个人的心，都像上了锁的大门，任你再粗
的铁棒也撬不开。唯有关怀，才能把自己变成一只细腻的钥
匙，进入别人的心中，了解别人。

03

—

僧多粥少，每到开饭时，和尚们一拥而上，本来就少得可怜
的粥被挤翻了。大家都挨饿。饿得受不了的和尚提议轮流分
粥。这下可好，轮到自己分时撑个半死，他人分时饿得发昏。

方丈云游回来了，决定由其中一名和尚全权分粥，其他不得



有异，但又规定分粥者最后取粥。从此和尚们均等地吃上了
热粥。

【正能量启示】凡事必须有制度、机制去规范，制度必须不
断创新，与时俱进;好的机制不一定复杂，复杂的机制不一定
好。

04

—

【正能量启示】成功的最佳目标不是最有价值的那个，而是
最有可能实现的那个。

05

—

【正能量启示】我们常常会忘记把握下班后的时间，挖一口
属于自己的井，培养自己另一方面的实力。这样在未来当我
们年纪大了，我们还依然会有水喝，而且还能喝得很悠闲。

06

—

马，本来自由自在的在山间撒野，渴了喝点山泉，累了就睡
在地上晒太阳，无忧无虑。可是自从有了伯乐，马的命运就
改变了，给它的头戴上笼辔，在它的背上置放鞍具，栓着它，
马的死亡率已经是十之二三了，然后再逼着它运输东西，强
迫它日行千里，在它的脚上钉上铁掌，马的死亡率就过半了。
马本来就是毫无规矩毫无用处的动物，让它吸取日月之精华，
天地之灵气，无用无为，还得以享尽天年，教化它，让它懂



得礼法，反而害了它的生命。

07

—

一只四处漂泊的老鼠在佛塔顶上安了家。

“人们向你跪拜，只是因为你所占的位置，不是因为你!” 

野猫讥讽道，然后，它像掰开一个汉堡包那样把老鼠掰成了
两半。

【正能量启示】人生中，很多人都有得意的时候，要客观地
想一想，别人对你毕恭毕敬时，是因为你自身的人格、学识，
恩德，还是因为你临时所处的位置。

08

—

小明洗澡时不小心吞下一小块肥皂，他的妈妈慌慌张张地打
电话向家庭医生求助。医生说："我现在还有几个病人在，可
能要半小时后才能赶过去。"小明妈妈说："在你面前，我该
做什么?"医生说："给小明喝一杯白开水，然后用力跳一跳，
你就可以让小明用嘴巴吹泡泡消磨时间了。

【正能量启示】takeiteasy!放轻松些，生活何必太紧张?事情
既然已经发生了，何不坦然自在的面对。同样是一个人，放
松的状态和紧张状态下解决问题的能力大不相同。

09

—



有一个富翁，一个人住着一栋豪宅。年纪大了，想回到老家
居住，与其他老人一起打打牌，下下棋，心灵上有个伴。于
是他想把这栋豪宅卖掉。很多有钱人都看上了这栋豪宅，来
看的，报价的络绎不绝。有一天，一个年轻人来看房，看完
房子后连连称赞。富翁问他："你决定要购买吗？你想出多少
价钱？"年轻人对老人家说："是的，我很想购买，但是我只
有1000英磅。"富翁心想："那我怎么可能卖给你？"年轻人思
考了一会儿，跟富翁说："我真的决定要购买。我们能商量另
一个购买方案吗？富翁说："你说说你的方案"。年轻人说："
我愿意把我的1000英磅都给你。你把房子卖给我。同时，我
想邀请你一起居住在这个房子里。你不需要搬出去。而我，
会把你当爷爷一样看待，照顾你，陪伴你"。年轻人接着
说："你把房子卖给其他人，你得到的只是一些钱，而钱对你
来说已经可有可无，你足够富有。你把房子卖给我，你将收
获的是愉悦的晚年，一个孝顺的孙子，一家人其乐融融的温
情。将来我还要你见证我的婚礼，见证我的宝宝出生，让他
陪着你，逗着你笑"。你可以选择获得一些可有可无的钱，也
可以选择获得一个温情无比的家，一个快乐的晚年。富翁静
静地听着他讲述，眼前的这个小伙子如此真诚，目光坚定，
他在等待着自己做出选择。钱，他这辈子赚够了，追逐金钱
也让他疲惫了，快乐才是他想要的。3天后，富翁把房子卖给
了这个年轻人，他们快乐地生活在一起！

【正能量启示】这位富翁真正想要的是什么？你的客户真正
想要的是什么呢?读懂客户的内心，你才能走近客户。用心与
客户交往，与客户成为“知音”，你才能轻松与客户保持关
系，客户也愿意在你这里消费！

10

—

禅师见盲人打着灯笼，不解，询问缘由。盲人说：我听说天
黑以后，世人都跟我一样什么都看不见，所以我才点上灯为



他们照亮道路。禅师说：原来你是为了众人才点灯，很有善
心。盲人说：其实我也是为自己点的灯，因为点了灯，在黑
夜里别人才看见我，不会撞到我。

【正能量启示】有时候自己的付出在为别人的同时实质也就
是为自己。


