
最新日语讨价还价对话 讨价心得体
会(模板8篇)

在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？下面我给大家整
理了一些优秀范文，希望能够帮助到大家，我们一起来看一
看吧。

日语讨价还价对话篇一

讨价是生活中常见的一种交流方式，无论是购物时还是进行
商业谈判，都离不开讨价的技巧。掌握讨价的技巧，可以帮
助我们在交易中获得更好的结果。作为一个经验丰富的消费
者，我在多年的购物经历中总结了一些讨价的心得体会，希
望能与大家分享。

第二段：了解产品和市场价值

在讨价时，第一步是了解产品的市场价值。只有了解产品的
市场价值，我们才能确定自己心理上愿意接受的价格范围，
并向商家提出合理的要求。市场价值可以通过研究价格指导
书、咨询专家或比对竞争对手的价格等方式获得。此外，在
购买某些特定商品时，了解到底卖家有哪些成本，是否有赚
头，能否适当让步等也是很有帮助的。

第三段：掌握讨价的技巧

除了了解产品的市场价值外，掌握一些讨价的技巧也非常重
要。首先，要学会对比价格，在讨价之前，我们可以通过多
家店铺或网店的价格对比来找出目标商品的合理价格范围。
其次，要善于用理性的分析去说服对方，例如可以从产品质
量、功能、保修或售后服务等方面进行论述，以达到争取更
好价格的目的。另外，在讨价时还要注意运用时间优势，例



如在商家需要达到销售目标的月末或年末进行讨价可能会有
更好的效果。

第四段：保持礼貌和耐心

在讨价过程中，确保保持礼貌和耐心是非常重要的。无论是
面对面还是通过电话或电子邮件进行讨价，保持礼貌和耐心
能够增加和对方的良好沟通，有助于双方找到一个互利的解
决方案。此外，一定要保持镇定，不要表现出过于急切的态
度，要让商家感受到我们是一个有底线的消费者，而不是随
便降价的目标。

第五段：倡导诚信消费

最后，我认为在讨价的过程中，倡导诚信消费非常重要。讨
价并不意味着我们可以得到低价甚至是“占便宜”，而是要
以平等、合理和公正的态度来进行讨价。诚信消费是建立在
双方信任的基础上，双方要相互尊重，建立长期合作的关系。
此外，如果商家在谈判中表现出良好的服务态度和商业道德，
我们也应该积极鼓励和支持，以激励商家提供更好的产品和
服务。

总结

在现代商业社会中，讨价是一种普遍存在的现象，它不仅仅
是买卖双方直接经济利益的争夺，更是一种交流和沟通的方
式。通过了解产品和市场价值、掌握讨价的技巧、保持礼貌
和耐心以及倡导诚信消费，我们可以在讨价中达到更好的目
的。总之，讨价并不是一种贬低和争吵的行为，而是双方在
平等和尊重的基础上进行交流和协商的一种方式。以这样的
心态和态度去讨价，不仅可以在购物中获得更好的价值，同
样也有助于构筑一个和谐稳定的商业环境。



日语讨价还价对话篇二

“儿子，你怎么这么晚了还不睡呀？”一过九点半，妈妈
的“问候”就准时发出了。我舍不得把目光从电视上移过来，
便说：“妈妈，你怎么忘了，明天是星期六呀。”妈
说：“就算明天不用上学，为了身体健康，你也不能睡得太
晚。”“哎呀妈妈，现在还没到十点，《大长今》我还没看
呢。”“这种电视剧本来就不是给你们小孩看的。”

看到妈妈气势汹汹的样子，我立刻改变战术：“妈妈我知道
你是世界上最美丽、最体贴、最善解人意的妈妈，对不
对？”妈妈听了我的话，露出了笑容：“对，这话倒不假―
不对！”妈妈在关键时刻清醒了过来，“哼哼，你别指望我
会让你看完，快睡觉！”唉，真是的，差一点我就成功
了……我只好装出楚楚可怜的'样子说：“好吧，算了我不看
了。”说着便慢吞吞的去房间。“快点！”一阵怒吼把我吓
得半死，我只好灰溜溜地去房间睡觉了。

日语讨价还价对话篇三

我战战兢兢地走进文具店。前几天，又一个同学得意洋洋地
向我炫耀了一个笔记本，说是妈妈送他的生日礼物，我发誓
要买一个更漂亮的。

我在店里搜索着，突然一个漂亮的笔记本映入我的眼帘：它
包着淡淡粉色的塑料皮，上面洒着闪闪发光的亮粉，还不时
地发出清香，真想立即把它带回家。但是不知道身上的`钱够
不够买下它呢。我鼓起勇气拿起笔记本，问老板：“这个笔
记本多少钱啊？”老板脸上堆满笑容，热情地对我说：“小
姑娘，这个笔记本10元！”这被我预料到了，一看是个小孩，
一定出价不低，我镇定地说：“7元钱吧，行吗？”“小姑娘，
这已经是最便宜的价格了，你看看这个笔记本多漂亮，质量
多好呀！”“7元卖不卖？”老板的笑容消失了。“小姑娘，
这可是最漂亮的笔记本！”“7元卖不卖？”我还是那句话。



老板没有说话，不过脸越来越难看了，我却越来越勇敢，“7
元，你到底卖不卖？不卖我就走了！”我的态度明显强硬，
老板拿出了另一个笔记本，说：“7元，只能买这个！”我看
了看，老土了，我才不买呢。我放下那个漂亮的笔记本，说：
“这里的东西都那么贵呀！我还是不买了，卖文具的多着呢，
我干嘛只买你家的，说不定别的文具店有更便宜更漂亮的
呢！”说完，我假装扭头走人，这时，老板一把拉住我
说：“你这个小姑娘，跟谁学的，7元拿走吧！”我嘴角上扬，
展示胜利的喜悦。

通过这件事，我知道了：买东西时，老板会使点花招，我们
要见招拆招，要有底气，这样老板就会让步。

日语讨价还价对话篇四

星期五下午放学后，因为奶奶不在家，所以我只好被迫“上
战场”，去迎接一场精彩的菜市场“讲价风波”了！

刚刚走进菜市场，就传来了小贩一声声的吆喝。“上好的鸡
肉25元一斤。”“小白菜呀、小白菜呀！吃了一遍还想
吃！”小贩们滔滔不绝，铿锵有力地叫喊着，声音传遍整个
菜市场。

我不知不觉就来到了卖肉区，这里的肉类可真多呀！猪肉、
牛肉、鸡肉等，数不胜数。我走着走着就来到了一个卖牛肉
的小摊前，我慢条斯理，气若游丝地问：“老板，你们这里
的牛肉多少钱一斤？”“小姑娘，60元一斤的呀，很便宜的
啦！”老板笑眯眯地对我说。我侧着脑袋问道：“老板怎么
那么贵，我刚才看别的.小摊价格都比你便宜很多呢！50元一
斤你卖不卖？”老板听后，冷冰冰地低声说道：“小姑娘，
我的牛肉比他们的好，他们的牛肉怎么比得上我们家的，你
看看这牛肉的色泽，50元一斤别说卖，我进货都进不了的呀，
再说了，你到底买不买呀？”“你怎么这样对顾客说话的？
我还就不买了，好像只有你一家卖牛肉似的。”我加快语速，



气冲冲喊道。说完，我便准备走出小摊。那个老板见状立刻
跑出来拉住我，又笑眯眯地对我说：“哎呀，小姑娘别走嘛！
我便宜点还不行嘛，50就50吧。”于是，老板就减了我10元
一斤，以每斤50元卖给了我，我成功省了10元，耶！

这次讲价虽不说便宜了多少钱，但也让我有了讲价的经验，
这次讨价还价真是让我永远难忘呀！

日语讨价还价对话篇五

讨价是一种常见的交涉技巧，无论是在购物、签订合同还是
处理人际关系上，都能派上用场。通过讨价，人们可以争取
到更多的利益。然而，讨价也需要一定的技巧和智慧。在生
活中，我积累了一些讨价的心得体会。

首先，讨价要有目标和底线。在进行讨价交涉之前，我们要
先确立自己的目标和底线。目标是我们希望达到的最好结果，
底线是我们绝不可以超过的最低标准。有了明确的目标和底
线，我们才能更好地制定讨价策略。例如，在购物时，我们
可以先了解市场价格，然后确定自己心理上可以接受的价格
范围，这样才能更好地进行讨价。

其次，讨价要善于沟通和把握时机。讨价不仅仅是说出一个
价格，更是一个过程，需要通过与对方的沟通来达成协议。
在交涉中，我们需要注意语气和情绪的把握，以及时机的选
择。把握好时机，可以在对方心情好、态度积极的时候进行
讨价，这样成功的概率会更高。另外，善于沟通也是很重要
的，我们要通过与对方的交流来了解对方的需求和底线，从
而更有针对性地进行讨价。

第三，讨价要有弹性和灵活性。在讨价过程中，我们要有弹
性和灵活性，根据具体情况做出调整。讨价是一种策略，而
不是僵化的套路，所以我们不能固守一成不变的立场。有时
候，我们可以灵活地放低一点要求，让步一些，以求达成双



赢的局面。另外，我们也可以采取分阶段的讨价策略，先提
出一个较高的要求，然后再逐步让步，这样可以让对方产生
一种“获得了好处”的心理，更容易达成讨价目标。

第四，讨价要注重方法和手段。讨价不仅要有良好的态度，
还需要运用一定的方法和手段。一种常用的方法是“以柔克
刚”，通过委婉地表达自己的需求和理由，从而让对方心生
同情或认同。另一种方法是“以弱胜强”，当我们处于弱势
地位时，可以通过提供其他方面的福利或利益，来弥补自己
在价格方面的不足。当然，无论使用何种方法，都需要注重
说服力和逻辑思维能力。

最后，讨价还需要具备耐心和坚持。讨价并非一蹴而就的过
程，有时候需要耐心地反复讨价，甚至多次交涉。同时，我
们也要有坚持的信念，不轻易妥协，要为自己争取更多的利
益。当然，坚持也不同于顽固，我们需要在适当的时候做出
让步，以达成双方都满意的结果。

总而言之，讨价是一门细致而复杂的技巧。通过目标和底线
的设定、善于沟通和把握时机、灵活性的运用、方法和手段
的施展、耐心和坚持的力量，我们可以更好地运用讨价技巧，
并在生活中获取更多的利益。

日语讨价还价对话篇六

今天，因为家里的菜吃完了，妈妈决定去菜市场买菜，但她
又担心我一个人在家，也想让我去。我心想：如果我去了，
说不定妈妈还会给我买好吃的。便同意跟她去了。

在菜市场里，妈妈第一眼就看准了那又大又肥的杂交鸡。妈
妈走过去问：“这鸡多少钱一斤呀？”“八块”。“什么？
这么贵，我昨天买的还七块呢，七块行不行？”“不行！”
卖鸡的.中年阿姨说的很干脆。妈妈做出要走的姿势说：“七
块不行，我就不在这里买了！”阿姨好像也怕生意没了



说：“七块五吧，少钱不卖了。”我看到妈妈想动心，于是
故意跑到前面那家卖鸡的摊位又跑回来拉拉妈妈的衣襟
说：“妈妈，别再这买了，前面那家说才六块钱一斤呢。”
卖鸡的阿姨听到了，见我们要走，马上过来拦住我们
说：“六块就六块吧，你们可不能给我喊价，我还没有卖过
这么便宜的价格呢！”我们挑了一只最大的鸡付了钱继续往
前走。

路上妈妈朝我竖起大拇指小声说：“真厉害！省下的钱给你
买零食了，说，想吃什么。”这时我看到前面有卖蜂蜜小面
包的，肚子里的馋虫恨不得钻出来吃掉这些小面包。妈妈看
出了我的心思，一下给我买了五元钱的蜂蜜小面包。
说：“你这大功臣，理应有赏啊！”我们都乐了。

今天陪妈妈买菜，我觉得自己很有成就感。

日语讨价还价对话篇七

今天放学时，我要买一本笔记本，因为星期六上作文班要用。

到了一家文具店，我走进去，柜台上琳琅满目的商品看得我
眼花缭乱。我选中了一本漂亮的笔记本。嗯！不错，就要这
本了。我问店主：“这个本子多少钱?”店主说：“三元。”
我心想，我只带了两元五角钱，可这个本子是三元钱。买别
的本子吧，不是太薄就是太厚，也不漂亮。我想起妈妈买东
西时，她总是跟人还价。顿时，我心中起了个还价的念头。
我学着妈妈的样子说：“太贵了，能便宜点吗?”店主
说：“看你是个小孩子，就两块五角吧！”我心想：还能不
能便宜一点啊。我又说：“您看，我一个小孩子，您就再便
宜点吧！两元钱，行吗？”店主说：“不能再便宜了，再便
宜就要亏本了。”我见店主不再便宜了，我就学着妈妈的一
招：转身就走。店主果然说：“那就两元钱。”店主终于两
元钱卖给了我。我拿着本子刚准备走的时候，听见店主对另
一个老板说：“这个小孩真会还价……”我听了，一溜烟地



跑回了家。

回到家后，我向妈妈诉说了买笔记本的来龙去脉。妈妈听后，
说：“还价一点也不丑，能够节省下来的钱，就应该节省些。

你这样做是对的。”我把剩下的.五角钱放进我心爱的小猪储
钱罐里，如果有捐款活动，如果有机会，我会把这些节省来
的钱捐献给有困难的人。

日语讨价还价对话篇八

在回家的路上，我东张西望。不一会，我找到一个衣店。姐
姐笑眯眯地对我说：“你眼睛真尖，我都没有看到。”姐姐
一去就说：“我弟弟的`衣服多少钱。”她大声地说道。

老板看了我们一眼说：“120元钱。”

我姐姐大声说：“老板这衣服卖的太贵了吧！”

老板不理睬她说：“100元，要不要。”

姐姐想了想说：“80元，卖不卖。”

老板把手摇了摇说：“不卖。”

姐姐又想了好一会儿，姐姐拉着我对老板说：“80卖不卖，
不卖就算了。”说完，姐姐就拉着我走出店外了。

老板看见我们要走，就大声地说：“80元，卖给你算了。”


