
2023年相亲活动总结话术(优秀5篇)
总结是对过去一定时期的工作、学习或思想情况进行回顾、
分析，并做出客观评价的书面材料，它有助于我们寻找工作
和事物发展的规律，从而掌握并运用这些规律，是时候写一
份总结了。相信许多人会觉得总结很难写？这里给大家分享
一些最新的总结书范文，方便大家学习。

相亲活动总结话术篇一

通过相亲会活动的开展，为陌生的男女提供机会，互相联系
互相沟通慢慢了解和靠近。下面是本站小编整理相亲会活动
总结的范文，欢迎阅读!

7月22日，我们响应小米公司的号召，得到授权举办米粉相亲
会——赤峰专场。经过一个月的积极筹备，我们在8月24
日(周六)下午于维多利广场举办了米粉相亲会-赤峰专场线下
活动，同时也是筹备中的小米社区赤峰同城会首次活动。

活动共有25人参加，中途有人因各种事情离开。坚持到最后
的，都能积极配合主持人的要求，热情参与才艺表演和男女
沟通交流等活动，并得到了小米公司提供的总计22件活动礼品
(小米提供的纪念品包括最小的手机链和纪念章册，一共22
件)。由于经验不足，活动仅留下了部分成员在小米社区赤峰
俱乐部条幅下的合影，应他们要求，不在此公开。

节目设计以男生女生沟通交流为主线，没有任何纯粹形式类
的花架子，由冰糖雪梨和媛媛先后主持，气氛热烈，趣味性
强。

群主玉龙之乡(qq名：阿九哥)简要介绍了活动两家赞助单位：
小米公司通过提供最有性价比的手机，拉低了智能手机的价
格体系，让包括其他品牌手机用户在内的广大消费者得到了



真正的实惠，也为智能手机在普通消费者中的迅速普及作出
了重要贡献;免费为活动提供场地的赤峰维多利商场每周一都
举办升国旗仪式，经常在国庆、新年等节假日举办庆祝和纪
念活动，是一家非常重视公益的超市企业。

媛媛美女主持了“祝小米相亲会成功”八字的拍手活动，活
动分ab两组进行比赛。获胜的b组每个成员都得到了小米提供
的纪念品。

活动中，男女嘉宾通过自我介绍和互相提问等方式加强沟通，
促进了解，最后有六对男女嘉宾互留电话。

本次活动，赤峰维多利广场提供的会议室场地，为相亲活动
在安静整洁，不受外界干扰的理想情况下举办，提供了良好
基础。

本次活动为体现公益的原则，没有收取参与者任何费用

对小米活动最支持和配合的一对男女嘉宾，感情交流进展非
常顺利，已经决定到女生大学所在城市见面交流。男生是在
小米相亲会——赤峰专场中唯一接受米聊采访的小伙，女生
的相亲表格详实细致，群主认为拿出了对待高考作文的态度
来认真准备。他们的真诚，是彼此互相吸引的重要因素。

我们的活动宣传和提升了小米公司的知名度，在参与者心中
也得到了热烈响应。现在我们正筹备9月21日(农历八月十七)
的中秋聚会，主题是“缘——妙不可言”，欢迎赤峰或邻近
地区有兴趣的优秀单身男女报名参加，活动包括聚餐，费用
全部相亲会活动总结。

首先，做为活动的组织者要郑重感谢潜山县城市管理行政执
法局、潜山县电视台、潜山县摄影家协会、戈斯曼红酒、水
吼观光园、天柱山拓展基地、爱尚嫁日婚庆、爱尚影像、华
美电子科技公司、富之岛家俱、小刀电动车、八八伴美发连



锁机构及天柱山泉对本次活动的大力支持。

8月6日，计有435名论坛会员参与了潜山论坛首届七夕相亲节
大会，活动在友好和谐的气氛中开展，虽然因天降小雨延迟
了下午舞台相亲对对碰环节的时间，但白璧微瑕，这一点点
小小的插曲并没有影响到活动的成功。大家在一起开心的交
流，开心的投入到了亲水娱乐环节及真人cs野战游戏之中。
亲友团与相亲团的朋友们相聚在美丽的水吼观光园里，寄情
山水之间，共享七夕快乐。不少单身男女通过这次相亲会的
各个环节增加了了解，增进了友谊，更有若干对帅哥靓妹通
过这次活动初步确立了恋爱关系，现场携手成功，达到甚至
超过了相亲会预期的目标。

活动的预期目标与现实执行结果之间总体来说还是令组织者
非常满意，但既然是活动总结，还是对活动中存在的问题要
予以深入的剖析，以便在今后组织类似的活动时加以改进，
避免再犯类似的错误。

很多会员反映相亲节组织设计工作不够紧凑，一整天的时间，
活动内容过少，导致下午漂流及拓展活动结束后，相亲团及
亲友团的会员有很长一段时间无事可做，如果将这一天的活
动控制在下午半天再加一台相亲舞台活动，那就相当紧凑与
完美了。

再者，舞台电子扩音设备未提前调试好，导致组织者传达组
织信息时无法准确到达，许多会员听不到组织者在讲什么，
会员不知道自己该干什么，组织者没有充分估计到户外活动
的通讯难度，这是缺失之二。

其三，相亲活动里亲友团人数过多，导致总人数突破预定计
划太多，增加了活动的组织难度，导致场面有点混乱，这也
是活动组织时考虑欠周的地方之一。

当然，还有很多不足之处都是由以上三点衍生而来，我们将



会在下一次版主会议上深入总结，以期待在20xx年11月11
日“千年”光棍节上予以改进。

最后，做为活动的组织单位，我们还要感谢各位坛友的大力
支持与积极参与，没有你们的参与，论坛的相亲会就没有如
此的规模与精彩。我们也要感谢积极投入到活动组织者行列
的各位版主及部分热心会员，在组织活动中坚守岗位，先人
后己，在活动当中充当了指路人及记录者的角色，为参与活
动的会员保驾护航、记录精彩瞬间。

(一)前期准备

组织活动是件很不容易的事情，特别是网络组织活动，更是
难上加难。有的人不按要求报名，有的人磨蹭到活动截止了
再报名，有的人脑袋一热报了名给特发了号又不来白白浪费
一个名额……这种无约束的自由让秋姐的报名统计放号工作
变得更加繁复。

前期要准备的东西和内容很多。为此成立了临时组委会，开
会讨论每一个环节可能出现的问题，几次后确定最终活动方
案。9.16下午和9.17上午我们提前来到现场张贴b表展示板，
挂横幅，吹气球装饰现场。

大家都有自己的工作，都是忙里偷闲或者请假来的，板砖因
为无法调休甚至申请了休年假。我不想说这是多么高尚或者
伟大的行为，我只是想说请那些随意就提前离场的人尊重一
下我们的劳动。

(二)相亲会

期待已久的9.17下午来到了，原定于一点钟开始的验号入场
工作提前约半小时就有网友来了。我到的时候是一点半了，
一进门看到有那么多的人已经都对号入座好了，很是吃惊，
看来大家已经迫不及待了啊。



因为是集体活动，为防万一，警察叔叔也在现场。这样有些
猎奇的不合条件的人想要进去现场被有效地制止在门外。我
们都有一颗火热的心，但不代表我们欢迎那些不真诚的闲杂
人等。(据说青岛台和另外一个电视台来了记者想要采访，但
是被我们的工作人员拒之门外。因为我们承诺了不允许拍照
录像什么的，谁也不例外。)

本次活动于四点半左右结束。一个个离开的人都是笑意融融，
有的拿着异性送的玫瑰花，有的收了一大摞小纸条，还有的
记了一本子密密麻麻的资料和电话……看起来大家都是收获
满满啊。

(三)后续

相亲会只是个开始，只是个大家提供这样一个认识的机会，
剩下的还要在后面互相联系互相沟通慢慢了解和靠近。相亲
会给我们提供了一个美好的开始，但愿每个人都能够把它幸
福的延续下去，最后结出幸福的果实。

相亲活动总结话术篇二

7月22日，我们响应小米公司的号召，得到授权举办米粉相亲
会——赤峰专场。经过一个月的积极筹备，我们在8月24日
（周六）下午于维多利广场举办了米粉相亲会—赤峰专场线
下活动，同时也是筹备中的小米社区赤峰同城会首次活动。

活动共有25人参加，中途有人因各种事情离开。坚持到最后
的，都能积极配合主持人的要求，热情参与才艺表演和男女
沟通交流等活动，并得到了小米公司提供的总计22件活动礼品
（小米提供的纪念品包括最小的手机链和纪念章册，一共22
件）。由于经验不足，活动仅留下了部分成员在小米社区赤
峰俱乐部条幅下的合影，应他们要求，不在此公开。



节目设计以男生女生沟通交流为主线，没有任何纯粹形式类
的花架子，由冰糖雪梨和媛媛先后主持，气氛热烈，趣味性
强。

群主玉龙之乡（qq名：阿九哥）简要介绍了活动两家赞助单位：
小米公司通过提供最有性价比的手机，拉低了智能手机的价
格体系，让包括其他品牌手机用户在内的广大消费者得到了
真正的实惠，也为智能手机在普通消费者中的迅速普及作出
了重要贡献；免费为活动提供场地的赤峰维多利商场每周一
都举办升国旗仪式，经常在国庆、新年等节假日举办庆祝和
纪念活动，是一家非常重视公益的超市企业。

媛媛美女主持了"祝小米相亲会成功"八字的拍手活动，活动
分ab两组进行比赛。获胜的b组每个成员都得到了小米提供的
纪念品。

活动中，男女嘉宾通过自我介绍和互相提问等方式加强沟通，
促进了解，最后有六对男女嘉宾互留电话。

本次活动，赤峰维多利广场提供的会议室场地，为相亲活动
在安静整洁，不受外界干扰的理想情况下举办，提供了良好
基础。

本次活动为体现公益的原则，没有收取参与者任何费用

对小米活动最支持和配合的一对男女嘉宾，感情交流进展非
常顺利，已经决定到女生大学所在城市见面交流。男生是在
小米相亲会——赤峰专场中唯一接受米聊采访的小伙，女生
的相亲表格详实细致，群主认为拿出了对待高考作文的态度
来认真准备。他们的真诚，是彼此互相吸引的重要因素。

我们的活动宣传和提升了小米公司的知名度，在参与者心中
也得到了热烈响应。现在我们正筹备9月21日（农历八月十七）
的中秋聚会，主题是"缘——妙不可言"，欢迎赤峰或邻近地



区有兴趣的优秀单身男女报名参加，活动包括聚餐，费用全
部相亲的活动总结。

相亲活动总结话术篇三

组织活动是件很不容易的事情，特别是网络组织活动，更是
难上加难。有的人不按要求报名，有的人磨蹭到活动截止了
再报名，有的人脑袋一热报了名给特发了号又不来白白浪费
一个名额……这种无约束的自由让秋姐的报名统计放号工作
变得更加繁复。

前期要准备的东西和内容很多。为此成立了临时组委会，开
会讨论每一个环节可能出现的问题，几次后确定最终活动方
案。9.16下午和9.17上午我们提前来到现场张贴b表展示板，
挂横幅，吹气球装饰现场。

大家都有自己的工作，都是忙里偷闲或者请假来的，板砖因
为无法调休甚至申请了休年假。我不想说这是多么高尚或者
伟大的行为，我只是想说请那些随意就提前离场的人尊重一
下我们的劳动。

(二)相亲会

期待已久的9.17下午来到了，原定于一点钟开始的验号入场
工作提前约半小时就有网友来了。我到的时候是一点半了，
一进门看到有那么多的人已经都对号入座好了，很是吃惊，
看来大家已经迫不及待了啊。

因为是集体活动，为防万一，警察叔叔也在现场。这样有些
猎奇的不合条件的人想要进去现场被有效地制止在门外。我
们都有一颗火热的心，但不代表我们欢迎那些不真诚的闲杂
人等。(据说青岛台和另外一个电视台来了记者想要采访，但
是被我们的工作人员拒之门外。因为我们承诺了不允许拍照
录像什么的，谁也不例外。)



本次活动于四点半左右结束。一个个离开的人都是笑意融融，
有的拿着异性送的玫瑰花，有的收了一大摞小纸条，还有的
记了一本子密密麻麻的资料和电话……看起来大家都是收获
满满啊。

(三)后续

相亲会只是个开始，只是个大家提供这样一个认识的机会，
剩下的还要在后面互相联系互相沟通慢慢了解和靠近。相亲
会给我们提供了一个美好的开始，但愿每个人都能够把它幸
福的延续下去，最后结出幸福的果实。

相亲活动总结话术篇四

xx月xx日，我们响应小米公司的号召，得到授权举办米粉相
亲会——赤峰专场。经过一个月的积极筹备，我们在8月24
日(周六)下午于维多利广场举办了米粉相亲会-赤峰专场线下
活动，同时也是筹备中的小米社区赤峰同城会首次活动。

活动共有25人参加，中途有人因各种事情离开。坚持到最后
的，都能积极配合主持人的要求，热情参与才艺表演和男女
沟通交流等活动，并得到了小米公司提供的总计22件活动礼品
(小米提供的纪念品包括最小的手机链和纪念章册，一共22
件)。由于经验不足，活动仅留下了部分成员在小米社区赤峰
俱乐部条幅下的合影，应他们要求，不在此公开。

节目设计以男生女生沟通交流为主线，没有任何纯粹形式类
的花架子，由xxx和xxx先后主持，气氛热烈，趣味性强。

群主xxx简要介绍了活动两家赞助单位：小米公司通过提供最
有性价比的.手机，拉低了智能手机的价格体系，让包括其他
品牌手机用户在内的广大消费者得到了真正的实惠，也为智
能手机在普通消费者中的迅速普及作出了重要贡献;免费为活
动提供场地的赤峰维多利商场每周一都举办升国旗仪式，经



常在国庆、新年等节假日举办庆祝和纪念活动，是一家非常
重视公益的超市企业。

媛媛美女主持了“祝小米相亲会成功”八字的拍手活动，活
动分ab两组进行比赛。获胜的b组每个成员都得到了小米提供
的纪念品。活动中，男女嘉宾通过自我介绍和互相提问等方
式加强沟通，促进了解，最后有六对男女嘉宾互留电话。

本次活动，赤峰维多利广场提供的会议室场地，为相亲活动
在安静整洁，不受外界干扰的理想情况下举办，提供了良好
基础。本次活动为体现公益的原则，没有收取参与者任何费
用。对小米活动最支持和配合的一对男女嘉宾，感情交流进
展非常顺利，已经决定到女生大学所在城市见面交流。男生
是在小米相亲会——赤峰专场中唯一接受米聊采访的小伙，
女生的相亲表格详实细致，群主认为拿出了对待高考作文的
态度来认真准备。他们的真诚，是彼此互相吸引的重要因素。

我们的活动宣传和提升了小米公司的知名度，在参与者心中
也得到了热烈响应。现在我们正筹备9月21日(农历八月十七)
的中秋聚会，主题是“缘——妙不可言”，欢迎赤峰或邻近
地区有兴趣的优秀单身男女报名参加，活动包括聚餐，费用
全部相亲会活动总结。

相亲活动总结话术篇五

智康公司运营部vip服务部公益活动“闹元宵、庆团圆”在32
位vip老师的共同努力下，圆满结束。此次公益活动为期5天，
在北京32个培优服务中心同时举行。在元宵佳节之际，通
过“刮刮乐”刮刮卡的形式，为培优学员及家长送来元宵佳
节的祝福。

一、智康微信各服务中心扫描数量如下(略)：

本次活动智康微信二维码共扫描208次，企业网独占鳌头，扫



描数量最多25次。相比年前的“圣诞、元旦”双节活动扫
描223次相比数量下降了15条。原因在于本次活动时间较短，
只有5天时间。上次的活动共15天，时间比较长。本次活动家
长每天平均扫描量是41·6次，而“圣诞、元旦”双节活动家
长每天平均扫描量是14·87次。所以总体来说，我们的这
次“闹元宵，庆团圆”活动还是得到了很多家长的认可和支
持，这也是我们32位vip老师共同努力的成果，相信在以后的
活动中我们还会做出更多可喜的成果。

二、维度分析

为了更加全面的对此次活动做出总结，特从四个维度进行分
析和总结：学员方面、家长方面、培优方面、员工方面。具
体分析与图片展示如下：

(一)学员方面：本次活动时间正是培优春季班开课第一周，
也是春节过后的第一个重要节日，所以来到服务中心上课的
学员家长还是很开心得到智康公益活动的祝福。小小的刮刮
卡，刮出的是一份元宵佳节的喜庆，刮出的是一种民俗情结
的延续，刮出的是所有智康伙伴对培优家长和学员深深的祝
福。家长和学员积极参与，你刮我刮大家刮，越刮越开心。

(二)家长方面：对于本次活动，培优的家长们高度的关注，
并且给予我们很大的支持，这也从二维码的扫描数量可以看
出。对于现在的孩子，很多古代的文化，古代的知识都不是
很了解，家长认为这样的活动可以让孩子更加了解我们的民
俗，更加关注自己民族的文化。让孩子参与的同时，学到了
东西。并且也有家长建议希望这样的活动越多越好。弘扬中
华民族文化精神，也是我们每一个中国人的责任。

(三)培优方面：32个服务中心，为期5天的活动，没有在服务
中心引起混乱，相比之前几次的活动，培优伙伴积极的引导
家长参与我们的活动，更加的配合我们开展，可以看出，对
于我们的公益活动是认可的。



(四)员工方面：公益活动的推行，公益占据主导地位，对于
我们的工作来说，带来的间接帮助也是极大的，在开课第一
周客流量不多的情况下，以活动为媒介、工具能够跟家长进
行交流，可以极大的帮助我们的伙伴充实本职工作。伙伴们
贴心的小礼品，优质的服务让更多的家长感受到了我们智康
的温暖。相信对于后期伙伴们的业绩提升会有帮助。

活动小结：“闹元宵、庆团圆”，再次回顾我们的本次活动
主题，相信已经被家长和学员深深的记住。作为中国的传统
节日，是本次活动的亮点所在，在国学热的大背景下，传统
节日被更多的关注起来，本次活动也是符合当下实际的要求。
元宵佳节，送出去的是一份份祝福，得到的是家长和学员的
认可和支持。

日常工作中我们充当着培优前台的“大堂经理”，而活动期
间培优伙伴们也在大力支持，积极的配合，热情的引导，在
完成我们工作的同时也拉进了我们彼此的感情，相信在以后
的工作生活中我们会和培优伙伴一同成长。


