
2023年十一活动策划书(优秀5篇)
在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
相信许多人会觉得范文很难写？下面我给大家整理了一些优
秀范文，希望能够帮助到大家，我们一起来看一看吧。

十一活动策划书篇一

20__年珠宝市场总体低靡，局部活跃。节节攀升的金价降低
了市场热度。而以打折为主的价格战千篇一律，忽视了品牌
的建设和维护。__珠宝作为业界的翘楚，在春节期间再次强
力出手，给市场带来福祉，给消费者带来福音。

__珠宝诉求品质，演绎经典，引领时尚。此次策划活动目的
是提升公司产品销量及销售额，强化品牌认知度及美誉度，
同时也是部分新品的上市。

二、活动对象

孙子兵法曰“凡战者，以正合，以奇胜”。集中优势兵力，
重点突破，选择节日营销的重点市场。

2、活动控制的范围：优先选择的特定区域。

3、促销的主要对象：职业女性、职业男性。重视工艺、追求
时尚，注重品牌；对珠宝有所诉求。

4、促销的次要对象：注重装饰，关心质量和服务。

三、活动主题

1、确定活动主题。

我们的主题是：价格折扣+抽奖+服务促销



价格折扣：按产品的实际价值加上合理利润（x%），把得到的
结果除以其相应的折扣点，最终的数字作为产品定价。折扣
点选择吉祥的数字：八八折、六八折、四八折。

抽奖：具体形式见“活动方式”。

服务促销：继续宣传和推出公司的售后服务。归纳为八项保
证服务——保质量、保调换（可等值异地换货）、保纯度、
保克重、保维修、保缩放、保清洗、保翻新。

2、包装活动主题。

在确定了主题之后要尽可能艺术化地“__”，淡化促销的商
业目的，使活动更接近于消费者，更能打动消费者。这一部
分是促销活动方案的核心部分，应该力求创新，使活动具有
震憾力和排他性。

本次促销活动的主题是“__”整个店面环境设置应该凸现这
个主题，员工服装统一是红黄色，是唐装，表达春节传统、
祥和的意思。

首先，灯不要耀眼，选用一些光线柔和、温暖的，但不要显
得暧昧。其次，可分时段选取一些高雅、柔和、喜气的背景
音乐播放。一些顾客可能没看到柜台，但被音乐吸引，而成
为潜在顾客。

其它设置如吊旗、灯笼、pop、展架等要尽量凸现春节喜气祥
和的气氛，同时彰显__公司大气精致的形象。

四、活动方式

1、确定伙伴：和商场、经销商、加盟商联合，可整合资源，
降低费用及风险。具体公关由市场督导负责，和商场敲定活
动形式、时间和地点。利用商场春节大型促销宣传吸引自己



的人气。

2、确定刺激程度：要使促销取得成功，必须要使活动具有刺
激力，能刺激目标对象参与。刺激程度越高，促进销售的反
应越大。但这种刺激也存在边际效应。因此必须根据促销实
践进行分析和总结，并结合客观市场环境确定适当的刺激程
度和相应的费用投入。

五、活动时间和地点

活动时间：x月x号

此次活动在__珠宝公司所有销售网点同期进行。

此次促销活动在设在商场内专柜、岛柜进行。不搞场外搭台
销售。 

十一活动策划书篇二

此次活动目的在于促进大家购物，让更过多的人购物不光是
在实体店，在虚拟的网络世界，通过电子平台进行消费可以
很便宜，很便利。可以省去好多繁琐的事，比如去逛街比较
劳累，逛街还得看天气呀。让更多的人了解电子商务，认识
网购。

时间：20xx年11月11日00：00~~24：00

地址：xx淘宝店所在的网上店铺。

(一)车辆：准备要求

1、根据出货量来计算下不停的来回周转，需要多少车辆，多
大的车?



2、去车辆部门提前告知，要求准备车辆;

3、运作时间：早上8点开始提货，到晚上10点;

4、可以临时全部算加班，特别事件特别对待;

(二)操作

1、根据上述的数据，要更改流程了，请马上做出一个提货方
案来;

2、简化操作流程：

a、提前印制5个城市的图章，避免写大字。

b、不分拣，拿回分拨中心，由整个公司的人员白天就开始分
拣;晚上直接进流水线;

c、操作部提前沟通，陈向阳会安排落实，操作部员工提前上
班，上流水线操作;具体请作出方案来。

(三)人员安排

活动是临时的，所以在双十一期间，全部门的员工全体加班，
上午8点到晚上10点，大家辛苦下，全部算加班;操作人员提
前分配好，要求所有人员加班;客服人员尽量充实到一线去。

十一活动策划书篇三

11月11日是现代人戏称的“光棍节”,泉州太子酒店紧扣“男
人节”的活动契机,同时为答谢长期以来光顾和支持酒店的新
老客户,特推出“心跳双‘十一’·欢‘赢’您参与”,送
出“11”元摇奖活动,具体活动内容如下:



20xx年11月11日0:00~12日0:00止;

客房、餐饮、娱乐(皇佳ktv;

xx

1、消费达288~688元,可摇奖一次;

4、消费达3288元及以上,可摇奖三次(消费达3288元以上任意
金额,摇奖次数不再增加,未获奖则另赠送价值820元行政房券
一张(房券有效期:20xx年12月31日止;中奖说明:

1、一次摇奖机会可摇两遍,两遍均摇出“11“的`号码即为获
奖。二次摇奖机会中可摇两轮,共4遍,其中一轮摇奖中两遍均
摇出“11“的号码即为获奖,依此类推。

2、如当次实际消费满288元即可获一次摇奖机会,该轮摇奖中
须摇出两遍“11“的号码(每轮摇出结果不累计,即为获奖,则
当次消费仅需支付11元(先支付当次消费账额,中奖后当场返
现剩余部分。

3、客房消费应凭11日当日结算单或当日入住的押金单,根据
实际消费金额参与摇奖。

4、赠送奖项均不折现。

1、20xx年11月1日~10日酒店对外公众平台发布活动信息;

2、同时通过酒店微信平台以及相关网络、短信信息平台发
布;

3、酒店明显处张贴活动海报、活动宣传喷绘悬挂;

4、电子屏幕滚动式显示活动内容;



20xx年11月11日当日消费的票据由现场财务部审验有效后方
可摇(抽奖以及做好赠送票券的发放登记工作。

1、营销部:负责本次活动的对外宣传和相关部门协调落实及
摄像工作;

2、财务部:负责本次活动的票据验票审核及房券报管登记工
作;

3、保安部:负责协助摇奖现场安全维护及配合财务部工作;

4、工程部:负责摇奖机正常运转工作;

5、其他各部门及时做好本次活动的宣传工作;

十一活动策划书篇四

大声告诉你心仪ta

20xx年11月11日

年龄在18—40岁左右的单身男女

既然光棍节，在美容院内不妨举办一个“光棍节联谊”，让
年轻的单身朋友在活动中能够找到自己心仪的对象。

而每一个希望参加联谊的朋友，都希望给对方自己最完美的
一面，不妨让美容院来全副武装自己一番。

美容院团队为你精心打造一套绝美的.妆容。这也是一次绝好
能够为美容院提升自身品牌知名度，增加顾客信任感的机会。

活动方案一：好像大声说喜欢你



活动期间向你心仪的对象，大胆说出最想说的话，并赠送美
容产品。表白成功者还可以获得美容院“成双成对”、“一
生一世”美容套餐，这些爱的套餐都是美容院免费为消费者
准备的，售完即止。

这些活动是免费参与环节，凡是到场的来宾们，选购了高档
的美容院产品后，就能够获得化妆品小样，将小样赠送给心
仪的对方。如果表白成功后，两人同行至“幸福门”领取美
容院的礼品。

活动方案二：幸福触手可及

在20xx年11月11日光棍节活动现场，只要是到现场购买产品
顾客，百分之一百的可以中奖。以这样高中奖率的方式刺激
消费者的购买欲，每一个顾客参与者均可以参与抽奖。

奖项为一等奖、二等奖、三等奖，特等奖，其中一等奖为所
选此次产品或开卡，项目的七折，二等奖为八折，三等奖为
九折，特等奖为小礼品一份。

在这里提醒一下各位商家，奖品设置要通过核算成本。可以
将一、二等奖设计得更多一些，以奖券的形式发送给顾客。
特别是新用户，也要让他们感受到美容院的优惠和实在。

十一活动策划书篇五

购机狂欢节——中国电信聚划算。

双11疯狂购全场2折起——实体店也可以享受网购价。

（安全、便捷、实惠、售后更有保障）

20xx年11月9日—11日



1、群发短信、微信、qq群：

2、dm单页宣传：计划10000份（单页）。

3、宣传车（由电信公司支持）

1、光棍不光惊喜满框。

2、单身无罪低价万岁。

1、活动现场免费“手机加香消毒”服务。

2、礼品区：通过礼品堆头陈列，激起客户购买欲。

3、广告制作。

4、路演。


