
最新电子商务小论文(精选6篇)
人的记忆力会随着岁月的流逝而衰退，写作可以弥补记忆的
不足，将曾经的人生经历和感悟记录下来，也便于保存一份
美好的回忆。范文书写有哪些要求呢？我们怎样才能写好一
篇范文呢？下面是小编帮大家整理的优质范文，仅供参考，
大家一起来看看吧。

电子商务小论文篇一

一边是找不到工作的人才，一边是找不到人才的企业。用这
样的话来描述在电子商务高速发展的今天，中国多数中小企
业以及很多大学毕业生的现状，显得尤其尴尬而又贴切。而
通过网络就业，网店，成为了最易入门而最见成效的方式之
一。本文将就这个问题，展开简单的探讨。

电子商务 就业 网店 可行性

在近年高校毕业生数量急剧膨胀的形势下，就业的难题似乎
变得更加严峻和突出――全国就业工作座谈会传来消息，20xx
年应届毕业生规模是本世纪初的6倍，20xx年高校毕业生人数
为660万人，“十二五”时期应届毕业生年平均规模将达到
近700万人。而随着产业结构的调整，失业人数可能会继续增
加。

一边是失业，一边却是企业的“用工荒”，目前中国企业调
查系统针对5920家企业的调查数据显示，有四成左右的企业
家认为企业难以找到需要的熟练工人，技术人员和管理人员
等人才，调查显示，46.2%的企业家认为“缺乏人才”是当前
企业面临的最主要困难。

我国电子商务发展的序幕已经拉开，近几年，已经在逐步呈
现大规模、全方位、加速度发展的态势。一般意义上说，企



业发展电子商务最急需的资源是人才。电子商务人才市场需
求将体现以下特征：

1、需求量大

一种全新的、涉及所有企业的商务方式的兴起自然需要大量
人才。需要受过专门电子商务教育的人才。电子商务与传统
商务有着很大区别，有自身的理论、规律、方法，要求从业
人员有较好的理论知识和实践经验。

2、需要高素质人才

电子商务作为现代商务模式，以高科技为支持，企业面临着
十分激烈的市场竞争，同时电子商务类的公司中绝大多数岗
位属创造性、非事务性劳动，因此要求员工具有较好的素质，
既有较强的分析、判断与创新能力，又有善于实际操作、高
效解决问题的能力，还要善于与人沟通，几者缺一不可。

当这个问题越来越突出时，我们不由思考，如何能让这些企
业找到人才，让这些人才找到归宿？以淘宝网为代表的电商
平台，正在风生水起的悄然改变着一些传统。

20xx年1月6日，在“20xx年淘宝年度盛典”晚会上，淘宝网
正式对外发布最新淘宝网就业指数。数据显示，截止至20xx
年12月31日，淘宝网创造了超过182.3万直接就业机会，也就
是说全国有近182.3万人通过在淘宝网上开店实现了就业。

高速发展的网购市场，越来越多的人们选择在淘宝开店，以
创业解决就业。早在20xx年10月，淘宝网就曾经说过：要在5
年内实现100万就业机会。5年过去，淘宝网实现了这个硬性
指标。新商业文明下的大淘宝，正走在创造1000万就业岗位
这下一个目标的路上。

据全球咨询机构idc测算，每一人在淘宝开店实现就业，就将



带动2.85个相关产业的就业机会。也就是说，截至20xx年12
月31日，淘宝网已经为产业链创造了超过500万个就业岗位。

除了09年以来网购交易额的增长激发了更多人上淘宝开店之
外，淘宝推出的一系列政策也切实的帮助了新加入的卖家，
这其中包括增加对新加入卖家的培训、降低成本等。比如去
年年初建立的旨在为网店经营者提供招聘机会、为个人提供
应聘网店机会的招聘求职平台。仅在09年第一季度，平台提
供岗位28502个，涵盖网店客服、模特、美工人员、店长、网
络销售、网店装修工等职业。

1、大学生有充足的自由支配时间

大学生活不同于中学，大学生有较多的自由支配时间。除了
学习外，玩游戏，上网聊天，打球等也是大学生活不可或缺
的。有梦想，想创业的大学生不妨把此部分时间合理利用起
来，在淘宝上开个小店。

2、大学生具备上网条件

现在大学生已经拥有良好的学习生活条件已经非常好，宿舍
能够上网就不用说了，电脑也是近乎人手一机。电脑有了，
上网具备了，这就具备开店的基础条件了。

3、开网店投入小

在淘宝上开店，不需要网络技术的维护，只需具体上网的条
件即可。至于货源问题，从两个方面可以解决：

（1）到就近的批发市场批货

但如此会有库存积压的风险,并且需要拍照、做数据等工作。
适合有一定资金并且能够拍照和处理图片的大学生。



（2）做网店代理

如今很多商家提供网店代理服务，支付宝担保交易，一件代
发货。此方法适合不想投入更多资金和人力的大学生采用，
当然，在选择网店代理商的时候，要认真鉴别，现在做网店
代理的商家较多，鱼龙混杂，大学生需要从其提供的产品，
价格，售后，推广等服务认真辨别筛选。选择适合自己的网
店代理商。

4、大学生具备快速学习的素质

在如今竞争激烈的淘宝网店，新手成功的难度越来越大，要
想成功，学习是必不可少了，开店经验，推广技巧，提高网
店转化率方法等等是需要淘宝掌柜快速领悟并掌握的必要条
件。

从以上4点可以看出，大学生具备开店的基本条件和做好网店
能力。

随着网店规模愈来愈庞大，网店运营专才紧缺，虽然中国目
前已经有275所本科高校、近700所高职院校开设了电子商务
专业，但这些学生普遍无法直接上岗重理论轻实践现象相当
严重。人才的缺口已经大大限制了中小企业电子商务的快速
发展。

由国家工信部牵头、发改委等9部委联合制定的《电子商
务“十二五”规划》中，我国将把握信息技术发展的脉搏，
加强前瞻性研究，电子商务将被列入战略性新兴产业的重要
组成部分，是下一阶段信息化建设的重心。

从20xx年开始，淘宝网创办了网商培训学府――淘宝大学，
在不断的探索与实践中逐步形成在线培训、现场授课和培训
认证三位一体的教学模式。大学生网上开店所产生的良好效
应也促使了政府部门出台相关政策来支持大学生网上开店。



在20xx年全国会期间，民建中央报送全国政协十一届三次会
议提案《民建中央关于进一步完善我国创业政策体系的提案》
中，尤其提到在网络创业方面，政策的扶持力度还远远不够，
希望通过加大网络就业方面的政策扶持力度，来大力促进创
业和就业，对网络创业平台和网络创业者给予税收优惠和适
度宽松的管理政策，并为创业者提供咨询、培训方面的服务。

电商时代，通过网络解决相当部分的就业问题，势在必行。
而网店就业，正是最容易入门的方式之一。其实随着网店数
量越来越大，网店的管理营销已不是店主单打独斗能够应付
的，许多网店开始寻找专门的网店管理人员，从而催生了网
店客服、美工、平面模特等大量网店职位。这又从另一个方
面，催生了新的就业途径。这正像义乌工商学院院长贾少华
所说的，大学生不应该以实现就业为目标，实现就业是底线，
大学生的目的是为社会创造更多的就业岗位，帮助更多的人
实现就业。

电商时代，网店就业正在悄悄改变着人们的传统观念，生活
方式，就业方式。其光明而又广阔的就业前景，我们拭目以
待。

电子商务小论文篇二

摘要：

一边是找不到工作的人才，一边是找不到人才的企业。用这
样的话来描述在电子商务高速发展的今天，中国多数中小企
业以及很多大学毕业生的现状，显得尤其尴尬而又贴切。而
通过网络就业，网店，成为了最易入门而最见成效的方式之
一。本文将就这个问题，展开简单的探讨。

关键词：

电子商务就业网店可行性



一、供需双方的矛盾

在近年高校毕业生数量急剧膨胀的形势下，就业的难题似乎
变得更加严峻和突出――全国就业工作座谈会传来消息，20xx
年应届毕业生规模是本世纪初的6倍，20xx年高校毕业生人数
为660万人，“十二五”时期应届毕业生年平均规模将达到
近700万人。而随着产业结构的调整，失业人数可能会继续增
加。

一边是失业，一边却是企业的“用工荒”，目前中国企业调
查系统针对5920家企业的调查数据显示，有四成左右的企业
家认为企业难以找到需要的熟练工人，技术人员和管理人员
等人才，调查显示，46.2%的企业家认为“缺乏人才”是当前
企业面临的最主要困难。

我国电子商务发展的序幕已经拉开，近几年，已经在逐步呈
现大规模、全方位、加速度发展的态势。一般意义上说，企
业发展电子商务最急需的资源是人才。电子商务人才市场需
求将体现以下特征：

1、需求量大

一种全新的、涉及所有企业的商务方式的兴起自然需要大量
人才。需要受过专门电子商务教育的人才。电子商务与传统
商务有着很大区别，有自身的理论、规律、方法，要求从业
人员有较好的理论知识和实践经验。

2、需要高素质人才

电子商务作为现代商务模式，以高科技为支持，企业面临着
十分激烈的市场竞争，同时电子商务类的公司中绝大多数岗
位属创造性、非事务性劳动，因此要求员工具有较好的素质，
既有较强的分析、判断与创新能力，又有善于实际操作、高
效解决问题的能力，还要善于与人沟通，几者缺一不可。



二、以淘宝网为代表的电商平台下的就业机会

当这个问题越来越突出时，我们不由思考，如何能让这些企
业找到人才，让这些人才找到归宿？以淘宝网为代表的电商
平台，正在风生水起的悄然改变着一些传统。

20xx年1月6日，在“20xx年淘宝年度盛典”晚会上，淘宝网
正式对外发布最新淘宝网就业指数。数据显示，截止至20xx
年12月31日，淘宝网创造了超过182.3万直接就业机会，也就
是说全国有近182.3万人通过在淘宝网上开店实现了就业。

高速发展的网购市场，越来越多的人们选择在淘宝开店，以
创业解决就业。早在20xx年10月，淘宝网就曾经说过：要在5
年内实现100万就业机会。5年过去，淘宝网实现了这个硬性
指标。新商业文明下的大淘宝，正走在创造1000万就业岗位
这下一个目标的路上。

据全球咨询机构idc测算，每一人在淘宝开店实现就业，就将
带动2.85个相关产业的就业机会。也就是说，截至20xx年12
月31日，淘宝网已经为产业链创造了超过500万个就业岗位。

除了以来网购交易额的增长激发了更多人上淘宝开店之外，
淘宝推出的一系列政策也切实的帮助了新加入的卖家，这其
中包括增加对新加入卖家的培训、降低成本等。比如去年年
初建立的旨在为网店经营者提供招聘机会、为个人提供应聘
网店机会的招聘求职平台。仅在09年第一季度，平台提供岗
位28502个，涵盖网店客服、模特、美工人员、店长、网络销
售、网店装修工等职业。

三、大学生网店创业的可行性

1、大学生有充足的自由支配时间

大学生活不同于中学，大学生有较多的自由支配时间。除了



学习外，玩游戏，上网聊天，打球等也是大学生活不可或缺
的。有梦想，想创业的大学生不妨把此部分时间合理利用起
来，在淘宝上开个小店。

2、大学生具备上网条件

现在大学生已经拥有良好的学习生活条件已经非常好，宿舍
能够上网就不用说了，电脑也是近乎人手一机。电脑有了，
上网具备了，这就具备开店的基础条件了。

3、开网店投入小

在淘宝上开店，不需要网络技术的维护，只需具体上网的条
件即可。至于货源问题，从两个方面可以解决：

（1）到就近的批发市场批货

但如此会有库存积压的风险,并且需要拍照、做数据等工作。
适合有一定资金并且能够拍照和处理图片的大学生。

（2）做网店代理

如今很多商家提供网店代理服务，支付宝担保交易，一件代
发货。此方法适合不想投入更多资金和人力的大学生采用，
当然，在选择网店代理商的时候，要认真鉴别，现在做网店
代理的商家较多，鱼龙混杂，大学生需要从其提供的产品，
价格，售后，推广等服务认真辨别筛选。选择适合自己的网
店代理商。

4、大学生具备快速学习的素质

在如今竞争激烈的淘宝网店，新手成功的难度越来越大，要
想成功，学习是必不可少了，开店经验，推广技巧，提高网
店转化率方法等等是需要淘宝掌柜快速领悟并掌握的必要条



件。

从以上4点可以看出，大学生具备开店的基本条件和做好网店
能力。

四、国家政策以及教育资源的支持

随着网店规模愈来愈庞大，网店运营专才紧缺，虽然中国目
前已经有275所本科高校、近700所高职院校开设了电子商务
专业，但这些学生普遍无法直接上岗重理论轻实践现象相当
严重。人才的缺口已经大大限制了中小企业电子商务的快速
发展。

由国家工信部牵头、发改委等9部委联合制定的《电子商
务“十二五”规划》中，我国将把握信息技术发展的脉搏，
加强前瞻性研究，电子商务将被列入战略性新兴产业的重要
组成部分，是下一阶段信息化建设的重心。

从20xx年开始，淘宝网创办了网商培训学府――淘宝大学，
在不断的探索与实践中逐步形成在线培训、现场授课和培训
认证三位一体的教学模式。大学生网上开店所产生的良好效
应也促使了政府部门出台相关政策来支持大学生网上开店。

在20xx年全国会期间，民建中央报送全国政协十一届三次会
议提案《民建中央关于进一步完善我国创业政策体系的提案》
中，尤其提到在网络创业方面，政策的扶持力度还远远不够，
希望通过加大网络就业方面的政策扶持力度，来大力促进创
业和就业，对网络创业平台和网络创业者给予税收优惠和适
度宽松的管理政策，并为创业者提供咨询、培训方面的服务。

电商时代，通过网络解决相当部分的就业问题，势在必行。
而网店就业，正是最容易入门的方式之一。其实随着网店数
量越来越大，网店的管理营销已不是店主单打独斗能够应付
的，许多网店开始寻找专门的网店管理人员，从而催生了网



店客服、美工、平面模特等大量网店职位。这又从另一个方
面，催生了新的就业途径。这正像义乌工商学院院长贾少华
所说的，大学生不应该以实现就业为目标，实现就业是底线，
大学生的目的是为社会创造更多的就业岗位，帮助更多的人
实现就业。

电商时代，网店就业正在悄悄改变着人们的传统观念，生活
方式，就业方式。其光明而又广阔的就业前景，我们拭目以
待。

电子商务小论文篇三

摘要：随着我国信息技术和网络技术的快速发展，我国电子
商务快速发展，不断优化了我国经济结构，随着电子商务所
占比重越来越大，有助于我国社会经济的可持续性发展，文
章主要讲述了电子商务的评价和发展分析，电子商务对我国
经济发展的影响和分析以及电子商务对我国经济增长做出的
贡献。

关键词：电子商务；经济增长；评价分析

电子商务小论文篇四

为数众多的中小企业历来是经济中最活跃的部分，具有采用
新的技术手段、创造新的营销方式的传统。中小企业对电子
商务的态度很大程度也决定了其自身和电子商务发展的未来。
本论文的主要论点是:

1、在信息化时代，中小企业必须利用电子商务手段，“要么
电子商务，要么无商可务”;

3、“敢于投入，全力跟进”应成为中小企业利用电子商务开
拓市场的基本理念;



4、只要“坚持诚信，坚定信心”，中小企业就必须能取得电
子商务的成功。

本论文的结构为:第一部分从分析电子商务是适应网络营销的、
先进的机制，以及其对中小企业的革命性的影响，来说明中
小企业利用电子商务的必要性，“要么电子商务，要么无商
可务”;第二、三部分经过分析中国中小企业电子商务的发展
状况，阐明“网商时代已来临”，并探讨了中小企业利用电
子商务的策略，来说明中小企业利用电子商务的可行性;第四
部分利用案例分析的方法，探讨中小企业利用电子商务开拓
市场的方法是“敢于投入，全力跟进”;第五部分分析了中小
企业发展电子商务过程中出现的问题及解决办法，“坚持诚
信，坚定信心”。

电子商务小论文篇五

摘要：近年来，xx市加快了对农村电子商务的建设究，出台了
促进农村电子商务的有利帮扶政策，总体来讲，xx农村电子商
务的建设已经取得了必须的经济效益和社会效益，可是仍处
于探索时期，开展农村电子商务还有很多问题，本文主要针
对xx市农村电子商务发展现状及问题进行调查分析并提出对
策。

电子商务小论文篇六

摘要：电子商务概论是很多专业开设的一门基础课程，教学
形式包括理论和实践两部分。可是电子商务作为交叉学科，
其课程包括的资料很多，涉及面广，既涵盖信息技术方面的
知识，又涉及到管理和商务方面的领域，学生学习过程中存
在迷茫感和无方向感，故文章提出电子商务课堂教学中事先
导入招聘需求信息分析的资料，使学生明白为什么学习，明
确学习目标，提高教学效果。



关键词：电子商务教学；就业信息；教学资料和方法；教学
效果

引言

电子商务相对传统课程来说是一种新兴课程，随着信息技术
和商务模式以及社会实践而发展起来的一门课程，电子商务
是交叉复合学科，涉及面广，既涉及了技术方面的知识，也
涉及经济方面的知识，学生既要学习电子商务平台开发相关
基础知识，也要学习商务运作等方面的理论知识，同时它又
是一种操作性和实践性很强的课程。可是这又为电子商务教
学带来了问题，很多学生觉得电子商务课程学起来杂乱无章，
面太广，很难掌握，更有学生认为电子商务就是网上开店，
网上交易。为了使学生明白为什么学，应当怎样学，更好的
掌握电子商务知识，提高课堂和实践教学的效率，需根据课
程特点对上课资料和方式进行创新应用。


