
2023年教学助理工作内容 销售助理工作
日志心得(汇总5篇)

范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的范文吗？以下
是小编为大家收集的优秀范文，欢迎大家分享阅读。

教学助理工作内容篇一

拒绝是推销的开始

——记雅戈尔第一日导购经历

微笑，耐心是成功开始销售的关键

——迎来成功的销售

当时看见有客人来了，便迎了上去，我们微笑着向顾客介绍
适合他的衣服，当他需要别的码子时，马上就去换、其实当
时是有些不耐的，但我还是努力保持脸上的微笑，耐心的为
顾客服务，终于，第一笔生意成功了，我们卖出了一件衬衫、
当时，一直站立的疲惫感消失了，第一天销售为零的挫败感
也烟消云散了，真的很有成就感。

教学助理工作内容篇二

时间一晃而过，____年已渐渐离我们远去。过去的一年里我
专柜历经了不平凡的一年，年初的人员变动.大型特卖活动.
还有本人的《弟子规》演讲等等，一路数来有辛酸，有汗水，
有泪水，但更多的是喜悦。

____年也是大丰收的一年，在8月份的大型特卖活动取得了圆



满成功，在一次次的业绩突破记录中是充分发挥着我们的团
队力量，很骄傲也很荣幸有这么个团队。

在过去的一年里客诉也时有发生，如前几天发生的“羽绒
服”客诉事件，虽然事情已经圆满解决，但做为导购的我们
也得深思，在工作中是否有不足的地方，将在以后的工作中
更加细心多提醒顾客仔细检查货品，尽可能的少发生类似客
诉，也要在以后的客诉处理上多一些冷静.理解，将事情解决
在萌芽中，这也是我们需要改进的。

非常荣幸本人能代表我们营运二部参加公司举行的《弟子规》
演讲比赛。在此活动中我学习到了很多，也发现人的潜能是
无限的，只要你肯努力，肯付出一定会有回报的。在一次次
的登台演讲中，能够突破了自己，战胜了自己也是我一年来
取得的最大的成绩。

更值得高兴的是我专柜被评为“杭州地区业绩年增长率”最
高的一家店，是荣誉，是对我们工作的一个肯定。在高兴和
兴奋之余我感受最深的是压力，在__年里我们将如何取得更
好的成绩呢?针对未来的__，我专柜将重点放在以下几个方面：

a:积极配合商场促销活动，提高销售业绩。

b:充足的货品，争取做好货品的供应，以满足顾客的需求。

c:提高服务质量，用心服务，尽量减少客诉的发生，保持品
牌形象。

d:完善顾客资料，重点培养新的顾客群，完善顾客资料，让
新的顾客转变为忠实顾客;针对老顾客要付出更多的耐心和细
心，并让其带新的顾客进行消费。

f:提高销售技巧,定期让公司对导购进行专业知识培训，曾强
自身素质并提升个人销售业绩。



我相信在今后的工作中，我会继续不断的努力下去，虽然有
时也会在纪律中偶犯小错误，因人无完人，出错在所难免的，
所以我不会过分的苛求自己。不过我相信只要我在岗位上一
天，我就会付出自己最大的努力，将自己所有的精力和能力
都用在工作上，再接再厉争取在__年里取得更好的成绩。我
相信自己一定能做好!!!
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教学助理工作内容篇三

今天是上班的第二天，虽然上班的第一天没有什么重要的事
情要做，但是第二天我还是按照上班的时间准时来到公司。

今天犯了一个错误，我想这应该办公室助理大大忌吧。今天
来了一批新货，所以经理和财务都出去安排货物了，只留我
一个人在办公室，下午的时候接了一个电话，是专营店打来
的，说是经理的电话打不通，专营店的自动变速箱清洗剂和
冷却系统止漏剂用完了，希望在今天下午之前把货送到，以
免明天无法正常工作。挂了电话之后，我又开始看书去了。
下午三点多的时候经理和财务回来了，可是我却怎么也想不
起来电话里说的是什么清洗剂，经理只好再打电话去确认一
遍。

事后，廖财务告诉我，身为办公室助理，有很多东西是不能
靠脑子去记的，因为很多都是很琐碎的事情，很零散，不好
记，再加上我本来就不是学的这个，没有经过任何的培训，
对一些产品和专业名词也不熟悉，而且接电话要记录应该是
一种习惯，在任何企业担任任何职务都应该要有的习惯，不
要太相信自己的记忆力。

虽然这件事没有造成什么损失，经理和财务也没有责怪我，



可是心里还是觉得挺难受的，毕竟这应该算是一个不应该犯
的错误。枉我还有过在学校学工处办公室担任过办公室助理
的经验，我竟然都没有领悟到这一点，还非得摔过了才知道
痛。

教学助理工作内容篇四

由于昨天的事，今天上班心里总是有点不安和愧疚。廖财务
似乎看出了我的心思，她让我别太在意昨天的事，工作上难
免有错，她刚来的时候还经常犯错呢，有的时候碰到经理心
情不好还会被臭骂一顿，可是第二天还不是要收拾好心情上
班，不能再因为昨天的心情影响今天的工作啊。正所谓“吃
一鉴长一智”。

听了之后，我的心情也没有这么凝重了，人非圣人，孰能无
过呢。坐了一上午都没什么事情，我看廖财务也是在那闲着，
心里还是有点坦然了。下午的时候，经理说要带我去视察下
专营店的工作，顺便让我了解一下情况。心里真是欣喜若狂，
再也不用呆在办公室里了。

第一次来到专营店，经理先是询问了一下今天的销售情况，
然后和那些销售人员聊了起来，说的都是一些业绩之类的问
题，我只能在一旁听。说完了之后，就开始带着我四处看看。
他跟我说，因为公司是刚成立不久的，所以规模很小，他要
管的事情也就是每天看看哪里缺货需要补货，还有销售的情
况，再者就是贴膜工人的工作了。他说，贴膜的工作是最容
易出问题的了，装贴防爆膜不是随便贴就可以了事的，还要
求有严谨的步骤工序，否则，用车的时候就会发现漏洞百出。
从装饰保护到清洗玻璃、套膜、定型、装贴每一步都要小心
翼翼的，而且前后挡风玻璃和侧窗难度不一，就算是老师傅
都会有出错的时候，一些刚上手的徒弟就更不用说了。只要
一个不经意把客人的车刮花之类了，不仅仅是个人工资要赔
光，公司也会受损，所以这方面要重视。



我看着那些工人装贴膜的时候，心里都是心惊胆战的，就好
像是在精心雕刻一样东西。谁说不是行行出状元呢，这些贴
膜工人虽然都未必是大学毕业，甚至有些没有文化，但不也
是凭借一己技能大展拳脚。

教学助理工作内容篇五

拒绝是推销的开始

——记雅戈尔第一日导购经历

微笑，耐心是成功开始销售的关键

——迎来成功的销售

当时看见有客人来了，便迎了上去，我们微笑着向顾客介绍
适合他的衣服，当他需要别的码子时，马上就去换、其实当
时是有些不耐的，但我还是努力保持脸上的微笑，耐心的为
顾客服务，终于，第一笔生意成功了，我们卖出了一件衬衫、
当时，一直站立的疲惫感消失了，第一天销售为零的挫败感
也烟消云散了，真的很有成就感。
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