
公务员青年突击队事迹材料(精选5篇)
每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
相信许多人会觉得范文很难写？下面我给大家整理了一些优
秀范文，希望能够帮助到大家，我们一起来看一看吧。

公务员青年突击队事迹材料篇一

东方今报记者来到“山药哥”家时，看到一家人都在院子里
忙活，“山药哥”正在跟焦作市某知名商家的经理侯先生谈
生意。“这两天发货供不应求，天天忙到半夜。”“山药
哥”告诉记者，他10月1日开始预售，10月20日开始挖山药，
一个多星期的时间，他已经卖出去了4000多斤山药。“这都
得益于网络营销模式呀。”“山药哥”高兴地说。

“在我眼中，这些山药都是宝贝。但是要将山药变成‘金条，
如何销售非常关键。”为了找到更大的销售平台，“山药
哥”花费大量心血研究各种网络社交工具的特点。“微博的
转发功能特别强大，可以用来推广产品;淘宝是个比较成熟的
交易平台，可以在这里进行买卖;而微信的私密性比较强，可
以通过微信为客户做后期的服务。”

据“山药哥”介绍，现在武陟县大部分种植山药的农户还停
留在传统的营销模式中。“他们一般把山药批发给商贩，自
己还会拉些山药上城里零售，这些方式都是比较落后的，农
户并没有多大的经济效益。为了多挣钱，很多农户抢在中秋
节前把还未成熟的山药挖出来卖，还有不少农户依靠多撒肥
料来提高产量。”“山药哥”说，“这样整个山药市场都陷
入了一个非常被动的局面，山药的价格越压越低，好多人都
种不下去了。”

“山药哥”坚信生态食品是一个发展趋势，所以，他遵守农



作物的生长规律，在霜降前后才挖山药，并且提倡给山药上
农家肥。“现在市场上零售的山药一般是每斤8元到10元，而
我卖的价格是每斤12。8元到16。8元，由于口感好，营养丰
富，回头客非常多，山药供不应求。”

除了产品好、营销渠道广，“山药哥”还有一个做生意的绝
招，那就是搞好服务。记者在现场看到，“山药哥”和“山
药妹”在每箱山药里都放了一双橡胶手套，一个削皮刀，一
份山药食谱还有一张爱心卡片。记者发现这些爱心卡片都
是“山药妹”冯方亲手写的，卡片上对顾客如何食用山药进
行了温馨的提示。“这些东西我在其他商店里都没见过，就
在他家看到了。”

来谈生意的侯先生说，“我在网上看到大家对‘山药哥的评
价不错，就过来看看情况，合适的话我们会展开合作。”侯
先生说。

公务员青年突击队事迹材料篇二

10月26日、27日，焦作市武陟县西陶镇张武村炸开了锅。焦
作市30位微博营销高手应“山药哥”赵作霖的邀请，到张武
村参加“山药哥第一届网络文化山药节”。大家一起到赵作
霖的12亩山药地里看山药长势，听“山药哥”讲山药的种植
技巧，并卷起裤腿开展挖山药比赛，最后把挖的山药做成各
种美味佳肴，共同分享收获的喜悦。当然来凑热闹的还有张
武村的村民，大家对“山药哥”的做法十分好奇，但对他的
人生选择却多了几分理解。

张武村曾经是武陟县盛产山药的村庄，赵作霖的祖祖辈辈也
都是种植山药的好手。但是近年来，山药市场行情并不好，
赵作霖的父母希望读大学的儿子毕业后能在城里找份不错的
工作，摆脱黄土地。赵作霖2008年考入河南工程学院营销与
策划专业，通过努力奋斗，他成为2008级该专业最优秀的学
子，没毕业就被某中国大型快餐公司相中，开出了月工



资3000多，交纳五险一金的条件。

工作了6个月，赵作霖又跳槽到了河南省某知名传媒公司，仅
仅毕业一年的他就凭借自己的实力拿到了5000元的月薪。在
同学眼中，赵作霖是他们学习的榜样，而在父母的眼中，儿
子安家在大城市是早晚的事。然而，就在此时，赵作霖却对
父母提出了开山药店的打算，不等商量，他们就否决了儿子
的想法。

“因为我学的就是营销与策划，平时就结合着自家的情况分
析山药市场行情。我觉得老家的农民只会种地不会卖东西，
这么好的东西就是挣不了钱。”赵作霖说，“就是因为这个
情结，我决定坚持自己的想法。”赵作霖结婚后，媳妇儿冯
方把自己收赵家的彩礼钱全部交给了丈夫，自己还做起
了“山药妹”，帮助丈夫圆梦。2012年12月，赵作霖的网店
终于开了起来。

公务员青年突击队事迹材料篇三

见到记者时，付文杰说他有一个座右铭：成功始于觉醒，态
度决定命运。细心加野心，坚定了付文杰创业的决心。付文
杰个子不高、微胖、敦实憨厚，打小就有很强的个人号召力，
像地心磁场一样，能把性格、能力各异的小伙伴们聚拢在身
旁。

小打小闹恐怕难成气候，付文杰决定组建一个团队，召集有
创业意向的同学一起打拼。2009年5月，团队成立，付文杰给
起了个响亮大气的名字：俊杰创业者联盟。

一个月后，火炉武汉开始发威，热浪滚滚，学校的跳蚤市场
如期开放，黄家湖大学城近10万人的大学生消费群体吸引了
付文杰的目光。大家商议，决定抓住机会售卖大学生日常用
品。初生牛犊不怕虎，本金不够生活费来凑。电风扇、凉席、
蚊帐等夏日用品很快摆上摊位，薄利多销，几番买卖下来，



盈利超过万元。

暑假，在武汉组织团队开办补习班、做家教、在火车站附近
卖报……创业之初，付文杰通过各种渠道拓展事业。9月，新
生入校，他再次抓住商机，销售新生生活用品。钱生钱，利
滚利，通过低风险的“再造血”，团队资产很快达到5万元。

就在他雄心勃勃准备大展拳脚的时候，遭遇了创业中的第一次
“滑铁卢”。2009年11月，付文杰大胆决策，多方筹借6万元
在校外绿化地上建了40多间活动板房，占地780多平方米，租
给附近村民经营。3个月过去，就在成本刚刚收回即将盈利的
时候，板房却被政府强令拆除。因为那里是湿地公园的一部
分，需要进行还绿规划。晴天霹雳，付文杰几乎崩溃：不仅
每月2万元的.租金泡汤，他还得为每位租户支付2000元违约
金。付文杰硬着头皮承担。他向商户一一解释、致歉，并按
照他们的租赁面积，主动提出相应的赔偿。

兴建土木毕竟不像倒卖商品，高利润也必将带来高风险，一
着不慎就会导致满盘皆输。

事情尘埃落定后，他口袋里仅剩下3个钢?，一顿饭钱都不够。
就着苦涩的心情，他啃了一天馒头。那晚的夜，格外黑，付
文杰独坐在沁湖边，对着清冽的湖水发呆，泪无声地淌了一
脸。“怎么办?就这样放弃吗?”想起在父母面前的豪言壮语，
不服输的个性让他昂起了头：“不，我不甘心，我要重新站
起来。”

打理好心情，第二天，他就到汉正街当起了“扁担”。100斤
的包裹，扛100米，5元钱。肩膀磨破了，鲜血渗到衬衣上，
斑斑点点的红;脚底起泡了，每走一步都疼得钻心;晚上回宿
舍搽药绑绷带，宿舍的同学看了都心疼。



公务员青年突击队事迹材料篇四

作为一名年轻的共产党员，该同志在思想上积极要求进步，
加强理论学习，认真学习党的方针、政策和路线，能积极参
加到创先争优活动中来，制定了个人创先争优个人承诺书并
付诸于行动;牢记“团结、敬业、开拓、奉献”的企业精神，
积极学习集团公司的各项文件、会议精神，增强观察问题、
分析问题的敏感性和准确性，全面提高自身的综合素质。

公务员青年突击队事迹材料篇五

许多成功者不仅是开拓机会，捕捉机会的能手，而且还是发
掘机会潜能，高效运用机会的能手。他们的成功启示我们：
一定要提高机会的利用率，把机会发挥到最大值。

在武汉科技大学，付文杰如今成了学生们心目中的校园明星：
湖北省首届大学生创业十佳之星，湖北省百佳青年创业榜样，
2011年入选中国大学生年度人物。

22岁的付文杰是武汉科技大学材冶学院金属材料工程专业本
科生。大学期间，他怀揣200元从摆地摊卖盆栽起步，开打印
店、茶餐厅，卖内衣、开网店，目前出任时代俊杰股份有限
公司董事长，拥有5家公司，员工300多人，总资产3000多万
元，年销售收入8000多万元。


