
2023年商业经典语录文案 商业的经典语
录商业喊麦经典语录(精选5篇)

人的记忆力会随着岁月的流逝而衰退，写作可以弥补记忆的
不足，将曾经的人生经历和感悟记录下来，也便于保存一份
美好的回忆。相信许多人会觉得范文很难写？以下是我为大
家搜集的优质范文，仅供参考，一起来看看吧

商业经典语录文案篇一

“建立在商业业务的友谊远比建立在友谊上的商业业务来得
好。”

亨利·福特

“如果你想永远做个雇员，那么下班的汽笛吹响时，你就可
以暂时忘掉手中的工作；如果你想继续前进，去开创一番事
业，那么，汽笛仅仅是你开始思考的信号。”

安德鲁·卡内基

“如果把我的厂房设备、材料全部烧毁，但只要保住我的全
班人马，几年以后，我仍将是一个钢铁大王。”

安迪·格鲁夫

“要想预见今后10年会发生什么，就要回顾过去10年中发生
的事情。”

巴菲特

“不要把所有鸡蛋放在同一个篮子里”是错误的，投资应该
像马克-吐温建议的，“把所有鸡蛋放在同一个篮子里，然后



小心地看好它”。

比尔·盖茨

“每隔3年我们都要好好审视一下几年来取得的成绩，这非常
重要。任何一成不变的公司都很可能遭到淘汰，我们已经有
太多的前车之鉴。 ”

杰克·韦尔奇

“我们希望人们勇于表达反对的意见，呈现出所有的事实面，
并尊重不同的观点。这是我们化解矛盾的方法。良好的沟通
就是让每个人对事实都有相同的意见，其目的在于创造一致
性。”

卡莉·费奥莉娜

“我首先是管理者，然后才是女人。”

盛田昭夫

“诚然，我们录用了你们，作为一个管理者，或者作为第三
者，我们不可能同时也将幸福给予你们，因为幸福应该由自
己来创造！”

李嘉诚

“当大街上遍地都是鲜血的时候，就是你最好的投资时
机。”

1、永远不要与趋势为敌，踏上时代节拍，才能成为时代英雄。

2、在哪个地方趴下不一定要在哪个地方站起来，在其他的地
方也能站起来。



3、成大事者都是从绝路中杀出一条血路。不久的将来，所有
制造业中老板一部分会“死掉”，一部分将成功转型升级变
成强者。

4、人不能炒股票，人要搞资本运作 ，炒股票是被动的，资
本运 作是主动的。

商业经典语录文案篇二

当你放下面子赚钱的时候，说明你已经懂事了。当你用钱赚
回面子的时候，说明你已经成功了。当你用面子可以赚钱的
时候，说明你已经是人物了。当你还停留在那里喝酒、吹牛，
啥也不懂还装懂，只爱所谓的面子的时候，说明你这辈子也
就这样了。

“人都是逼出来的”。

“如果你简单，这个世界就对你简单”。

“人生没有彩排，每一天都是现场直播”。

“怀才就象怀孕，时间久了会让人看出来”。

“过去酒逢知已千杯少，现在酒逢千杯知已少”。

“人生如果错了方向，停止就是进步”

“人生两大悲剧：一是万念俱灰，一是踌躇满志”

“人生和爱情一样，错过了爱情就错过了人生”。“天下有
钱人终成眷属”。

“要成功，需要朋友，要取得巨大的成功，需要敌人!”



心有多大舞台就有多大，志向大小决定了你成功的概率。

富贵险中求！凡是成功的企业家或者卓越的企业家都接近神
经病。

富贵险中求，敢闯敢干竞风流。

优秀的企业在好的时候要做坏的打算，坏的时候要做好的安
排。

一马当先，万马奔腾。人不可能永远都清楚，马马虎虎。

什么清华北大，都不如胆子大。

人追求最高的追求是精神，企业的最高层次是经营文化。

1、做任何事业我都不喜欢冒险。

2、不赔钱比赚钱更重要。

3、我经常怀疑自己做出的决策是否正确。

4、我喜欢做能显示自己独特性的工作。

5、我不喜欢对自己的工作做长远规划。

6、要取得事业成功，必须花心思预测未来几个月甚至几年的
事情。

7、一个希望成功的人首先要回避风险。

商业经典语录文案篇三

1、要跟成功者有同样的结果，就必须采取同样的行动。



2、经商不跑不活，商品市场瞬息万变，商品交流讲究时效性，
坐门难见客。只有跑动，才能得知市场信息，找准时机，方
能盈利。

3、付出才会杰出；为别人创造价值，别人才愿意和你交往。

4、把我们顶尖的20个人才挖走，那么我告诉你，微软会变成
一家无足轻重的公司。

5、要控权，要有利润，这就是生意。其它的都是套话。

6、正确的决策来自众人的智慧。

7、过去不等于未来；没有失败，只有暂时停止成功；采取更
大量的行动。

8、人才是利润最高的商品，能够经营好人才的企业才是最终
的大赢家。

9、做生意最靠谱，中国机会多，是实现梦想的战场。

10、每一分私下的努力，都会有倍增的回收，在公众面前被
表扬出来。

11、人生的意义就在于人的自我完善。

12、要知道，自我投资远在获得财富之上。

13、下对注，赢一次；跟对人，赢一世。

14、成功循环圈：找一个刻骨铭心的理由——设立目标——
制定计划——学习提升——付诸行动——发现问题——坚
持——成功。

15、在生意场上，只有愚蠢的商人是单凭外表判断一个商人



的。

16、生意的利益不在于多少，而在于平衡。

17、要想预见今后10年会发生什么，就要回顾过去10年中发
生的事情。

18、做同一种生意的人们极少相聚，除非为了共谋反对公众
或抬高价格。

19、每一笔生意必须挣钱，免费不是一个好策略，它付出的
代价会非常大。

20、善动脑筋，善做变通是一个优秀的商人的必备素质。

21、他擅长于从生意世界中找出正在流行的一个词汇，或一
段谈话的只言片语，让读者领悟到它们的.荒谬之处。

22、一个成功的生意人，他会听取别人的意见，但他绝对不
会听取那些荒唐的意见。

23、全世界没一个质量差光靠价格便宜的产品能够长久地存
活下来。

24、过去不等未来，没有失败只有暂时停止成功。

25、空闲时少点钱，多点货，钱少点得迷茫，钱多点的陶醉，
只有点货能让你清醒。

26、开店学习的不仅是做生意，还更应该学会做人。

27、成功路上四个字，即心态和状态。好心态就是最大的能
力；好状态就是最佳的方法！你是否有学习的心态！

28、这不是一个商业活动，而是为北京奥运会贡献力量的机



会，比任何一种荣耀都来的有意义。

29、做生意是人的旷达和精细的结合，一个人光豪爽不行，
仅仅精细也不够。如果结合起来，你的生命就可以从不完美
变得完美。

30、相互吹捧的是做官的人，互相看不起的是搞文艺的人，
见面不说实话的人是做生意的人。

31、在没出现不同意见之前，不做出任何决策。

32、这个世界上，总有一些和平是打出来的，又总有一些和
平是谈出来的。简直就像是在生意场上一样。

33、虽然商人终日从事买卖之事，但只要致良知于事事物物，
即问心无愧，也不妨碍他成为圣人贤达。

34、人生的意义就在这个过程上。你要细细体味这过程中的
每节，无论它是一节黄金或一节铁；你要认识每节的充分价
值。

35、这个聚敛巨额财富的商人，越来越像个投机家了，就是
那种惟利是图的人，那种对机会视若生命的人，那种大胆而
谨慎的人。

36、打理关系，就应该集中精力去处理和生意伙伴的关系，
而不是挖空心思地处理和竞争对手的关系。

37、读万卷书不如行千里路，行千里路不如阅人无数，阅人
无数不如名师指路。经师易得，人师难求。

38、人生的意义不在于拿一手好牌，而在于打好一手坏牌。

39、经商是一种最艰难而实用的教育，比任何专科学校，大
学院系的教育更难学习。



40、将合适的人请上车，不合适的人请下车。

41、从小处学起，从小事做起，从小量批起，记住这“三
小”能让你在开店初期少栽大跟头。

42、要成功，先发疯，头脑简单向前冲。积极向上是所以成
功者的特质。

43、尽避生意有很大的风险。仍然有人去冒这个风险。

44、我并非不会做生意，我只是不会做你的生意，你心中的
那杆秤，我可用不了。

45、生意人修炼的是处事圆滑，善识商机。

46、在朋友的基础上做生意，那朋友就会失掉，在生意的基
础上交朋友，那会没有生意做。

47、承诺是走向成功的必由之路；用公众承诺的力量逼自己
成功。

48、要想成为大生意人，必须培养唾面自干的雅量。

49、可持续竞争的惟一优势来自于超过竞争对手的创新能力。

50、与其等待机会，不如创在机会；在激烈的商业竞争中，
惊醒科学的预测，掌握市场需求的规律。

51、很多大事情往往会败在小人物手里，因为做大事情的人
总是很容易忽略小人物。

52、培养利益同盟的根本理论就是：你认识谁并不重要，关
键是你想认识谁以及谁认识你。

53、当你作出决定后，便要一心一意地朝着目标走，常常记



着名誉是你的最大资产，今天便要建立起来。

55、老老实实做生意，讲实话，干事规规矩矩，别人就会对
你有信心。

56、你的房子首先要足够坚固，然后才可以装修。

57、世界上有一种生意是永远亏本，那就是发脾气。

58、做生意先要做名气。名气一响，生意就会热闹，财宝就
会滚滚而至。

商业经典语录文案篇四

1、对商人来说，对顾客友善是他们成功的秘诀之一。

2、虽然商人总是忙于做生意，但他问心无愧，可以成为圣人。

3、看看这家店的顾客，你可以看到他们的生意每天都很好。

4、如果一个商人遇到了麻烦，就很难从商人那里借钱，因为
只有两个富人才能互相借钱。

5、任何一个行业，一个市场，都是先有肉吃，然后才没有汤
喝。

6、从热闹的场面中说了几句很酷的话。扫除无尽的杀戮机器。
温暖的心在寒冷的路上。自己创业。

7、企业的唯一目的是为人民服务；广告的唯一目的是向人们
解释服务。

8、在商业中，任何你不能控制的事情最终都会出错。

9、拿我们的前20名人才来说，我告诉你，微软将成为一个无



足轻重的实体。

10、不管你感觉如何，不管你面前发生了什么，都要微笑着
迎接每一位来到店里的顾客。

11、生命的意义就在这个过程中。品尝它的每一点，无论是
一点金子还是一点铁；认识到每个部分的全部价值。

12、重要的决定不能没有其他选择。

13、成功圈：找一个令人难忘的理由来设定目标、制定计划、
学习、提高、付诸行动、发现问题、坚持成功。

14、企业管理就是过去的沟通，现在的沟通，未来的沟通。

15、对于每一个私人的努力，都有双重的考虑和公众的认可。

16、完全不做生意有很大的风险。仍然有人在冒险。

17、为什么差价这么大，生意就是要动量，那么差，谁跟你
做生意相信你能赚钱？

18、要想知道未来十年会发生什么，不妨回顾一下过去十年
发生的事情。

19、你是在坚持，还是在坚持？你是在服务还是在服务？

20、巨大的财富总是带来巨大的安全感，然后是巨大的信心，
然后人们想做更大的事情。

21、感谢你的顾客，感谢支持你的亲人，感谢帮助过你的人，
永远心存感激，无论你的生意是好是坏。

22、承诺是非常重要的。如果你对你的职业感兴趣，你会做
得很好。



23、金钱不是目标，不是结果，也不是消费品。它是建立职
业生涯的工具。

24、从小处学起，从小处做起，从小批量做起，记住这三个
小的可以让你在前期的铺少大落。

25、这些天生意这么好，我们都很忙。

26、每一个企业都要赚钱，免费不是一个好的战略，它可以
是非常昂贵的。

27、当我必须的时候，我可以！

28、读万卷书不如行万里路，读万卷路不如读无数人，读无
数人不如当好老师。一个好主人比一个好主人更容易得到。

商业经典语录文案篇五

商业的一个特点是变化，无穷无尽的变化。关于商业有哪些
经典的励志语录呢?以下是本站小编为你精心整理的商业经典
语录励志，希望你喜欢。

1) 浪费一张纸，也会使商品价格上涨。

2) 工作应酬去喝酒醉倒，步伐蹒跚满身酒气，与生意失败雷
同。

3) 只向最顶端的人学习，只和最棒的人交往，只做最棒的人
做的事。

4) 其实学电影出来的，很多在拍商业片却不承认，觉得念书
不拍艺术片就白读了。我已经过了心理考验期，只要电影好
看就好。



5) 企业的成功靠团队，而不是靠个人。

6) 你的项目像一个生意，而不像一个企业。

7) 世界上没有完美的个人，只有完美的团队。

8) 生命不在于活得长与短，而在于顿悟的早与晚。

9) 这世上没有好人和坏人，只有生意人。

10) 不要轻信广告，不要加盟，不要网上进货，这“三不”
同样要牢记于心，因为你还没有足够的鉴别力。

1) 成功都是血汗的洗染，无悔走完希望每一天。

2) 无论才能知识多么卓着，如果缺乏热情，则无异纸上画饼
充饥，无补于事。

3) 成功需要成本，时间也是一种成本，对时间的珍惜就是对
成本的节约。

4) 攀登山顶的脚力，生于“欲穷千里目”的壮心和“不到长
城非好汉”的意志。

5) 如果可恨的挫折使你尝到苦果，朋友，奋起必将让你尝到
人生的欢乐。

6) 在好上司手下做能臣，在坏上司手下做奸臣。

7) 人生舞台的大幕随时都可能拉开，关键是你愿意表演，还
是选择躲避。

8) 成功的法则极为简单，但简单并不代表容易。

9) 工作就是自己的人生舞台，能不能赢得掌声在于你自己。



10) 你可以选择这样的“三心二意”：信心恒心决心;创意乐
意。

11) 这生意场上，知危，知机，知进，知退是每天必修的。

12) 如果注定要做一个商人，那么就要随时准备接受被贪婪
打败的命运。

13) 所见所闻改变一生，不知不觉断送一生。

14) 生意做大，起码你要有个过硬的产品。

15) 做人处事，待人接物：重师者王，重友者霸，重己者亡。

16) 静心，才不浮躁;尽力，才不后悔。

17) 犹豫不决固然可以免去一些做错事的可能，但也失去了
成功的机会。

18) 商业化是使体育适应现代社会的最强有力因素。

19) 失败能打垮人的头脑，胜利却也能冲昏人的头脑。

20) 人们应该明白，假如富人没有“吝啬”的精神，就不可
能变成富翁的。

1) 如果自己不能做到胸有万卷书，是不可能达到须弥山存于
芥菜籽的境界的。

2) 我身为松商的都房，根本就没有那种立场在一个人的羽翼
下只为这个人而活。

3) 只要一想到尚嬉(尚沃的妹妹，当时沦为艺妓)，身体的舒
适都是一种罪恶。



4) 岁月就是一帖良药，如果要治愈你心中留下的伤口，除了
岁月之外，没别的特效药了。

5) 你们这些商人的把戏都是一样的，天底下最不能够相信的
就是商人说他做了赔本生意。

6) 所谓的做生意，不是赚取金钱，而是赚取人心，并不是要
获得利润，而是要获得人心。

7) 无论古今，哪里有权利哪里就有近亲与亲臣，而权利的腐
败皆因这群近亲与亲臣而起。

8) 如果要做生意，必须要具备商才，要懂得做出正确的判断，
也要有卓越的随机应变能力。

9) 只靠单独的'能力，绝对无法成为大生意人，一定要懂得
如何用人，才能带领像松商这么大的商团。

10) 有了奢求就有贪念，有了贪念就有无谓的眷恋。来自诗
句的损失是愚蠢，来自画中的损失是追求没有实象的虚幻。

11) 可以让江商活命的方法：、处理掉丝绸店的库存。、与
游商携手合作。、将义州铜器商的铜器带往黄海道出售。

12) 如果是生意人就要懂得在干旱时卖木屐，在梅雨季节卖
草鞋。观察是不是具有远景，这似乎是做生意非常重要的原
则。

14) 至少我的女儿还有可以让她信任的佛祖，做生意经常会
有找不到任何依靠，又茫然的时候，这个时候如果依赖金钱，
那就全完蛋了。

15) 一切商业、一切政治、一切宗教、一切艺术，人类社会
所有的一切，只有抛切自身，通过死亡的“无”才能得到生



的愉悦和存在的“有”。

16) 你太一板一眼了，一个像样的生意人，一定要能屈能伸，
该屈的时候屈，该圆滑的时候就要圆滑。如果太过僵硬，还
没把东西卖出去就已经断了。

17) 在你利用封箱送风的时候，先要将心中的怨恨全都丢入
火中，掏空你的思绪，掏空你的心，抛开所有的怨恨，到那
个时候我就可以传授你成为铜匠的方法了。

18) 勿妄言，自己说的话一定要遵守;勿悖行，对待上面的人
不可以不敬;勿盗贼，不可以偷取别人的物品，或是想要取得
不当利益;勿淫乱，不可以做出任何淫乱的行为。

19) 典型的逐利之人是看到哪里下雨就去卖雨伞，看到天晴
就做木屐卖的商人。只盯着眼前的利益，并以此作为他们的
经营之道，实际上做生意并不是这样一种投机取巧的行当。

20) 小财富可以靠努力来获得，但是大财富是上苍所创造的。
对我而言，上苍就是权势，一个生意人如果过于依赖权势，
可能身败名裂，跟权势保持距离又不能成功，不懂得如何运
用权势的生意人，无法成就很大的财富。

21) 如果你在生意场上，出现完全出乎意料又非你所愿的亏
损，哪怕这种亏损只是一分半文，那么你必须明白，你的商
运已经到头，必须散尽所有，急流勇退。明智的人，看到从
屋顶漏下的一滴水，就能立时预知房屋不久即将倒塌。

22) 可以让你调试心境的地方并不是寺庙，而是在市集，并
不是只有山上的寺庙才有佛啊，不论是市集、客栈、甚至烟
花柳巷都有佛。你是个生意人，只要在市集完成你的商佛就
可以了，你回到市集去寻找可以救人的千把救人的剑。

23) 无论做什么样的生意，都需要权势的力量。小生意需要



小权势，大生意需要大权势。追求利润的生意和追求力量的
权势两者结合在一起，就会产生利益和权势。生意与权势的
关系就像嘴唇与牙齿的关系，两者紧密依附却是各行其是的。
不可远不可近。

24) 商业的一个特点是变化，无穷无尽的变化。这就需要一
个商人洞察未来可能发生的无穷无尽的变化，以此来决定自
己的进退。商人的哲学不应是“种瓜得瓜，种豆得豆”的农
民哲学。商人应该学会种瓜得豆，种豆得瓜。从这一点来讲，
农民的收成靠天运，而商业更重要的成败因素是人运。

25) 光是等待无法达成任何心愿，我要自己去争取。

26) 将对方的缺点掌握得一清二楚，也是一种生意手腕。

27) 如果不能达成心愿，任何信念都毫无意义，那不过是愚
蠢的执着。

28) 商团是我带领的，内部发生不光彩的事，严格来说，也
是我的责任。

29) 毫无能力的我可以成为江商都房，那是因为我可以顾得
了我的饭碗。


