
最新蛋糕店周年庆活动促销方案策划(模
板5篇)

当面临一个复杂的问题时，我们需要制定一个详细的方案来
分析问题的根源，并提出解决方案。通过制定方案，我们可
以有计划地推进工作，逐步实现目标，提高工作效率和质量。
以下是我给大家收集整理的方案策划范文，供大家参考借鉴，
希望可以帮助到有需要的朋友。

蛋糕店周年庆活动促销方案策划篇一

辉煌五周年（主标题）晶星世界杯精彩不断（副标题）

20xx年6月9日——20xx年6月18日（6、9周年庆典世界杯开
幕6、18父亲节）

1、同喜同乐庆生日凡6月9日出生的顾客，持本人身份证原件
在xx年6月9日活动当天来晶星购物城可免费领取生日礼品一
份。

注：此活动礼品发放由负责安排。

2、69元拿彩电，享受激情世界杯活动时间：6月9日、10
日、11日。每天在本商城一次性购物满200元的顾客，可获得
抽奖券一张，满400元得两张（以此类推）可参加69拿彩电抽
奖活动，抽奖时间安排当天晚18：00点（中奖人限一名），
抽出中奖人员后，中奖人即可用69元拿走超值彩电一台。兑
奖有效时间延至第二天晚上停止营业，如逾期仍未兑奖便视
为放弃。（特价商品、大宗团购除外）

注：每天现场抽奖活动由负责主持，策划部协助。

3、购物抽大奖周年庆典轻松享凡于活动期间顾客在本商城一



次性购物满500元可获得抽奖券一张，满1000元得两张（以此
类推）就可参加抽大奖活动。

一等奖：名牌背投彩电一台（1名）金额：x元

二等奖：名牌消毒柜一台（2名）金额：x元

三等奖：名牌饮水机一台（5名）金额：x元

四等奖：精美水具一套（10名）金额：x元

抽奖时间：xx年6月18日下午18：00

抽奖地点：晶星购物城大门口

兑奖有效时间：开奖起至xx年6月25日晚19：00。逾期没兑者
视为放弃。（特价商品、大宗团购除外）

注：当天现场抽奖活动由负责主持，策划部协助。

4、晶星金靴奖活动期间每天来我商城购物的`第一位顾客，
凭购物小票可获得晶星金靴奖礼品一份！

礼品预计费用：x元10天=x元

注：此活动礼品发放由负责安排。

5、活动期间顾客一次性购物满100元

以上即可参加下列促销活动（单张收银票限参加一个活动）：

1）晶星金球奖活动细则：在商城内设置一场地摆放球门，参
加此活动的顾客在离球门5米的位置将皮球踢向球门，如进即
可获得晶星金球奖奖品一份，如不进则获得纪念品一份。单



张购物小票限玩一次。

2）晶星任意球奖活动细则：在商城内设置一场地摆放球筐，
参加此活动的顾客在离球筐23米的位置将乒乓球击向球筐，
如进即可获得晶星任意球奖奖品一份，如不进则获得纪念品
一份。单张购物小票限玩一次。

礼品预计费用：x元

注：此活动现场工作人员及奖品发放由负责安排、策划部协
助。

6、老爸您辛苦啦（父亲节）父亲节商品特价展：手机、数码
产品、剃须系列

费用预计：x元

场外路演（待定）

活动时间：200x—6—9———————200x—6—10

活动地点：大门口（场外）

活动内容：

联系各大厂商携手共同开展为期2天的厂商特价酬宾活动，以
特价、赠送、文艺演出等各种促销形式开展活动，补充店内
的各项活动（吸引来客人数）有效提高销售业绩。

活动组织：

1、家电部负责联系及落实各厂家场外促销活动工作；

2、企划部负责协助家电部安排各活动的宣传工作。



蛋糕店周年庆活动促销方案策划篇二

辉煌五周年（主标题）晶星世界杯精彩不断（副标题）

20xx年6月9日――20xx年6月18日（6、9周年庆典世界杯开
幕6、18父亲节）

1、同喜同乐庆生日凡6月9日出生的顾客，持本人身份证原件
在xx年6月9日活动当天来晶星购物城可免费领取生日礼品一
份。

注：此活动礼品发放由负责安排。

2、 69元拿彩电，享受激情世界杯活动时间：6月9日、10日、
11日。每天在本商城一次性购物满200元的顾客，可获得抽奖
券一张，满400元得两张（以此类推）可参加69拿彩电抽奖活
动，抽奖时间安排当天晚18：00点（中奖人限一名），抽出
中奖人员后，中奖人即可用69元拿走超值彩电一台。兑奖有
效时间延至第二天晚上停止营业，如逾期仍未兑奖便视为放
弃。（特价商品、大宗团购除外）

注：每天现场抽奖活动由负责主持，策划部协助。

3、购物抽大奖周年庆典轻松享凡于活动期间顾客在本商城一
次性购物满500元可获得抽奖券一张，满1000元得两张（以此
类推）就可参加抽大奖活动。

一等奖：名牌背投彩电一台（1名）金额：x元

二等奖：名牌消毒柜一台（2名）金额：x元

三等奖：名牌饮水机一台（5名）金额：x元

四等奖：精美水具一套（10名）金额：x元



抽奖时间：xx年6月18日下午18：00

抽奖地点：晶星购物城大门口

兑奖有效时间：开奖起至xx年6月25日晚19：00。逾期没兑者
视为放弃。（特价商品、大宗团购除外）

注：当天现场抽奖活动由负责主持，策划部协助。

4、晶星金靴奖活动期间每天来我商城购物的第一位顾客，凭
购物小票可获得晶星金靴奖礼品一份！

礼品预计费用：x元10天=x元

注：此活动礼品发放由负责安排。

5、活动期间顾客一次性购物满100元

以上即可参加下列促销活动（单张收银票限参加一个活动）：

1）晶星金球奖活动细则：在商城内设置一场地摆放球门，参
加此活动的`顾客在离球门5米的位置将皮球踢向球门，如进
即可获得晶星金球奖奖品一份，如不进则获得纪念品一份。
单张购物小票限玩一次。

2）晶星任意球奖活动细则：在商城内设置一场地摆放球筐，
参加此活动的顾客在离球筐23米的位置将乒乓球击向球筐，
如进即可获得晶星任意球奖奖品一份，如不进则获得纪念品
一份。单张购物小票限玩一次。

礼品预计费用：x元

注：此活动现场工作人员及奖品发放由负责安排、策划部协
助。



6、老爸您辛苦啦（父亲节）父亲节商品特价展：手机、数码
产品、剃须系列

费用预计：x元

场外路演（待定）

活动时间：200x―6―9―――――――200x―6―10

活动地点：大门口（场外）

活动内容：

联系各大厂商携手共同开展为期2天的厂商特价酬宾活动，以
特价、赠送、文艺演出等各种促销形式开展活动，补充店内
的各项活动（吸引来客人数）有效提高销售业绩。

活动组织：

1、家电部负责联系及落实各厂家场外促销活动工作；

2、企划部负责协助家电部安排各活动的宣传工作。

蛋糕店周年庆活动促销方案策划篇三

此次促销，应该做到参与促销的商品面广、数量多，力度大，
利用节日的双重性，促进商品的连带销售。

具体内容如下：

9月21日(周五)——10月7日(周日)

合家团圆渡中秋，龙腾虎耀迎国庆

xx商场商城及八一店、xx商场购物广场、北园店



1.中秋活动：【超市中秋档期dm海报9月5日—25日同步跟进】

华信店中秋同步跟进

2.活动主题：月饼+红酒xx商场携您度中秋

(黄金、珠宝、化妆品、大家电等特殊品类不参加活动)

3.活动时间：9月21日(周五)——9月25日(周二)

4.活动简述：因为商场现有品牌自行举行的折扣，xx商场不承
担费用，所以广告宣传上突出“现有折扣上再送”，顾客心
理感受是不一样的，可以在不承担费用的基础上取得顾客认
为比较实惠的活动力度，同时突出了中秋送月饼红酒活动，
比较温馨，贴切节日特色。)

5.活动内容：

在所有品牌现有折扣上当日现金消费满200元，可凭购物发票
或小票再获赠“温馨月饼”一块。(单独包装，价值约8元)

当日现金消费满500元，可凭购物发票或小票再获赠“亲情月
饼”礼盒一份。(价值约40元)

当日现金消费满1000元，可凭购物发票或小票再获赠“月饼
红酒”套装礼盒一份。(价值约80元)

各店按照赠礼价值自行同月饼厂家协商，定制礼品，活动结
束后，按照实际赠送数量结款，费用原则上同参加品牌各承
担50%。

“月圆中秋，情浓xx商场”中秋礼品节

中秋节期间，在各门店划出专门区域，开辟中秋商品系列展



销区，展销商品品类包括：月饼、酒类、礼盒等中秋节日系
列商品，方便顾客在该区域进行选购。

月饼、酒类、礼盒等中秋节日系列商品展销的商品品类等由
各门店自行挑选组织，地点可选在超市或超市外的公共区域。

1.活动时间：9月28日(周五)——10月7日(周日)

2.活动范围：xx商场商城及八一店、xx商场购物广场、北园店
及华信店

3.活动内容：

穿着类、床品、箱包新品7折起

活动期间，凡单店当日购买穿着类、床品、箱包商品新品7折
起，原上参加品牌范围要广，至少济南五店相同品牌要保证
相同力度。(超市及特例品牌除外，活动期间，会员积分卡只
积分不打折)

购物xx商场，尽享意外惊喜—“国庆购物不花钱”

4.时间：20xx年10月1日—7日

凡当日单店购物满300元的`顾客,可凭购物发票参加抽奖,有
机会获得该票全额和半额消费返还。

5.操作细则：

各店设置一个抽奖箱,内有20个乒乓球(其中全额返还1个,半
额返还2个，17个纪念奖，可选择超市商品)，工作人员需要
在参加活动顾客发票上加盖“l”章，即时开奖。

国庆同欢乐，xx商场送安康



此活动旨在通过购物加购的方式，经历过7.18暴雨事件后，
人们在面对意外事故、灾难时候的无助和彷徨，更加突出了
保险的重要性，拟通过购物赠送人身意外保险的方式，体现
出xx商场以人为本，关心顾客，为树立xx商场关注顾客健康
的形象，起到一定的积极作用。因国庆主题促销已经推出全
场7折起，为控制成本，此活动采用加购的方式，作为主活动
的附加活动，淡化商业气息，突出xx商场送安康的营销思路，
能引起顾客的关注。

活动期间，凡当日单店购物累计满1000元(含超市)的顾客，
均可加一定金额的现金到各店总服务台办理“保险卡”一张，
每日每店500个，保险卡设置为：

a系列：加5元赠送保额为22000元的意外伤害保险(成本15元)。

b1系列：加10元赠送办理保额为63020元的意外伤害保险(成
本30元)。

b2系列：加10元赠送办理保额为281000元的交通意外伤害保险
(成本30元)。

c1系列：加20元赠送办理保额为155030元的意外伤害保险(成
本50元)。

蛋糕店周年庆活动促销方案策划篇四

庆祝x酒店发展有限公司成立xx周年店庆，树公民企业新形象，
提高x酒店的美誉度，并借此机会回馈新老朋友。

长袖予我xx年宁静志远又一朝(继往开来xx周年庆)

20xx年5月18日——20xx年6月18日

活动一：零点消费大赠送：



单桌消费：

活动二：公民花园、宴席乐园(食在公民、乐在公民)

1、餐厅婚宴、乔迁宴、生日宴、满月宴优惠活动;

1)、宴席满10桌，送：300元代金券;

2)、宴席满20桌，送：600元代金券;

3)、宴席满30桌，送：900元代金券

2、联手三大酒水供应商、同贺店庆、共同酬宾;(提供超市平
价白酒、啤酒、饮料)

1)、口子窖：二星口子窖、三星口子窖买壹件赠送2升饮料壹
件;

2)、关公坊：六年关公坊、精品关公坊买壹件赠送2升饮
料(百事或雪碧)壹件;

3)、黄鹤楼：二星黄鹤楼、三星黄鹤楼买壹件赠送2.5升饮料
壹件。

活动三：客房优惠

1)、凡入住本店客人每间均赠送20元餐厅消费券壹张+贵宾扑
克牌壹副;

2)、棋牌室特惠10元/时，100元封顶;

3)、四楼单间特价房70元/间。

活动四：随园、花园携手共庆、真情大奉送



2)、凡在随园会馆消费的'客人每桌均赠送贵宾扑克牌壹副。

活动五：公民公益大讲堂

为更好的服务公民的贵宾客户，届时会特邀国内顶尖大师亲
临我店授课，对公民会员进行服务，提供大家感兴趣课程。

a、思八达邵老师、向老师讲授"魅力女性";

b、海棠中医美容老师讲授"中医美容知识";

c、其它课程待定，如：儒家教育、三字经、易经等。

蛋糕店周年庆活动促销方案策划篇五

庆祝x酒店发展有限公司成立xx周年店庆，树公民企业新形象，
提高x酒店的.美誉度，并借此机会回馈新老朋友。

长袖予我xx年宁静志远又一朝(继往开来xx周年庆)

20xx年5月18日——20xx年6月18日

活动一：零点消费大赠送：

单桌消费：

活动二：公民花园、宴席乐园(食在公民、乐在公民)

1、餐厅婚宴、乔迁宴、生日宴、满月宴优惠活动;

1)、宴席满10桌，送：300元代金券;

2)、宴席满20桌，送：600元代金券;



3)、宴席满30桌，送：900元代金券

2、联手三大酒水供应商、同贺店庆、共同酬宾;(提供超市平
价白酒、啤酒、饮料)

1)、口子窖：二星口子窖、三星口子窖买壹件赠送2升饮料壹
件;

2)、关公坊：六年关公坊、精品关公坊买壹件赠送2升饮
料(百事或雪碧)壹件;

3)、黄鹤楼：二星黄鹤楼、三星黄鹤楼买壹件赠送2.5升饮料
壹件。

活动三：客房优惠

1)、凡入住本店客人每间均赠送20元餐厅消费券壹张+贵宾扑
克牌壹副;

2)、棋牌室特惠10元/时，100元封顶;

3)、四楼单间特价房70元/间。

活动四：随园、花园携手共庆、真情大奉送

2)、凡在随园会馆消费的客人每桌均赠送贵宾扑克牌壹副。

活动五：公民公益大讲堂

为更好的服务公民的贵宾客户，届时会特邀国内顶尖大师亲
临我店授课，对公民会员进行服务，提供大家感兴趣课程。

a、思八达邵老师、向老师讲授"魅力女性";

b、海棠中医美容老师讲授"中医美容知识";



c、其它课程待定，如：儒家教育、三字经、易经等。


