
2023年大赛的计划书做(优秀5篇)
制定计划前，要分析研究工作现状，充分了解下一步工作是
在什么基础上进行的，是依据什么来制定这个计划的。什么
样的计划才是有效的呢？下面是小编整理的个人今后的计划
范文，欢迎阅读分享，希望对大家有所帮助。

大赛的计划书做篇一

当然，做什么事情都会存在一定的风险。在保证自己本质工
作都到位的情况下，即做到良好的服务态度、良好的资金周
转以及和总公司的良好配合，那么风险的来源主要有：

1、对市场分析不足，店址的选择不当。

2、对顾客群的分析不到位，所进的货物不能符合消费者的口
味。

3、当地礼品店的竞争过于激烈，以致没有了市场。

4、当地的治安有问题，导致店无法生存下去。

5、遇不可抗力，如火灾、水灾等。

如果能够保持对市场的警惕性和积极对消费者群体做反馈材
料，基本可以剔除前面三种竞争。如果遇到后面两种风险，
那只能和总公司协商解决了。

大赛的计划书做篇二

很多人都知道，全球变暖引起的气候将直接影响到地球的生
态平衡。但却很少有人知道人类餐桌的必备食品――肉类，
也会严重地破坏地球的环境。主要表现为肉类工业的发展上。
到目前人类畜牧活动已有一万年，但只是在最近50多年人们



才如此大规模地饲养牲畜。今天，世界上的牲畜数目是20xx
年的4倍。为了养活它们，很多热带雨林砍伐作了牧场。这使
生活在雨林中种类丰富的动植物消失了，促使全球环境破坏
情况愈加严重。

注气候变迁，节能减排从我做起，于是，开素食餐厅的想法
就应运而生了。

大赛的计划书做篇三

50万的初始资金。如何分配应该是最最最重要的事情。50万
只投入一项创业项目，可以说是资金充沛，能够灵活运转。
但也存在一定的风险，也可以说这是一项愚蠢而又无知的做
法。这就跟一盆鸡蛋放在一个篮子一样，一有闪失就是全部
碎掉的结果。所以，我觉得把这笔资金进行适当的划分，是
创业的首项工作。

a.30万用于投资素食餐饮项目(后文介绍)

b.10万做为流动资金机及其意外资金。

c.6万用于金融投资、炒股、期贷等。

d.4万用于日常所需。

素食餐饮项目

大赛的计划书做篇四

广告宣传是非常重要的一大块，要重视起广告效应，同时要
进行广告投入。

广告宣传主要包括：



1）店开张时候可以弄的隆重些，比如说放放鞭炮。

2）印制相应的宣传传单。可以印制一批传单，内容主要是介
绍店内的基本情况以及店内的商品情况，可重点突出一两款
产品，在开业前和开业的当天发放给沿街的路人；同时应该
定期的制作一些广告传单，可以到一些周围的学校和一些稍
远一点的街道进行发放。

3）注重顾客的广告效应。可以进一批比较便宜的小布艺饰品，
在上面印制上店面所在的地址，定期的赠送给前来购物的顾
客，即便没消费的顾客，也可以向其赠送。顾客就是一块活
广告，这样必定能增加店内的顾客量。

4）当销售额比较可观的时候，还可以让广告公司制作相应的
大幅宣传广告（大幅宣传广告画可以向总部申请）。在比较
繁华的地段张贴，花费一定的费用。

5）当然有更大可能的话，还可以到当地比较流行的报纸上印
制广告。

前面三点可以尽快的实施起来，后面两种方案有待店内的销
售额来决定。总之广告的投入是必不可少的，只有保证一定
的广告投入，才能保证销售的增长。

由于产品都是由总部直接发货的，所以质量上应该不会存在
什么问题，那么唯一的问题就是产品必须是针对当地消费者
的，同时根据每个月的销售情况，来调整产品的类型。

除去产品本身外，那么服务就是最最重要的一块，当今是一个
“顾客是上帝的年代”，所以服务的好坏将直接关系到营业
额的好坏。

首先要做到以诚心，以微笑待人，这是最最基本的条件。



其次要做到耐心，忍受的起顾客不厌其烦的挑剔。

再者要积极主动的去向顾客介绍各种产品。

最后要多和顾客套近乎，拉进互相之间的距离。

大赛的计划书做篇五

针对上述的几大消费群体，可以拟定相应的销售策略。

l、从进货的品种来看。针对年轻女孩，可以进一些比较时尚
而且实用的布艺产品，比如挂包等等，价格控制在x―x元；
还可以进一些可爱的小布艺品，如挂饰、布玩具等，价格可
以在x左右。针对第2类群体，可以进一些比较适合家居的布
艺产品，如枕套、电话套等等，这些东西都尽量要求精致，
价格可以在x几元，几十元甚至上百元也可，毕竟这类消费群
体有一定的经济基础。第3类群体，所需要的产品和第一类没
什么区别。针对第四类群体，当然应该是一些比较小巧而且
精致的布艺玩具了，但是价钱应该控制在x元以内，最多不能
超过20元，价钱太贵的话，家长一般都不舍得买。

2、从店面布局来看。由于店面的面积不大，所以家居类的布
艺产品不能太多，那么主要的销售产品应该是礼品类和饰件
类的布艺产品。针对此种情况，店内的布局应该尽量的紧凑、
精致，并且应该有足够的空间供大家挑选；同时借鉴“蝶恋
花”苏州店的成功经验，可以在店内设立一个小长桌，由店
内提供半成品原材料，让顾客可以自己动手做一些布艺产品，
收取半成品的价格即可。这种模式非常适合小孩，同时也适
用于一些女生。

3、为了能够更好的吸引消费者，由店内提供半成品后，对那
些做得比较好的顾客，甚至可以采取免费赠送的方式。同时
对于大件的家居产品，可以采取买一送一的方式，即送一个
小布艺玩具。



4、可以采用一些比较精美的包装，让顾客购买后觉得有档次。

5、对于一些比较近的顾客，甚至可以采取送货上门的方式。


