
最新比亚迪汽车营销活动方案(精选9篇)
为保证事情或工作高起点、高质量、高水平开展，常常需要
提前准备一份具体、详细、针对性强的方案，方案是书面计
划，是具体行动实施办法细则，步骤等。怎样写方案才更能
起到其作用呢？方案应该怎么制定呢？下面是小编帮大家整
理的方案范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

比亚迪汽车营销活动方案篇一

缤纷庆开业，好礼送大家

5月16日——5月20日

1、开业篇：开业有礼，购物惊喜，集小票送抵用券

缤纷庆开业，好礼送大家，开业活动期间，购穿着类、百货
类商品累计集满小票100元送30元抵用券，休闲运动类、名表
集满100送15元的抵用券。凭有效收银小票到一楼总服务台领
取。

(明示商品不参加，赠券xx主力店通用，活动期间使用有效，
过期作废)

2、超市篇：开业惠顾客，超值换购礼

5月16日—30日

xx人民商场店开业啦!开业活动期间，顾客在超市购物单票
满38元即送换购券一张，满76元送2张，凭券换购以下超值商
品，买的'越多，送的越多!绝对是物超所值、让你心动。

鸡蛋2、49元/斤，每券限5斤。



大米0、99元/斤，每券限5斤。

味达美酱油0、99元/瓶，每券限1瓶。

每天超市还推出飘柔洗发水5、80元/瓶，枪手杀虫剂8、80
元/瓶等100余款超低价、震撼超低价抢购商品低价狂飙，火
爆抢购!

3、家电交通快餐篇：家电开业抽大奖，幸运好礼滚滚送

五楼4000平方米的家电城、3000平米餐饮城、20xx平米的电玩
城开业隆重推出，家电城汇聚世界名牌、国产名牌系列产品，
美食城汇聚全国各地特色名吃，电玩城各种电玩，想玩就玩，
让你尽情享受都市生活。

活动期间，顾客在xx人民商场店购买家电类、交通类商品，
凭有效收银小票即可参加抽奖活动，累计购物满500元抽一张，
满1000元抽两张，依此类推，单票最多抽5张。

超市购物单票满48元即可凭票抽奖一张，满96元抽两张，单
票最多抽3张。

(抽奖活动和换购活动只限参加一项)

奖品设置：

一等奖：32寸液晶彩电一台，活动推出50台;

二等奖：洗衣机一台，活动推出100台;

三等奖：电压力锅一台，活动推出500台;

四等奖：夏凉被一床，活动推出1000台;



五等奖：可口可乐一瓶，活动推出50000台;

六等奖：雪糕一支，活动推出100000台;

4、文艺故事篇：缤纷庆开业，精彩不错过

开业期间，特邀全国著名军乐团、舞狮团、锣鼓团前来助阵，
激情奉上精彩的演艺，让你感受精彩的文化盛宴，好机会不
要错过!

1、印制3万张刮刮卡(家电用)或用现有的成品卡。

2、dm海报30000份(邮局发行10000份，齐鲁金页发行10000份，
商场发行10000份)

3、电视台广告(飞字广告)

4、气象局广告

5、手机短信50000条

6、卖场气球氛围装饰

7、卖场地贴、门贴、吊挂看板

8、开业吊旗

比亚迪汽车营销活动方案篇二

母亲节是一个感恩母亲的节日，正与中国人的孝道情感相吻
合，非常适合促销活动的开展，同时，五一促销的'缩水，正
好可以由母亲节促销活动做为后补。

提高销量，塑造形象。



加速母亲节的热烈气氛，传递母亲节感恩母亲的情结，提高
人们对于母亲节的重视，同时薄利多销的方式来做十全母亲
节蛋糕，提高销量及店形象。

甜蜜母亲的心。

1、价格（薄利多销）。千份十全甜蜜蛋糕，低价甜蜜母亲节，
每份母亲节蛋糕以十元的价格销售，并送康乃馨一支。

2、抽奖：凡是在母亲节期间在店内购物的客户都可以抽奖，
奖品是xx门票一张。

3、制定母亲节套餐蛋糕，赠送全家福照片或红酒一瓶。

1、宣传单，dm单，在各大超市、商场、学校、白领聚集区发
放。

2、店内吊旗、彩条、展板宣传；店外海报。

3、电台宣传。

略

比亚迪汽车营销活动方案篇三

根据公司要求，把产品进行分区陈列（详见陈列专题）

2、准备销售工具—销售单、手提袋、计算器、零钱、顾客档
案记录册等

3、店面形象—卫生清洁、pop悬挂有条理、招牌醒目、陈列泡
满

4、人员—营业人员到位，形象干练，装饰清洁清爽



1、确定好开业时间，并在开业前3天进行有效宣传

2、海报宣传（提前3天张贴）

3、宣传单发放宣传（提前3天直到开业不间断发放）

4、有条件客户可在相关媒体宣传

1、开业：鸣炮奏乐，彩旗飘舞，以气球人（或拱形门）吸引
眼球，以音乐引起听觉注意，以明亮的店面服装色彩引起消
费者兴趣，进行多感官促销！

2、开业促销活动开拓新客户并维持使他成为老客户

3、海报写清促销活动方案，并实施

4、后续跟踪回访

用爱创造的'世界—爱幼多母婴用品专卖！

用爱创造的世界，爱幼多母婴用品，专卖店隆重开业啦！

比亚迪汽车营销活动方案篇四

开业前的试运行往往是饭店最忙、最易出现问题的阶段。对
此阶段工作特点及问题的研究，有利于减少问题的出现，确
保饭店从开业前的准备到正常营业的顺利过渡。客房部的管
理人员在开业前试运行期间，应特别注意以下问题：

(一)我们要持积极的态度

在饭店进入试营业阶段，很多问题会显露出来。对此，部分
客房管理人员会表现出急躁情绪，过多地指责下属。正确的
方法是持积极的态度，即少抱怨下属，多对他们进行鼓励，



帮助其找出解决问题的方法。在与其它部门的沟通中，不应
把注意力集中在追究谁的责任上，而应研究问题如何解决。

(二)每部门经常检查物资的到位情况

前文已谈到了客房部管理人员应协助采购、检查物资到位的
问题。实践中很多饭店的客房部往往会忽视这方面的工作，
以至于在快开业的紧要关头发现很多物品尚未到位，从而影
响部门开业前的工作。

(三)重视过程的控制

开业前客房部的清洁工作量大、时间紧，虽然管理人员强调
了清洁中的注意事项，但服务员没能理解或“走捷径”的情
况普遍存在，如：用浓度很强的酸性清洁剂去除迹、用刀片
去除玻璃上的建筑垃圾时不注意方法等等。这些问题一旦发
生，就很难采取补救措施。所以，管理人员在布置任务后的
及时检查和纠正往往能起到事半功倍的作用。

(四)加强对成品的保护

对饭店地毯、墙纸、家具等成品的最严重破坏，往往发生在
开业前这段时间，因为在这个阶段，店内施工队伍最多，大
家都在赶工程进度，而这时客房部的任务也是最重，容易忽
视保护，而与工程单位的协调难度往往很大。尽管如此，客
房部管理人员在对成品保护的问题上，不可出现丝毫的懈怠，
以免留下永久的遗憾。为加强对饭店成品的保护，客房部管
理人员可采取以下措施：

1、积极建议饭店对空调、水管进行调试后再开始客房的装潢，
以免水管漏水破坏墙纸，以及调试空调时大量灰尘污染客房。

2、加强与装潢施工单位的沟通和协调。敦促施工单位的管理
人员加强对施工人员的管理。客房部管理人员要加强对尚未



接管楼层的检查，尤其要注意装潢工人用强酸清除顽渍的现
象，因为强酸虽可除渍，但对洁具的损坏很快就会显现出来，
而且是无法弥补的。

在楼层出人口处放些废弃的地毯头，遇雨雪天气时，还应放
报废的床单，以确保地毯不受到污染。

4、开始地毯的除迹工作。地毯一铺上就强调保养，不仅可使
地毯保持清洁，而且还有助于从一开始，就培养员工保护饭
店成品的意识，对日后的客房工作将会产生非常积极的影响。

(五)加强对钥匙的管理

开业前及开业期间部门工作特别繁杂，客房管理人员容易忽
视对钥匙的管理工作，通用钥匙的领用混乱及钥匙的丢失是
经常发生的问题。这可能造成非常严重的后果。客房部首先
要对所有的丁作钥匙进行编号，配备钥匙链;其次，对钥匙的
领用制定严格的制度。例如，领用和归还必须签字、使用者
不得随意将钥匙借给他人、不得使钥匙离开自己的身体(将通
用钥匙当取电钥匙使用)等。

(六)确定物品摆放规格

确定物品摆放规格工作，应早在样板房确定后就开始进行，
但很多客房管理人员却忽视了该项工作，以至于直到要布置
客房时，才想到物品摆放规格及规格的培训问题，而此时恰
恰是部门最忙的时候。其结果是难以进行有效的培训，造成
客房布置不规范，服务员为此不断地返工。正确的方法是将
此项工作列入开业前的工作计划，在样板房确定之后，就开
始设计客房内的物品布置，确定各类型号客房的布置规格，
并将其拍成照片，进而对员工进行培训。有经验的客房部经
理还将楼层工作间及工作车的布置加以规范，往往能取得较
好的效果。把好客房质量验收关。



(七)客房质量的验收，往往由工程部和客房部共同负责

作为使用部门，客房部的验收对保证客房质量至关重要。客
房部在验收前应根据本饭店的实际情况设计客房验收表，将
需验收的项目逐一列上，以确保验收时不漏项。客房部应请
被验收单位在验收表上签字并留备份，以避免日后的扯皮现
象。有经验的客房部经理在对客房验收后，会将所有的问题
按房号和问题的类别分别列出，以方便安排施工单位的返工，
及本部门对各房间状况的掌握。客房部还应根据情况的变化，
每天对以上的记录进行修正，以保持最新的记录。

(八)注意工作重点的转移，使部门工作逐步过渡到正常运转

开业期间部门工作繁杂，但部门经理应保持清醒的头脑，将
各项工作逐步引导到正常的轨道。在这期间，部门经理应特
别注意以下的问题：1、按规范要求员工的礼貌礼节、仪表仪
容。由于楼层尚未接待客人、做基建清洁时灰尘大、制服尚
未到位等原因，此时客房部管理人员可能还未对员工的礼貌
礼节、仪表仪容做较严格的要求，但随着开业的临近，应开
始重视这些方面的问题，尤其要提醒员工做到说话轻、动作
轻、走路轻。培养员工的良好习惯，是做好客房工作的关键
所在，而开业期间对员工习惯的培养，对今后工作影响极大。
2、建立正规的沟通体系部门应开始建立内部会议制度、交接
班制度，开始使用表格;使部门间及部门内的沟通逐步走上正
轨。3、注意后台的清洁、设备和家具的保养。各种清洁保养
计划应逐步开始实施，而不应等问题变得严重时再去应付。

(九)客房部注意吸尘器的使用培训

做基建清洁卫生时会有大量的垃圾，很多员工或不了解吸尘
器的使用注意事项，或为图省事，会用吸尘器去吸大的垃圾
和尖利的物品，有些甚至吸潮湿的垃圾，从而程度不同地损
坏吸尘器。此外，开业期间每天的吸尘量要比平时大得多，
需要及时清理尘袋中的垃圾，否则会影响吸尘效果，甚至可



能损坏电机。因此，客房管理人员应注意对员工进行使用吸
尘器的培训，并进行现场督导。

(十)确保提供足够的、合格的客房

(十一)加强安全意识培训，严防各种事故发生

客房管理人员要特别注意火灾隐患，发现施工单位在楼层动
用明火要及时汇报。此外，还须增强防盗意识，要避免服务
人员过分热情，随便为他人开门的情况。

(十三)加强对客房内设施、设备使用注意事项的培训

很多饭店开业之初常见的问题之一，是服务员不完全了解客
房设施、设备的使用方法，不能给客人以正确的指导和帮助，
从而给客人带来了一定的不便，如：房内冲浪浴缸、多功能
抽水马桶的使用等。

酒店开业前的准备工作，主要是建立部门运营系统，并为开
业及开业后的运营在人、财、物等各方面做好充分的准备，
具体包括：

(一)确定酒店各部门的管辖区域及责任范围

比亚迪汽车营销活动方案篇五

1、通过前期派发宣传单,使公众对美食乐蛋糕店有一个初步
了解,引发客户的好奇感,吸引顾客尝试本店蛋糕。

2、通过开业公关,营造一个热闹的气氛,给公众一个耳目一新
的感觉,留给公众一个深刻的印象。

3、通过“玩购物玩骰子”活动,吸引顾客购买本店产品,使其
对本店产品有个初步的认识,促进以后继续购买本店产品。



比亚迪汽车营销活动方案篇六

双十一对于卖家和买家来说都是大日子，是一年一度的电商
盛宴。而且每年的双十一都会比以前更好，去年双十一以191
亿的销售额突破历史新高，让更多的人关注到了双十一。今
年的双十一到来了，很多网店商家们都在磨刀霍霍了，也有
一些商家还处于迷茫期，不懂怎么进行双十一营销策划，这
里把整个双十一营销策划活动分成打基础增销量的部分、活
动预热的部分、活动当天营销部分三部分来说说，如何营销
策划。

营销策划第一部分：打基础增销售的部分，时间节点是在10
月10日至10月31日。

这部分网店可以通过试用营销，在试用中心或者试客联盟发
布试用活动，通过试用活动提高店铺人气，树立店铺好口碑。
当然因为官方试用中心是不计入销量的，所以想要增加销量
就要通过第三方试用营销平台来进行。店铺可以拿出部分双
十一主打商品用来发布免费试用活动，给这些商品打好收藏、
分享、好评基础的同时，有效增加店铺销量。

营销策划第二部分：活动预热的部分，时间点是：是11月1日
至11月10日。

预热活动也是直接影响到双十一当天业绩的关键部分，预热
是双十一的前奏，活动能否成功很大程度上都要依靠预热的
成功。预热活动内容主要包括双十一当天使用的店铺优惠劵
推送、提醒消费者提前加入购物车、参加官方预热活动、crm
维护和营销、sns推广等等。对于卖家来说，预热这十天除了
通过合作预热活动拉新会员之外，对于用户群基数较大的大
卖家，预热期间最最重要的事情crm维护和营销。当然预热
阶段也可以通过试用营销来进行，通过试用营销，给店铺带
来新会员，同时把店铺优惠券发放给这些试用的买家，这些
亲身试用过店铺商品的买家更容易对店铺的大促活动感兴趣



并参与。

营销策划第三部分：活动当天营销部分。双十一当天的营销
活动主要是根据当天官方赛场时间点和规则来定，不同时间
段有不同时间段的玩法，当然全场1-5折是必须要有，满就减
也是不可缺少的。但是除了这些常规款外，我们是不是可以
进行一些玩法的创新呢？推荐两个玩法：

(1)刺激用户购买：阶梯式价格刺激买家购买、限量购产品销售
(稀缺感)、售罄产品公布(紧迫感)、赠送礼品、vip会员包装
等措施。

(2)提高客单价：关联营销、满额就减、买多折上折、满额有
奖、最高有奖、买多件享优惠等。

做好营销策划活动的打基础增销量、活动预热、活动当天营
销三个部分，让处在双十一营销策划迷茫的商家提高一条清
晰的思路，帮助商家更好的进行20_年双十一活动策划，让店
铺双十一效果更好。

比亚迪汽车营销活动方案篇七

一、活动主题：“岁月无声、真爱永恒”“诗情花意过七
夕”

二、活动时间：20xx年8月15日星期天19：30--22：00

三、活动地点：某某酒吧

四、活动形式：男女配合.才能玩的活动

五、活动规模：33人左右

六、七夕策划活动流程方案：



一“寻找你心中的女神”

1、通过对嘉宾的介绍，嘉宾选出自己心仪的对象

(自我介绍限时2分钟/人，女嘉宾们全部站一排通过自我介绍
让男嘉宾有个初步的了解，男嘉宾作出选择，如果只有1位男
嘉宾选择，并且女嘉宾同意，则初步速配成功。如果有多名
男嘉宾选择，则男嘉宾有1分钟的表白时间，最后女嘉宾选
择1位心仪的，速配成功。)(七夕情人节情侣活动策划书)

2、如果男女双方同意则第一轮速配成功在剩下第二轮速配

游戏非得一男一女合作才能得到大礼品大礼品4个只有男女一
对可以玩.要配合.男女是一组后都不能离开对方离开算弃传
处理没有礼品不能玩下轮游戏.

二“分组对战帅哥美女对对碰”

1、牛郎背织女(推选现场每组2对男女组合共同完成本游戏)

游戏规则是分组进行，其中一人蒙上眼晴背上自己合作伴侣，
由另一方负责指挥，按游戏的路程，要捡起所安排的物品、
规则是男方的蹲下女方捡起、拾玫瑰等关口。顺利通过的组
并且用时最少的一组将得到小礼品一份。

2、智力大冲浪，争分夺秒游戏

每组2对男女女的坐在凳子上男站在墙对拿玫瑰花.每组的女
方给对方男的提出一些问题，答对可以走一步，知道男方可
以把玫瑰送到女方，就是胜利者。答对问题最多的组将得到
小礼品一份。失败的就淘汰.

3.情歌对对唱

由主持人说个字.如爱，现场每组一对。比赛过程中参与者自



由发挥自我特长，努力表现自我。唱爱开头对情歌最多的一
组将得到小礼品一份。要答对5次失败的就淘汰.

4.七夕情侣大赢家pk

活动每对赢的男女在pk评第一名第二名第三名

将得到小礼品一份。失败的就淘汰.

4红绳一线牵

男的站在墙边而女的即上红绳对着拉.只要男能够牵到你的手
就赢的.

5一见钟情心心相印

6四不象

每队男女谈论给对方学什么叫.那个队的可以男的或者女的叫
男的猜.猜对算赢猜3次

失败的就淘汰.

最后终结情侣

文艺演出：

男女嘉宾共同出些节目。大家一起娱乐，唱歌跳舞，做游戏
等。

自由活动：吃巧果

七夕的应节食品，以巧果最为出名。巧果又名“乞巧果子”，
准备一些巧果，和一些小零食，大家边吃巧果边娱乐边聊天，
这样有可以给双方一个了解对方的机会。



1.七夕情人节活动策划方案

2.最新商场七夕情人节活动策划方案

3.2017七夕情人节活动策划方案

4.2015七夕情人节活动策划方案

5.2015美甲店七夕情人节活动策划方案

6.美甲店七夕情人节活动策划方案

7.七夕情人节活动策划方案【五篇】

8.七夕情人节餐厅活动策划方案

9.酒吧七夕情人节活动策划方案

10.2016餐饮七夕情人节活动策划方案

比亚迪汽车营销活动方案篇八

基于背景分析的特，本商场可看引领区域消费的龙头，因此
首先要逐渐进步着名度和美誉度，在消费者心中形成良好的
消费者口碑并利于拓展商户。所有这些需要前期宣传活动来
培养消费者的认知度。当然开业当天才是重中之重。

“开业”要确保“首战必胜”是所有新生项目的首要题目，
尤其贸易日趋激烈的今天，因此要做到：既有热烈的现场气
氛，又有实实在在的前期活动宣传，就需要各种庆典活动具
有惊爆性和着名度，作到先声夺人，站稳脚跟。

1、必须在开业庆典活动的气势上营造规模，追求热烈气氛和
吸引力。



2、通过开业庆典，争取在周边居民中留下深刻的'印象。

3、要有持续的促销活动，并使顾客有新鲜感，能够形成新闻
点以易于传播。

4、促销活动的确能让顾客感到"实惠"，终极增加本商城的美
誉度。

5、本项目策划方案应该便于操纵实施，并具有风险可控性。

通过成功举办开业庆典活动，达成进步商场着名度、促进招
商以及吸引消费者的目的。

开业前在室内各主要街道和各大学校做巡回式的宣传演艺促
销活动。促销活动启动。

开业前x周或x天，向四周居民以及过路职员和各个学校发放
开业宣传资料。

开业前x周或x天，在商城四周放置飘空气球，下悬开业庆典
条幅，营造喜庆气氛。为正式剪彩做预热工作。

开业前x周，加大促销活动力度，确保开业当天的客流量。

1、活动要素

活动名称：xxx活动时间：20xx年x月x日

活动地点：xxx活动人群：商城领导、特邀嘉宾、四周居住区
居民、拦截过往散客等。

活动目标：通过成功举办开业活动，达成进步商场着名度、
促进招商以及吸引消费者的目的。



2、组织活动内容

a、商场外气氛装饰。

b、现场布置：

舞台和音响配置，花篮、条幅和飘空气球及冷烟火，礼节组
织等

c、演出节目：

军乐队，舞狮表演，街舞和唱歌表演，以及第xx天的秧歌演
出来持续开业气氛

d、前期宣传工作：

1）宣传车进进县（郊）区巡回演艺宣传促销

2）商场pop海报、展板等，营造喜庆热闹的氛围

e、后期宣传工作：

持续x天（天天下午）演艺表演，保持一段时间的庆典气氛。

以上方案由我公司经过多方面的讨论确定，请各位领导给予
指导，筹备此次庆典活动仪式，我们以为首先在指导思想上
要遵循“热烈”、“节俭”与“缜密”三原则。所谓”热
烈”是指要想方想法在庆典仪式的进行过程中营造出一种欢
快、喜庆、隆重而令人激动的氛围，而不令其过于烦闷、乏
味。

庆典仪式删繁就简，但却不可缺少热烈、隆重。与其平平淡
淡、草草了事，或偃旗息鼓、灰溜溜地走上一个过场，反倒
不如索性将其略往不搞。



所谓“节俭”是要求主办单位勤俭持家，在举行庆典仪式以
及为其进行筹备工作的整个过程中，在经费的支出方面实事
求是。节制、俭省。所谓“缜密”则是指主办单位的筹备庆
典仪式之时。既要遵行礼节惯例，又要具体情况具体分析，
认真策划，注重细节，分工负责，一丝不苟。力求周密、细
致，严防鸭蛋虽密也有缝，临场出错。

总之，我们将和贵方多协商、多探讨，并将活动用度降到最
低，活动效果做到。

比亚迪汽车营销活动方案篇九

2、店铺装饰要求:在营业厅门口放置一个直径15米的红色拱
门。在拱门上悬挂开业条幅,增加开业当天的喜庆氛围。

3、派发宣传单:将在活动当日派发五千份宣传单,利用其中的
广告宣传和人群的从众心理宣传本店的开业方式及对消费者
的让利情况。


