
最新房地产销售周记 销售人员实习周
记(通用5篇)

范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？这里我整理
了一些优秀的范文，希望对大家有所帮助，下面我们就来了
解一下吧。

房地产销售周记篇一

从本周开始正式实习了，实习的第一个礼拜，可以说是适应
期。主要了解一些该公司的背景、产品、发展方向等。另外，
尝试跟同事多沟通，从交谈中也能够学到不少东西。同事们
都很热心，很照顾我，经常在我碰到困难的时候便主动伸出
援助之手，令我非常感动。

几天之后开始在同时的帮带下，做一些业务相关的活，主要
是在一旁协助处理一下简单的事情。也就是打基础。可别小
看了这些活，虽说简单，但都是疏忽不得的，每件事情都至
关重要，因为它们都是环环相扣的。为了保证最后能够成功，
前面的每一步基础都要打好。

为了能够真正的学到知识，我很严格的要求自己去做好每一
件事情，即使再简单的事情我都会认真考虑几遍，因此，虽
然做得不算快，但能够保证让同事们满意。同事通常也不催
促，都把任务安排好，然后便交给我自己去处理，同时还不
时提供一些帮助。等慢慢熟悉起来，做起事情也越来越顺手
了。

第一个礼拜的实习，我可以简单的总结为几个字，那就是：
多看，多问，多观察，多思考！



一方面要发扬自主思考问题的能力，在碰到问题的事情，自
觉努力去独立解决，这样对问题便能够有一个更深刻的了解，
当解决的时候也会获益良多。

另一方面，要发扬团队精神。公司是一个整体，公司产品是
团队的结晶，每个人都需要跟其他人更好的沟通和交流，互
相帮助，合力完成共同的目标，团结众人的智慧才能够发挥
的效能。

房地产销售周记篇二

不知不觉，我已经来到蓝天汽配销售公司一个多月了，现在
的我已经不会像刚来的时候那样什么都不知道，再也不会感
到紧张，对我的工作已经掌握的基本上了如指掌。这周，我
想说的就是，在社会上的人际关系，在公司里，同事与同事
之间虽然是抬头不见低头见的，但是，总也找不到在学校里
的那种简单而浓厚的感情。在这个公司，我以我的勤奋好学、
踏实能干，博得了老板和大多数同事的肯定。但是，总要有
那么几个人，故意说话抵损你，用褒义的话讲出贬义的意思。
让人听了极为的不舒服，我知道，林子大了，什么鸟都会有。
我会学的更加的坚强，别人越是想诋毁我，我就越要活的越
精彩，我就要活的更潇洒。

房地产销售周记篇三

实习第二周开始，已经逐渐进入状态。开始独立接触一些业
务，公司也知道对于销售，我是一个初出茅庐的新手，所以
刚开始让我做的，主要是通过电话跟客户沟通来进行的。

现在开始便需要跟客户交谈，要能够很好的领会客户的意图，
同时准确的向客户传达公司，以及公司产品相关的信息。这
就要求我对公司本身的一些业务流程和产品特点有相当的熟
悉。于是每天上班我都会比同事去的早一些，准备一些资料
在身边已被随时查阅，当然如果这次信息能够放在脑子里那



就更好了，于是我一有空就多看几遍，慢慢的熟记在胸。

工作进行的还是比较顺利的，通常每天都要接受好多个电话，
电话通常都较短，只需要简单的作一些相关的介绍即可，当
然也有些客户需要更详细的信息，于是我需要对全局都做一
番描述，力图让对方更深的了解我们的产品，最重要的是让
他们觉得我们的产品是非常出色的。虽然自认为口才并不好，
但我能够把事情描述的比较清晰，如此也令客户满意。而每
次让客户满意的挂电话的时候，自己心里都会觉得很踏实，
虽然已经讲的口干舌燥了，但一想，也许我刚才一番话就搞
定了一笔生意，即使再辛苦也是值得的。

工作都是辛苦的，特别是周末前的一两天，电话特别的多，
似乎大家都想在周末前做完一些事情，等到放假的时候可以
安心的休息。

电话一多就容易乱，幸好有同事在旁边一同应付，更多的时
候他们帮我，有时候我也帮他们。大家互相帮助也使问题容
易解决得多了。

周末的时候，经理请我吃了一顿饭，对我关照有加，并表示
对我这段时间的工作非常满意。

房地产销售周记篇四

经过将近一个月的电话回访工作后，我的实习生涯慢慢走向
正规。除了汇报之前的工作状况，以及对此的一些小结，这
一周我们有更艰巨的任务，那就是跟老员工一齐去拜访客户，
而这也就是我们下一个阶段的工作重点了。

在出发的前一天我们就要将材料准备好，不仅仅仅是书面上
的材料更重要的是你脑袋里的材料，在了解清楚客户背景资
料后，要明确我们交谈的资料要点，交谈的目的，这次我们
交谈所要到达的结果是什么等等都要在心里有一个简单的规



划。当然这些只是一些交谈要点，做到心里有底就行，更重
要的是交谈的技巧等等，要做到随机应变。

当然以上所谈的那些，老员工是不会告诉你的，比如他这次
要谈什么之类的，要如何与客户展开这个话题等等，只能透
过几次旁听再总结他们与客户在交谈时候的资料要点。在做
足功课后，最重要的也就是实战的演练。简单的纸上谈兵是
万万不够的，因为只有透过不断地演练才有可能有进步，纸
上谈来终觉浅，绝知此事要躬行。

房地产销售周记篇五

我要总结一下自己在实习期间的体会。

1、自主学习

工作后不再象在学校里学习那样，有老师，有作业，有考试，
而是一切要自己主动去学去做。只要你想学习，学习的机会
还是很多的，老员工们从不吝惜自己的经验来指导你工作，
让你少走弯路；集团公司、公司内部都有各种各样的培训来
提高自己员工的知识水平，你所要作的只是甄别哪些是你需
要了解的，哪些是你感兴趣的。

2、积极进取的工作态度

在工作中，你不只为公司创造了效益，同时也提高了自己，
像我这样没有工作经验的新人，更需要通过多做事情来积累
经验。特别是现在实习工作并不象正式员工那样有明确的工
作范围，如果工作态度不够积极就可能没有事情做，所以平
时就更需要主动争取多做事，这样才能多积累多提高。

3、团队精神

工可以使大家在工作中各尽所长，团结合作，配合默契，共



赴成功。个人要想成功及获得好的业绩，必须牢记一个规则：
我们永远不能将个人利益凌驾于团队利益之上，在团队工作
中，会出现在自己的协助下同时也从中受益的情况，反过来
看，自己本身受益其中，这是保证自己成功的最重要的因素
之一。
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