
最新双十一女装促销方案 双十一活动方案
(通用5篇)

无论是个人还是组织，都需要设定明确的目标，并制定相应
的方案来实现这些目标。优秀的方案都具备一些什么特点呢？
又该怎么写呢？下面是小编帮大家整理的方案范文，仅供参
考，大家一起来看看吧。

双十一女装促销方案篇一

光棍节联谊晚会"

交友万岁，单身无罪。

11月11日光棍节是所有单身年轻人的节日，也是所有单身朋
友展示自己的舞台。沉重的.心理需要得到释放、寂寞的心需
要朋友来安慰、平淡的生活需要一点刺激和浪漫。我们倡导
健康、快乐、自信、时尚、让生活可以更美好!。如今光棍节
不仅是校园趣味文化的代表产品之一，更成为弥散于社会的
一种文化形态。在这里，希望单身的学子们能在我们的组织
下挥洒青春热情，翻开人生新的一页。不管你抱着怎样的心
理来看待我们这次活动，首先请用一颗开放的心来体验一下。
我们将尽可能把快乐带给每一个人。

(一)活动时间：11月11日晚上7:00---10:00

(二)活动地点：大学生活动中心

(三)活动对象：建资系，经管系全体会员

(四)活动内容：

(1)主持人开场白，说明本次活动的意义，目标



(2)所有会员合唱《单身情歌》开场

(3)传苹果

道具：苹果一只规则：一男一女隔开坐成一排，用脖子和下
巴、肩膀夹住苹果，一一传递，谁把苹果掉了，接受惩罚。

(4)玩扑克牌魔术，调节气氛

(5)猜谜语

(一)，工作人员领掌的，制造气氛的要积极主动。

(二)，指挥中心负责及时调度，活动进行中用手势沟通所有
工作人员。

(一)，音响等设施费。

(二)，参与者奖品费以及小礼品费。

待定

(一)，所有人员必须爱护公共物品如有损坏需要自行配付。

(二)，当晚一切活动以组织人员安排为准。

(三)，禁止一切暴力、粗俗、下流的言行与动作出现。

附，背景音乐参考：《单身情歌》《一个人》、《我想我会
一直孤单》《孤单是可耻的》

双十一女装促销方案篇二

“低价风暴全民疯抢(亲，你买了吗?)”



20xx年11月11日。

活动一全场5折终极狂欢(11月11日)。

11日11日起，全场5折销售，低价风暴，席卷全城!

活动二购物有礼幸运随行(11月11日)。

凡活动期间在x购物的顾客，单张水单金额满x元，均可参加
抽奖活动。

一等奖1名品牌智能手机一台

二等奖2名x超市购物卡一张

三等奖6名真空保温杯一个

四等奖20名心相印卷纸一提

参与奖20x名精美礼品一份

活动三一个人的节日双倍的甜蜜(11月11日)

购物满x元+1元赠2个棒棒糖(x元/个，x份)

购物满x元+11元赠2盒巧克力(x元/盒，x份)

(甜蜜有限，礼品送完为止。)

1、抽奖刮刮卡预计成本x元，奖品成本x元，总计x元。

2、双倍甜蜜活动，活动预计成本x元。

3、海报及广告宣传费用x元。



此次活动预计总体费用x元。

1、广告投放，采用报纸提前x天投放x期。

2、大型外立面广告宣传及超市dm单相结合，做到醒目，吸
引顾客。

3、采取超市播音加场外促销宣传等方式，加大宣传力度。

4、采取地贴、吊旗和宣传指示牌，加上喜庆的`音乐营造良
好的活动氛围。

双十一女装促销方案篇三

“我光棍，我快乐”。

“让光棍节说拜拜吧”。

提升餐厅营业额，提升餐厅知名度。

大厅。

20xx年11月11日。

今年的光棍节也格外引人关注，社会上越来越多的光棍们，
想摆脱光棍的生活状态，因为我们餐厅推出光棍节活动满足
光棍们的需求，避免下一个光棍节的光棍。

1、活动当晚两人男女通行，免费一个。最低消费需要xx元。
时间在当天x点。

2、凭埋单收据，参与大转盘，(奖品设计有玫瑰花、公仔、
精美小礼品)。



1、一楼大门口大型海报一张、店内k展架x幅、电梯小海报x
张。

2、策划部市场单位x展架x幅、不同规格海报x张。

双十一女装促销方案篇四

低价风暴全民疯抢(亲，你买了吗?)

11月9日—11月11日

活动一全场5折终极狂欢(11月11日)

11日11日10时起，全场5折销售，低价风暴，席卷全城!

(注：务必使全场参与活动，以达到集群效应。)

活动二购物有礼幸运随行(11月9日—11月11日)

凡活动期间在xxxx购物的顾客，单张水单金额满11元，均可
参加抽奖活动。

一等奖1名品牌智能手机一台价值1111元

二等奖2名xx超市购物卡一张价值111元

三等奖6名真空保温杯一个价值60元

四等奖20名心相印卷纸一提价值30元

参与奖20xx名精美礼品一份价值2元

(注：抽奖为即开即对型刮刮卡，礼品以实物呈现。)



活动三一个人的节日双倍的甜蜜(11月11日)

购物满11元+1元赠2个棒棒糖(2元/个，200份)

购物满111元+11元赠2盒巧克力(25元/盒，40份)

(甜蜜有限，礼品送完为止。)

1、抽奖刮刮卡预计成本xx元，奖品成本xx元，总计xx元。

2、双倍甜蜜活动，活动预计成本xxx元。

3、海报及广告宣传费用xxx元。

此次活动预计总体费用xxx元。

(注：活动xx元可由商家分摊，活动前期将分摊费用与商家谈
判敲定，方便活动顺利开展。)

1、广告投放，采用报纸提前3—5天投放2期。

2、大型外立面广告宣传及超市dm单相结合，做到醒目，吸
引顾客。

3、采取超市播音加场外促销宣传等方式，加大宣传力度。

4、采取地贴、吊旗和宣传指示牌，加上喜庆的'音乐营造良
好的活动氛围。

双十一女装促销方案篇五

学会感恩，幸福一生

20xx年11月1日--11月30日



1.11月3、4日（周四、五）--期中考试诚信教育

2.11月7日（周一）--全校师生素质教育活动（另行通知）

3.11月8日前--六、七年级学生完成“远离烟草，做无烟健康
青少年”控烟书画作品征集活动，要求作品上传网上的（班
主任督促完成）

4.11月14日（周一）--《国》“世界糖尿病日教育”

11月21日（周一）--《国》“世界问候日教育”

11月28日（周一）--《国》“学会感恩，幸福一生”

5.11月中旬--各年级家长会（要求：各班上交ppt）以及开展
家访工作（具体由年级分管领导安排）

初定11月9日（周三晚6:30）--八年级家长会（先集中“东方
小剧场”，再分班）

11月10日（周四晚6:30）--七年级家长会

11月15日（周二晚6:30）--九年级家长会

11月14日（周一晚6:30）--六年级家长会

6.11月11日（周五班会）--第7节“八年级家长职业理想教
育”（东方小剧场）

第5节“六年级家长职业理想教育”（东方小剧场）

7.11月18日（周五班会）--第6节“七年级家长职业理想教
育”（东方小剧场）

第7节“八年级模拟法庭”教育活动（东方小剧场）



8.11月15日（周二中午11:50）--第三期黑板报检查评比

六、七年级主题：“学会感恩，幸福一生”

八、九年级主题：“宝岛大陆一家亲“涉台教育

9.11月16、17、18日--六年级赵巷军训三天

11.11月25日（周五班会课+第8节课）--少代会

12.11月下旬--学校体育月活动（暂定）

13.12月初--总结并评出东方中学“文明礼仪月”的先进班级
集体/个人，予以表彰。


