
最新父亲节的促销方案(优秀6篇)
当面临一个复杂的问题时，我们需要制定一个详细的方案来
分析问题的根源，并提出解决方案。方案对于我们的帮助很
大，所以我们要好好写一篇方案。以下是我给大家收集整理
的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要
的朋友。

父亲节的促销方案篇一

由于父亲节（6月20日）和端午节（6月22日）只相差两天，
并在同一快讯档期，而父亲节相对端午节来说，仅仅是一个
小节日，两者只能选择其一做为促销重点，因此，今年父亲
节的促销不做主题式促销，主要以商品促销为重点，来达到
销售的目的。

6月10日—6月24日

1、扮靓父亲，重返年轻

2、给老爸一个温馨的父亲节

3、真情实意送父亲，健康礼品更贴心

一、商品选择

选择男士商品和季节性商品进行促销，以下商品谨供参考：

1、食品类：啤酒、饮料、滋补品、保健品等；

2、日用类：西服、衬衫、领带、皮鞋、手表、手机、剔须刀、
体育用品、高档礼品等；

3、烟酒类。



二、商品特卖

由采购部针对相关商品与供应商洽谈特价销售：

1、让父亲更潇洒：西服、衬衫、领带、皮鞋、手表、手机、
剔须刀等特卖；

2、让父亲更健康：啤酒、饮料、滋补品、保健品、体育用品
等特卖；

3、让父亲更快乐：一些精美高档礼品等特卖；

三、商品促销

四、商品陈列

由各连锁分店根据本店与专柜情况，针对相关特价商品进行
突出和重点陈列，以促进和达到节日销售的目的。

以上方案，妥否？敬请领导批示：

父亲节的促销方案篇二

我们总不吝啬对妈妈说，我爱你，却忽略了同样在背后默默
付出的父亲。父爱如山，大山沉默无语，坚实可靠；大爱无
声，父亲用行动证明， 他和母亲一样，深深的爱着我
们...20xx的父亲节，敞开心扉，于父亲共度节日，不一样的
爱献给最爱的父亲。

感恩父亲

20xx年7月15号

xx商场



活动一：六月佳礼，扮靓父亲——五颜六色闯关中大奖

——父亲节要带爸爸去哪里庆祝好呢？来百盛商场吧！父亲
节礼

物精选为各位爸爸及男士们准备了多种多样的服装及配饰！
从欧美品牌的西装到平日休闲的t恤，一个都不少！让爸爸在
这个6月成为最有型的“潮爸”哦！当然，不仅是爸爸，各位
男生们不妨也趁这个时候为自己添置点行头吧！

活动期间，凡购买商品折后单票满 元以上者即可凭借小票

参加五颜六色闯关中大奖，为父亲抽个父亲节礼物活动，为
父亲献上精美的父亲节礼物。

一等奖：奖电风扇一台 （参考）特等奖：任选服饰一件

二等奖：奖高级剃须刀一个（参考）一等奖：指定商品一个

三等奖：奖高级领带一条 （参考）二等奖：购买商品再打-
折

摸奖细则：

商场某处摸奖，共2个抽奖箱，箱内都装着种3颜色的乒乓

球共6个，蓝色3个、黄色2个、红色1个。

只要顾客连续两次从两个箱子里抓出来的颜色是一样的即可
获得

相应的中奖奖品。红色一等奖，黄色二等奖，蓝色三等奖

（或：在一只不透明的箱子里放了三个或几个相同的小球,球
上分别



写有 元， 元， 元”的字样. 规定:顾客在本商场同一日内,
每消费满 元,就可以在这只箱子里摸一个小球(顾客每次摸出
小球看过后仍然放回箱内搅匀),商场根据顾客摸出的小球上
所标金额就送上一份相应的奖品.

活动二：

身份证尾号为15的爸爸，购物可享受超低折扣。

在购物袋内放入写有“今天别忘了打个电话给父亲”、“父
亲的生日

是哪一天？”“六月15父亲节，你准备好了吗？“父亲的节
日只有一天”、“为父亲过过生日吗？”等等温馨话语的纸
条。下面印上百盛商场名称及logo。

备注：这种宣传方式从消费者的感情需要出发，可谓细微之
处见真情。很

容易引起在外工作的子女们对父亲的想念，而且这种宣传是
公益性的，顾客完全不会有抵触心理。对树立一个有感情、
有责任感的百盛商场形象有很好的作用。

1、传统媒体：电视、电台、

3 、喷绘、写真、pop，展架，放至柜台、服务台或异业品牌
等。

父亲节的促销方案篇三

由于今年端午节刚过不久就迎来了父亲节，因此，今年父亲
节的促销不做主题式促销，主要以商品促销为重点，来达到
销售的目的。



6月19日—6月24日

1、扮靓父亲，重返年轻

2、给老爸一个温馨的父亲节

3、真情实意送父亲，健康礼品更贴心

选择男士商品和季节性商本站[***]品进行促销，以下商品谨
供参考：

1、食品类：啤酒、饮料、滋补品、保健品等；

2、日用类：西服、衬衫、领带、皮鞋、手表、手机、剔须刀、
体育用品、高档礼品等；

3、烟酒类。

由采购部针对相关商品与供应商洽谈特价销售：

1、让父亲更潇洒：西服、衬衫、领带、皮鞋、手表、手机、
剔须刀等特卖；

2、让父亲更健康：啤酒、、滋补品、保健品、体育用品等特
卖；

3、让父亲更快乐：一些精美高档礼品等特卖；

由各连锁分店根据本店与专柜情况，对相关特价商品进行突
出和重点陈列，以促进和达到节日销售的目的。

父亲节的促销方案篇四

自我购物中心开业以来，家纺区是整个购物中心营业最差的`
版块，急需通过一定的活动来带动人气，促进销售。



6月19日，是一年一度的父亲节，这一西方节日在中国越来越
受到重视，在父亲节感恩父亲也成了常态，我司应抓住这一
有利时机，整合内外资源，制造机会，带动家纺区的销售。

6月17日-19日

乐享团购，超低折扣父亲节最好的礼物：给爸爸的夏凉被!

6月17日-19日，由世纪金源购物中心c栋3层家纺区商户提供
家纺超低折扣(建议折扣价3折起)进行团购，作为父亲节送过
爸爸的礼物。凡6月17日-19日13:00-21:30到我购物中心c栋3
层家纺区消费的用户或从6月13日-6月19日通过热购电话订购
并于24日前来购买的用户，均可享受我司团购价格六、活动
流程由我司免费为参与打折活动的商户设计统一的折扣活
动pop(制作费由商户出)，pop采用统一的黑色三脚架支撑放置
于各商户店内，根据自家折扣信息进行活动宣传。同时，从6
月13日-6月19日我司开通团购热线xxxx，凡在此期间通过团购
热线订购的用户，留下自己的姓名和联系方式，在6月24日前
到我购物中心c栋3层家纺区消费均可享受团购价。

注：此次活动由三层主管与商户进行协商，参与率必须
达100%，如有商户不参与活动，该活动自行取消，同时，不
参与的商户将取消其永久参与活动的资格，望各商户给予大
力支持。为确保本次活动能够如期举行，请各商户接此通知
后在6月10号前给予我司确认并回复。

父亲节的促销方案篇五

相对于母亲，父亲羞于表达自己的爱。他们常把爱放在心底。
母爱有声，父爱无声。中华民族作为礼仪之邦向来重视孝敬
父母回报感恩，因此我们要充分利用这一机会开展互动的亲
情文化营销。

礼赞父亲，孝行天下



6月x日

1、赠送生日蛋糕：

凡6月x日出生的父亲凭有效证件可在x店享受购生日蛋糕6折
优惠。

2、喝啤酒的比赛：

在大厦店换购处持本商场当日单张x元以上购物小票者可参加
喝啤酒比赛。

活动细则：每场次分两组，每组5人。由主持人下令，能在最
短时间内喝完1听者获胜。获胜者将当场奖2听啤酒。

3、五颜六色闯关中大奖：

父亲节活动期间，商品全场88折，购买商品折后单票满x元以
上者，可凭电脑小票参加“五颜六色闯关中大奖，为父亲抽
个父亲节礼物”活动，为父亲献上精美的父亲节礼物。

(1)奖品设置：

特等奖：任选服饰一件;

一等奖：送指定商品一个

二等奖：购买商品在打8折;

三等奖：购买商品在打7折;

(2)活动细则：

(a)在商场收银台出入口处放一促销长桌，并铺上红布;于桌上



放置两个抽奖箱，每个箱上都装着5种颜色的乒乓球共11，分
别是白色4个、兰色3个、绿色2个、黄色、红色各1个。

(b)只要顾客连续两次从箱子里抓出来的乒乓球的颜色是一样
的，即可获得相应的中奖奖品;红色球代表特等奖;黄色球代
表一等奖;绿色球代表二等奖;兰色球代表三等奖;白色球代表
四等奖。

4、为父亲父亲赢奖

在商场门前搭建舞台，举行“为父亲父亲赢奖”趣味游戏，
即让孩子戴上眼罩，去找找谁是自己的父亲父亲。口号：为
父亲父亲赢奖!

(1)活动细则：

(a)从现场围观的观众当中选择5—7对父子，小孩子的年龄应
该在4----7岁之间。父亲父亲们套上商场提供的一模一样的
衣罩站在一边，衣罩上应该有编号牌，号码与自己的孩子身
上的号码相对应。

(b)将孩子们蒙上眼睛，由主持人一个一个轮流引着他们去找
自己的父亲，可以采取摸、闻方法，但不能说话和做其它暗
示性动作。违反者取消资格。孩子找到自己的父亲父亲后就
站在其背后，但不能摘下眼罩。接着完成下面几个孩子的找
父亲父亲的游戏。

(c)当所有的人都找到自己的父亲父亲后，就摘下眼罩看结果。

(d)如果能准确找到自己父亲父亲，孩子将获得一份肯德基或
麦当劳餐饮券，父亲将得到衬衣一件。其他没有成功找到自
己的父亲父亲的孩子也将获得精美食品或饮品一份(x元左右)。

1、《x》6月x日名片大宣传。预算金额：x元



2、电台6月x日某一时段(待定)播出。预算金额：x元

3、纸质宣传单x份。预算金额：x元

父亲节的促销方案篇六

6月21日是一年一度的父亲节，中华民族作为礼仪之邦向来重
视孝敬父母回报感恩，因此我们要充分利用这一机会开展互
动的亲情文化营销。

一、活动主题：

关爱父母行孝心，xx(商场名称)好礼献真情我是你的骄傲，你
是我的太阳

二、活动时间：

20xx年6月18日--21日(3天)

三、活动目的：

唤醒人们心中的敬老思想，提醒人们节日的到来，同时抓住
相关的节日热点商品，全力促进销售。

四、 活动宣传语：

父爱是世上最厚重的爱，拥有它，你就拥有了世上最伟大的
一笔财富，在父亲节来临之际让我们一起祝福伟大的父亲五、
互动活动：

五、主题：

"爸爸，我想对你说。



时间：6月18日--21日活动期间，来店的顾客，均可在大厅的
留言板上写下自己想对父亲说的话。(员工均可以参加)。展
板放在seprit的位置，展览2-3天。

六、迎大运、行好运、趣味运球赛活动方法：在20米的直线
跑道上进行，跑道一端为起点，另一端为终点。比赛开始，
两组父子/父女在起点用一根木棍拨动大小两球(篮球和排球)，
将"球"赶向"球栏"，在第二个球进"球栏"一瞬间停表。

比赛规则：

1、在赶"球"途中，只要有任何一球滚出跑道，当即淘汰。

七、比赛中，只能用棍赶，不能用手脚配合。

八、以时间多少排列名次，时间少者名次列前。

奖项设置：一等奖 德斯堡路价值596元男装一套 1名二等奖
德斯堡路价值328元t恤一件 2名三等奖 德斯堡路价值298元
领带一条 3名鼓励奖 男士袜一双 15名报名时间：5月26-6
月15日报名地点：商场服务台比赛时间：6月19日 下
午15：00-17：

三等奖 申磊价值268元 衬衣一件 3名鼓励奖 男士袜一双 15
名、主题：感恩回馈 激情赠送内容：6月19日，父亲节当天
在男装品牌购满398元即可赠送价值38-58元不等男士袜一
双(限前10名)派发地点：男装各专柜、6月18-19日百货区三
楼男装新款买100减70/60/50元、旧款3折起，部分专柜除外、
特卖安排：xxxx6月15日-21日中厅路展 ，全场3-5折气氛及宣
传、气氛布置：分两部分。

第一部分 场内、四楼主通道挂吊旗。(20张)、一至四楼楼梯
口摆放小展板。(3个)、各收银台领取活动报名表(共100分)、
4楼收银台旁设置咨询台第二部分 场外、百货区大门口摆放



大展板、超市门口玻璃贴、常规宣传：

第一部分 场内、店内广播、店头海报第二部分 场外、免费
购物巴士宣传。

九、百货门口大展板、超市玻璃贴、短信。

费用预估：

十、奖品费用3364元(由男装供应商赞助)、宣传费用1500元
效果评估与预测、拉动龙华的家庭消费，提高男装的销售额。

十一、活动具有很强的联动性，用过游戏，赠品等促销方法，
联合超市，把超市旺盛的'客流引导到百货消费，提升三楼，
提升百货的整体销售。

十二、活动具有吸引孩子的卖点，以此带动家长来龙华地区
消费，提高在同行业中的竞争力。


