
2023年母亲节的活动营销方案及策略 商
场母亲节活动营销方案(实用5篇)

方案是指为解决问题或实现目标而制定的一系列步骤和措施。
方案对于我们的帮助很大，所以我们要好好写一篇方案。以
下是小编给大家介绍的方案范文的相关内容，希望对大家有
所帮助。

母亲节的活动营销方案及策略篇一

为了进一步提高知名度，增进消费者对西餐厅的品牌认知，
以品牌带动销售，现借助20xx年的“母亲节”这一节日，策
划母亲节感恩主题活动，提醒消费者对“母亲节”的关注，
让活动主题深入消费者情感深处，引发其“回报养育之恩”
的心结，从而达到共鸣，产生消费欲望。并借此活动提高西
餐厅品牌知名度。

五月西餐厅，“感恩”当先——母亲节系列活动

1、迎合目标消费群心理，满足情感需求，提高目标消费群指
名购买率。

2、通过母亲节活动提西餐厅在地区的品牌知名度。

20xx年5月x日

目标人群是25岁~55岁之间，私营老板、企业高管以及政府机
关担任中高层职务的成功人士。由于事务繁忙，与父母亲在
一起的时间少，大都存在“回报养育之恩”的心结，可以引
发其潜在情感需求。

1、“三重”好礼献母亲



好礼一：当天中餐消费的女士赠送养颜甜品“冰镇桃露”一
份；

好礼二：当天中餐消费的女士均可获赠康乃馨一束、8.8折消
费券一张（操作说明：折扣券在客人结账时赠送，当次不可
使用）

好礼三：当天住店女士，中餐消费可享受8.8折优惠（操作说
明：客人登记入住时，前台赠送8.8折优惠券）。

2、感恩“妈妈菜”养生美食节

“感恩”套餐：a款：2980/桌b款：3580/桌

零点餐厅“妈妈菜”特别推介：菜式以保健养生为主，菜品
起名需迎合母亲节主题，如：“母子情深”、“恩重如山”
等。

1、活动预热期

（1）广告宣传。

（2）活动所需物料准备。

（3）活动操作培训。

2、活动执行期

（1）客房前台操作规范；

（2）餐饮部操作规范；

（3）礼品的发放和监管

康乃馨：100束x20元=2000元



餐厅包房、酒吧、西餐厅桌面插康乃馨鲜花（费用约1000元）

母亲节的活动营销方案及策略篇二

为了能更好的传达情感文化，增进消费者对“xx珠宝”的印象
和记忆，以品牌带动销售，现制订本活动方案。主要是借
助“母亲节”这一事件，以“xx珠宝”名义传播“母亲节”概
念，提醒目标消费者对“母亲节”的关注，引发其对“母亲
节”的庆祝活动，使“母亲节”深入目标消费者情感深处，
从而起到提高品牌知名度，增加指名购买率的营销目标。

1、为天下所有的母亲送一份真诚祝福。

2、带动xx店内产品销售。

3、承载xx品牌“万种情怀，由我表达”的品牌使命。

4、传递传统婚姻观念，确立xx珠宝婚庆市场第一珠宝品牌的
市场地位。

感恩母亲，珠宝传情!

迎合目标消费群心理，满足情感需求。

目标人群是25岁~45岁之间，在政府机关、企业担任中高层职
务的人士。由于工作繁忙，与家人在一起的时间一般较少，
特别是与父母亲在一起的时间更少，所以一般都存在“回报
养育之恩”的心结，可以引发其潜在情感需求。

5月x日—5月x日

1、凡活动期间光临_珠宝店的顾客，均可领取康乃馨一枝。

2、在xx珠宝店内消费满xx元以上(折后价)，xx婚纱影楼为您



的父母免费拍摄婚纱照一套(执行方式：可在当地联合一家婚
纱影楼，另外设计一套简单的婚纱照系列，并以“献给母亲
的爱”为套系名称。)

3、结婚x周年以上的母亲，可凭相关证件，到xx珠宝领取精
美礼品一份。(名额有限，赠完为止)，并可享受折上x折优惠。

1、城市主要街道悬挂“母亲节”内容条幅

2、发送“母亲节”亲情短信;短信发送活动内容。

母亲节的活动营销方案及策略篇三

主要借助“母亲节”这一事件，以“感恩”名义传播“母亲
节”概念，提醒目标消费者对“母亲节”的关注，引发其
对“母亲节”的庆祝活动，而且最重要的是，我们酒店以母
亲节这个活动氛围，充分渲染了酒店关爱老人、关注亲情的
企业形象，使“感恩母亲”深入目标消费者情感深处，也可
通过母亲节促销拉近与顾客的距离，培育良好的顾客关系，
倡导亲情和感恩精神；呼唤尊老敬老的道德风尚，进一步彰
显我们酒店的社会责任感，提高酒店形象，增加购买率的营
销目标。

真情交织亲情，今日与众不同！

母亲，是有老黄牛精神的人，日夜为我们劳碌操心，今日让
她们歇一歇，一起享用一顿美味大餐，慰劳母亲，选择在xx
餐饮餐饮！

1、争取首位效应，制造社会热门话题。

在大中城市庆祝“母亲节”已经非常普及了，但在xx了解这
个节日的人还不多。我们酒店通过开展有关“母亲节”的活
动，可以造成一定的轰动效应，使活动成为公众焦点话题。



关且在首次“感恩母亲节”活动中，可以留下“xx餐饮让我知
道母亲节”的印象和记忆，产生良好的社会效应和品牌传播
价值。

2、迎合目标，消费群心理，满足情感需求。

“感恩母亲”目标人群是xx—xx岁之间，在xx机关、企业担
任xx层的成功人士。由于公务繁忙，与家人在一起的时间一
般比较少，特别是与父母在一起的时间更少，所以一般都存在
“回报养育之恩”的心结，可以引发其潜在的情感需求。

大多数人没有过“母亲节”的习惯，为了保证活动产生更大
的效果，必须进行相关的预热引导活动，为“母亲节”活动
的正式展开做好铺垫工作。告知公众“今年x月x日是母亲
节”。

第一种方式：电视台字幕，内容暂定为：

感恩母亲，母爱永恒！xx月xx日“母亲节”在xx餐饮，美味佳
肴、精美礼品敬献天下慈母，咨询电话：xx。

第二种方式：根据餐饮预定本的订餐记录，查找顾客手机号
码，由xx负责与客户进行沟通，告知客户此活动。（短信群
发）

第三种方式：设计制作宣传彩页，同统一信息报做夹页一起
发行，内容暂定为：

您有多久没有注意过妈妈的身体健康了?

有多少次晚回家让妈妈等到饭菜凉掉?

我们总希望用对于工作与人生理想的努力，构成自己对于母
爱的消解，而不是更深的体悟与呵护，但事实上，我们遗失



掉了太多与妈妈执手温情的机会。

来吧，轻轻握住母亲的手，让衰老的脚步慢些向母亲靠拢，
让孩子般的笑容时时地在母亲脸上绽放，很简单，从和母亲
的共进温馨晚餐开始！

xx年xx月xx日晚上，xx餐饮餐饮部举办“和妈妈共进晚餐”活
动，如果您想表达与众不同的孝心，如果希望和母亲享受不
一样的沟通，那就快快拨打电话预定亲情晚餐吧！

活动当天，您和您的家人可以享受到来自xx餐饮的精美佳肴，
更能够获得一份来自xx餐饮餐饮的节日礼品！相信这个“母
亲节”一定会让您和您的妈妈留下一份永恒的美好回忆！

活动时间：xx年xx月xx日。

活动地址：xx餐饮餐饮总店。

订餐电话：xx—xx。

1）场地布置。

2）根据预订情况，准备相应数量的康乃馨，凡到店的女士均
赠送鲜花一朵。

3）当日的背景音乐播放《烛光里的妈妈》、《懂你》等歌颂
母亲的曲子渲染节日气氛（需提前准备）。

4）对当天过生日的母亲，在出示身份证确认后还将送上一碗
长寿面和生日礼物（暂定）。

母亲节的活动营销方案及策略篇四

a: 调查周边商圈或工厂集体休假时间（建议礼拜天）



b :查看天气预报，排除糟糕天气

a:设定一个活动指挥

b:成立一个小组：

c:广告，宣传，培训，招促，等分工进行

b:调查附近竞争对手的畅销机型，杀低价钱，设计出多款差
异化机型，调高卖价：

1:找合作伙伴，降低活动成本

2:设计突出主题：例如

（独家震撼送大礼，手机不要钱，免费送）

1:进行场地考察，利用好所有广告位置

2:进行构想，设计动线，进行简单的图画模拟设计

1:广告设计，建议主题要突出，内容不要太复杂

2:节日物料，帐篷，拱门，等节日物料准备到位

1:店总任务达标奖励

2:个人目标奖励

3:目标机型奖励

1:主要礼品（节日主题礼品，具有超强吸引力的礼品）

2:催单礼品（普通礼品，在销售过程中起到再次赠送的催单



作用）

3:活动小礼品（舞台派送，进店免费送，起到吸引人气作用）

母亲节的活动营销方案及策略篇五

五月份得第二个星期天，作为一个向母亲表达爱的节日，往
往被快捷的生活节奏所代替，出于自身的不善表达，很多人
也往往不知道以 什么的方式来表达对母亲的爱。母爱是世界
上最伟大的爱。这样的一个节日， 我们希望人们能放慢生活
的节奏，与我们一起，来共同表达对母亲的爱以及祝福。

爱在心中，感恩更美。

成栋学院，中央广场（待定）

5 月 10 号到 14 号

一、校内部分：

1、 5 月 10 号用彩灯彩带装饰好母亲树并在当晚点亮母亲
树 。

2、母亲树5 月 10号到 14号从晚上六点持续点亮到 11 点半。

二、校外部分：

（一）感恩母亲树：活动内容大概与校内一样。但是母亲树
有商家提供 。

（二）美丽妈妈街头留影 5 月 13 号当天活动在中央大街设
点，商家 ： 准备好即影即出的照相机，为经过广场的带着
小孩的妈妈在母亲树前免费拍照， 拍完后一张贴于我们之前
准备好的墙板上，另一张则留个妈妈做纪念。



（三）亲情电话连线 此环节旨在为在外务工人员和在外地读
书的学生们提供一个便捷的表达爱的 方式，活动当天将在中
央大街两个入口设点，由商家提供10 部手机，免费让他们打
电话联系自己的母亲送上祝福。

1、4 月 14 号前将策划书交给外联部，联系商家。联系电影
放映商家。

4、5 月 4 号前策划部准备好相关道具材料，联系好场地

5、4 月 25 号前联系好特校方面。

2、母亲树祝福书签：500 张 2。 500x0。5 元=250 元

4、亲情小灵通由商家提供

5、贴相片的展板也由商家提供 海报：6x30=180 元 小
计：360 元

6、 即影即出照相机：商家提供

7、流动资金：200 元 7。 共计：1010 元


