
2023年保险早会专题免费课件 保险早会
主持词(通用9篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
相信许多人会觉得范文很难写？下面我给大家整理了一些优
秀范文，希望能够帮助到大家，我们一起来看一看吧。

保险早会专题免费课件篇一

大家早上好，非常荣幸能给大家主持这个早会

营销工作是重复而又充满压力，所以，我们经常提倡快乐营
销，精彩生活，那么今天的轻松时刻就要来临，让我们用全
身心的快乐来体验-----轻松节拍，今天的轻松节拍将由我们
团队中最年轻的最具活力张美丽的伙伴带出，借助各位热情
的掌声有请张美丽伙伴。

一曲早操不仅让我们的血液得到充足的氧气，更是我们彼此
之间友谊和快乐的传递。

各位亲爱的伙伴，挑战纷至，竞争沓来，征程坎坷又洒满阳
光，在这个给庸者以无情淘汰，给智者以扑杀疆场的伟大时
代，英雄是要付出掌声和光环的，那么就让我们来共同关注
今天的喜讯报道，看一看谁是榜上英雄。

伙伴们，在寿险这个舞台上，让我们每个人都展现自我，分
享成功，书写精彩，激发豪情，下面借助各位热情的掌声有
请今日之星xxx，为我们带出他成功背后的故事。

我们常说成功的人之所以成功是因为其海纳百川的胸怀，因
为凡是人拥有的是积极的心态，而心态铸造命运，态度决定
一切，只有不断寻找机会，准备机会，创造机会的人才是真



正的强者。让我们再次以热烈的掌声感谢xxx伙伴带给我们的
分享。

成功的经验告诉我们：“激励就向洗脸一样，学习就象吃饭
一样”这说明学习有多么的重要;重要的时间留给重要的人物，
请大家以最热烈的`掌声欢迎我们今天的专题老师：阳光部
的`优秀的主管海静。

大浪淘沙勇者胜，风啸大漠败者臣，梅涛经理的专题让我们
各位伙伴在寿险营销这个无烟的战场上又多了一件克敌的法
宝。让我们再次回馈梅经理感谢的掌声。太阳已经升起，我
们也征战在即，在披挂上阵之前，让我们擦亮眼睛，用热情
的目光加掌声和呐喊声，有请我们尊敬的王经理带来今天的
业务联系。

跨别昨日，迎来新的征程，未来的奋战我们将赢得新的荣誉，
让我们摒弃那拖沓的往昔，共同迎来新的一天，让我们扬帆
起锚，主宰自我，用最富激情的呐喊响彻晴天，下面，请全
体起立，共同宣读今天的激励口号：不达目标誓不罢休!

保险早会专题免费课件篇二

一、暖场音乐(也能够说是进场音乐)

二、纪律宣导

请各位伙伴找到位置，迅速坐好!我们的大晨会立刻就要开始
了，为了保证会议的质量，请大家把手机关掉或调至震动档，
多谢各位的合作。

三、晨操(晨操之前必须要问好)

各位优秀的伙伴大家早上好!伙伴们，磅礴坦荡的寿险气势，
我们的伙伴无坚不摧，勇往直前，欣欣向荣的营销事业，成



功地彼岸郁郁葱葱，繁荣昌盛，那首先让我们带着寿险人应
有的无坚不摧、勇往直前的精神带出我们的今日晨操“少年
先锋”，让我们以热烈的掌声有请一分处所有伙伴上台带动
晨操。

四、敬业时光(这个起考勤的作用)

五、喜讯报道

各位亲爱的伙伴，挑战纷至，竞争沓来，，征程坎坷又洒满
阳光，在这个给庸者以无情淘汰，给智者以扑杀疆场的伟大
时代，英雄是要付出掌声和光环的，那么就让我们来共同关
注这天的喜讯报道，看一看谁是榜上英雄。

六、感性时光(签单分享等等)

七、信息窗口

我们作为一名寿险营销员不但要具有专业的技能和高尚的个
人素质，还要具备眼观六路、耳听八方的本领，超多的知识
和咨询是我们展业中一项不可缺少的工具，下方就是信息窗
口时光，这天的资讯时我们优秀的田德琴伙伴，借助各位热
情的掌声有请田德琴。

八、简单节拍(游戏时光)营销工作是重复而又充满压力，所
以，我们经常提倡欢乐营销，精彩生活，那么这天最精彩的
时刻就要来临，让我们用全身心的欢乐来体验-----简单节拍，
这天的简单节拍将由我们团队中最年轻的最具活力的张玲伙
伴带出，借助各位热情的掌声有请张玲伙伴。

九、专题论坛

我们常说成功的人之所以成功是因为其纳百川的胸怀，因为
凡是人拥有的是用心的心态，而心态铸造命运，态度决定一



切，仅有不断寻找机会，准备机会，创造机会的人才是真正
的强者，下方就是我们的专题论坛时光。

十、业务推动

十一、政令宣达

太阳正在升起，战火硝烟四起，各位诸侯演绎纷争，我们的
征战在即，让我们整理好军备，披挂上阵，下方掌声有请李
经理为我们带出政令宣达。

十二、群体激励

跨别昨日，迎来新的征程，未来，奋战新的荣誉，让我们摒
弃那拖沓的往昔，共同迎来新的一天，让我们扬帆起锚，主
宰自我，用最富活力的呐喊响彻晴天，下方，请全体起立，
共同宣读这天的激励口号：不达目标誓不罢休。

保险早会专题免费课件篇三

大浪淘沙勇者胜，风啸大漠败者臣，xx经理的专题让我们各位
伙伴在寿险营销这个无烟的战场上又多了一件克敌的法宝。
让我们再次回馈xx经理感谢的掌声。太阳已经升起，我们也
征战在即，在披挂上阵之前，让我们擦亮眼睛，用热情的目
光加掌声和呐喊声，有请我们尊敬的xxx带来今天的业务联系。

敬业时间各位优秀的主管，各位精英伙伴!大家早上好!寿险
营销，不同于其他行业，它不但要有勤奋的特质，更需要有
良好的自律性，这是作为一名合格营销员最起码的条件。自
我鞭策、自我激励，与伙伴们相互支持、鼓舞，共铸寿险营
销的辉煌之梦。下面让我们用热烈的掌声欢迎xx经理为我们
做今天的敬业时间!

增员靠风气;环境靠人气;业绩靠士气;成功靠志气!下面就让



我们用收展部特有的.方式欢迎xx老师为我们做今天的业务推
动!龙的呼唤!

让我们用疯狂的掌声感谢xx老师!寿险业呼唤英雄，英雄必将
从我们中崛起，美好的事业，广阔的前景，它会成就一个又
一个英雄，只要用心、专业、执着，我们将成为明天民生人
寿华彩四溢的太阳.希望在座的每位伙伴都能气贯长虹，一飞
冲天，!

在春风拂面的四月，分秒必争的四月，我们的方向在哪里，
我们的动力在哪里?接下来，有请我们的领航人xxx作政令宣
达，掌声有请!伙伴们，箭在弦上不得不发!让我们共同努力
共同奋斗!最后共同见证胜利时刻的到来!

今天的一次晨会到此结束。

保险早会专题免费课件篇四

尊敬的xx经理，尊敬的各位营业部经理，亲爱的伙伴们：

大家早上好!伴随着新一轮太阳的冉冉升起，我们又迎来了崭
新的一天。窗外春暖花开、草长莺飞、阳光明媚、鸟语花
香(细雨霏霏;秋高气爽;瑞雪纷飞)，室内激情飞扬，正是展
业的好时节。

非常荣幸今天的大早会由我来主持，我是来自xx营业部的xxx，
我的增员人是非常优秀的xxx经理(主任、伙伴)，非常感谢他
能够把我引领到这样一个环境中来，在这里借助大家的掌声
对他表示衷心的感谢!

1、 下面请跟我一起关注天气状况：今天，春暖花开、草长
莺飞、阳光明媚、鸟语花香(细雨霏霏;秋高气爽;瑞雪纷飞)
的好天气，非常适合我们展业，祝愿大家今天拜访多多，收
获多多!



2、 维护良好的职场秩序，是我们每一位合众员工的良好品
质。早会开始之前，友情提醒大家将我们的通讯工具关闭或
调整到静音状态，早会期间请大家不要随意走动，有吸烟习
惯的伙伴请暂时忍耐。(给大家30秒钟时间调整手机)

3、 接下来有请大家全体起立，让我们心怀感恩，一起诵读
公司司训

4、 让我们继续满怀深情齐声高唱《相亲相爱的一家人》。
通过大家饱含深情地齐唱，让我们更加坚定“加盟嘉禾，家
和万事兴”的信心，让我们在“相亲相爱的一家人”的和谐
大家庭里展翅飞翔!(周一国歌：“中华儿女多奇志，敢教日
月换新天”，每一位炎黄子孙都会凝心聚力，奋发图强。让
我们满怀深情齐声高唱《中华人民共和国国歌》)

5、 锻炼身体，增强体质，健康的体魄才能够更好的创造美
好的明天。让我们一起跳起今天欢乐的晨操《xxx》，请会跳的
伙伴踊跃登场，一起带领大家舞动青春的旋律!(等领操人员
站定开始晨操)。

大家请坐。一曲欢乐的(激情的、悠扬的、深情的、激昂的)
晨操给大家带来愉悦的心情，感谢领操的伙伴，让我们用掌
声表示感谢! (敬业时间，考勤报备)有请非常敬业xxx老师为
我们做考勤 )

6、 “风声雨声读书声声声入耳;家事国事天下事事事关心”，
关注时事，爱岗敬业，提高我们的服务水平是我们每一个保
险从业人员的职责，接下来，让我们以最热烈的掌声欢迎我
们著名的《嘉禾新闻网》资深主持人xxx伙伴上场!(《嘉禾新
闻网》主持人上场主持)。根据新闻内容稍作总结。让我们再
次感谢xxx伙伴!

7、 谁英雄谁好汉，龙虎榜上比比看，接下来大家用最热烈
的掌声有请尊敬的xx经理给大家公布今天的业绩龙虎榜!(非



常感谢xx*经理给大家带来的业绩分析，让我们以饱满的热情
投入到今天的拜访中，争取明天榜上有名!)

8、 每一份成绩的取得，无不凝聚着成功者对寿险行业以及
对公司的满怀信心和对客户的高度负责，而且，每一张保单
背后都会留下闪光的足迹和宝贵的展业经验。成功自有成功
的方法，接下来让我们有请今天的展业明星，他就是——xx
营业部优秀的伙伴——xxx!让我们掌声有请他闪亮登场!(非常
感谢xxx伙伴精彩的分享，成功的取得来之不易，但是，掌握
娴熟的展业技能，能够使我们事半功倍。让我们再次把最热
烈的掌声送给我们今天的展业明星!)

保险早会专题免费课件篇五

*尊敬的 ××经理、××老师、阳光优秀的伙伴（或阳光的
事业伙伴、阳光的兄弟姐妹）：

大家早上好！（根据早会纪律可多问几声好）

**伴随着新一轮太阳的升起（根据实际的天气情况而定），
我们又迎来了崭新的一天，预祝大家有一份好心情，有一份
好收获。很高兴今天的早会由我来为大家主持，我是来
自××部的×××。在早会开好之前，请允许我提醒大家：
将我们的手机打到关闭或震动状态，早会期间不允许随意走
动，有吸烟习惯的伙伴请暂时忍耐一下，我们的早会大概需
要1个小时（或1个半小时）的时间。谢谢大家的配合（深鞠
躬）。

**俗话说，“生命的活力，健康的体魄来自于愉悦的运动”，
首先进入我们早会第一项 ——《动感时刻》，《最炫民族风》
(…..或其它)，掌声有请×位优秀的部经理（主管、或开单
伙伴、或典范）带领大家做晨操，恭请大家全体起立。（结
束后），请坐，感谢几位伙伴为大家带领晨操。



**寿险行业遵循“剩者为王”的理念，成功从每天的出勤开
始。下面掌声有请尊敬的××老师为大家做《敬业时间》。

**家事国事天下事，事事关心，寿险营销员更应该走在信息
的前沿，下面有请优秀的××同仁给大家带来一则《信息播
报》，掌声有请。

这则信息带给我们大家的启示是：xxxxxxxxxx，再一次响起热
烈的掌声感谢××同仁。

**小故事，大启示，在座的有一位“故事大王”，让我们用
掌声请出××同仁，（结束后点评）相信这则小故事给大家
带来很大的启示。（或，我们身边随时随地都发生着意外，
有请××同仁给大家带来她身边的《保险故事》，（结束后
点评）发生在别人身上是新闻，发生在自己身上就是悲剧，
这些故事让我们感受到肩上担负重任。）

**我们不但要辛勤的工作，更要开心的生活。今天的《开心
一刻》是谁带给大家哪？让我们用热烈的掌声请出神秘人物。

笑一笑十年少，今天的开心一刻让我们都年轻了很多。

**谁英雄谁好汉，业绩榜上比比看。经过大家一天的辛勤拜
访，又有很多同仁成功开单，看一下我们的《业绩播报》。
（公布业绩）

**成功不是随随便便，背后都付出很多艰辛，让我们聆听成
功者的经验，掌声有请××为大家做《典范分享》。

掌声感谢***

**计划我们的工作，工作我们的计划，下面是我们的《财富
时间》，请大家拿出我们的工作日志及财富宝典，写下我们
今天要拜访的客户。没有写完的同仁请在二次早会继续填写。



**时刻把握公司步骤，了解公司信息，掌声有请尊敬的××
经理做《政令宣导》。

**恭请大家全体起立，将我们的右手放在心脏跳动的地方，
怀着一颗感恩的心齐声《颂读公司司训》，“敬畏梦想。”
或者是统一的激励口号！

保险早会专题免费课件篇六

大家早上好，非常荣幸能给大家主持这个晨会

营销工作是重复而又充满压力，所以，我们经常提倡快乐营
销，精彩生活，那么今天的轻松时刻就要来临，让我们用全
身心的快乐来体验—————轻松节拍，今天的轻松节拍将
由我们团队中最年轻的最具活力张美丽的伙伴带出，借助各
位热情的掌声有请张美丽伙伴。

一曲晨操不仅让我们的血液得到充足的氧气，更是我们彼此
之间友谊和快乐的传递。

各位亲爱的伙伴，挑战纷至，竞争沓来，征程坎坷又洒满阳
光，在这个给庸者以无情淘汰，给智者以扑杀疆场的伟大时
代，英雄是要付出掌声和光环的，那么就让我们来共同关注
今天的喜讯报道，看一看谁是榜上英雄。

伙伴们，在寿险这个舞台上，让我们每个人都展现自我，分
享成功，书写精彩，激发豪情，下面借助各位热情的掌声有
请今日之星xxx，为我们带出他成功背后的故事。

我们常说成功的人之所以成功是因为其海纳百川的胸怀，因
为凡是人拥有的是积极的心态，而心态铸造命运，态度决定
一切，只有不断寻找机会，准备机会，创造机会的人才是真
正的强者。让我们再次以热烈的掌声感谢xxx伙伴带给我们的
分享。



成功的经验告诉我们：“激励就向洗脸一样，学习就象吃饭
一样”这说明学习有多么的重要；重要的时间留给重要的人
物，请大家以最热烈的掌声欢迎我们今天的专题老师：阳光
部的优秀的主管海静。

大浪淘沙勇者胜，风啸大漠败者臣，梅涛经理的专题让我们
各位伙伴在寿险营销这个无烟的战场上又多了一件克敌的法
宝。让我们再次回馈梅经理感谢的掌声。太阳已经升起，我
们也征战在即，在披挂上阵之前，让我们擦亮眼睛，用热情
的目光加掌声和呐喊声，有请我们尊敬的王经理带来今天的
业务联系。

跨别昨日，迎来新的征程，未来的奋战我们将赢得新的荣誉，
让我们摒弃那拖沓的往昔，共同迎来新的一天，让我们扬帆
起锚，主宰自我，用最富激情的呐喊响彻晴天，下面，请全
体起立，共同宣读今天的激励口号：不达目标誓不罢休！

保险早会专题免费课件篇七

各位亲爱的伙伴大家现在好，感谢大家的回应，仲夏的7月，
高温流火，但是我们按时相聚于此 ，非常高兴在今天的晨会
见到各位在座的每一个伙伴! 首先对各位的按时出勤表示由
衷的感谢，让我们把热烈的掌声送给我们正常出勤的自己。

晨操

每个胜利都是团队精神的写照，每一点进步都是伙伴们相互
鼓舞和激励的结果。国寿人就是在这种团结拼搏、奋发向上
的团队精神中一路打拼中成长起来的。现在就让我们以一曲
晨操 《向前冲》展现我们团队的文化士气，请全体起立，有
请我们会跳的伙伴上台来带动一下。

非常感谢刚才为我们献上精彩晨操的各位伙伴，他们不但在
工作上是业务精英，同样在舞台上充满活力与自信，充满迷



人的风采，让我们再一次用热情的掌声向她们表示感谢!那么
同时相信一首快乐的晨操过后呢能激发我们快乐的心情，也
希望我们的团队都能拥有高昂的的士气和人气为我们带来好
的业绩。

信息

我们说天天都有新鲜事 每次晨会的这个时候我们都要准时为
大家打开信息窗口,及时的了解我们身边的信息，掌握新的资
讯，掌握社会最新动态，帮助我们开拓视野，积累与客户沟
通的素材，下面 就和大家一起关注一下今天的信息。

所以大家一定要通过这则信息知道，我们的保险市场还没有
像我们想象中的那样小，我们国民需要我们把保险深入到他
们每一个人心中。我们一定要把保险当成自己的爱心事业去
做。

喜讯

我们携手并肩、我们激情飞扬，荣誉路上向前冲，与胜利同
行，让我们加快步伐、抢占先机、展我风采、在荣誉之路上
争向前 ，下面就我们一同进入今天的喜讯报道，看看谁在荣
誉之路上冲在前面。

心得七月，是流火的季节!同时也是耕耘的季节!耕耘中我们
继往开来，汗水与泪水铺就了腾飞之路!信心和勇气编织不朽
的旗帜!今天我们相聚在此，共同分享真诚中一路走来的艰辛
和喜悦!下面接祝大家热情的掌声欢迎×××为大家爱做心得
分享。

专题

让我们再次把感谢的掌声送给×××伙伴，我们常说活到老
学到老，要有一个良好的从业习惯，只有在不断的学习中才



能够提高自己，锻炼自己，成长自己。下面就有请×××经
理带出今天的专题。

业务让我们再次把感谢的掌声送给房经理。

唯一不变的就是巨变，这已成为永恒的法则。昨日的辉煌已
成为过去，明天太阳升起的时候，我们重新站在了同一起跑
线上，明天又是未来，更远的明天我们还会拥有更多的期待，
下面就借助大家热情的掌声，有请郭经理做今天的业务联系。

结束

伙伴们，昨日的荣誉，已是美好的回忆，明天的辉煌，才是
我们永恒的追求。

下面请全体起立欢呼今天的口号：“酷爽一夏，全力以赴。
上下齐心，畅游北京。

保险早会专题免费课件篇八

8：34亲爱的各位家人们，今日的早会将在一分钟后准时开始，
请您找到适宜的位置就坐，提前做好准备。多谢!

8：35今日的早会将在十秒钟正式开始，请各位家人跟我进入
倒计时：掌声响起，有请主持人。(鼓掌上场)

一、掌声停、问好：

亲爱的各位聚成家人们大家早上好!(聚成好，yes)为我们在一
大清早就有着如此饱满的精神状态热烈掌声送给自我。

二、自我介绍：

良好的沟通和真诚的友谊来自于第一时间的自我介绍，我的



名字叫来自部门。十分高兴也十分荣幸担任今日早会的主持
人，为大家服务。期望的主持能够给各位带去一天的欢乐心
境!(鞠躬表示感激)

三、士气展示：

状态决定一切，成功者永远追求更好，在坐的各位都是追求
卓越渴望成功的家人，我相信接下来的士气展示必须能看到
大家最一流的状态。请各中心家人整理着装，做好准备。(在
线中心、研发中心、董事总裁办、客服中心、人力资源中国
际事业部、营运中心、企划中心、学习卡事业部、内训事业
部、财务中心)

四、互道问好：

爱是一种感受，即使痛苦也会觉得幸福;爱是一种体会，即使
心碎也会觉得甜蜜;爱是一种经历，即使破碎也会觉得美丽。
一声问候送来温馨甜蜜，一个拥抱能让你我心灵相犀。接下
来就请各位全体起立，给对方一个拥抱，来表达我们爱的甜
蜜。

五、热舞：

舞者相聚，活力延续。请上台.让我们共同热舞一曲(结束后)
请台上的舞林高手回坐，来!各位家人们，给自我优美的舞姿
热烈掌声鼓励一下。

六、新闻播报：

家事国事天下事，事事关心。接下来有请做今日的新闻播报。
掌声感激精彩的播报(结束时再次掌声感激)

七、每日英语：



想走出国门，就必须要有一口流利的英语。知识经济的到来
供给了我们语言交流的保证。接下来又是每日英语的时间让
我们掌声有请(结束时再次掌声感激)

八、文件宣读：

重要的事必须是在重要的场合来安排，接下来有请做今日的
文件宣读。(结束时再次掌声感激)

九、家长勉励：

制热震撼，精彩不断，光芒四射，魅力无限。接下来请出的
是一位重量级人物，他就是让我们用狂风暴雨般的掌声有请
做今日的家长勉励(结束时再次掌声感激)

十、朗诵使命：

最终请各位家人全体起立共同朗诵出我们的使命是……

十一、结束祝福：

最终主持人代表部祝愿各位家人今日好事成双，工作顺意，
时刻都有好心境!今日的早会就到那里掌声结束!

保险早会专题免费课件篇九

大浪淘沙勇者胜，风啸大漠败者臣，梅涛经理的专题让我们
各位伙伴在寿险营销这个无烟的战场上又多了一件克敌的法
宝。

让我们再次回馈梅经理感谢的掌声。

太阳已经升起，我们也征战在即，在披挂上阵之前，让我们
擦亮眼睛，用热情的目光加掌声和呐喊声，有请我们的司令，



气度非凡的xxx总带来出征前的政令宣导。


