
中秋国庆珠宝店活动 珠宝店活动方
案(汇总7篇)

无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。相信许多人会觉得范
文很难写？下面是小编帮大家整理的优质范文，仅供参考，
大家一起来看看吧。

中秋国庆珠宝店活动篇一

主题：我的浪漫情人节我作主!

——爱恒信珠宝点亮20xx情人节

这一天，天神的眼泪结为钻石，原来爱，早有天意

你可曾知道，在时间的最初，世界一片荒蛮，有颗钻石已为
这段感情而落入地心，祝福划落爱神的脸庞，那弧线便是今
生注定的邂逅，冥冥之中，爱有天意。

有些爱，早已经注定亿万年，远古大地与浩瀚苍穹，静静包
裹着神的那滴眼泪，凝聚成这独一无二的一颗。是幸福是祝
福亦是瞬间感悟，那璀璨切面，映出的灿烂笑容，今生，已
注定只为你一人绽放。

20xx的情人节，浪漫如期而至，爱恒信珠宝捕捉“她”在收
到钻石那一刻，眼中无尽惊喜与幸福幻化的璀璨泪光，以爱
之名，用钻石将瞬间凝固成永远。让你眼中的她因钻石而得
到心仪已久的幸福。

世人相信，每段感情都早已注定，而爱恒信相信，钻石是这
份天意唯一的见证。在时间的最初，爱神为每一段姻缘落下
的一颗晶莹泪珠，从天堂滴落地心，凝结着祝福与祈愿，经



历亿万年的情境交错，在这个特殊的日子寻到她真正的归宿，
化成她喜极而泣的眼中那晶莹泪光。

希腊传说中，钻石本就是天神的眼泪，形成于33亿年前，超
越了时间和自然的力量，经历了难以想象的旅程，来到我们
面前，带着从未黯淡永恒坚定的光芒，见证每一段被爱神以
泪祝福的爱情。没有任何事物比钻石更能喻示真爱的特质：
坚韧璀璨，经历时间空间转换仍历久弥新，而最为重要的是，
它象征天长地久的永恒，33亿年，在天荒地老之前就已经为
爱而生。还有什么，能比在庆祝爱情的这一天，用钻石永恒
光芒照亮她的笑容更美，勇敢说爱吧，以钻石的名义，这爱
是被上天祝福的宿命。8月20日，爱神的眼泪坠落人间，照耀
注定数十亿年的幸福。

当爱情命中注定，就有一颗钻石为你们存在

她是人类目前所知最坚硬的天然物质，比地球上硬度仅次于
她的矿物质还要硬58倍。“钻石”一词来源于希腊
语“adamas”，意为不可征服的，———如人类的爱情。

我们用钻石表明爱的坚定，我们用钻石证明一生一世的誓言，
从浪漫到坚贞，钻石涵盖了爱的所有美丽语言，那顽强而灿
烂的光亮，闪耀着冥冥之中无声的约定，亿万年至今，生生
不息。

希腊人认为钻石是天神的泪珠，每一段爱情都已经为上天注
定，爱神的那滴眼泪凝聚祝福与保佑，经历数十亿年的历练，
到达主人手中，终于见证预言成真，幸福的永恒。

不仅是神话，每一颗钻石，都是跨越艰难才来到主人手中，
那璀璨光芒中闪烁着缘分与天意。最年轻的钻石，都有九亿
年的故事，它们形成于高温高压的地球深处，直到强大的力
量把它们和火山熔岩一起送上地表，这地表之旅充满危险，
它们可能被岩浆湮没，亦可能变成二氧化碳气体，或者受水



流冲刷，被埋没于泥沙之中，等待被人类发现的那一天。一
块钻矿石，经过划线，辟开，打磨和切割，天然的璀璨光芒
才能破茧而出，为有情人见证永恒，凝视那一颗经历了千辛
万苦才映射会心笑容的钻石，你一定会明白，这正是爱，动
荡和磨砺，时间空间自然的改变，都无法磨灭真爱璀璨而顽
强的闪烁，即使天地黑暗，那一点钻石光芒，足够照亮希望，
指引爱情方向。

属于你们的钻石是独一无二的，因为你们爱情是独一无二的

刚开采出来的钻石在进行切割和打磨之前会依照切工，净度
和色泽分选入多达16，000隔不同的品类，钻石的4c标准(颜
色，重量，切割以及净度)，决定了世界上没有两颗完全相同
的钻石，——如爱情。

谁说，幸福的人都是相同的?每一段爱情，从缘起到牵手，再
到永远，都是独一无二，唯有以钻石的璀璨方能呼应你们对
幸福的.感念。人们相信，钻石是有灵性的宝石，能够呼应出
拥有人的独特气质，闪耀主人的真我光彩。每个女人都希望
自己是特别的，尤其在爱她的人眼中，她值得最好的。用钻
石赞美她的独一无二吧!闪耀默契的光芒，沉静而灿烂，那是
心心相印的自豪，是属于你们的独特的印记，刻在彼此心上，
如钻石闪耀，永恒不灭。

8月x日，中国浪漫的情人节，地球上每个角落都在宣扬爱情，
同一时刻，闪耀各不相同的感人瞬间。用钻石告诉她，她是
特殊的，是这世间独一无二的只属于你的幸福，她值得这一
颗命中注定来到她手中的钻石，那灿烂光芒，是你们无声的
约定，上天见证，你们相爱，不离不弃，即使如钻石一般经
历沧桑变迁，仍然顽强闪亮真爱光芒，这钻石，是爱神用眼
泪凝结的祝福，也是期待，数十亿年的约定，因你们而圆满。

璀璨美钻：



经年累月的大自然奇迹

钻石是极之罕有的天然瑰宝。每颗钻石的独特个性与其背后
不同的故事赋予它更人性和珍贵的价值。过去数百年来，钻
石一直见证人类每个重要的时刻。今日，钻石继续以神秘浪
漫气质令世人倾倒：戴上爱恒信钻石，见证幸福永恒的爱!以
上内容做成大的展板，通过文字的包装描述来表达钻石的情
感载体。进而提升品牌美誉度，促使消费者对钻石的拥有欲
望埋下伏笔。活动布置：

3、音乐：情人节快乐、你最珍贵、知心爱人、情深深雨蒙蒙

4、物料：宣传单张、品牌册、x展架、横幅、kt板、礼品、寻
宝标签

一、有爱就有爱恒信

擦亮你的双眼，寻找爱情宝藏

一个情字，诠释了人世间所有的“爱”，囊括了爱情，亲情、
友情等等的感情，可见内涵寓意之广大，爱恒信首饰珍爱世
间的每一种感情，也感谢世间的每一种感情，由此，爱恒信
首饰成为了“爱”的化身，有爱的地方便有爱恒信首饰，有
光明的地方就有爱恒信首饰。来店顾客均可参加“爱情宝
藏”活动，在店内首饰标签上寻找分别写有“有爱就有爱恒
信”7个字样的小标签，集齐7个字样的标签即可免费兑换爱
情宝藏。奖项设置如下：

价值***元的k金项链、金玫瑰等5个宝物。

二、玫瑰花语表心意

有情人的地方，就有花;有花的地方，就有情人。情人节期间
在爱恒信珠宝购物500元即可获得寓意着“我爱你”玫瑰花，



让你在送她礼物的时候又增添了几分浪漫。

细则：

购物即可获得玫瑰花1枝寓意“你是我的唯一”

500——999元3枝寓意“我爱你”

1000——1499元5枝寓意“爱你无怨无悔”

1500——2499元9枝寓意“天长地久”

2500——3499元10枝寓意“全心全意”

3500——4999元12枝寓意“心心相印”

5000元以上20枝寓意“永远爱你，此情不渝”

三、爱情“夹夹乐”

在情人节期间，精心为您准备了一个考验你和爱人之间的配
合是不是超呼常人趣味游戏，“爱情夹夹乐”活动。让您在
欢快的购物后还有机会夹出大奖。

细则：

购物满500元以上的情侣每人拿一支筷子，两人合作把盆里的
乒乓球夹到另一个盆中，时间为一分钟。夹的越多奖品越大!

奖品设定：

略



中秋国庆珠宝店活动篇二

20xx年2月10日(正月初四)-2月14日(情人节)-2月21日(元宵
节)-3月8日(三八妇女节)

会说情话的玫瑰——××珠宝传递你的爱

每逢佳节倍思亲，20xx年2月14日(情人节，正月初八)-2月21日
(元宵节)-3月8日(三八妇女节)好节相连，情人节是表达爱情
的绝佳机会，元宵节古称灯节，也是夫妻相约看灯互诉衷肠
的节日，三八妇女节是女性的节日，也是男性表达对女性关
怀的节日，这三个节日都和爱情密切相关，人们这个时候最
多想到的就是自己的爱人或情人，人们会想到送鲜花给爱人
或情人，同时还会买礼物(如珠宝、化妆品等等)，所以我们
就迎合了这种心理，特意推出新颖别致的礼品——会说情话
的玫瑰，让人们在送礼物的同时用会说情话的玫瑰表达对爱
人或情人的爱和感谢等情话，使××珠宝附着上情感的含义，
以情感诉求打动广大消费者的心，以情感营销取胜。

1.通过此次活动增加情人节期间卖场人气;

2.提高××珠宝品牌在当地知名度，抢占市场份额;

3.进一步提高××珠宝的品牌美誉度，以利于长期推广销售。

1.造势活动：

(2)各地加盟商在各地电视台做活动宣传广告，还可在黄金时
间以字幕的形式在电视台上做活动意义、参与细则、各地专
店/柜地址及电话的详细广告。

2.柜台促销：

凡在××珠宝专店/柜买满1000元即送会说情话玫瑰花一朵，



此活动是为了使人们在情人节、元宵节、三八妇女节来表达
对爱人的爱恋和感谢等，主要是用会说情话玫瑰花录制人们
在平时不好意思对爱人或情人说出口的`情话和感谢的甜言蜜
语，之后连同珠宝一起送出，使爱人或情人获得尊贵的钻石
的同时又得到一份情感的精神馈赠。

3.新款上市:

总部将有一系列的打动人们深层情感的新款钻饰(主要是信守、
善美系列)同时发售，与本次活动一起在情感上打动顾客，与
活动一起相得益彰的使本次情感营销取得全面的成功。

1.会说情话的玫瑰花：25×100=2500元;

2.xx展架：65元×2=130元;

3.宣传页(dm)：0.5元×20xx=1000元;

4.广告宣传费：5000元;

5.总计：8630元。

中秋国庆珠宝店活动篇三

“岁月无声、真爱永恒”“诗情花意过七夕”

20xx年8月15日星期天19：30——22：00

某某酒吧

男女配合。才能玩的活动

33人左右



一“寻找你心中的女神”

1、通过对嘉宾的介绍，嘉宾选出自己心仪的对象

（自我介绍限时2分钟/人，女嘉宾们全部站一排通过自我介
绍让男嘉宾有个初步的了解，男嘉宾作出选择，如果只有1位
男嘉宾选择，并且女嘉宾同意，则初步速配成功。如果有多
名男嘉宾选择，则男嘉宾有1分钟的表白时间，最后女嘉宾选
择1位心仪的，速配成功。）

2、如果男女双方同意则第一轮速配成功在剩下第二轮速配

游戏非得一男一女合作才能得到大礼品大礼品4个只有男女一
对可以玩。要配合。男女是一组后都不能离开对方离开算弃
传处理没有礼品不能玩下轮游戏。

二“分组对战帅哥美女对对碰”

1、牛郎背织女（推选现场每组2对男女组合共同完成本游戏）

游戏规则是分组进行，其中一人蒙上眼晴背上自己合作伴侣，
由另一方负责指挥，按游戏的路程，要捡起所安排的物品、
规则是男方的蹲下女方捡起、拾玫瑰等关口。顺利通过的组
并且用时最少的一组将得到小礼品一份。

2、智力大冲浪，争分夺秒游戏

每组2对男女女的坐在凳子上男站在墙对拿玫瑰花。每组的女
方给对方男的提出一些问题，答对可以走一步，知道男方可
以把玫瑰送到女方，就是胜利者。答对问题最多的组将得到
小礼品一份。失败的就淘汰。

3、情歌对对唱

由主持人说个字。如爱，现场每组一对。比赛过程中参与者



自由发挥自我特长，努力表现自我。唱爱开头对情歌最多的
一组将得到小礼品一份。要答对5次失败的就淘汰。

4、七夕情侣大赢家pk

活动每对赢的男女在pk评第一名第二名第三名

将得到小礼品一份。失败的就淘汰。

4、红绳一线牵

男的站在墙边而女的即上红绳对着拉。只要男能够牵到你的
手就赢的。

5、一见钟情心心相印

6、四不象

每队男女谈论给对方学什么叫。那个队的可以男的或者女的
叫男的猜。猜对算赢猜3次

失败的就淘汰。

文艺演出：

男女嘉宾共同出些节目。大家一起娱乐，唱歌跳舞，做游戏
等。

自由活动：吃巧果

中秋国庆珠宝店活动篇四

双11到来之际，针对各电商大势炒作之际，珠宝门店借势造
势，策划双11营销活动，针对双11这天卖场内的所有珠宝进



行低价促销活动，以吸引顾客形成气势、促成销售。重点体
现实体店也可以享受网购价，更安全、便捷、实惠、售后更
有保障。

购珠宝狂欢节；

双11疯狂购全场x折起——实体店也可以享受网购价；

时间：11月11日—13日。

1、线上氛围，疯狂拆快递；

2、线下布置；

1）全场宣传物料以双十一氛围为主；

2）礼品区：通过礼品堆头陈列，激起客户购买欲；

3）广告制作；

地贴、舞台背景、横幅、x展架、气球拱门。

4）音乐；

1、光棍不光惊喜满框

（1）“一”见倾心：活动期间所有进xx珠宝客户试戴均有好
礼相送；

（3）“一”诺千金：凡在门店购珠宝的用户（不限金额），
均可参加；幸运大转盘；

（4）“一”面之缘：活动期间，每日第11位购物客户将享受
生活用品大件套。



2、单身无罪低价万岁

a、双11精选银子特惠全场5折

银项链原价xx十一价xx元；

银戒指原价xx十一价xx元；

银耳环原价xx十一价xx元；

银套链原价xx十一价xx元；

b、双11钻石专场——新款直推；

挚爱—18k金钻石女戒；

挚爱，它是钻戒中经典的款式，简约六爪皇冠镶嵌完美凸显
钻石华丽璀璨，钻托的镂空设计，让钻石360°无死角的散发
璀璨光芒，经典的'款式带来无与伦比的华贵感受，将挚爱的
她守护于心，从此一生相随，不离不弃。

c、翡翠111元抢

中秋国庆珠宝店活动篇五

造人气，吸引顾客的眼球，促进店面的`销售和业绩。营造一
个激情，幸福、欢乐、祥和的节假日。从而打造金叶珠宝在
广大顾客心中的品牌!

活动时间：20xx年04月28日——05月03日

活动内容：

2、“寻宝”活动;本店将在店面设立冰点价851元钻戒，等你



发现，

(二)：凡就是在活动期间购物都有好礼送。

1、凡活动期间购买钻石满20xx元，赠送299元a货玉佩。

2、购买钻石满3951元，送黄金编织戒指十299a货玉佩。

3、佩购买钻石满5951元，送黄金编织手链十299a货玉。

4、购买钻石满8951元，送黄金编织手链十编织戒指。

5、购买钻石满10051元，送20xx元钻石吊坠。

凡在活动期间内，为关爱“五一”顾客，凡51年出生，51周
岁，身份证中有51(连号)，手机号有51(连号)，51当天购买
首饰，可加一次抽奖。

(特价商品除外)本次活动最终解释归金叶珠宝所有：

中秋国庆珠宝店活动篇六

1.母亲节的`由来：母亲节最早是古代的希人和马人都会举春
季节日，以表达他们对母亲神的崇敬。后，在中古世纪的英
国，大致在每的二月底至四月初的四旬斋的第四个星期日，
就是母亲日。那一天，长大的孩子，必须带著物回家，送给
自己的妈妈。在美国，最早关於母亲节的记载是1872由茱丽
雅所提出的，她建议将这一天献给「和平」，并在波斯顿等
地举母亲节的集会。

1907，费城的安娜为发起订全国性的母亲节而活动。她说服
她母亲所属的西维琴尼亚州的教会，在她母亲逝世二周的忌
日即五月的第二个星期天，举办母亲节庆祝活动。之后，安
娜和支持者们开始写信给部长、企业家和政治家，要求订全



国性的母亲节。威尔生总统亦於1914发表官方声言，让母亲
节成为全国性的节日，就是每五月的第二个礼拜天这一天。

2.活动目的：提升当日营业额。争取新顾客，巩固顾客。树
红屋真情服务、用心品质的健康企业形象。

xx5月14日三.活动主题：红屋“母亲节我最想对母亲说的一
话”活动

因为母亲节的节日性，优惠套餐也许可以提升销，但出于企
业形象建设等长远益以及顾客感受考虑促销活动应以感情诉
求为主。在母亲节当天对所有同母亲一同来就餐的顾客都送
一张母亲节贺卡和一支康乃馨。顾客可以现场在贺卡上填写
为母亲送上的祝福，可以由服务人员在店内为其广播祝福语。

注：

a活动仅限与母亲一同来的顾客，无论纪大小。具体由服务人
员观察询问。

允许多送但允许过任何一位来就餐的母亲，否则会使顾客产
生满。

b广播人员语气语调务必恳富含感情，可有敷衍走形式情况发
生，负责会使顾客感到尴尬和被戏感觉。小学生相对而言比
较适合。

c配合《世上只有妈妈好》等歌曲伴奏读效果比较好。

1.文案题目：红屋“母亲节我最想对母亲说的一话”活动

2.文案正文：母亲节，你为母亲准备么礼物?其实，你真的用
为此大伤脑筋，因为最能让母亲快乐的事莫过于全家人的团
圆与平安。送上一枝盛开的康乃馨，送上一真心的祝福，一



顿可口而轻松的团圆饭，就是对妈最好的礼物。这一红屋都
为你准备好。您送给母亲最贴心的祝福，红屋送您最贴心的
服务。

3.宣传方式：pop宣传海报，条幅。.

1.根据三家店三月份人潮统计分析：中山店周日最高人潮326
人，平均人潮288人延安店周日最高人潮250人，平均人潮196
人闽江店周日最高人潮232人，平均人潮196人其中，周人潮
多数情况下较周日人潮要多。另外根据xx母亲节促销活动资
来看一部分人倾向于母亲节在家吃饭。我们闽江店顾客的重
要组成部分儿童没有强的意识和足够经济能与母亲到红屋就
餐。

因此，本着促销用品能短缺及节约的原则由各店经预估人潮。
我个人认为中山店发放康乃馨150支、贺卡100份，延安店发
放康乃馨80支、贺卡100份，闽江店发放康乃馨90支、贺
卡100份。贺卡剩余可以存放，康乃馨保存期短，如出现大剩
余可送出或由服务人员在店门口售卖均可。

2.促销成本预算

康乃馨批发价大约在每打9元左右，每打12支。费用在300元
以下。

贺卡根据质同批发价大约在0.5至1.5元左右。但出于宣传效
果考虑贺卡应有红屋标志并且较为精美具一定保存价值。费
用应该可以控制在300元以下。总费用可控制在600元左右，
促销成本较低。

中秋国庆珠宝店活动篇七

牵xx吉祥伴一生。



11月x—11月x日。

黄铂金：

黄铂金消费满1500元送77元钻石。

黄铂金消费满3000元送177元钻石。

黄铂金消费满4500元送277元钻石。

以此类推。

银饰：

xx银饰全场9折。

钻饰：

挑选一系列产品，取名“携手永恒”并准备结婚纪念品。

1、相约xx—“一生的.约定”

凡购买“携手永恒”系列钻石产品者，可获得由xx银楼送出
的价值288元结婚礼品一份。

2、相约xx—“七年之痒”

凡购买“携手永恒”系列钻石产品者，可获得由xx银楼送出
的价值588元结婚纪念日礼品一份。

3、你购钻饰我送金

凡购买钻石产品：



实付20xx元者，送红绳千足金转运珠手链一颗。编织费另计。

实付5000元者，送红绳千足金转运珠手链两颗。编织费另计。

实付8000元及以上者，送送红绳千足金转运珠手链三颗。编
织费另计。

4、xx钻石特价

在七夕情人节当天，挑选两款钻饰，以7.7折特价销售。

1、店铺布置，店门放置粉色心形拱门。

2、礼品定制，契合结婚纪念，相守永恒为主题。

3、活动宣传：活动前期可短信发放。

4、网络宣传：常德论坛、同城交易网等宣传。

5、dm单宣传。


