
2023年大学同学聚会策划方案(实用5篇)
为了确保事情或工作得以顺利进行，通常需要预先制定一份
完整的方案，方案一般包括指导思想、主要目标、工作重点、
实施步骤、政策措施、具体要求等项目。方案能够帮助到我
们很多，所以方案到底该怎么写才好呢？以下是小编为大家
收集的方案范文，欢迎大家分享阅读。

大学同学聚会策划方案篇一

光棍节是一种流传于年轻人的娱乐性节日，以庆祝自己仍是
单身一族为傲(“光棍”的意思便是“单身”)。光棍节产生
于校园，并通过网络等媒介传播，逐渐形成了一种光棍节的
文化。1月1日是小光棍节，1月11日和11月1日是中光棍节，
而11月11日由于有4个1，所以被称为大光棍节。而一般光棍
节则指11月11日的大光棍节。国家统计局抽样调查显示，目
前出生人口男女比例近120:100，全世界最高。据推算，
到20xx年，中国处于婚龄的男性将比女性多出3000万到4000
万。因此，在这个时候天猫淘宝打出了双十一的活动策划方
案来，为广大的宅男宅女们提供网购的狂欢。

作为一个淘宝店主，如果说要出一个策划方案，那么很简单，
立刻就可以搞定，比如说活动策划方案，针对产品本身的爆
款打造方案等等，都可以作为一个策划案。根据目前对光棍
节所掌握的资料和可以利用的推广资源提出活动策划方案。

光棍啦，时尚购物全场无理由5折。

传播概念，以时尚光棍(推广所用文案，图片，包括页面制作
都围绕这个概念)为传播切入点，利用各渠道对活动页面进行
传播。

1、10月11号-16号



2、10月17号-31号

所有推广渠道开始推广微博，并且微博同步开始运营。

3、11月1号-5号

微博开始新的有奖转发，参加活动的店铺开始上活动预告图，
将流量跳转到微博。

上预告页面，进行分享有礼活动，分享本页面可获5元优惠卷

4、11月6号-11号

经过17天的论坛推广反馈数据，挑选出优质论坛进行软文直
接推广页面。

各渠道推广宣传首页

离双11的时间不多了，总之，如果是策划案，必须注意一点，
流程要完整，还必须将该促销活动策划方案落实到执行层。
你要进入到情境中，因为是你策划的，你需要什么样的资源
来配合你，在活动中会有什么样的情况发生，你如何解决和
避免等等都要说清楚，至少要有所防范，如此，便是一个简
单的策划案了。

大学同学聚会策划方案篇二

1、主持人讲话，介绍楼盘概况及九场演出安排并邀请市领导
简单讲话。（15分钟）

2、交响乐团演奏，前半部分曲目。（20分钟）

3、有奖问答。（10分钟）



4、俄罗斯模特时装表演。（25分钟）

5、交响乐演奏后半部分曲目。（15分钟）

6、主持人结束语，并发布下一场活动时间及内容。感谢市领
导及观众的积极参与。（5分钟）

1、主持人讲话，介绍本场主题。（5分钟）

2、青春热舞，活跃场上气氛。（10分钟）

3、参加选美小姐集体亮相。（10分钟）

4、有奖问答。（5分钟）

5、公布选美标准及评选办法。（10分钟）

6、参选小姐分红，黄，蓝（三原色），暗示“缤纷之星“主
题三队，三队分别进行展示。（20分钟）

7、由观众评选，统计各队支持率。（5分钟）

8、由支持率较低的队，再次上场表演。（10分钟）

9、由观众选出每队前五名。（5分钟）

10、关于选美有奖问答。（5分钟）

11、选出幸运观众，并宣读幸运观众姓名。（5分钟）

12、红、黄、蓝队再次上场表演。（10分钟）

13、主持人致结束语，预告下场活动安排。（5分钟）



大学同学聚会策划方案篇三

坚持公平、公开、公正的组织原则，通过自由和浪漫的活动
形式，为青年男女择偶和选择爱情搭建平台。

双十一寻梦缘，爱在x。

20xx年11月11日

x中路x公园内。

在x市内工作和生活，年满20周岁，热爱生活、品行端正、遵
纪守法、具有正确的婚恋观、职业相对稳定的青年男女均可
报名。

1、每个参加相亲大会的人需提供2张2寸免冠彩照，并填写报
名表。

2、报名者需提供个人身份证、毕业证原件及复印件各x张。

3、采取近到各社区居委会办公室报名，再汇总到居管办的报
名方式。

1、主持人介绍活动形式、内容及参加人员活动区域划分。

2、x街道x致辞。

3、文艺演出。

4、猜谜者到谜语区参与有奖竞猜、交友、设兑奖区。

5、公园西侧设相亲长廊。参与者可通过逛长廊方式，查阅信
息，寻找意中人。



6、请相亲成功者上台发表爱情感言。

7、相亲成功者共同放飞爱心气球。

大学同学聚会策划方案篇四

经过了一个多月的筹备工作，商场终于红红火火的开业了！

进店有礼现场轰轰烈烈！

卖场内商品琳琅满目。

庆开业，促销活动方案

活动时间：年8月25日——8月26日

活动目的：通过前期的广告宣传，让廊坊市民知道“温州服
装城”开业了，是一家商品丰富，价格合理，管理到位的综
合性大规模的商常通过活动的开展，使开业期间的客流量达
到顶峰，最终达到销售高峰的目的。

活动内容：进店有礼：活动期间凡进店的顾客均送精美水杯
一个，不限量！

宣传方式：1、纸巾包宣传：3万份。

2、短信群发10万条；

3、报纸广告：

廊坊日报1/8版：8月22日、23日两期

消费广场1/2版：8月22日。消费广场整版：8月24日。

时讯头版整版：8月23日



4、廊坊电视台15秒广告每天循环播放20次。

5、小区悬挂条幅宣传（22个小区）。

6、自行车广告：找临时工骑自行车在市区内做巡展，自行车
后边插彩旗宣传。

店内外造势：

1、商场门前陈列标示“温州服装城试营业”的刀旗50面、拱
门一个、升空汽球6个，楼体悬挂巨型彩色竖标50条。

2、店前锣鼓队8月25、26日两天全天。

3、店内各楼层顶端悬挂“温州服装城试营业”pop吊旗。商场
入口及电梯两侧中型pop标出商场的各项大活动；特价商品
以pop形式标识出来。

4、商场入口处装饰开业气氛花束、汽球等，柱子包金黄色褶
皱布。

5、新华路门进口入，喷绘灯箱，做喷绘布面：温州服装城欢
迎您！

6、商场内指示牌明确，如卫生间、收银台、店内经营项目。

费用预算：进店礼：陶瓷水杯20000元

纸巾包宣传3万份：1xx元

短信群发10万条：6000元

廊坊日报1/8版两期：4500元



消费广场1/2版三期：5130元

消费广场整版一期：4140元

时讯整版：3500元

自行车广告：5天20人共：6000元

电视台15秒广告20天每天循环播放20次：30000元

小区悬挂条幅宣传（22个小区）：8800元

锣鼓队费用：7000元

刀旗、拱门、升空汽球、楼体巨型彩色竖标：4000元

店内吊旗：xx元

店内装饰物：5000元

费用总计：118070元

效果评估：商品到位，丰满，品种多，特价商品供应及时；
各项活动安排、落实到位的`情况下，销售工作会出现高峰期，
达到最终的品牌宣传和销售目的。

大学同学聚会策划方案篇五

我光棍，我快乐。

让光棍节x去吧。

提升餐厅营业额，提升餐厅知名度。

大厅。



20xx年11月11日

今年的光棍节也格外引人关注，社会上越来越多的光棍们，
想摆光棍的生活状态，因为我们餐厅推出光棍节活动满足光
棍们的需求，避免下一个光棍节的光棍。

1、活动当晚两人男女通行，免费一个。最低消费需要x元。
时间在当天x点至x点。

2、凭埋单收据，参与大转盘，（奖品设计有玫瑰花、公仔、
精美小礼品）。

1、一楼大门口大型海报一张、店内k展架3幅、电梯小海报4
张；

2、策划部市场单位x展架13幅、不同规格海报3张

宣传内容：（短信、展架、网页）

让光棍节见x去吧，两人男女行，一人免单。快快行动吧，在
花容酒楼告别你的单身！11.11光棍节，给单身的你找寻另
一“半”的机会！


