
最新销售人员表扬信(优秀5篇)
范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。相信许多人会觉得范文很难写？下面是小编为大家收集
的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要的朋
友。

销售人员表扬信篇一

您好！

我是一个从卢湾区鲁班路搬到宝山的客户。20xx年2月13日，
贵公司搬家工人和五位师傅为我家搬家打包。

所有的师傅都准时到了我家，热情、细致、优质的搬家服务。
一切包装整齐完整，包装材料质量有编号。让我们全家人都
深深感激。我觉得这是强生品牌的优秀口碑，也体现了企业
负责管理的同志管理有方。

我真诚地感谢你，祝你的公司越来越繁荣！

销售人员表扬信范本220xx年9月，我公司常州办事处主任杨
宏伟完成销售任务833。77万元，退货率98。94%，排名第一。
在这里，我要表扬你。

作为一名资深业务员，他一直很嚣张，稳步前进。作为办公
室主任，他认真思考，积极探索，深入研究，为湖州办事处
的成立做了准备。不幸的是，他的收款率一直处于前列，这
是所有销售人员学习的榜样。

希望各办事处、业务员学习他们的勤奋、进取、开拓精神，
再接再厉，再创佳绩！



此致

敬礼！

xxx

20xx年xx月xx日

销售人员表扬信篇二

xx市瑞嘉汽车销售有限公司：

我是一名非常喜爱的普通车主，出于对它的喜爱，也非常在
意与它经历的一些过程，从观光到选购到决定最终获得了它，
其中在销售过程中也有体会和感受，特此对优秀的销售接待
予以表扬。

从20xx年5月中旬来到瑞嘉销售公司赏阅s3，由此便接到贵公
司销售员-(以下简称“小李”)的接待，我在来到该公司之前
已经经过网络、传单等对s3多少有些了解，从小李的接待感
受到这名员工的诚实、认真、不欺骗顾客等优点，其实我个
人的性格是在选择产品的情况下，如果觉得员工语言不实就
会对产品不信任并且会放弃选择的产品，这里让我第一步心
理过关，对s3也有了初步认可，侯然留下名片与联系电话便
走之。

此后回到家后微信得到小李的主动申请好友验证，由于本人
是初次购买车辆，也是新手司机，有很多很多的不了解，小
李也很细心的关心客户给与详细的解答，让客户有着对产品
更加期盼的心理，此刻决定购买产品时确遭遇无货的情况，
又予以一些沟通，小李确保缴纳订金不会让顾客失望的承诺，
使得顾客放心，经过短短几日的等待也切实在小李同志的承
诺期限给与完美的答案，并且做到没有让顾客有一丝失望，
车子顺利到手。



由于本人是新手中的新手，再加以对车子的操作不熟悉等许
些原因，对上路办理手续没有一点儿自信，也以为是很远的
路，更没有自信现在就自行驾驶s3去办理各种程序，把这种
情况告知小李后，小李让我惊呆了。竟然临时手绘出一张全
程地图，而且十分精巧描述详细的路线，用这张地图暗示着
告诉我这段路途很好走也很近，让我有了自行上路的信心且
降低心理顾虑，这绝对是一般大多数员工做不到的，也不会
想到的，这很证明小李同志对业务的能力和对公司以及顾客
的负责(我当时都说了，我如果是个公司的老板，一定要聘请
这样的员工。可惜我不是。)。

此外，在除销售以外的事情，关于操作的问题，我想到了某
些情况却不知道如何处理，虽然小李同志也不是很确认要怎
么去做，但她没有回复不知道，她可以去问别人，然后给我
满意的答案，不只这些，还有许多疑问，小李同志都努力帮
我解决了，并且包括在销售系列完全结束后，我依然有问题
找她，她都能继续保持帮助，也值得赞扬(因为现在这个社会
这么对客户负责的人太少了，许多都是把钱赚到手就不搭理
顾客了)。

犹豫不决的顾客能够被改成决定购买就决然不同，小李同志
做到了，相信所有公司都需要这样的员工，小李同志的责任
是售前工作，但她无偿的做了售后照顾，也许有些人会认为
她傻，又不会加奖金，但不一样，也许关于车辆，一个相同
的车子一个车主只会买一辆，但是如果这个车主购买后还很
开心，就很有可能会给身边的朋友带来传信，会多多少少提
升一些销量机率，不知道别人怎么样，反正我如果碰到有想
买s3的朋友，我会推荐他去找小李，因为我放心!(如果我在
购买s3后，没人搭理我，那我朋友如果和我提起要买s3，我可
能会告诉他“你别买，会后悔”)

虽然我在购买上没有得到什么优惠，但能碰到这样的销售员
工运气已经是不错了，不然我估计我买了车子之后很多问题
不明白，又要动摸西碰走弯路、吃大小亏不知道多少次。可



问现在这个社会还能有多少管那么多本职以外的事的员工!

此信表扬小李同志，鼓励更加进取，不断提升，保持优点喔!

闲补一段儿：今天在某道口路边我把s3停在路边打着双闪临
时停车时，有一位不知名的s3车主路过，看着我的s3打着双
闪在路边，非常主动的到我身边问候是不是有什么问题，需
要帮助吗，让我感到了“一家亲”心里好暖!

其实，我在写这封表扬信之前想到的还不只这些，可能因为
现在太晚了，白天跑了一天，有些困了，想想就忘了，呵呵!
我也是个懒人，明天就不补充了!

祝：

越来越好，贵公司拥有更多像小李这样的员工。

车主：

二0xx年六月四日

销售人员表扬信篇三

尊敬的强生纸箱公司总经理:

您好!

我是卢湾区鲁班路搬到宝山的.客户。20xx年2月13日，贵公司
的搬家车和5位师傅，为我家搬家和打包服务。

各位师傅正点到达我家，热情、细致、优质的搬场服务，东
西打包整齐、完整、包装材料质量号。使我们家的全体成员
深为感激。我想，这是‘‘强生品牌的优良声誉，也从一个
侧面反映出经理同志管理企业有方。



衷心地感谢您，并祝愿贵公司越办越兴旺!

此致

敬礼

xxx

20xx年xx月xx日

销售人员表扬信篇四

致吉人漆业：

中秋佳节，贵公司送出的节日祝福及礼品我已收到。万分感
谢，同祝吉人漆业全体员工中秋节快乐!

与“吉人”合作虽仅有半年，但“吉人”优秀、高效、专业
的.运营团队给我们提供了莫大的帮助。为我们在产品市场分
析、收集市场数据、产品销售体系的调整等方面耐心指导，
充分体现的“吉人”员工整体素质高、团队意识强、服务客
户的优良品质。

“红吉人”产品质量可靠，价格适中，符合本地消费水平与
消费习惯。自上架以来，销量可观，得到新老客户许多肯定，
值得信赖!

再一次祝吉人漆业员工节日快乐!希望今后与“吉人”的业务
合作继续顺利，互惠互利!

此致

敬礼!



销售人员表扬信篇五

尊敬的纸箱公司总经理:

您好!

我是卢湾区鲁班路搬到宝山的客户。20xx年2月13日，贵公司
的搬家车和5位师傅，为我家搬家和打包服务。

各位师傅正点到达我家，热情、细致、优质的搬场服务，东
西打包整齐、完整、包装材料质量号。使我们家的全体成员
深为感激。我想，这是‘‘xx品牌''的优良声誉，也从一个侧面
反映出经理同志管理企业有方。

衷心地感谢您，并祝愿贵公司越办越兴旺!

20xx年xx月xx日


