
2023年白酒合作协议(精选9篇)
人的记忆力会随着岁月的流逝而衰退，写作可以弥补记忆的
不足，将曾经的人生经历和感悟记录下来，也便于保存一份
美好的回忆。范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？接下来
小编就给大家介绍一下优秀的范文该怎么写，我们一起来看
一看吧。

白酒合作协议篇一

2、茅台迎宾酒：相逢，人生的机缘;相识，人生的财富;相知，

人生的感动;茅台迎宾酒，迎宾迎天下

3、茅台王子酒：做事要出于心，做人要出于情，品酒要出自
真

正的名门;茅台王子酒，王子尊天下

4、五粮液：中国的五粮液、世界的五粮液

5、五粮春：名门之秀五粮春，香醉人间三千年

6、五粮醇：真情(欢聚、激情、团圆、幸福)时刻五粮醇

7、泸州老窖：中国荣耀，泸州老窖

中国第一窖，泸州老窖

可以品味的历史，泸州老窖

凡华人之所到，品味泸州老窖

8、国窖1573：品味中国，国窖1573



9、泸州老窖特曲：传世浓香、荣耀见证，泸州老窖特曲

10、泸州老窖特曲老酒：一生情、一杯酒，泸州老窖、特曲
老酒

白酒合作协议篇二

近年来，中国白酒市场呈现出蓬勃发展的态势，然而，伴随
着白酒行业的繁荣，假冒伪劣产品也屡见不鲜。为了保护消
费者的权益，保持白酒产业的良好形象，白酒打假工作不断
进行，并取得了显著的成效。在参与白酒打假工作的过程中，
我深深地感受到了打假的重要性和艰辛。在此，我想分享一
下我在打假工作中得到的心得体会。

首先，白酒打假属于一项充满挑战性的工作。在打假行动中，
假冒伪劣白酒的层出不穷让人望而却步。假冒伪劣白酒的制
造商越来越巧妙地伪造包装和标签，使得真假难辨。此外，
黑色产业链的复杂性也为打假工作带来了挑战。为了应对这
些困难，我们需要对白酒市场进行深入了解，不断提升自己
的执法水平和技术水平，以便更好地辨别真假白酒，打击制
假售假的行为。

其次，白酒打假工作需要加强多部门协作。打假工作不仅仅
是执法部门的职责，而是需要政府、公安、工商、质检等多
个部门协同合作。只有各部门通力合作，形成合力，才能彻
底清除白酒市场的假冒伪劣产品。作为一名参与打假工作的
人员，我们需要与各相关部门加强沟通与协作，及时交换信
息，共同制定打假方案，形成打假合力。

第三，加大打假宣传教育力度势在必行。有人说，消费者就
是打假最好的力量。然而，由于消费者对白酒产品的认知不
足，他们容易被假冒伪劣产品所欺骗。因此，加强对消费者
的宣传教育势在必行。我们可以通过各类媒体、网络平台等
渠道，向消费者普及正确的白酒知识，提高他们的辨别能力



和消费意识。只有让消费者认识到白酒行业中存在的假冒伪
劣产品，才能够形成合力，参与到打假工作中来。

第四，互联网技术的运用对白酒打假起到了重要的推动作用。
在互联网时代，假冒伪劣产品通过网络销售的情况越来越多。
而互联网技术的运用可以提高打假的效率，打击制假售假的
行为。通过大数据技术的应用，可以实时监测和追踪白酒产
品的流向，找出假冒伪劣产品的来源，进一步打击制假售假
的渠道。同时，通过搭建在线投诉平台，消费者可以方便地
举报假冒伪劣白酒的信息，使打假工作更加快捷高效。

最后，白酒打假工作需要长期坚持，不能麻痹大意。打假工
作是一项长期的斗争，假冒伪劣产品的制造商也在不断变换
手法，不断挑战打假人员的执法能力。因此，我们不能麻痹
大意，需要保持高度警惕，持续加大打假力度。与此同时，
制定更为严格的法律法规，完善打假的制度机制也是非常重
要的。只有通过不懈努力，才能够建设起一个真实、公正、
透明的白酒市场。

综上所述，白酒打假是一项充满挑战性的工作，需要多部门
协作、加大宣传教育力度、运用互联网技术、长期坚持。在
打假工作中，我们需要保持高度的责任感和使命感，坚定不
移地维护消费者的权益，保护良好的白酒产业形象。相信在
各方的共同努力下，我们一定能够建设起一个真相白酒市场，
给消费者一个更加放心的选择。

白酒合作协议篇三

近年来，随着社会经济的发展和消费水平的提高，白酒市场
逐渐兴盛。但与此同时，假冒伪劣的白酒也层出不穷，给消
费者的利益造成了极大的损失。为了保护消费者的权益，各
地政府部门和相关机构进行了大力打假行动。我曾参与其中，
亲身经历了打假的过程，深刻体会到了打假的必要性和重要
性。在此，我将分享我对于白酒打假的心得体会。



首先，白酒打假需要加强监管力度。只有加大对生产、流通
环节的监督才能够有效打击假白酒的生产和销售行为。监管
部门应加强对酒厂、酒店等场所的抽检力度，确保生产的白
酒质量正常。同时，要加强与执法部门的沟通和合作，形成
打假合力。打假工作是一项长期、艰巨的任务，只有政府机
构和社会各界通力合作，才能取得实质性的成果。

其次，加强宣传教育是打假工作的关键。宣传可以让消费者
增强辨别能力，避免购买假冒伪劣的白酒。政府和媒体可以
联合开展宣传活动，通过电视、广播、网络等多种渠道向大
众普及鉴别真伪的知识和技巧，让消费者树立正确的消费观
念。此外，还可以在酒瓶上加贴防伪标识，提高购买者的验
货能力。

再次，打假不光是政府和商家的责任，更需要消费者的积极
参与。消费者要以提高自身的辨别能力为前提，购酒时加强
对酒瓶、包装和商家的观察，提高辨别真伪的能力。同时，
如果购买到假冒伪劣的白酒，要及时向相关部门进行举报，
为打击造假行为尽一份力量。只有消费者积极投身于打假行
动，才能够真正保护自身的消费权益。

最后，打假工作需要加强国际合作。随着全球化的发展，假
冒伪劣商品的跨国流通现象越来越普遍。针对此类问题，国
家之间需要共同合作，分享打假经验和信息，加强对跨国打
假行动的协调与配合。同时，各国政府还应加强与国际组织
的合作，共同制定打假政策和法规，建立起全球打假的合作
机制。

通过参与白酒打假行动，我深刻认识到打假是一项需要多方
参与的工作。政府部门要加强监管，加大惩治力度；消费者
要增强辨别能力，在购酒时保持警惕。只有政府、媒体、商
家和消费者共同努力，才能够有效打击假冒伪劣白酒的生产
和销售，切实保护消费者的合法权益。我相信，在全社会的
共同努力下，假冒伪劣白酒终将被肃清，白酒市场会变得更



加公平健康，消费者的权益也会得到更好的保障。

白酒合作协议篇四

4、五粮液：中国的五粮液、世界的五粮液

5、五粮春：名门之秀五粮春，香醉人间三千年

6、五粮醇：真情（欢聚、激情、团圆、幸福）时刻五粮醇

8、国窖1573：品味中国，国窖1573

9、泸州老窖特曲：传世浓香、荣耀见证，泸州老窖特曲

10、泸州老窖特曲老酒：一生情、一杯酒，泸州老窖、特曲
老酒

11、泸州国粹酒：国粹（中华瑰宝），酒之精粹

12、郎酒：神采飞扬、中国郎

13、红花郎：传承千年酿造工业，历经天宝洞藏，红花国色、
酱香典范，红花郎

14、老郎酒：传世酱香，老郎酒

15、新郎酒：和谐和谐兼香，新郎酒（代表历史、不如创造
历史）

16、郎牌特曲：为前行、为明天、为胜利，让勇敢充满自己

17、丰谷酒王：低醉酒度，丰谷酒王（丰功伟业穿喉过、杯
酒沉浮江山定）

18、丰谷特曲：让友情、更有情，丰谷特曲



20、珍藏级剑南春：用心点滴之间、穿越时光赏鉴，传世臻
品、珍稀之酿，珍藏级剑南春

22、沱牌：悠悠岁月酒、滴滴沱牌情

23、舍得：智慧人生、品味舍得

27、四特酒：四特东方韵，世界因我而不同

28、汾酒：开启尊贵生活，中国酒魂

30、稻花香珍品一号：人生丰收时刻

32.古井贡酒：高朋满座喜相逢，酒逢知己古井贡

33.迎驾贡酒：中国人的迎宾酒

34、金六福：好日子离不开它――金六福酒，中国人的福酒

35、一品景芝：一品景芝，国标芝香一山、一水、一圣人，
一品景芝，创领中国芝麻香

37、北京二锅头：二锅头，三百年，源自牛栏山里面，正宗
二锅头地道北京味

38、今世缘典藏：情如当年、爱如初见、志如从前，好久需
要典藏，真情更需典藏

39、青酒：好久出自洞藏，喝杯清酒、交个朋友

40、劲酒：劲酒虽好，可不要贪杯哦

白酒合作协议篇五

白酒是中国传统的饮品之一，也是中国文化的重要组成部分。



作为一名在白酒行业从事拓展工作的人员，我深深地感受到，
在这个行业当中，我们必须充分了解产品和市场的特点，掌
握正确的拓展方法和技巧，才能在激烈的市场竞争中获得成
功。今天，我想分享一些我在这个行业当中的个人体验和感
悟，探讨一下如何在白酒拓展中获得成功。

第二段：理解市场和消费者需求

在拓展白酒市场的过程中，理解市场和消费者需求是至关重
要的。只有深入了解市场和消费者需求，才能确定正确的拓
展策略和方向，在竞争激烈的市场中占据优势。在深入了解
市场和消费者需求后，我们将制定专业化的拓展计划，使白
酒在市场中获得更大的成功。

第三段：选择正确的销售渠道

选择正确的销售渠道对于白酒的拓展来说同样至关重要。白
酒的销售渠道包括传统的商超销售，也包括一些新兴的渠道，
比如社交媒体和电子商务平台。在不同的销售渠道当中，我
们必须针对特定的消费群体，灵活运用不同的销售手段和销
售策略，以达到销售白酒的目的。这样才能让白酒在市场中
展现其不同的魅力，吸引不同的消费者群体。

第四段：创新宣传策略

在拓展白酒市场的同时，创新宣传策略也是非常重要的一步。
宣传是让消费者了解品牌，认可品牌的重要方式。我们应该
在传统宣传方式的基础上，探索和运用各种创新宣传方式，
比如微信公众号、小程序，以及各种线下活动。通过这样的
多元化宣传方式，我们可以让消费者更全面地认识我们的品
牌和产品，从而取得更多的认可和信任。

第五段：建立和维护品牌声誉



白酒行业的竞争异常激烈，只有建立和维护品牌的声誉，才
能在市场中获得成功。在拓展白酒市场的过程中，我们要注
重建立品牌的声誉，提升品牌的影响力。我们需要创造一个
良好的品牌形象，打造一个以品质为核心的品牌体系，让消
费者进一步认可和信任我们的品牌和产品。同时，我们还需
要通过不断完善的售后服务，建立良好的客户关系和信用体
系，保证消费者的需求得到满足，并且在解决消费者的问题
时给予有效的支持和帮助。

结论

白酒的拓展工作需要不断地调整和改进，更重要的是需要全
面、系统、科学的策略和实施，因为每一步都关系着白酒品
牌在市场中的发展方向和长久的生命力。对于我们每一个拓
展人员来说，只有不断地学习和提高自己，不断地探索和实
践，才能在白酒行业中获得成功。

白酒合作协议篇六

1.柔西凤：“谁说我不懂温柔?”

2.西安特曲：“真正的`感觉在喝了之后”

3.常饮劲酒,精神抖擞。(劲酒)

4.人头马一开，好事自然来。(人头马酒)

5.文龙鹿酒香，好喝又健康。(文龙鹿酒)

6.唐时宫廷酒，今日剑南春。(剑南春酒)

7.喝襄樊义酒，交天下朋友。(义酒)

8.喝月池酒，口福，心服，大家福。(月池酒)



9.日照特曲，祝您幸福。(日照特曲)

10.悠悠岁月，醇情依旧。(古绵纯酒)

11.好山好水出好酒，金装银装贵州醇。(贵州醇)

12.往事越千年，陈酿白云边。(白云边酒)

13.为成功喝彩(洋河大曲)

14.感悟天下，品味人生。(剑南春酒)

15.人生舍得道，乾坤珍酿中。(舍得酒)

16.人生百年，难忘湘泉。(湘泉酒)

17.百年人生，难得糊涂。(百年糊涂酒)

18.真品烟酒，应有尽有，甬定烟酒商场。

19.舟山群岛美如画，甬定烟酒名天下。

20.好烟好酒不难找，甬定烟酒商场中。

白酒合作协议篇七

白酒是中国饮品文化的代表之一，有着悠久的历史和文化积
淀。近年来，随着人们生活水平的提高和健康饮食的重视，
白酒的市场也在逐渐扩大。在白酒拓展的过程中，我们深入
了解了白酒的相关知识和文化背景，也积累了不少经验和体
会，以下是我的白酒拓展心得体会。

二段：对白酒的认识

白酒是一种用高粱、小麦、玉米等为原料，经过糖化、发酵、



蒸馏等工艺加工而成的酒类。白酒在我国有着悠久的历史和
文化传承，被誉为中国的“国酒”。白酒的风味多样，品质
鲜明，风格各异，通过品尝不同品牌和不同风格的白酒，可
以更好地了解白酒的品味和特点。

三段：对白酒拓展的体会

白酒拓展是一项锻炼身体和心理素质的活动。通过拓展，人
们能更好地体验自然之美和自身身体机能的极限。在过程中，
需要团队成员相互协作，相互配合，以完成任务为目标，增
强团队精神和凝聚力。同时，白酒拓展还能提高个人自信心
和勇气，从而让自己更好地面对困难和挑战。

四段：白酒文化背景的体会

白酒文化是中国文化的重要组成部分之一，它代表着中国的
传统文化和文化价值观。通过参与白酒拓展活动，我意识到
白酒文化不仅仅是饮品文化，更是一种精神和文化的传承。
我们需要了解白酒文化的历史、酿制工艺、习惯和礼仪等方
面，甚至可以通过白酒文化的传承和发扬，推动中华文化的
传播和发展。

五段：总结

总的来说，白酒拓展是一项很好的锻炼个人和团队素质的活
动，通过参与拓展活动，我们可以更好地了解和认识白酒，
体验自然美景和个人极限，增强个人自信和勇气，加深对白
酒文化的理解和体会。希望在未来的日子里，我能够继续沉
淀自己的白酒体会，发现更多白酒文化的价值和内涵。

白酒合作协议篇八

白酒拉练是对于白酒行业中从事销售、制造、品牌等领域人
员的一种训练活动，旨在通过多方面的实践和体验，提高参



与者的专业素养和团队意识。作为一名白酒行业的从业者，
我也参与了这样一次活动并得到了不少收获。

第二段：身体素质的提高

作为一个行业从业者，身体素质的好坏对于日后的工作十分
重要。在拉练中，我和同事们要经过长时间的徒步旅行、攀
爬、跳水等多项身体力量要求高的活动。长期以来，沉迷于
工作的我们难以抽出时间来做有效的运动，也缺乏锻炼身体
的动力。然而在拉练期间，我们的身体得到了充分的锻炼，
这对工作以及生活都有着意义重大的帮助。

第三段：心理素质的提高

白酒拉练还经常设计一些富有挑战性和刺激性的活动来提高
参与者的心理素质。比如在拉练中，有一项需要在离地40米
的高空走钢丝的活动。虽然看上去很危险，但是大家都非常
有勇气和信心去挑战自己。在这个过程中，我们不仅锤炼了
自己的意志力和勇气，同时也培养了团队协作精神。

第四段：专业素质的提高

白酒行业的内外实践都十分重要，因此拉练活动也设计了特
定的模拟销售、品牌建设和制造流程等场景，以帮助参与者
更好地掌握各自所涉及的专业知识。比如我们在模拟销售的
场景中，要对顾客进行产品介绍和推销，这一环节很好地锻
炼了我们的口才和推销技巧，提高了我们的销售策略和手段。

第五段：总结

在这次白酒拉练中，我与同事们得到了了很多的成长和收
获——不仅是身体素质的提高，更重要的是心理素质和专业
素质的锤炼。这样的拉练活动将是帮笼罩职业瓶颈的人进行
突破，通过体验和实践让人群体引领着行业的方向，有效的



提高一整个行业的素质与能力，是一个科学和合理的性格训
练手段。通过在这样的活动中对高强度的体验和锤炼，可以
让我们认识到自己身上某些方面的不足，进而给我们找到后
续针对性的训练方案，并给予我们一个不断成长的空间。通
过这次白酒拉练，我深切体会到了自己不足的地方，并找到
了自我完善的方向和更高效的提高自己职业能力的方法。

白酒合作协议篇九

1、好水天上来，好酒朝天门。

2、品行天下，酒乐万家。

3、悦美景，跨心境。

4、一滴朝天门，四季皆为春。

5、朝天门酒，挥洒得意的酒。

6、快乐入门，挥洒豪情。

7、门里味，门外情——朝天门酒。

8、把握人生的方向——朝天门。

9、朝天门，朝万家！

10、喝朝天门酒，万事好开头！

11、人品真情意，酒品朝天门。

12、成功者的伴侣——朝天门酒。

13、朝天门，开怀饮！



14、朝天门，开启王朝的'酒。

15、六六大顺，九九归一——朝天门。

16、喝“朝天门”，一步登天！

17、百年醉爱，一生香伴。

18、好酒朝天门，越喝越年轻。

19、陶醉之美，来自朝天门。

20、朝天门，最知心。

21、举杯邀月，把酒朝天！

22、朝天门，开启酒的两重天。

23、品质朝天门，品位朝天下！

24、滴滴朝天门，浓浓山城风。

25、饮朝天门，与众不同。

26、朝天门酒，香溢九州。

27、呼朋唤友朝天门！

28、朝天门一开，好事（运）自然来。

29、朝天门白酒，非喝不可！

30、品朝天门，做真男人！

31、杯中两江汇，酒中朝天门！



32、门迎天下客，酒醉有缘人。

33、一品朝天门，百年醉知心。

34、不是一家人，不饮朝天门。

35、喜事常有——朝天门。酒。

36、朝天门，记忆深处的那杯酒！

37、喝朝天门酒，享人间仙境！

38、举杯朝天门，天天交好运。

39、饮朝天门，人生更温馨！

40、朝天下——朝天门。

41、酒醉朝天门，羡煞天下人。

42、欲知三峡韵，先品朝天门。

43、好酒，口口香传！

44、梦里寻酒意，唯有朝天门。

45、把酒朝天门，醉美梦中人。

46、朝天门——永远的酒香！

47、酒饮朝天门，人生百事顺。

48、才品朝天门，又见灵霄殿。

49、常喝朝天门，自然喜盈门。



50、何以解忧，唯有朝天门。

51、酒韵飘香，直朝天门。

52、豪饮醉香醇，梦享朝天门。

53、醉喜人，朝天门。

54、一杯“朝天门”，蜀道不再难。

55、古道香醇——朝天门。

56、一饮朝天门，如上南天门。

57、每逢佳节倍思亲，举杯共饮朝天门。

58、胜利者的执着，只饮朝天门！

59、朝天门里，精彩无限。

60、畅饮朝天门，欢度生活乐。


