
图书馆活动标语(优秀5篇)
范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。范文书写有哪些要求呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？
接下来小编就给大家介绍一下优秀的范文该怎么写，我们一
起来看一看吧。

图书馆活动标语篇一

1至2月

（一）举办古文化知识接龙活动

我馆寒假期间将在三楼少儿阅览室内举行两场古诗词上下句
接龙活动，并邀请一位名校语文老师现场对古诗词进行系统
讲解，旨在培养孩子对中国传统文化的兴趣，让孩子更全面
地了解中国古诗词的精髓。每位活动参与者都将获得一份纪
念品。

第一场：

时间：元月25日

主题：唐代的诗词

第二场：

时间：年1月28日

主题：宋代的诗词

主讲：陈xx老师（xx中学语文教研组组长）



地址：xx区图书馆三楼少儿阅览室

（二）举办“读名著、讲故事”活动

为了更好地让中国传统文化走进孩子心中，让孩子受到传统
文化的熏陶，我馆将举办“看《三国演义》，讲你心中理解
的三国故事”活动，鼓励孩子结合生活实践，创新讲故事的
形式，积极参与，参加活动的孩子可在2月4日前来我馆报名，
开学前我馆将组织孩子比赛，每位活动参与者都将获得纪念
品一份，届时将邀请专家现场对孩子的表演讲评、打分并颁奖
（分设一、二、三等奖）。

时间：2月5日

地址：xx区图书馆三楼少儿阅览室

讲评专家：肖xx老师（xx初中部教科室主任）

（一）在xx晚报、xx晨报等报刊上做活动介绍

（二）寒假前在区内各学校发通知，广泛地发动少年儿童积
极参与。

（三）横幅：

1、xx区图书馆少儿古文化知识接龙活动

2、xx区图书馆“看《三国演义》，讲三国故事”活动

（一）纪念品为价值10元-15元的手套、钢笔、耳罩等学习、
生活用品

（二）奖金、奖品



三等奖（3个）一套价值100元的精美图书（中国少年儿童百
科全书平装）。

图书馆活动标语篇二

众所周知，照片和文字是记录事件的两种有效方法。随着协
会的越来越完善，举办的活动越来越多，作为一个刚刚成立
的社团现在的任何一次活动都是我们以后工作的宝贵经验，
所以要更加完整的将其记录下来，而这些都需要新闻摄影方
面的人才。综合协会目前发展情况，特邀摄影协会合作开展
此次新闻摄影培训活动。

加强与会者对新闻摄影的了解；最主要是希望通过本次培训
让宣传部的干事及热爱新闻摄影的会员掌握新闻拍摄技巧及
方法，从而为读者协会培养一批新闻摄影方面的人才，为协
会的持续、健康发展奠定良好的基础。

20xx年5月13日晚7点

图书馆八楼

主办单位: 图书馆读者协会

承办单位：大学生摄影协会

全体成员

(一) 前期准备：

1. 由办公室通知全体飞信会员，副会长杨青通知无飞信会员；

2. 由策划部布置会场及进行人员安排；

3. 宣传部部长王勇带领宣传部及其干事负责活动的宣传工



作;

4. 由主要负责人提前给相关工作人员发工作证。

(二) 期间安排：

1. 宣传部人员在现场进行拍照；

2. 办公室人员进行会议记录；

3. 策划部安排两名人员在八楼门口进行引导；

4. 由外联部安排四名人员维持现场秩序。

(三) 后续工作

1. 相关文字、照片等材料的整理;

2. 此次活动的总结。

八、 注意事项

(一) 会员应及时到场，并保持会场的安静整洁；

(二) 干事要积极引导广大会员与主讲者进行互动；

(三) 工作人员衣着要大方、得体，态度要认真负责；

(四) 组织人员有序离开，活动结束后打扫现场卫生。

图书馆活动标语篇三

院勤工俭学中心、图书馆读者服务部将于05月22(周三)图书
馆举行第八届排书理架比赛。通过此次排书理架比赛，希望
能在提高学生的工作技能的同时，培养他们作为一名读者所



应当具有的责任感，从而以言传身教的方式带动更多的读者
以更加文明的方式利用好图书馆。勤工生们的加入也将进一
步提高图书馆的服务质量和服务效率，从而更好地为广大读
者服务。

1.展现图书馆勤工俭学学生的风采与团结。

2.促进工作热情与提高技艺。

3.使图书馆变的更加整洁。

4.培养成员之间的协同互助能力。

5.友谊和锻炼第一,比赛第二。

图书馆勤工俭学学生13人。

比赛奖励前5名,其余参赛选手给予适当奖励。

05月22(周三)常轻院图书馆第一阅览室下午5:20—5:50

1.从未整理的书中适当抽出130本,分成10组做上标记。

2.将12人分成4组,每组3人。

3.比赛结束时参赛选手示意,记录时间。

1.参赛选手比赛前抽签获得比赛书架和比赛用书。

2.在比赛中参赛选手不必将书完全插入,以便检查和记分。

1.比赛以排完书所用时间最短为依据。

2.每排错一本书的位置在完成时间上在加10秒。



1.由裁判宣读比赛结果,评选出前6名,并颁奖。

2.参赛选手交流比赛经验。

3.有老师给予指导与建议。

裁判：周扬老师

比赛费用预算：

1、宣传：海报+网页

2、奖品：

第一名奖品：（1名） u盘（8g)

第二名奖品：（2名）水杯和洗衣粉

第三名奖品：（3名）毛巾和香皂

鼓励奖：（9名）牙膏

总计费用312.5元。

图书馆活动标语篇四

随着时代的进步与发展，尤其是互联网和智能手机的发展，
人们现在几乎人手都会一款智能手机，甚至有多部。现在手
机已经不再是奢侈品，而成为了我们生活中的必需品，尤其
是对于大学生来说，手机是不可或缺的。智能手机功能的强
大，代替了我们很多东西，很多我们所需要的资料可以从网
上可以搜到，在手机上便可以查看。因此，导致现在的大学
生，大学四年几乎不去图书馆，甚至图书馆成为了大学生毕
业的一大遗憾。



针对以上的种种疑问，结合我们生活中的种种现实版的榜样，
如爱好旅游的某某，走过大家圣地-西藏，考上某个大学的某
某，考上国家公务员的某某，“另类”的某某等等，成
立“真人图书馆”，把烦躁的知识，通过真人的实际经历讲
述的方式，传达给我们，并且我们也可以通过现场提问或者
在线提问等方式，互相学习，共同提高。

公司名称：真人图书馆

公司地址：江苏师范大学创业基地“真人图书馆”工作室

公司宗旨：以诚挚的服务，使顾客满意，使自己满意！

公司目标：争取早日使工作室运行成熟起来，慢慢将其推广
到其他高校，最终实现中国高校“真人图书馆”联盟。

公司资本：xxxx元

策划负责人一名：统筹工作以及分配工作；

总摄像一名：负责交流会现场的摄像、拍照、后期视频制作
等；

网络负责一名：负责社交平台的更新等工作，如qq、微博、微
信等内容的更新；

同时，长期招募志愿者（志愿者可以免费听取交流会和免费
获得现场视频等）

(1)经验交流会或者座谈会

利用周六、周日，在学校的阶梯教室等地，邀请大家生活中
的榜样，与大家面对面地交流ta的工作学习，以及ta独特且
吸引大家的一面。



(2)qq群、微博、微信等在线交流

在我们经验交流会开始的同时，开通qq群、微博、微信、等
社交平台，大家可以在线提问，或者来到现场，面对面地提
出我们的疑问。

在周一至周五，不举行交流会的时候，大家依旧可以在线提
问，我们工作室会有专人及时回复你；大家也可以在线提出
对我们工作的意见，尤其是可以向我们推荐你什么学习的榜
样，通过我们的审定后，即可来到我们的交流会与大家见面，
分享ta的“独特”。

(3)语音在线交流

工作室每周三推出特别节目：真人秀。即我们邀请我们心中
的偶像，或者比较有名气的人，走进语音交流室。

(4)励志视频

针对每个交流会，或者语音，我们都会将其录制成视频或者
语音，经过我们工作室的后期的精心制作，通过在线订制，
或者现场购买，让大家随时随地可以再次聆听榜样的经历，
再次启发我们的心灵。

特点：

(2)更新速度快，适应性强：我们的“真人图书馆”，会根据
大家的学习工作进度，或者大家的共同需求，推出新颖的交
流会等，满足大家不同时期的需求。

(3)费用低：我们的嘉宾大多数是免费为我们开展交流会的；
场地是利用我们平时学习的场所，无须费用；后期的视频制
作，都是我们工作室聘请我们的学生，爱好视频制作，又想
在实践中锻炼自己的同学，精心为我们制作。



(4)随时随地听讲座：由于我们的交流会最终会以视频的形式，
再次呈现在大家手中，占的内存相对小，大家可以打开手机，
就可以听取榜样的经历讲述等。

(5)交流会以我为中心：我们的交流会，每个人都是主角，每
个人都会成为交流会不可或缺的一部分。正因为，大家在交
流会上互相交流，大家提高的速度会很快。例如，考研交流
会，打击可以把自己的疑问，嘉宾会因地制宜的给我们讲解。

1.行业竞争者

在这个行业中，我们的产品形式还是比较新颖，产品更新的
速度还是比较及时的，且价格比较便宜。但对于具有影响力
的名人的演讲视频，且他们的演讲反响较大来说，我们有较
大的劣势。

比较分析：

名人演讲视频的人物都是名人，他们的事迹或者成果对于我
们来说，离我们比较远，不贴近我们的现实生活中的实际。
相反，我们工作室推出的交流会或者视频，邀请的都是我们
身边活生生的例子，会让我们感觉到更加实际，更加能够满
足我们的现实需要。另外，我们的产品和服务更新速度比较
快，会根据大家的学习工作的进度，相应地开发和推出我们
的急需要的交流会，例如四六级考试时，我们开展四六级交
流会等。

2.替代品

网络上的相关视频，以及我们学校团委等开展各种讲座等，
可能会对我们的工作产生较大的影响，但我们独特的特
点(“小班教学”)，将会是我们不同于他们，吸引同学的兴
趣。



3.潜在竞争者

行业额壁垒很低，大家随时都可以进入，和退出。因此，我
们只能以诚挚的服务，满足大家的需求，争取早日形成一个
品牌。

4.供应商

5.消费者

我们面对的消费者，主要是我们的大学生。大学生正处于半
社会的状态，面对有些问题，需要借鉴前人的经验，吸取教
训，而我们的生活经验交流会很少，即使有也很少能够满足
我们现有的需求和解决现有的疑问等。

2.制作工作室的宣传视频：通过视频，将我们工作室的服务，
介绍给大家；

4.社交平台现场更新：每次交流会上，我们时时更新我们现
场的状况，配上现场图片；且都写一些疑问的句子，让大家
产生好奇心。

由于我们产品成本低，因此定价也较低。

(1)经验交流会或者座谈会：门票2元

(2)qq群、微博、微信等在线交流(免费)

(3)语音在线交流(免费)

(4)励志视频：起步价5元(根据视频内容的多少，适当加价)

由于，我们入驻我们学校的创业园，因此没有房租、水电等
基本费用。另外，我们的人员采用提供志愿服务等形式，因



此没有人员费用的支出。

后期，工作室开始盈利时，开始考虑人员工资等。

因此，前期的费用支出如下：略

图书馆活动标语篇五

活动目的：为同学们营造一个清洁良好的读书环境，为我校
的环境建设尽一份微薄之力，同时培养成员之间的合作精神，
加深成员的互相了解。

活动参与者： 燃心社第三组成员

活动内容：

寒冷的冬日丝毫不能打消我们活动的热情，在这个冬日的下
午，第三组成员走进了图书馆做清洁工作。组长进行详细的
分工之后，成员们便立即投入到各自的工作中。书架上每一
个有灰尘的角落留下了我们的痕迹，杂乱的书籍也在我们的
手中变得整齐有序。成员之间互相配合，协调工作，体现了
团体协作精神。清洁工作虽苦虽累，却没有一个人去抱怨，
成员们反而乐在其中，乐此不疲，这更显现出他们不辞辛苦
的优良品质。

活动总结：

通过成员们的努力，同学们拥有了一个舒适的读书环境，我
们深感欣慰，同时也感受到了为他人服务的快乐和合作的重
要性。


