
最新商场妇女节活动方案(实用5篇)
方案在解决问题、实现目标、提高组织协调性和执行力以及
提高决策的科学性和可行性等方面都发挥着重要的作用。方
案的制定需要考虑各种因素，包括资源的利用、时间的安排
以及风险的评估等，以确保问题能够得到有效解决。下面是
小编帮大家整理的方案范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

商场妇女节活动方案篇一

三月女人天，亮丽妇女节

刺激和诱导顾客消费，回升消费热情，提高总体的销售额。
吸引目标顾客，尤其是女性顾客的目光，激发顾客的购买欲
望，促进卖场销售的增长，并吸引新顾客群的注意力，培养
顾客的忠诚度。同时，活动策划方案中结合消费者权益保护
日这一节日，穿插公益活动，营造本商场注重消费者权益的
良好公众形象;同时塑造和提高商场的品牌形象,提升商场的
知名度和美誉度。以目前的影视娱乐新闻来刺激消费者，尤
其是目标顾客群，以达到与顾客联络情感，培养忠诚度的目
的。
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家庭好“煮”意

活动期间，商场向广大顾客收集家庭好“煮”意，无论是你
学来的，还是你亲身体会的;不管是炸、炒、滚，还是煮、焖、
蒸，题材不限，你都可以把你的好“煮”意写下来，并投到
商场家庭好“煮”意征集箱内，凡参加活动的顾客均可领取
小礼品一份(店内库存赠品)，每天限×份，送完为止。商场
将于3月8日邀请店内专业厨师从中评选出创意大奖×名，最佳
“煮”意奖×名和优秀“煮”意奖×名。



商场将于×月×日将评比结果公布于正门宣传板上，并附上好
“煮”意的菜谱，中奖的顾客于×月×日前凭有效证件到商
场服务中心领取奖品，逾期作废。

最佳“煮”意奖：奖价值×元的商品(×名）

优秀“煮”意奖：奖价值×斤大米×袋(×名）

备注：评奖结果如有一人获多个奖项时，只赠送顾客一份奖
品。

商场妇女节活动方案篇二

【商场妇女节活动策划】

一、活动时间：*年3月3日——3月31日

二、企划目的：

抓住现在流行时尚消费，

三、活动主题：

(一)来就送：

1、时间：3月8日

2、活动方式：凡是三月八日出生的女性(18岁以上)凭个人身
份证到一楼服务中心可获精美礼品一份。

(二)春装上市，春装show

1、时间：3月8日——3月28日每星期六、日(特殊情况另行通
知)



2、地点：广场舞台

3、内容：品牌服饰天天展，品牌服装折价卖。

4、细则：1)每天展出不同品牌服饰，主持人介绍服装特
点(如品牌、历史、布料等);

2)靓女激情服装走秀，或开头或中间穿插劲歌劲舞，根据不
同的商户不同演出。

(三)

1、时间：3月8日——3月28日每星期六、日

2、地点：广场大门口

3、方式：1)由百货部洽谈组织8家商户进行展销;

2)每个档位设立一名模特作展示、推广;

3)租金50元每天每个展销柜。

4、所需道具/材料：

1)商品(服装);

2)帐篷;

3)广告牌。

四、照顾我们的女人——买100元狂送38元

1、时间：3月6日——3月14日

2、方式：1)每位女顾客只要在我百货购买服装、鞋、皮具等



商品满100元，即送38元现金券(到一楼中庭换取)。

2)在原来价格不提高的情况下，原商品折后(除特价商品)新
商品可在不打折的前提。

3)各专柜不可在活动期间抬高价格后进行打折送38元，如有
发现一次，公司将进行罚款1000元。

五、活动细则：

部门部门工作完成时间

采购部1)提供dm单品清单;dm调价工作;

2)洽谈吊旗事宜。

3月3日

超市部1)协助dm单品拍照、销售、陈列，安排人员派发奖品。
3月3日

人事部

客服部

1)组织、协调活动人力援助。3月3日至30日

策划部1)活动计划、安排、执行、协调、监督;

2)设计、制作各种条幅、每报、pop等宣传工作;3)文工团招聘
及培训;

4)各种活动协调及执行。

财务/收银/电脑百货部及财务部/收银部安排人员兑奖券，财



务登记、扣款。

费用预估：

1、dm单3万份:dm8个p、快讯期：3月3日——3月15日(超市/
生鲜商品)

2、吊旗：20xx张×80cm×50cm

3、条幅：8m×0.75m×10条

4、海报：大门口*1张

商场妇女节活动方案篇三

经过企划部工作人员的讨论，建议在三八节前后组织多种促
销商品和多个项目的促销活动，向全国妇女同胞们致以节日
的`问候，并借此活动提高商场知名度和销售额。具体活动策
划方案如下：

霓裳扮靓半边天，漂亮健康天天见

一至三层卖场

3.4—3.12

1、举行"时代女性风采飞扬"内衣展示秀。三八节当天上午和
下午各进行一场内衣展示秀。模特所穿内衣由二楼女装部提
供。

2、活动期间内商场各楼层妇女促销商品专柜特价销售，务求
折扣做到最低。促销商品范围包括：珠宝化妆、服饰饰品、
皮鞋皮具等。



3、"做漂亮健康的女人"活动。邀请妇女健康咨询工作者现场
解答女性顾客提出的问题。联系多家健身、美容、娱乐、技
能培训等单位，为三八节在商场购物到一定金额的女性顾客
提供优惠，同时也为他们争取客源。

4、活动期间，在共享大厅组织不少于10辆花车做促销。促销
促销商品建议为服装、鞋帽、饰品等女士购买热情高、售价
又相对较低的物品。

5、开展"只有他才最爱你"活动。"三。八"节当天，只有男士
到商场业务部门指定的数家相关专柜购物才能享受特别优惠
或购物到一定金额赠送特别礼品。

商场入口等明显处设立活动须知；活动期间播音室滚动播出
活动内容；3月3日和7日晚报各刊登1/2版套红广告。店内参
加活动促销商品pop特别注明。

商场妇女节活动方案篇四

活动目标：

1.让幼儿知道三月八日是国际妇女节，是妈妈的节日。

2.会尊敬、关心妈妈，向妈妈表达自己的爱。

3.让大班、学前班幼儿充分了解妈妈，真正从内心感到妈妈
对家庭的付出，对自己的关爱，培养孩子尊敬长辈、关心他
人、热爱劳动的良好习惯。

活动一：献花

3月8日，早送园期间由幼儿代表向女家长献花并献上一句祝
福的话。



活动二：谈话活动

a：介绍三八妇女节：

1.介绍妇女节的由来

2.3月8日是什么节日?(妇女节又称国际妇女节)

3.妇女节是谁的节日?妇女，第一要是女的，第二要是大人，
满足这两个条件的人就叫妇女。3月8日是妇女节，是妈妈、
老师、阿姨、奶奶、外婆的节日。

4.你身边有哪些人可以过妇女节?(妈、姥、奶、姑、姨)

5.妈妈的生日是几月几日?

6.妈妈的工作或爱好?

7.妈妈在家都做哪些家务?为我做了什么?

8.妈妈爱我们，我们用什么行动来表达对妈妈的爱?(给妈妈
捶背、拿拖鞋、为妈妈洗脚。帮妈妈做家务、自己的事自己
做。)

b：教授幼儿为妈妈捶背、捶腿的方法。

c：在妈妈的节日，你最想对妈妈说的一句话是什么?

练习说：妈妈我爱你

活动三：

教育活动：送给妈妈的礼物。

制作康乃馨或是项链送给妈妈。



活动四：

1.离园：和妈妈拥抱，对妈妈说一声“我爱妈妈”，送给妈
妈礼物。

2.在家：为妈妈捶背、捶腿或按摩五分钟。

活动五：

照片展《我帮妈妈做事情》。(家长提供电子版照片)

妇女节商场策划方案

商场妇女节活动方案篇五

二、活动目的：刺激和诱导顾客消费，回升消费热情，提高
总体的销售额。吸引目标顾客，尤其是女性顾客的目光，激
发顾客的购买欲望，促进卖场销售的增长，并吸引新顾客群
的注意力，培养顾客的忠诚度。同时，活动策划方案中结合
消费者权益保护日这一节日，穿插公益活动，营造本商场注
重消费者权益的良好公众形象;同时塑造和提高商场的品牌形
象,提升商场的知名度和美誉度。以目前的影视娱乐新闻来刺
激消费者，尤其是目标顾客群，以达到与顾客联络情感，培
养忠诚度的目的。

三、活动时间：20xx-3-8

四、活动内容：家庭好“煮”意

店内专业厨师从中评选出创意大奖×名，最佳“煮”意奖×
名和优秀“煮”意奖×名。

商场将于×月×日将评比结果公布于正门宣传板上，并附上好
“煮”意的菜谱，中奖的顾客于×月×日前凭有效证件到商



场服务中心领取奖品，逾期作废。

最佳“煮”意奖：奖价值×元的商品(×名

优秀“煮”意奖：奖价值×斤大米×袋(×名

备注：评奖结果如有一人获多个奖项时，只赠送顾客一份奖
品。


