
小学国庆节创意活动策划方案 国庆节创
意活动策划方案(通用9篇)

“方”即方子、方法。“方案”，即在案前得出的方法，将
方法呈于案前，即为“方案”。方案的制定需要考虑各种因
素，包括资源的利用、时间的安排以及风险的评估等，以确
保问题能够得到有效解决。以下就是小编给大家讲解介绍的
相关方案了，希望能够帮助到大家。

小学国庆节创意活动策划方案篇一

1、为更好的证明__净水的实力，传达__的经营理念，提升企
业品牌形象，开展全方位的推广活动势在必行。

2、中国传统的国庆节，是一个假期较长，消费能力强，拉动
商品消费、进行品牌宣传的好机会。综上所述，我们应充分
利用以上契机，最合理的整合资源，有计划、有策略的开展
一次时间跨度较长的系列促销活动，带动经济增长，实现品
牌形象与商品销量的同步提升。

二、活动主题及思路

1、活动主题：与国同庆净入千万家

众店齐庆、礼礼俱到;(具体时间：9月28日——10月10日)国
庆期间活动口号：贺国庆、让优质水走进千家万户。健康从
这一刻开始!

2、活动思路：厂家好礼送主要根据厂家在我司活动期间所推
出的优惠政策配送的赠品及日常所配送的赠品，要求在活动
前由市场部根据厂家赠品配送政策及我司所存在的赠品做统
一配送并于活动前2天传到各分店，各分店根据市场部所制定
的赠品配送政策事先书写好海报，活动前1天晚上张贴在对应



商品上，同时市场部在活动前根据赠品情况进行对应调拨。

购物抓现金活动活动方式：购物抓现金。

方法规则：

(1)活动期间凭本公司购物满1000元及以上收款单据，即可参
加抓现金一次。满2000元及以上抓两次;购物满3000元以上可
抓三次，最多三次。

(2)抓现金单据当日有效，对已抓现金客户的单据由抓奖负责
人注明“已抓奖，此单作废”字样。

(3)顾客所抓硬币，通过现场抓奖负责人点数核对后，可直接
在兑奖区领取现金，并登记。(须登记有关资料：抓奖人姓名、
身份证号码、地址、电话、购物金额、单据号码、抓现金金
额等)

(4)推广在活动前书写抓现金奖明细海报。

(5)各店推广负责各分店抓现金箱并兑取抓现金的一元硬币，
数量可根据抓现金箱的大小来安排。

(6)场地气氛营造：演示车、汽球、横幅、促销帐篷布置以外，
音响(调试)、产品展示为主。

(7)现场赠送礼品要提前由市场部审核，尽量做到最好最有影
响力。

三、宣传计划

1、宣传词语：迎国庆，千万让利、以“礼”服人。礼多人不
让，我们承诺：只要您来，我们就送!比质量、比价格、比服
务，就是我们__净水。



2、小区宣传彩页投放。(1万份~2万份)

3、十一前小区的活动推广与牵引。

4、商场内气氛营造根据各店情况对店内气氛布置。要求如下：

(1)专柜布局。

(2)特价牌制作及安装。

(3)特惠商品及赠品堆头。

(4)主推机型及新款机型陈。

(5)休息区布置。注：根据商场情况。

(6)礼品发放区及购物抓现金兑奖区。

(7)导购员形象包装及导购技巧。

四、费用预算

1、彩页费用：x元。

2、奖品费用：x元。

3、促销礼品费用：x元。

4、现场布置费用：x元。

5、其他应急费用：x元。


