
最新校园国庆节活动策划 校园国庆节个
人活动方案(精选5篇)

无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。大家想知道怎么样才
能写一篇比较优质的范文吗？接下来小编就给大家介绍一下
优秀的范文该怎么写，我们一起来看一看吧。

校园国庆节活动策划篇一

活动背景材料

活动主题

欢乐健康共分享——xx医院、真情献礼

活动时间

20xx年9月28日——10月10日

五个工程

xx医院在“十·一”黄金周之际，开展“便民工程、爱心工
程、送子工程、造福工程、公益工程”。细分如下：

健康直通车

开通4条行车路线

xx医院到西站。4趟/天

xx医院到东站。6趟/天



xx医院到北站。8趟/天

xx医院到火车站。10趟/天

活动方式

1、每天7：00am从xx医院列队出发，在xx区巡游一圈;

2、在8：30am散开，开往各主要所属线路内;

3、在5：30pm到路集合，列队回到xx医院。

宣传形式

车身统一为xx医院的车体广告，每个车箱内可设立一个主推
科室的小型展示栏，上面定期做一些宣传，如，医院常识，
科室特色，保健预防常识，定期更换内容;配备急救箱;车载
电话等。

健康直通车特色

车身有医院醒目的标识，利于人们识辨和记忆。

健康直通车功能：

1、可以带送老弱病残去他们的目的地;同时把将去xx医院就
诊的病人送往医院。

2、接送本院特聘的专家教授来院进行讲课、会诊、学术研讨、
参观访问。

3、接送所辖区内社区活动人员及广告宣传物品。

4、在特定的时期开展医疗下乡的服务宣传活动。



媒体推介方式

1、全面公开药价，药费在现价的基础上优惠10%(长期);

3、手术费只收现行价格的55%包括：所有子宫肌瘤、微创无
痛人流、导丝介入术等我院现有所有的手术费(不包括白内障
手术)

4、治疗费只收现行价格的55%包括：五楼治疗中心、口腔科、
耳鼻喉科、肛肠科等所有项目的治疗。

本活动的解释权归xx医院所有。药品价格透明化

去年年底，我们广告部组织了对市民去医院就医影响因素的
调查中得出数据，43.14%的被调查者选择就医的医院第三个
主要因素是“诊疗价格低”;患者对私营医院存在的偏见和看
法的五个要点中，第二、三点就是“民营医院收费偏高、并
有可能出售假药”、“民营医院不按照病情治病，而往往是
夸大事实，乱开高价药、及搭车检查等项目”，针对这两
点，xx医院的在医疗收费上实行公开医疗收费标准和药品单价。
对医院可以公开的各项医药收费明码标价，以示公正!

形式：在医院大厅挂出医疗价格表，其中包括部分医药价格，
手术价格，挂号价格，一些基本身体检查价格，化验价格等，
那些价格可以公开由医院经营部提供。

媒体推介方式：

20xx年10月1日至10日，我院举行不孕不育课题组专家，为不
孕不育患者提供免费检查(我院现有的所有检查项目包括大型
仪器检查)。人数每天仅限10名，共计100名。

20xx年10月1日至10日，我院肿瘤课题组专家，为子宫肌瘤患
者提供免费检查(我院现有的所有检查项目包括大型仪器检查，



检查项目见我院体检表)。人数每天仅限10名，共计100名。

声明：以上提到的免费项目，我院不向患者收取任何费用，
请监督。

校园国庆节活动策划篇二

活动引言：为丰富同学们的课余生活，提升我院学生的人文
素质，增强广大青年的民族自豪感和爱国情操，学院团委决
定举办“迎国庆”国学知识竞赛活动。现将有关事项通知如
下：

一、主题：品鉴经典传承文明

二、主办：院团委、学生会

承办：社团部

三、活动对象：学院全体在校生

四、时间：

(一)淘汰赛：20__年9月29日

(二)决赛：待定

五、地点：仓山校区

六、参赛方式：

(一)采取团体赛方式，各支部自由组队，每队3人。

(二)各支部负责登记参赛队员名单并确定后于9月28日前统一
将报名表交至社团部吴文泉同学(1#516)处。



(三)此次竞赛共分两轮：

2、决赛：进入总决赛的代表队以抽签的方式决定决赛时的队
伍序号，决赛代表队同时参加竞赛，当场决出前三名获奖代
表队。

七、有关要求：

(一)各支部要高度重视国学知识竞赛活动的开展，积极组织
参加，及时关注学院关于此次活动的后续公告。

(二)各支部限报一支队伍参赛，确定参赛人员并发送报名表
后不得擅自更换，否则将取消支部参赛资格。

(三)此次竞赛取前三名支部代表队，由学院颁发奖状。

(四)本次若有未尽事宜，将及时完善并公布。竞赛规程及报
名表将另行通知，其最终解释权归主办单位。

八、联系人：杨茜

策划书：吴文泉

附件：国学知识竞赛报名表(各班团支书处领取)

校园国庆节活动策划篇三

幼儿园操场

1.了解国庆节的由来，培养幼儿的爱国意识

2.感受国庆节举国欢庆的节日气氛，通过一系列的活动激发
幼儿作为中国人的自豪感。

环境准备：幼儿园教室和操场上用小国旗做装饰，营造过节



的氛围。

材料准备：提前通知家长为幼儿穿园服，准备音乐《国歌》
《运动员进行曲》，游戏道具。

1.开场

亲爱的老师、小朋友们，尊敬的各位家长朋友们：

在这秋高气爽、丹桂飘香的美好季节，我们迎来了“十一”
国庆节，在这个庄严而又神圣的日子里，欢迎大家来到我
们xx幼儿园，我们共聚一堂，共同为祖国妈妈庆祝生日。今
天我们的活动主题是“欢乐国庆节”，活动主要分为以下几
个环节：

唱国歌，升国旗;

国旗下的教育;

国旗下的表演;

我是运动小能手;

接下来，活动正式开始，欢迎我们的小朋友有序的进场。

2、唱国歌，升国旗

(1)伴随着《运动员进行曲》的音乐，国旗护卫队由操场的一
侧护送国旗正步走到升旗台前，将国旗交给升旗手。

(2)全体起立，面向国旗行注目礼，唱国歌，升国旗。

3、国旗下的教育

(1)请一名家长(军人)对幼儿进行国旗下的爱国教育。



(2)请幼儿代表进行国旗下的讲话：

校园国庆节活动策划篇四

一、定位：分析自己化妆品消费群体的消费习惯、消费水平，
这一数据根据专营店以往同时期或相近时期店内顾客的客单
量、购买单品价格带、购买频率、品牌购买动向、畅销产品
分类，同时还要分析商圈目标消费者的构成，以及当地消费
者喜欢的促销模式、赠品等构成。分析数据出来后才能做出
有针对性的促销对象及促销产品，以及采用何种促销方式。

二、促销活动手段：常用的促销活动手段主要有产品特价、
品牌折扣、买赠、加钱增购、限时抢购、空瓶抵现换购等等。

特价

专营店从品牌产品或是流通产品中挑选几款消费者熟悉或较
熟悉的特定产品做特别优惠价格来吸引消费者，挑选消费者
熟悉的产品，价格对比度会清晰，消费者能切实感受到促销
优惠的力度。消费者不熟悉的产品尽量不做特价，因为消费
者对产品了解不深，是没有太大吸引力度的。

品牌折扣

面对大家熟悉的某些品牌，特别是具有吸引力的品牌，可以
将全系列产品在促销期间打折优惠销售。可以迅速聚拢人气，
提升入店率，但是因为品牌产品的利润率本来就不是很高，
打折后利润率则更低了，因而店内促销人员在进行销售时要
学会转移销售，将消费者的购买方向引导至专营店经营的主
利润品牌上。

买赠

消费一定金额或是消费一定数量可以赠送相对应的产品或是



其它赠品：(如买某品牌两款任何产品送一支护手霜;买三款
送一支护手霜加一个面贴膜;或是买满多少金额送一支护手霜
等等方式)。赠送的其它赠品以消费者喜欢的赠品为佳，针对
中高端消费者可以赠送丝巾，手袋等等时尚用品，而县乡级
市场的中低端消费者则喜欢日常家居用品，(如电吹风、电饭
锅、高压锅、电磁炉、餐具、食用油、纸巾等等)。

加钱增购

加钱增购是指消费者在达到一定消费金额时可加少量现金来
购买另一种产品，增购产品要具有一定的实用性与吸引力度，
增购金额要根据换购产品的成本来定。(如买满化妆品100
元+10元可获得价值50元保湿霜一瓶。)

限时抢购

限时抢购，在指定时间内提供给顾客非常优惠的商品刺激顾
客狂购，以较低价格出售的促销活动。在价格上和原价要有
一定差距，才能达到抢购效果。限时抢购的目的，是利用抢
购客源增加店内其他商品的销售机会。同时通过时间段的控
制可以控制客流。

空瓶抵现

季节更替，消费者开始准备购买新产品了，而空瓶刚好抵现
金来购买化妆品，以实现空瓶的价值，促使顾客消费的一种
手段。(如任何一个产品空瓶都可以在购买店内某些品牌产品
时，抵现金五元或十元，抵现金的额度需要进行成本和利润
的核算);要注意抵现时购买一款产品只可抵一个空瓶的现金。

要提升消费者的入店率，商家还可以对消费者开展免费化妆、
免费咨询、抽奖活动，更好地吸引消费者，配合店内促销活
动，达到促销目的。



促销活动在市场上不凡其多，促销活动方案的内容要有活动
重点，即凝聚点，我们可以单独做某一个项目，也可以以买
赠、加钱增购为主要活动项目，而限时抢购、空瓶抵现可作
为附助活动内容。各种方式的运用要恰到好处，把握好细节
的运用才会有很好的产值。活动方式不可乱用，要因地制宜，
在商圈内促销活动的针对性要强，有的放矢，才能真正有效
果。

三、十一化妆品促销活动销量提升注意事项：

a、促销人员一定营造好现场的消费氛围，热情接待每一位入
店消费者，祝福节日快乐，并不断地重复促销活动的重点内
容，刺激消费者的消费意识，通过有效的沟通去提升销量。

b、老顾客进店后，促销人员应尽量避免繁琐的语言，通过直
接的沟通将促销活动重点告知老顾客，在保证客单量的基础
上快速成交，便于接待更多的消费者。

c、有新顾客进店时，若新顾客对店内经营品牌不是很熟悉，
不要强行推销。可以充分利用免费化妆与免费咨询，通过免
费咨询或免费试妆(试妆时护肤和彩妆一起上)进行沟通并延
长逗留时间，寻找机会销售。

d、促销活动火爆，消费者人数多，促销人员要抓住销售的重
点，面对消费者不要过于纠缠于某一个消费者，先成交最易
成交的，之后成交客单量高的，其他的消费者放在之后及时
沟通。

校园国庆节活动策划篇五

在这节活动中幼儿们通过看图片、录象带及绘画等，知道了
十月一日是国庆节并知道了国庆节的由来，萌发了热爱祖国
的情感。



国庆联欢会(国庆知识比拼)

1、通过此次联欢活动加强幼儿的爱国主义热情使幼儿懂得我
们的幸福生活来之不易从而更加刻苦学习。

2、让幼儿了解我们中国的首都是北京，以及国旗、国徽的含
义。

3、培养幼儿敢于在集体面前大胆表现的性格。

一、秀开场

1、全体小班师生表扬《感恩的心》。

2、集体齐唱《五星红旗》。

二、比知识

1、出示各国国旗(图片)，请幼儿从中选出我们的国旗。

2、说说我国的国庆(祖国妈妈的生日)是哪一天。

3、说说我们国家的首都。

4、认识国徽

5、认识一些有代表性的中国建筑。(如：长城、天安门、故
宫、人民英雄纪念碑等。)

6、说说这几年我们国家的大事。(如：北京奥运会、上海世
博会等。)

三、唱红歌(暂定内容)

1、大一班：《义勇军进行曲》



2、大二班：《祖国祖国我们爱你》

3、大三班：《国旗多美丽》

4、大四班：《祖国祖国我们爱你》

5、学前一班：《五星红旗》

6、学前二班：《五星红旗》

四、观电影

欣赏红色动画电影《闪闪的红星》。

五、做红旗


