
药店社会报告分析(精选10篇)
随着社会一步步向前发展，报告不再是罕见的东西，多数报
告都是在事情做完或发生后撰写的。报告帮助人们了解特定
问题或情况，并提供解决方案或建议。下面是小编给大家带
来的报告的范文模板，希望能够帮到你哟!

药店社会报告分析篇一

锻炼自己，增加自己的阅历，早日步入社会，体验工作的艰
辛与乐趣，了解更多社会知识。

20xx年8月01日——20xx年8月30日

康惠大药房

20xx年的秋天，我进入了自己梦想已久的大学，而20xx年的
夏天我迎来了第一次挑战自己的机会——社会实践。对于一
个大学生而言，敢于接受挑战是一种基本的素质。虽天气炎
热，我毅然踏上了社会实践的道路。我想通过亲身体验社会
实践让自己更进一步了解社会，在实践中增长见识，锻炼自
己的才干，培养自己的韧性，想通过社会实践，找出自己的
不足和差距所在，最终使自己更加的完善。我一开始满怀信
心的寻找工作，但是结果总是不尽人意，很多的地方的招聘
都要有工作经验的优先，一听说我没有经验就跟我说“这样
吧，你回去等消息吧，如果需要的详，我会通知你的”。或
者是老板嫌弃我们可以工作的时间太短，怕我们学会了就走，
所以都被拒绝了。经过多次面试的失败，我总结了自己失败
的原因。主要有两个方面的原因。一个方面是自己的社会经
验有限，另个方面是自己没有给自己一个很好的定位。最后
还是在同学帮忙下，介绍我去了一家镇上的药店打工，这才
开始了我的暑期实践生涯。



了解并且记牢每种要的功用和禁忌，而且绝对不能有丝毫的
差错，万一出错的话那将是人命关天的大事。所以一开始,老
板就让我了解学习一下各种药的功用以及一些药店的流程。

学习的阶段很辛苦，中午大太阳的还要来回药店和家里，所
以每天都过的很累，虽然很累，但是过的却很充实。后来慢
慢的熟悉了各种药品，就帮着顾客介绍。当然也有时候，顾
客会对你的介绍不屑一顾，有时，也会遇到一些胡搅蛮缠的
顾客，会因看上一个商品问了又问，心里十二分的不耐烦，
脸上还要露着笑容，嘴上还要向他们介绍着，解释着，而最
终却又没买，有时，也会遇到年老的顾客，说上一大通，他
们也不解其意，只是呆呆的望着你，呆呆的站在那里或者他
们说了一大堆，却是模糊不清，根本就不听不清楚他们想要
什么。但不管怎样，我们这一代人对老人应该是以礼相待，
对小朋友应是热情友好。所以就要很耐心的为他们服务。

休息的时候，为了能更快的熟悉药店的工作流程和了解更多
的药理知识，我就主动找我的同事向他们请教和学习，他们
为我指出了工作中的错误和缺点，店长还对我说：“我看待
一个人怎么样并不是看他人学历、文凭怎么样，关键是看此
人做事是否勤快踏实。你跟我们的一些同事不一样，你是受
过高等教育的，应该多利用时间不断地学习，不断地充实，
不断地提升自己，年轻人不要怕吃苦，年累人就行能挑大梁，
年轻人的时候不吃苦，难道到老了再吃苦吗？”一些员工也
很热情，纷纷和我交流，使我了解到他们学习生活中的事情，
让我从中借鉴，取长补短，给了我很大的帮助。

在药房里让我感触最深的要数每天匆匆的顾客们。以前药店
在我眼中就是只有病人才光顾的地方，能免则免之。因此药
店特殊的定义给予顾客的是特殊的表情。他们大多面带焦虑，
或面带病容。总之，形形色色的面孔每天不断地变换着，药
店仿佛是人生的大看台，上演着各种喜怒哀乐的剧情!虽然每
天早九到晚五的工作时间很漫长，甚至有时站到腿一阵一阵
的酸痛但是听到有的顾客不经意间对我态度的赞扬，一切的



不忍都烟消云散，这让我感到很欣慰并且我懂得将工作中出
现避免不了困难努力去克服。同时让我更加有信心做好实践
工作，更好的服务于大众更好的服务于社会！

回想这次社会实践活动，我学到了很多，从我接触的每个人
身上学到了很多社会经验，自己的能力也得到了提高，而这
些在学校里老师不会教的，而自己平时也是学不到的。大学
是一个教育、培养的圣地，而社会是一个很好的锻炼基地，
能将学校学的知识联系于社会是一个需要不断磨练的过程，
也是一个不断升华的过程，实践活动是学生接触社会，了解
社会，运用所学知识实践的最好途径与方式。亲身实践，而
不是闭门造车，认识社会，了解社会，为步入社会打下了良
好的基础。现今社会需要的是集知识、专业技能和工作实践
经验于一身的高素质人才，作为高校大学生的我们更要勇于
参加社会实践更好的锻炼自己！

这次亲身体验让我有了深刻感触，这不仅是一次实践，还是
一次人生经历，是一生宝贵的财富。在今后我要参加更多的
社会实践，磨练自己的同时让自己认识的更多，使自己未踏
入社会就已体会社会更多方面。

药店社会报告分析篇二

时间：20xx年*月*日—20xx年*月*日

地点：药店

炎炎夏日列日当头。正是因为有这样的环境，正激起了我要
在暑假参加社会实践的决心。我要看看我能否在恶劣的环境
中有能力依靠自己的双手与大脑维持自己的生存。同时，也
想通过亲身体验社会实践让自己更进一步了解社会，在实践
中增长见识，锻炼自己的才干，培养自己的韧性，更为重要
的是检验一下自己所学的东西能否被社会所用，自己的能力
能否被社会所承认。想通过社会实践，找出自己的不足与差



距所在。

那么，我的社会实践活动就从我的找工作拉开了 序幕。我骑
着我的二手脚踏车带着希望与渴望，开始了我的找工作的征
程。一开始，对自己能力期望很高，没有月薪一千不干。经
过艰苦的找寻工作，很多的地方的招聘都要有工作经验的优
先，一听说我没有经验就跟我说“这样吧，你回去等消息吧，
如果需要的话，我会通知你的”。经过多次面试的失败，我
总结了自己失败的 原因。主要有两个方面的原因。一个方面
是自己眼高手低，自身素质根本没有达到一定的水平，第二
个方面是自己没有给自己一个很好的定位，没有找准自己的
位置。

总结了以前失败的教训，摆正好自己的位置，既然是社会实
践只要有工作，能供饭吃，任何苛刻的工作都干。于是我找
到了一家药店。老板 看我人挺老实的，就让我来做售货员。
第二天，我便开始了我的暑期社会实践生活。刚开始的时候
心理极不平衡。心想来从小到大读了这么多的书，家里花了
那么多的钱把我培养长大成人，可现在只能搬搬货箱子，卖
点儿药，心想自己怎么着也是个大学生啊，心理上有点失落
再加上领班是个小学文化的，还对我指手画脚，确实 心理上
很不舒服。

但是，人总是要适应自己自下而上的环境，我不想一开始就
干不下去了，不行，我一定要坚持下去。要在自己的工作环
境中让自己的工作变得很轻松，首先得把自己同领导与同事
之间的关系搞好。因此我只好暂时避其锋芒。尽快地熟悉自
己所在的工作环境。

药店只有一层，面积也不是很大，有顾客来的时候我们只要
上前向他们推荐介绍一些顾客想要的药就可以了。但是药店
的药有那么多，而我们又不能胡乱的推荐药，所 以想要卖药
就要先了解并且记牢每种药的功用与禁忌。而且绝对不能有
丝毫的差错，万一出错的话那将是人命关天的大事，所以一



开始，老板只让我在一边学习，让 我了解学习一下各种药的
功用以及一些药店的流程。学习的工作很辛苦，还要来回药
店与家里。所以每天都过得很累，虽然很累，但是过的却很
充实。 休息的时候，我也主动找我们的领导与同事虚心地向
他们请教与学习，药店领班跟我说：“我知道你是大学生有
志向，想做大事，但是你千万不要小看做小事，大事 都是由
小事积累起来的，做大事的本领也是由做小事的本领不断地
积累而成的，不积小流无以成江海；不积跬步无以至千
里。”他为我指出了工作中的很多错误与缺 点，我也一直很
虚心地请教。领班还对我说，看一个人怎么样并不是看他学
历、文凭怎么样，关键是看此人做事是否勤快踏实。领班还
对我说：”你跟我们的一些同 事不一样，你是受过高等教育
的，应该多利用时间不断地学习，不断地充实，不断地提升
自己，年轻人不要怕吃苦，如果年轻人的时候不吃苦，难道
到老了再吃苦吗？” 确实，听了领导对我所说的金玉良言。
我的思想认识有了更深一层的提高，在某种程度上，他给我
指明了很好的一个努力方向。

我的老板在走之前也给了我一些指点，他说：“一个人在学
生时代最重要的是学习东西，增长见识，锻炼能力，尤其在
大学学习时候，选用暑期时间参与社会实践活动是一个很好
的锻炼机会，赚钱不是主要的，作为学生，能赚多少钱，等
你毕业了有的是赚钱的机会，然后他给我说了他读书时的事，
他说他读书的时候，也是求知欲 非常强烈，想方设法地想多
学点东西，放假的时候，经常往全国各地跑，不为别的，就
为了增长见识”。

总结我的这次暑期社会实践活动，虽然是很普通的一次社会
实践，但我认为是一次成功的，有用的，受益匪浅的社会实
践，这将会对我的以后学习起很大的帮助的。

药店社会报告分析篇三

20xx年*月*日-20xx年*月*日



药店

炎炎夏日列日当头。正是因为有这样的环境，正激起了我要
在暑假参加社会实践的决心。我要看看我能否在恶劣的环境
中有能力依靠自己的双手和大脑维持自己的生存.同时，也想
通过亲身体验社会实践让自己更进一步了解社会，在实践中
增长见识，锻炼自己的才干，培养自己的韧性，更为重要的
是检验一下自己所学的东西能否被社会所用，自己的能力能
否被社会所承认。想通过社会实践，找出自己的不足和差距
所在。

那么，我的社会实践活动就从我的找工作拉开了序幕。我骑
着我的二手脚踏车带着希望与渴望，开始了我的找工作的征
程。一开始，对自己能力期望很高，没有月薪一千不干。经
过艰苦的找寻工作，很多的地方的招聘都要有工作经验的优
先，一听说我没有经验就跟我说“这样吧，你回去等消息吧，
如果需要的话，我会通知你的”。经过多次面试的失败，我
总结了自己失败的原因。主要有两个方面的原因。一个方面
是自己眼高手低，自身素质根本没有达到一定的水平，第二
个方面是自己没有给自己一个很好的定位，没有找准自己的
位置。

总结了以前失败的教训，摆正好自己的位置，既然是社会实
践只要有工作，能供饭吃，任何苛刻的工作都干。于是我找
到了一家药店。老板看我人挺老实的，就让我来做售货员。
第二天，我便开始了我的暑期社会实践生活。刚开始的时候
心理极不平衡。心想来从小到大读了这么多的书，家里花了
那么多的钱把我培养长大成人，可现在只能搬搬货箱子，卖
点儿药,心想自己怎么着也是个大学生啊,心理上有点失落再
加上领班是个小学文化的，还对我指手画脚，确实心理上很
不舒服。

但是，人总是要适应自己自下而上的环境，我不想一开始就
干不下去了，不行，我一定要坚持下去。要在自己的工作环



境中让自己的工作变得很轻松，首先得把自己同领导和同事
之间的关系搞好。因此我只好暂时避其锋芒。尽快地熟悉自
己所在的工作环境。

药店只有一层,面积也不是很大,有顾客来的时候我们只要上
前向他们推荐介绍一些顾客想要的药就可以了.但是药店的药
有那么多,而我们又不能胡乱的推荐药,所以想要卖药就要先
了解并且记牢每种药的功用和禁忌.而且绝对不能有丝毫的差
错,万一出错的话那将是人命关天的大事,所以一开始,老板只
让我在一边学习，让我了解学习一下各种药的功用以及一些
药店的流程.学习的工作很辛苦,还要来回药店和家里.所以每
天都过得很累,虽然很累,但是过的却很充实.休息的时候，我
也主动找我们的领导和同事虚心地向他们请教和学习，药店
领班跟我说：“我知道你是大学生有志向，想做大事，但是
你千万不要小看做小事，大事都是由小事积累起来的，做大
事的本领也是由做小事的本领不断地积累而成的，不积小流
无以成江海;不积跬步无以至千里。”他为我指出了工作中的
很多错误和缺点，我也一直很虚心地请教.领班还对我说，看
一个人怎么样并不是看他学历、文凭怎么样，关键是看此人
做事是否勤快踏实。领班还对我说：”你跟我们的一些同事
不一样，你是受过高等教育的，应该多利用时间不断地学习，
不断地充实，不断地提升自己，年轻人不要怕吃苦，如果年
轻人的时候不吃苦，难道到老了再吃苦吗?”确实，听了领导
对我所说的金玉良言。我的思想认识有了更深一层的提高，
在某种程度上，他给我指明了很好的一个努力方向。

我的老板在走之前也给了我一些指点，他说：“一个人在学
生时代最重要的是学习东西，增长见识，锻炼能力，尤其在
大学学习时候，选用暑期时间参与社会实践活动是一个很好
的锻炼机会，赚钱不是主要的，作为学生，能赚多少钱，等
你毕业了有的是赚钱的机会，然后他给我说了他读书时的事，
他说他读书的时候，也是求知欲非常强烈，想方设法地想多
学点东西，放假的时候，经常往全国各地跑，不为别的，就
为了增长见识”。



总结我的这次暑期社会实践活动，虽然是很普通的一次社会
实践，但我认为是一次成功的，有用的，受益匪浅的社会实
践,这将会对我的以后学习起很大的帮助的。

药店社会报告分析篇四

暑期社会实践报告—药店卖药炎炎夏日列日当头。正是因为
有这样的环境，正激起了我要在暑假参加社会实践的决心。
我要看看我能否在恶劣的环境中有能力依靠自己的又手和大
脑维持自己的生存，同时，也想通过亲身体验社会实践让自
己更进一步了解社会，在实践中增长见识，锻炼自己的才干，
培养自己的韧性，更为重要的是检验一下自己所学的东西能
否被社会所用，自己的能力能否被社会所承认。想通过社会
实践，找出自己的不足和差距所在。

那么，我的社会实践活动就从我的找工作拉开了序幕。我骑
着我的二手脚踏车带着希望与渴望，开始了我的找工作的征
程。一开始，对自己手工艺期望很高，没有月薪一千不干。
经过艰苦的找寻工作，很多的地方的招聘都要有工作经验的
优先，一听说我没有经验就跟我说“这样吧，你回去等消息
吧，如果需要的话，我会通知你的”。经过多次面试的失败，
我总结了自己失败的原因。主要有两个方面的原因。一个方
面是自己眼高手低，自己根本自身素质没有达到一定的水平，
第二个方面是自己没有给自己一个很好的定位，没有找准自
己的位置。

总结了以前的失败的教训，摆正好自己的位置，既然是社会
实践只要有工作，能供饭吃，任何苛作都干。于是我找到了
一家药店。老板看我人挺老实的，就让我来做售货员。第二
天，我便开始了我的暑期社会实践生活。刚开始的时候心理
极不平衡。心想来从小到大读了这么多的书，家里花了那么
多的钱把我培养长大成人，可现在只能搬搬货箱子，卖点儿
药,心想自己怎么着也是个大学生啊,心理上有点失落再加上
领班是个小学文化的，还对我指手画脚，确实心理上很不舒



服。

但是，人总是要适应自己自下而上的环境，我不想一开始就
干不下去了，不行，我一定要坚持下去。要在自己的工作的
环境中让自己的工作做得很轻松，首先得把自己同领导和同
事之间的关系搞好。因此我只好暂时避其锋芒。尽快地熟悉
自己所在的工作环境。

一层,面积也不是很大,有顾客来的时候我们只要上前向他推
荐介绍一些顾客想要的药就可以了.但是药店的药有那么多,
而我们又不能胡乱的推荐药,所以想要卖药就要先了解并且记
牢每种要的功用和禁忌.而且绝对不能有丝毫的差错,万一出
错的话那将是人命关天的大事,所以一开始,老板只让我在一
边学习，让我了解学习一下各种药的功用以及一些药店的流
程.学习的工作很辛苦,还要来回药店和家里.所以每天都过的
很累,虽然很累,但是过的却很充实.

休息的时候，我也主动找我们的领导和同事虚心地向他们请
教和学习，药店领班跟我说：“我知道你是大学生大常有志
向，想做大事，但是你千万不要小看做小事，大事都是由小
事积累起来的，做大事的本领也是由做小事的本领不断地积
累而成的，不积小流无以成江海;不积跬步无以致辞千里。”
他为我指出了工作中的很多错误和缺点，我也一直很虚心地
请都领班还对我说，我看一个人怎么样并不是看他学历、文
凭怎么样，关键是看此人做事是否勤快踏实。领班还对我
说：”你跟我们的一些同事不一样，你是受过高等教育的，
应该多利用时间不断地学习，不断地充实，不断地提升自己，
年轻人不要怕吃苦，年累人就行能挑大梁，年轻人的时候不
吃苦，难道到老了再吃苦吗?”确实，听了我的领导对我所说
的金玉良言。我的确让的思想认识有了更深一层的提高，某
种程度上，给我指明了很好的一个努力方向。

我的老板在走之前也给了我一些指点，他说：“一个人在他
的学生时代最重要的是学习东西，增长见识，锻炼能力，尤



其在大学学习时候，选用暑期时间参于社会实践活动是一个
很好的锻炼机会，赚钱不是主要的，作为学生，能赚多少钱，
等你毕业了有的是赚钱的机会，然后他给我说了他读书时的
事，他说他读书的时候，也是求知欲非常强烈，想方设法地
想多学点东本，放假的时候，经常往全国各地跑，不为别的，
就为了增长见识”。

总结我的这次时期社会实践活动，虽然是我的第一次社会实
践，但我认为是一次成功的，有用的，受益非同的社会实践,
这将会对我的以后学习起很大的帮助的。

药店社会报告分析篇五

时间：20**年*月*日—20**年*月*日

地点：药店

炎炎夏日列日当头。正是因为有这样的环境，正激起了我要
在暑假参加社会实践的决心。我要看看我能否在恶劣的环境
中有能力依靠自己的双手与大脑维持自己的生存。同时，也
想通过亲身体验社会实践让自己更进一步了解社会，在实践
中增长见识，锻炼自己的才干，培养自己的韧性，更为重要
的是检验一下自己所学的东西能否被社会所用，自己的能力
能否被社会所承认。想通过社会实践，找出自己的不足与差
距所在。

那么，我的社会实践活动就从我的找工作拉开了序幕。我骑
着我的二手脚踏车带着希望与渴望，开始了我的找工作的征
程。一开始，对自己能力期望很高，没有月薪一千不干。经
过艰苦的找寻工作，很多的地方的招聘都要有工作经验的优
先，一听说我没有经验就跟我说“这样吧，你回去等消息吧，
如果需要的话，我会通知你的”。经过多次面试的失败，我
总结了自己失败的原因。主要有两个方面的原因。一个方面
是自己眼高手低，自身素质根本没有达到一定的水平，第二



个方面是自己没有给自己一个很好的定位，没有找准自己的
位置。

总结了以前失败的教训，摆正好自己的位置，既然是社会实
践只要有工作，能供饭吃，任何苛刻的工作都干。于是我找
到了一家药店。老板看我人挺老实的，就让我来做售货员。
第二天，我便开始了我的暑期社会实践生活。刚开始的时候
心理极不平衡。心想来从小到大读了这么多的书，家里花了
那么多的钱把我培养长大成人，可现在只能搬搬货箱子，卖
点儿药，心想自己怎么着也是个大学生啊，心理上有点失落
再加上领班是个小学文化的，还对我指手画脚，确实心理上
很不舒服。

但是，人总是要适应自己自下而上的环境，我不想一开始就
干不下去了，不行，我一定要坚持下去。要在自己的工作环
境中让自己的工作变得很轻松，首先得把自己同领导与同事
之间的关系搞好。因此我只好暂时避其锋芒。尽快地熟悉自
己所在的工作环境。

药店只有一层，面积也不是很大，有顾客来的时候我们只要
上前向他们推荐介绍一些顾客想要的药就可以了。但是药店
的药有那么多，而我们又不能胡乱的推荐药，所以想要卖药
就要先了解并且记牢每种药的功用与禁忌。而且绝对不能有
丝毫的差错，万一出错的话那将是人命关天的大事，所以一
开始，老板只让我在一边学习，让我了解学习一下各种药的
功用以及一些药店的流程。学习的工作很辛苦，还要来回药
店与家里。所以每天都过得很累，虽然很累，但是过的却很
充实。休息的时候，我也主动找我们的领导与同事虚心地向
他们请教与学习，药店领班跟我说：“我知道你是大学生有
志向，想做大事，但是你千万不要小看做小事，大事都是由
小事积累起来的，做大事的本领也是由做小事的本领不断地
积累而成的，不积小流无以成江海；不积跬步无以至千
里。”他为我指出了工作中的很多错误与缺点，我也一直很
虚心地请教。领班还对我说，看一个人怎么样并不是看他学



历、文凭怎么样，关键是看此人做事是否勤快踏实。领班还
对我说：”你跟我们的一些同事不一样，你是受过高等教育
的，应该多利用时间不断地学习，不断地充实，不断地提升
自己，年轻人不要怕吃苦，如果年轻人的时候不吃苦，难道
到老了再吃苦吗？”确实，听了领导对我所说的金玉良言。
我的思想认识有了更深一层的提高，在某种程度上，他给我
指明了很好的一个努力方向。

我的老板在走之前也给了我一些指点，他说：“一个人在学
生时代最重要的是学习东西，增长见识，锻炼能力，尤其在
大学学习时候，选用暑期时间参与社会实践活动是一个很好
的锻炼机会，赚钱不是主要的，作为学生，能赚多少钱，等
你毕业了有的是赚钱的机会，然后他给我说了他读书时的事，
他说他读书的时候，也是求知欲非常强烈，想方设法地想多
学点东西，放假的时候，经常往全国各地跑，不为别的，就
为了增长见识”。

总结我的这次暑期社会实践活动，虽然是很普通的一次社会
实践，但我认为是一次成功的，有用的，受益匪浅的社会实
践，这将会对我的以后学习起很大的帮助的。

药店社会报告分析篇六

一年一度的暑假又开始了，在这个假期我开始了我的第一次
社会实践。由于一般企业很少招短期工，尤其是学生，而且
我又是为了积累社会经验、丰富假期生活，所以就选择了我
家附近的一家药店（济春园）开始了我为期一个月的社会实
践。

这个药店规模并不是很大，所以我的工作也比较琐碎。在那
里工作的时候，我每天去了要打扫卫生并保持卫生清洁，让
来看病买药的人更舒服一些，印象好一点，偶尔我还要把进
货用完的纸箱以及药盒整理好。这些工作相对来说简单一点，
平时在家也做家务因此都难不倒我。最让我头疼的是，帮那



些买药的客人按药方称中药的重量，操作并不难但刚开始接
触的时候，我手忙脚乱的特容易出错。比如，客人多的时候
有时会不记得写客人的名字，有时又忘写药品的名称，日期
有时也会忘了，然后总出错总挨骂，心里特别难受，特别委
屈。但又不能顶嘴，毕竟自己什么也不会，而且是自己工作
的错误就必须承担。

来药店买药的人形形色色的，有穿着十分好的妇人来买减肥
的药物或者是特贵的补充营养的药品，还有是一般家庭的人
满脸的痛苦来买治病的药。不管是什么样的人来，他们都会
因为价格的问题抱怨，甚至怀疑是不是我弄错了，故意提高
价格谋取暴利，真是让人欲哭无泪呀！老板也会安慰我说：
做生意就这样，不要太计较了慢慢习惯就好了。然后我就自
己找平衡点调节情绪，当然也学到了不少的知识。

一个月过的很快，我的暑期实践也结束了。从刚开始的什么
都不会、什么都不懂、什么都做不好，到现在的可以独立面
对一些人一些事。我有点舍不得离开，回想一下这次实践活
动我真收获不小呢！

在工作结束后，我做了一些总结：

时代在进步，生活在发展，面对未来我们还有许多不知道不
了解的事物，因此在这个阶段我们一定要自我加强，要善于
学习，以备将来更好的去应对一些问题，不论是人际方面，
还是工作、能力方面我们一定要做到善于学习。

俗话说“林子大了，什么鸟都有！”世界之大无奇不有，在
这个多元化的社会。我们更是会遇到各种各样、形形色色的
人，不管他人是什么样的态度语气，我们一定要和善的去与
人沟通，面对不同的人我们要用不同的方式、不同的言语去
达到最佳的沟通。

不论做什么工作、干什么事，态度是最重要的，即使面对我



们不熟悉的事情，但只要态度对了，在接下来的过程中慢慢
掌握，就是可以的。因此，要端正自己的态度，凡事要多亲
力亲为才可以把事情做得更好。

作为在校生，不管是到什么样的单位或店里工作一开始都不
会特别满意，有时做错了、做得不到位了都会被说，而且刚
面对社会难免会遇到一些坎坷，但绝不可轻言放弃，一定要
坚持不懈的去做好每一件事。

不管做什么事，在哪里做事，一定要勤快!任何老板都不愿意
去任用一个懒惰的员工。因此，即使你不是特别出众的人才，
但你也要勤快，让别人认可、认同你！

药店社会报告分析篇七

时间:20xx年x月x日-20xx年x月x日

地点：药店

炎炎夏日列日当头。正是因为有这样的环境，正激起了我要
在暑假参加社会实践的决心。我要看看我能否在恶劣的环境
中有能力依靠自己的双手和大脑维持自己的生存.同时，也想
通过亲身体验社会实践让自己更进一步了解社会，在实践中
增长见识，锻炼自己的才干，培养自己的韧性，更为重要的
是检验一下自己所学的东西能否被社会所用，自己的能力能
否被社会所承认。想通过社会实践，找出自己的不足和差距
所在。

那么，我的社会实践活动就从我的找工作拉开了序幕。我骑
着我的二手脚踏车带着希望与渴望，开始了我的找工作的征
程。一开始，对自己能力期望很高，没有月薪一千不干。经
过艰苦的找寻工作，很多的地方的招聘都要有工作经验的优
先，一听说我没有经验就跟我说“这样吧，你回去等消息吧，
如果需要的话，我会通知你的”。经过多次面试的失败，我



总结了自己失败的原因。主要有两个方面的原因。一个方面
是自己眼高手低，自身素质根本没有达到一定的水平，第二
个方面是自己没有给自己一个很好的定位，没有找准自己的
位置。

总结了以前失败的教训，摆正好自己的位置，既然是社会实
践只要有工作，能供饭吃，任何苛刻的工作都干。于是我找
到了一家药店。老板看我人挺老实的，就让我来做售货员。
第二天，我便开始了我的暑期社会实践生活。范文写作刚开
始的时候心理极不平衡。心想来从小到大读了这么多的书，
家里花了那么多的钱把我培养长大成人，可现在只能搬搬货
箱子，卖点儿药,心想自己怎么着也是个大学生啊,心理上有
点失落再加上领班是个小学文化的，还对我指手画脚，确实
心理上很不舒服。

但是，人总是要适应自己自下而上的环境，我不想一开始就
干不下去了，不行，我一定要坚持下去。要在自己的工作环
境中让自己的工作变得很轻松，首先得把自己同领导和同事
之间的关系搞好。因此我只好暂时避其锋芒。尽快地熟悉自
己所在的工作环境。

药店只有一层,面积也不是很大,有顾客来的时候我们只要上
前向他们推荐介绍一些顾客想要的药就可以了.但是药店的药
有那么多,而我们又不能胡乱的推荐药,所以想要卖药就要先
了解并且记牢每种药的功用和禁忌.而且绝对不能有丝毫的差
错,万一出错的话那将是人命关天的大事,所以一开始,老板只
让我在一边学习，让我了解学习一下各种药的功用以及一些
药店的流程.学习的工作很辛苦,还要来回药店和家里.所以每
天都过得很累,虽然很累,但是过的却很充实.休息的时候，我
也主动找我们的领导和同事虚心地向他们请教和学习，药店
领班跟我说：“我知道你是大学生有志向，想做大事，但是
你千万不要小看做小事，大事都是由小事积累起来的，做大
事的本领也是由做小事的本领不断地积累而成的，不积小流
无以成江海;不积跬步无以至千里。”他为我指出了工作中的



很多错误和缺点，我也一直很虚心地请教.领班还对我说，看
一个人怎么样并不是看他学历、文凭怎么样，关键是看此人
做事是否勤快踏实。领班还对我说：”你跟我们的一些同事
不一样，你是受过高等教育的，应该多利用时间不断地学习，
不断地充实，不断地提升自己，年轻人不要怕吃苦，如果年
轻人的时候不吃苦，难道到老了再吃苦吗?”确实，听了领导
对我所说的金玉良言。我的思想认识有了更深一层的提高，
在某种程度上，他给我指明了很好的一个努力方向。

我的老板在走之前也给了我一些指点，他说：“一个人在学
生时代最重要的是学习东西，增长见识，锻炼能力，尤其在
大学学习时候，选用暑期时间参与社会实践活动是一个很好
的锻炼机会，赚钱不是主要的，作为学生，能赚多少钱，等
你毕业了有的是赚钱的机会，然后他给我说了他读书时的事，
他说他读书的时候，也是求知欲非常强烈，想方设法地想多
学点东西，放假的时候，经常往全国各地跑，不为别的，就
为了增长见识”。

总结我的这次暑期社会实践活动，虽然是很普通的一次社会
实践，但我认为是一次成功的，有用的，受益匪浅的社会实
践,这将会对我的以后学习起很大的帮助的。

药店社会报告分析篇八

今年的暑假挺短的，还不到一个月，但我还是不想放过这个
难得的`假期，想找点事来做做，毕竟上大学了，很快就要步
入社会了，找点事做来增加社会阅历，拓宽知识面也是好的。
反正在家闲着也是闲着，我还真舍不得浪费青春这大好时光！

到家后，先是和亲朋好友寒暄了多天，然后就剩下十多天了。
问题来了，谁愿意雇用一个就上十几天班的员工呢？我开始
找了几家酒店想当服务员的，都被老板给委婉拒绝了。一天
和我姐闲聊，我姐说夏天了，药店还挺忙的，在加上还要带
小孩，还真有点忙不过来，姐姐问我愿不愿意去她药店帮帮



忙。我想了想，这么短的时间，想找个工作也干不了多久，
况且也没什么地方愿意用我，再接着找又有点浪费时间；虽
然我学的是计算机专业，与医药方面毫无关系，但我想多知
道一点知识也是挺好的啊，而且健康与我们每个人的生活都
是息息相关的。于是我答应了姐姐去药店帮忙。

南方的夏天真是特别的热，狂热啊！都三十好几度呢！幸好
药店里有空调，可天天顶着火辣的太阳，骑着脚踏车去药店
也是一件很痛苦的事。但是恶劣的环境正激起了我的斗志，
我要克服环境的不足，虽然很热，容易变困，但我仍要打起
精神来，好好干，不能有半点马虎和偷懒。

由于我是非售药人员，不能给随便卖药，我在药店就是帮忙
打扫，做一些清洁之类的活儿，还有就是收盈等等。活并不
是很重。一开始，我还真有点不想干了，觉的学不到什么，
还不如在家看看电视呢，可姐姐对我很热情，我想那就过几
天再说了。我们在社会要适应自己自下而上的环境，我不想
一开始就干不下去了，我一定要坚持下去。要在自己的工作
的环境中让自己的工作做得很轻松，首先得尽快地熟悉自己
所在的工作环境。

药店只有一层，面积也不是很大。早上去，我先要扫地，得
每个角落都扫干净了。有顾客来的时候我要上前很礼貌的
说“请您坐下稍等一会儿，我姐姐很快就来了。”然后我就
去喊我姐姐过来（姐姐挺忙的，常常不在）。在等我姐姐来
的这段时间，我会随意的和顾客聊几句，使他不会感觉等太
久了。没人来的时候，我就擦柜台玻璃，别小看这活，还真
是挺累人的。擦完柜台，闲着没事的时候，我就会看看药品
的说明，了解并且记着每种药的功用和禁忌，增长知识嘛。
有时候也会和姐姐聊聊天，问她一些疾病的原因和治疗方法。
姐姐有时也和我说说我工作中的错误和缺点，我也很虚心地
听她说，她说看一个人怎么样并不仅仅是看他学历、文凭怎
么样，关键是看此人做事是否勤快踏实。我承认我是懒了点
有点。姐姐还对我说：“你跟我们不一样，你是受过高等教



育的，应该多利用时间不断地学习，不断地充实，不断地提
升自己，年轻人不要怕吃苦，年轻的时候不吃苦，难道到老
了再吃苦吗？” 确实，听了我的姐姐对我所说的金玉良言，
我的确让思想认识有了更深一层的提高，某种程度上，姐姐
给我指明了很好的一个努力方向。

还有一次，和姐姐聊天，姐姐语重心长的说：“一个人在他
的学生时代最重要的是学习东西，增长见识，锻炼能力，尤
其在大学学习时候，选用寒暑期时间参于社会实践活动是一
个很好的锻炼机会，赚钱不是主要的，作为学生，能赚多少
钱，等你毕业了有的是赚钱的机会，然后姐姐给我说了他读
书时的事，他说他读书的时候，也是求知欲非常强烈，想方
设法地想多学点东西，放假的时候，经常往全国各地跑，不
为别的，就为了增长见识”。 姐姐的话让我很受感触。

在药店真是学了许多东西，至少能应对经常发生的感冒，知
道什么样的症状吃什么药比较好，而不是不管三七二十一，
一旦感冒了，拿到一个感冒药就吃，常常不能对症下药，浪
费钱。我还知道了拉肚子的轻重程度，该吃什么药；跌打碰
伤该怎么办……都是与日常生活相关的重要知识。

这次的社会实践工作让我感触良多并学到了许多书本以外的
知识。不仅使我认识到了与人沟通的重要性，锻炼并提高了
自己的交流能力，同时还对医学知识有了一个感性的认识，
体会到了医生的价值，还真有点后悔当初没选医科呢！说着
玩的，我知道，我学的专业计算机在社会中也有着很重要的
作用。我由衷的为自己的收获感到高兴，也清楚地意识到身
上所肩负的重任。

在药房里让我感触最深的要数每天匆匆的过客们。药店在我
眼中就是只有病人才光顾的地方，能免则免之。因此药店特
殊的定义给予顾客的是特殊的表情。他们大多面带焦虑，或
面带病容。总之，形形色色的面孔每天不断地变换着，药店
仿佛是人生的大看台，上演着各种喜怒哀乐的剧情！虽然每



天早九到晚五的工作时间很漫长，甚至有时站到腿一阵一阵
的酸痛但是听到有的顾客不经意间对我态度的赞扬，一切的
不忍都烟消云散，这让我感到很欣慰并且我懂得将工作中出
现避免不了困难努力去克服。同时让我更加有信心做好实践
工作，更好的服务于大众更好的服务于社会！

这次的实践工作让我有机会接触到社会，并服务于社会，不
仅锻炼了我的意志和克服困难的能力，同时也让我在实践中
积累了一些经验，这是在学校以及在书本上是学不到的！然
而现今普通高校的大学生，这种步入社会进行社会实践的机
会少之甚少。我认为，我们当今社会的大学生应多参加社会
实践工作，更好的锻炼自己并充实自己，通过自己在实践工
作中的努力来实现自己的人生价值！其实，社会实践活动是
顺应时代发展需要，符合青年学生成长的活动，意义重大且
影响深刻。现今社会需要的是集知识、专业技能和工作实践
经验于一身的高素质人才，作为高校大学生的我们更要勇于
参加社会实践更好的锻炼自己！

此时的我虽然已经离开了药店，但是这十几天的经历将陪伴
我的大学生活，受用一生，我想，这对我以后的工作生活都
会有很大的帮助！

药店社会报告分析篇九

时间：20xx年x月x日—20xx年x月x日

地点：药店

炎炎夏日列日当头。正是因为有这样的环境，正激起了我要
在暑假参加社会实践的决心。我要看看我能否在恶劣的环境
中有能力依靠自己的双手与大脑维持自己的生存。同时，也
想通过亲身体验社会实践让自己更进一步了解社会，在实践
中增长见识，锻炼自己的才干，培养自己的韧性，更为重要
的是检验一下自己所学的东西能否被社会所用，自己的能力



能否被社会所承认。想通过社会实践，找出自己的不足与差
距所在。

那么，我的社会实践活动就从我的找工作拉开了序幕。我骑
着我的二手脚踏车带着希望与渴望，开始了我的找工作的征
程。一开始，对自己能力期望很高，没有月薪一千不干。经
过艰苦的找寻工作，很多的地方的招聘都要有工作经验的优
先，一听说我没有经验就跟我说“这样吧，你回去等消息吧，
如果需要的话，我会通知你的”。经过多次面试的失败，我
总结了自己失败的原因。主要有两个方面的原因。一个方面
是自己眼高手低，自身素质根本没有达到一定的水平，第二
个方面是自己没有给自己一个很好的定位，没有找准自己的
位置。

总结了以前失败的教训，摆正好自己的位置，既然是社会实
践只要有工作，能供饭吃，任何苛刻的工作都干。于是我找
到了一家药店。老板看我人挺老实的，就让我来做售货员。
第二天，我便开始了我的暑期社会实践生活。刚开始的时候
心理极不平衡。心想来从小到大读了这么多的书，家里花了
那么多的钱把我培养长大成人，可现在只能搬搬货箱子，卖
点儿药，心想自己怎么着也是个大学生啊，心理上有点失落
再加上领班是个小学文化的，还对我指手画脚，确实心理上
很不舒服。

但是，人总是要适应自己自下而上的环境，我不想一开始就
干不下去了，不行，我一定要坚持下去。要在自己的工作环
境中让自己的工作变得很轻松，首先得把自己同领导与同事
之间的关系搞好。因此我只好暂时避其锋芒。尽快地熟悉自
己所在的工作环境。

药店只有一层，面积也不是很大，有顾客来的时候我们只要
上前向他们推荐介绍一些顾客想要的药就可以了。但是药店
的药有那么多，而我们又不能胡乱的推荐药，所以想要卖药
就要先了解并且记牢每种药的功用与禁忌。而且绝对不能有



丝毫的差错，万一出错的话那将是人命关天的大事，所以一
开始，老板只让我在一边学习，让我了解学习一下各种药的
功用以及一些药店的流程。学习的工作很辛苦，还要来回药
店与家里。所以每天都过得很累，虽然很累，但是过的却很
充实。休息的时候，我也主动找我们的领导与同事虚心地向
他们请教与学习，药店领班跟我说：“我知道你是大学生有
志向，想做大事，但是你千万不要小看做小事，大事都是由
小事积累起来的，做大事的本领也是由做小事的本领不断地
积累而成的，不积小流无以成江海；不积跬步无以至千
里。”他为我指出了工作中的很多错误与缺点，我也一直很
虚心地请教。领班还对我说，看一个人怎么样并不是看他学
历、文凭怎么样，关键是看此人做事是否勤快踏实。领班还
对我说：”你跟我们的一些同事不一样，你是受过高等教育
的，应该多利用时间不断地学习，不断地充实，不断地提升
自己，年轻人不要怕吃苦，如果年轻人的时候不吃苦，难道
到老了再吃苦吗？”确实，听了领导对我所说的金玉良言。
我的思想认识有了更深一层的提高，在某种程度上，他给我
指明了很好的一个努力方向。

我的老板在走之前也给了我一些指点，他说：“一个人在学
生时代最重要的是学习东西，增长见识，锻炼能力，尤其在
大学学习时候，选用暑期时间参与社会实践活动是一个很好
的锻炼机会，赚钱不是主要的，作为学生，能赚多少钱，等
你毕业了有的是赚钱的机会，然后他给我说了他读书时的事，
他说他读书的时候，也是求知欲非常强烈，想方设法地想多
学点东西，放假的时候，经常往全国各地跑，不为别的，就
为了增长见识”。

总结我的这次暑期社会实践活动，虽然是很普通的一次社会
实践，但我认为是一次成功的，有用的，受益匪浅的社会实
践，这将会对我的以后学习起很大的帮助的。



药店社会报告分析篇十

暑期社会实践报告―药店卖药炎炎夏日列日当头。正是因为
有这样的环境，正激起了我要在暑假参加社会实践的决心。
我要看看我能否在恶劣的环境中有能力依靠自己的又手和大
脑维持自己的生存，同时，也想通过亲身体验社会实践让自
己更进一步了解社会，在实践中增长见识，锻炼自己的才干，
培养自己的韧性，更为重要的是检验一下自己所学的东西能
否被社会所用，自己的能力能否被社会所承认。想通过社会
实践，找出自己的不足和差距所在。

那么，我的社会实践活动就从我的找工作拉开了序幕。我骑
着我的二手脚踏车带着希望与渴望，开始了我的找工作的征
程。一开始，对自己手工艺期望很高，没有月薪一千不干。
经过艰苦的找寻工作，很多的地方的招聘都要有工作经验的
优先，一听说我没有经验就跟我说“这样吧，你回去等消息
吧，如果需要的话，我会通知你的”。经过多次面试的失败，
我总结了自己失败的原因。主要有两个方面的原因。一个方
面是自己眼高手低，自己根本自身素质没有达到一定的水平，
第二个方面是自己没有给自己一个很好的定位，没有找准自
己的位置。

总结了以前的失败的教训，摆正好自己的位置，既然是社会
实践只要有工作，能供饭吃，任何苛作都干。于是我找到了
一家药店。老板看我人挺老实的，就让我来做售货员。第二
天，我便开始了我的暑期社会实践生活。刚开始的时候心理
极不平衡。心想来从小到大读了这么多的书，家里花了那么
多的钱把我培养长大成人，可现在只能搬搬货箱子，卖点儿
药,心想自己怎么着也是个大学生啊,心理上有点失落再加上
领班是个小学文化的，还对我指手画脚，确实心理上很不舒
服。

但是，人总是要适应自己自下而上的环境，我不想一开始就
干不下去了，不行，我一定要坚持下去。要在自己的工作的



环境中让自己的工作做得很轻松，首先得把自己同领导和同
事之间的关系搞好。因此我只好暂时避其锋芒。尽快地熟悉
自己所在的工作环境。

一层,面积也不是很大,有顾客来的时候我们只要上前向他推
荐介绍一些顾客想要的药就可以了.但是药店的药有那么多,
而我们又不能胡乱的推荐药,所以想要卖药就要先了解并且记
牢每种要的功用和禁忌.而且绝对不能有丝毫的差错,万一出
错的话那将是人命关天的大事,所以一开始,老板只让我在一
边学习，让我了解学习一下各种药的功用以及一些药店的流
程.学习的工作很辛苦,还要来回药店和家里.所以每天都过的
很累,虽然很累,但是过的却很充实.

休息的时候，我也主动找我们的领导和同事虚心地向他们请
教和学习，药店领班跟我说：“我知道你是大学生大常有志
向，想做大事，但是你千万不要小看做小事，大事都是由小
事积累起来的，做大事的本领也是由做小事的本领不断地积
累而成的，不积小流无以成江海;不积跬步无以致辞千里。”
他为我指出了工作中的很多错误和缺点，我也一直很虚心地
请都领班还对我说，我看一个人怎么样并不是看他学历、文
凭怎么样，关键是看此人做事是否勤快踏实。领班还对我
说：”你跟我们的一些同事不一样，你是受过高等教育的，
应该多利用时间不断地学习，不断地充实，不断地提升自己，
年轻人不要怕吃苦，年累人就行能挑大梁，年轻人的时候不
吃苦，难道到老了再吃苦吗?”确实，听了我的领导对我所说
的金玉良言。我的确让的思想认识有了更深一层的提高，某
种程度上，给我指明了很好的一个努力方向。

我的老板在走之前也给了我一些指点，他说：“一个人在他
的学生时代最重要的是学习东西，增长见识，锻炼能力，尤
其在大学学习时候，选用暑期时间参于社会实践活动是一个
很好的锻炼机会，赚钱不是主要的，作为学生，能赚多少钱，
等你毕业了有的是赚钱的机会，然后他给我说了他读书时的
事，他说他读书的时候，也是求知欲非常强烈，想方设法地



想多学点东本，放假的时候，经常往全国各地跑，不为别的，
就为了增长见识”。

总结我的这次时期社会实践活动，虽然是我的第一次社会实
践，但我认为是一次成功的，有用的，受益非同的社会实践,
这将会对我的以后学习起很大的帮助的。


