
银行公私联动营销简报(精选7篇)
每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的范文吗？下面是小
编为大家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助
到有需要的朋友。

银行公私联动营销简报篇一

20xx年1月20日，为增强与客户的粘合度，提升手机银行动户
率，巩固电子银行产品竞争优势，丰富客户服务内涵，我行
在界首市文广新局开展以“安徽农金手机银行，你交易，我
送礼”为主题的春节营销宣传活动。

此次活动我行联合界首市青少年校外活动中心以“送春联剪
窗花”的形式开展宣传。宣传期间，我行员工走街串巷利用
宣传手册、彩页折纸、知识讲解等方式，同时依靠青少年及
老师手写春联吸引了南来北往的行人，拓展了手机银行用户，
扩大手机银行用户规模，培养客户使用习惯，提高手机银行
动户率，引导客户使用手机银行办理转账汇款、移动信贷、
便民缴费等各项业务，吸引了更多客户关注我行微信公众号。

活动期间，周边的'居民参与众多，手机银行用户明显增多，
动户率持续提升，市民对信e付、金农信e贷、易贷卡业务也
了解更多。通过开展宣传活动拉近了我行与客户之间的关系，
也增强了我行的影响力。

银行公私联动营销简报篇二

近日，长春农商银行白山浑江大街支行紧跟该行“大零售”
战略转型发展要求，紧抓春节营销旺季，通过多种途径开
展“开门红”营销活动。活动期间，该支行到访客户800余人，



新增银行卡372张、手机银行355个，营销存款852万元。

一是充分利用厅堂阵地营销，营造节日氛围，打造活动主题，
吸引新客户驻足并展开厅堂营销。

二是积极开展电话、微信邀约，通过开展春节感恩回馈活动，
向老客户赠送春联、福字、购物袋等小礼品，持续增加存量
客户粘性。

三是开展外拓驻点营销，借助春节期间超市客流量较大的特
点，合理安排员工作息时间，保证每天至少2人驻点宣传，在
营销优势金融产品的同时，进一步提升长春农商银行白山浑
江大街支行社区影响力。

银行公私联动营销简报篇三

新年伊始，为及时把握元旦、春节期间市场活跃和社会各类
资金集中回笼等有利时机，安徽来安农商银行深入开展旺季
营销活动，奏响20xx年开门红“三部曲”。

全行统筹“谱乐章”。20xx年12月28日上午，来安农商银行召
开20xx年开门红旺季营销动员会。会议全面总结了20xx年第
三季营销工作，对营销先进单位和个人进行了表彰。同时对
本行20xx年开门红旺季营销活动方案进行了详细解读。在认
真总结前期工作经验和不足的基础上，牢牢把握开门红工作
重点，树立打赢开门红攻坚战的'信心和决心。

全员营销“奏主曲”。全行员工铆足干劲，以专业的服务队
伍，主动对接企业、个体工商户、种养殖大户、新型农业经
营主体和农户等，依托“人熟、地熟、情况熟”的优势，逐
户走访，创新业务发展模式和金融产品，大力推进普惠金融，
不断满足乡村振兴多样化金融需求，扎实为地域经济发展和
乡村振兴注入农金力量。



营造氛围“弹和弦”。各营业网点对营业环境进行了重新布
置，进一步增添年味，使客户真切感受到新年的浓厚氛围。
与此同时，各网点深入推进优质金融服务，不断加强柜台人
员与客户的交流，引导客户使用来安农商银行提供的自助渠
道办理存取款和汇兑缴费业务，切实提升网点服务形象与质
量。

银行公私联动营销简报篇四

为提高全行员工参与信用卡交叉销售的积极性，民生银行长
沙湘府路支行于近日开展了一场为期10天的`信用卡专项营销
竞赛活动。

本次活动由该支行网点经理刘洋负责规划及营销推动，活动
分四部曲展开：一是制定营销目标，针对现有存量客户及分
行下发的信用卡白名单客户进行突破式集中营销，实现10天
新增信用卡首卡100张的目标。二是开展全员培训，支行请到
信用卡中心团队经理对全体员工开展了最新申办业务知识培
训，提升员工专业营销能力。三是进行任务分解：运营团队4
户/人、网点经理及其他零售员工10户/人。四是制定营销推
动措施：支行统一针对白名单客户发送主题营销短信，同时
配备了精美礼品---青花瓷保温杯用于外出营销辅助，完成任
务的个人均可获得该支行提供的获得价值100元的小礼物一份。
网点经理每日在微信群内通报任务达成情况，次日晨会进行
分析总结。

经过10天的持续营销，本次活动共新增营销信用卡首卡72
张(网申)，另外还有纸质进件40张待审批中。且参与出单人
数达到14人，全员参与度54%，排名分行前列。7人完成了10
户的小目标。

银行公私联动营销简报篇五

20xx年1月20日，为增强与客户的粘合度，提升手机银行动户



率，巩固电子银行产品竞争优势，丰富客户服务内涵，我行
在界首市文广新局开展以“安徽农金手机银行，你交易，我
送礼”为主题的春节营销宣传活动。

此次活动我行联合界首市青少年校外活动中心以“送春联剪
窗花”的形式开展宣传。宣传期间，我行员工走街串巷利用
宣传手册、彩页折纸、知识讲解等方式，同时依靠青少年及
老师手写春联吸引了南来北往的行人，拓展了手机银行用户，
扩大手机银行用户规模，培养客户使用习惯，提高手机银行
动户率，引导客户使用手机银行办理转账汇款、移动信贷、
便民缴费等各项业务，吸引了更多客户关注我行微信公众号。

活动期间，周边的居民参与众多，手机银行用户明显增多，
动户率持续提升，市民对信e付、金农信e贷、易贷卡业务也
了解更多。通过开展宣传活动拉近了我行与客户之间的`关系，
也增强了我行的影响力。

银行公私联动营销简报篇六

为弘扬优秀传统文化，丰富职工群众精神文化生活，活跃金
融文化氛围，1月12日，哈尔滨银行邀请黑龙江金融书法家协
会主席董伟江6人，深入到哈尔滨银行深哈产业园支行、哈尔
滨新区科技专业支行，开展了哈尔滨银行第五届“翰墨飘香
迎新春情暖企业送祝福”活动，为相伴成长的广大客户和基
层员工送去新春祝福。

此次活动在哈尔滨银行深哈产业园支行、哈尔滨新区科技专
业支行同日进行。哈尔滨银行党群工作部总经理xx在致辞中
表示，此举不仅是为进一步支持哈尔滨新区、自贸区发展，
支持深哈产业园园区建设，加深业务合作与文化交流，更是
借此机会回报社会各界，特别是向长期以来给予哈行大力支
持的'优秀企业表达感谢与祝福。黑龙江金融书法家协会主席
表示，喜迎新春为客户写春联、送“福”字活动，是哈尔滨
银行的传统优势品牌，也是哈尔滨银行企业文化建设的重要



组成部分。哈尔滨新区党工委委员、区委常委、宣传部部
长xx代表哈尔滨新区党工委、哈尔滨新区管委会，对哈尔滨
银行一直以来大力支持新区发展，积极提供全方位金融服务
给予充分肯定，并表示此次活动是银、政、企三方互联合作、
惠民惠企的创新举措。

“万事如意展宏图心想事成兴伟业”“东西南北风光好春夏
秋冬气象新”......活动当天，在哈尔滨深哈产业园支行、
哈尔滨新区科技专业支行营业厅里充满了节日气氛，xx等金融
书法家笔走龙蛇，泼墨挥毫，一副副墨宝飘香的对联
和“福”字，映红了整个现场，表达了书法家们对美好生活
的期待和对人民群众的深深祝福。

银行公私联动营销简报篇七

为全力备战20xx年旺季开门红，近日，永济农商银行组织召
开20xx年“首季开门红”誓师大会。总行领导班子、四大战
区司令、尖刀班班长及各战队成员参加会议，共同吹响
了“开门红”出征号角。

佩戴围巾，授以重托。会前，永济农商银行领导班子依次为
全体现场参会人员佩戴红围巾，祝大家鸿运当头、大展
鸿“兔”。

郑重签名，开启征程。参会人员步入会场后，第一时间在签
名墙上郑重写下自己的名字，那一刻就意味着开启了20xx年
的新征程。

歌声嘹亮，唱彻云霄。誓师会在《美丽中国》的歌声中拉开
帷幕，面朝大海，春暖花开，农信人昂首阔步，扬帆起航。

解读方案，明晰路线。永济农商银行党委副书记、行长杜国
强宣读《中共山西永济农村商业银行股份有限公司委员
会20xx年“首季开门红”暨“两节”旺季营销活动方案》。



围绕组织资金、信贷管理、客户拓展、安全稳定、加减分项5
个大项进行了详细安排和强调。

军令如山，使命必达。党委书记、董事长赵峰与党委副书记、
行长杜国强签订目标责任书。杜国强与各战区司令和尖刀班
班长上台签订军令状。

表态发言，掷地有声。各战区司令带领队员进行表态发言，
铿锵有力、信心满满地表态展示了各战区的实力和信心，全
行上下必将以饱满的热情，昂扬的斗志，振奋的精神，迅速
进入状态，全力以赴、攻坚克难，掀起新高潮，夺取20xx年
开门红全面胜利。

战前动员，气势如虹。就如何更好地推进改革化险、提质增
效，如何更好地实现高质量发展，党委书记、董事长赵峰作
了题为《锚定目标 紧扣重点 全域推进 再创佳绩 坚决打
赢20xx年“首季开门红”首场战役》的动员讲话。

赵峰对全体干部员工一年来辛苦付出、努力拼搏、无私奉献
表示衷心的感谢和崇高的敬意。他表示，在新的历史起点，
全体干部员工要科学研判、直面挑战，坚定战必胜、攻必克
的信心决心，紧盯目标，扭住关键，为各项工作迈上新台阶
踔厉奋发。

赵峰强调，全行上下要聚力20xx年十项重点工作，聚焦重点
领域，五方面持续发力。一要科学谋划，认识行动上发力。
围绕业务竞赛活动目标任务，各网点结合辖内实际，制定细
化方案。二要过程管控，责任落实上发力。全行上下要扑下
身子，紧抓时间，快速行动。三要考核奖惩，激励干劲上发
力。要坚持薪酬绩效向一线倾斜、向低成本资金倾斜、向急
难险重任务倾斜。四要表树典型，鼓舞全员上发力。要充分
发挥各党支部的战斗堡垒作用和党员先锋模范作用，集中力
量做好宣传。五要创优服务，拓展客户上发力。要创新方式、
创优服务、创造条件，紧密贴合客户需求。



赵峰用“担当、优秀、尊重”六个字与全体人员共勉，希望
全行上下能拿出赶早的心态、赶考的姿态、赶超的状态、保
持一往无前的锐气、谁与争锋的豪气，打赢一场开年首战，
合力绘就永济农商银行高质量发展的新篇章。

会议最后，全体参会人员在主持人的带领下庄严宣誓，全场
人员起立共同唱响《团结就是力量》，誓师大会在高亢激昂
的歌声中落下帷幕，目标已笃定，号角已吹响，永济农商银
行全行上下将团结一心、众志成城，实现20xx年开门红、满
堂红。


