
元宵节活动方案策划 元宵节趣味活动方案
(实用5篇)

方案在各个领域都有着重要的作用，无论是在个人生活中还
是在组织管理中，都扮演着至关重要的角色。写方案的时候
需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？下面是小编精心
整理的方案策划范文，欢迎阅读与收藏。

元宵节活动方案策划篇一

活动主题：

老客户客户答谢，提升项目口碑；借助元宵节气氛活跃现场
气氛，加强现场人气，提高现场转化率；通过人际传播扩大
项目影响力带动销售。

xx地产

2月x日（星期五）9：30—11：30

营销中心

1、前期准备

（1）宣传工作

销售中心入口处元宵节主题展板宣传活动信息（玻璃贴）

销售中心元宵节主题背景板

置业顾问点对点电话宣传（以先期来访为主）

（2）来宾邀请



新老客户电话邀请

邀请媒体工作者到活动现场参与游戏

相关合作者邀请

（3）现场布置工作

在春节包装的基础上放置元宵节活动的包装

销售中心门口左侧放置“万马奔腾闹元宵紫金华府欢乐季”
主题板一块。

营销中心门口放置一个四色宫造型灯笼寓意元宵节喜庆吉祥。

入口处两名销售人员身着喜庆服装引导来宾进入活动区域。

营销中心主活动背板前摆放心形鲜花花束（情人节元素体
现）。

活动区区内放置大的活动主题背景板。

主背景板前面放置各式汤圆、甜点、水果、热饮等供客户食
用。

销售中心用灯笼、灯谜、窗花、鞭炮等等物品装饰，以烘托
出温馨喜庆的元宵气氛为标准，根据现场情况决定。

营销中心播放元宵节喜庆音乐，营造烘托现场气氛。

现场工作人员需穿着喜庆服装，营造气氛。

（4）人员准备

迎宾2名



灯谜工作人员2位

包汤圆比赛工作人员2位

保洁1个

安保员2个

（5）普惠礼品

凡当天到访营销中心参加活动客户均可获得紫金华府项目赠
送的精美巧克力礼盒一份；

2、活动的.主要内容及具体安排元宵猜灯谜：“气球一响，
猜对有奖”

活动细则：

奖品：速冻汤圆、装饰灯笼、绒毛兔玩具、热宝等低于20元
左右的奖品。

包汤圆赛：“浓浓团圆意亲手传真情”

活动细则：以客户自愿参赛为活动参与者选取原则。

活动每轮5人竞赛，每轮3分钟，以规定时间内制作汤圆数量
与质量为评判依据，数量相同时以质量优先。在规定时间内
包的最多最好的客户即可获得“元宵汤圆”两包。所有参赛
者均可将自己包的作品带回家。活动全程进行六轮比赛。评
出第一名、第二名、第三名为胜出选手，奖品分别为微波炉、
电磁炉、电饭煲。

3、活动后期

进行活动总结，分析问题经验并通过业主群与论坛图文并茂



进行播报发帖。

元宵节活动方案策划篇二

活动主旨：

每年农历的正月十五，春节刚过，迎来的就是中国的传统节
日——元宵节。按中国民间的传统，人们要点起彩灯万盏，
以示庆贺。出门赏月、燃灯放焰、喜猜灯谜、共吃元宵，合
家团聚、同庆佳节，其乐融融。通过元宵这一传统节日，揭
开中华民族传统习俗的神秘面纱，借助各类课程与活动的整
合，让学生了解中国的传统节日风俗，传承中华民族的悠久
文化。

1、让学生了解一些元宵节的传统风俗。

2、让学生了解一些元宵节的文化背景。

3、通过学生的动手参与，学会一些民俗技艺，加深对传统节
日的感性认识。

通过亲子游园活动体验过节的热闹气氛，玩中乐，玩中学。

游戏规则：

1、在白板或墙壁上画一个大的时钟模型，分别将时钟的刻度
标识出来;

4、可重复玩多次，亦可有一人同时扮演时钟的分针和时针，
训练表演者的判断力和反应能力。

游戏规则：全体同学分成2组，每次每组出一个代表比赛，赢
的一方继续留在台上进行下一场比赛，输的一方下台，派组
里第二个选手和留在台上一方的同学继续比赛。以此类推，



最后留在台上的一方为优胜方。

方法：令词为“猎人、狗熊、枪”，两人同时说令词，在说
最后一个字的同时做出一个动作——猎人的动作是双手叉腰;
狗熊的动作是双手搭在胸前;枪的动作是双手举起呈手枪状。

双方以此动作判定输赢，猎人赢枪、枪赢狗熊、狗熊赢猎人，
动作相同则重新开始。

游戏规则：

用具：分别写着“官、兵、捉、贼”字样的四张小纸

人数：4个人

方法：将四张纸折叠起来，参加游戏的四个人分别抽出一张，
抽到“捉”字的人要根据其他三个人的面部表情或其他细节
来猜出谁拿的是“贼”字，猜错的要罚，有猜到“官”字的
人决定如何惩罚，由抽到“兵”字的人执行。

游戏规则：

人数：无限制

方法：多人参加，从1-99报数，但有人数到含有“7”的数字或
“7”的倍数时，不许报数，要拍下一个人的后脑勺，下一个
人继续报数。如果有人报错数或拍错人则受罚(表演一个节目
或学个动物叫声)。

游戏规则：

人数：两人以上，多多益善

方法：



1、在开始之前，每个人说出一个地名，代表自己。但是地点
不能重复。

2、游戏开始后，假设你来自北京，而另一个人来自上海，你
就要说：“开呀开呀开火车，北京的火车就要开。”大家一
起问：“往哪开?”你说：“上海开”。那代表上海的那个人
就要马上反应接着说：“上海的火车就要开。”然后大家一
起问：“往哪开?”再由这个人选择另外的游戏对象，
说：“往某某地方开。”

3、如果对方稍有迟疑，没有反应过来就输了。

根据指定的字说一个成语，第一个成语的尾字为第二个成语
的首字，一直接下去，哪个组用最少的词接回第一个成语的
首字为胜。

概要：在报纸上挖两个洞来进行拔河的游戏

道具：旧报纸

方法：

1、在报纸上挖两个人头大小的洞;

2、2人对坐各自把报纸套上脖子进行拔河(站着拔亦可);

3、报纸破裂离开脖子的一方输。

注意事项：不可以用手去拉。

游戏规则：

用具：报纸

人数：两组，每组4人



方法：

1、每组3人站在一张报纸上

2、每组出1人进行“石头剪子布”的划拳

元宵节活动方案策划篇三

1、活动介绍

活动主题：《闹元宵，砸大奖》。

活动对象： 关注xx账号的顾客。

活动口号：其乐融融庆元宵， 喜气洋洋砸金蛋。

活动时间：20xx年x月x日。

举办场地：xx县xx广场。

主办单位：xx房地产开发有限公司。

承办单位：xx房地产开发有限公司。

2、活动背景

农历正月十五日，是中国的传统节日元宵节。正月为元月，
古人称夜为"宵"，而十五日又是一年中第一个月圆之夜，所
以称正月十五为元宵节，又称为"上元节"。按中国民间的传
统，在一元复始，大地回春的节日夜晚，天上明月高悬，地
上彩灯万盏，人们观灯、猜灯谜、吃元宵合家团聚、其乐融
融。为了进一步促进社区文化及节日氛围(商场则为吸引人流，
带旺人气，借元宵之际开展元宵旺场活动)开展本次活动。



3、活动目的

通过开展晚会活动，能提高群众对于xx房产的好感;以大家喜
闻乐见、形通俗易懂的游戏节目内容、营造成一个充满节日
氛围的“欢乐大舞台”，充分体现群众与元宵节同欢、同庆、
同喜、同乐，激情沸腾的热烈场景，使整场元宵晚会的气氛
达到最高潮，是更多的群众认识了解xx房产。

1、布置效果：具有中国元素的新春元宵气氛，欢快、热烈，
以灯笼、灯谜、窗花、鞭炮等等物品装饰，烘托出温馨喜庆
的元宵气氛。

3、活动现场播放元宵节喜庆音乐。

4、搭建舞台，全新红地毯，显眼活动主题背景，突显节日喜
气洋洋的气氛。

5、提前释放出活动信息。

6、广场入口粘贴活动海报。

1、 关注xxx账号，送红包。

游戏规则：现场节目开始前，观众可以通过关注xx房产的xx
账号与会场大门处获得现场赠送的红包，红包有三百个，只
有进入会场且关注xx房产的xx账号的前三百名观众可获得红
包，一个账号只能获得一个红包，经现场服务人员验证后领
红包者签字领取，送完为止。

注：每个人只有一次获得红包的机会，同一个人多个xx账号
也只能获得一个红包。

道具：红包三百个，发奖台一个



奖品：进入活动现场并关注后获1个红包

所需人力：共五人，两名保安在发奖台两边维持现场秩序，
一名服务人员负责检查领红包观众是否关注xx房产xx账号，
一名服务人员负责发红包并监督领红包观众签字，一名服务
人员负责保管所有的红包。

2、砸金蛋

游戏规则：晚会进程中段每位观众可通过所关注的xx房产
的xx账号在手机xx上参加砸金蛋抽奖活动，每个关注的账号
有三次砸金蛋机会，通过砸金蛋来随机获得现场所提供的不
同奖品，奖品分为一等，二等，三等(如有需要可增加奖项)，
每次砸金蛋的中奖概率为百分之五十，中奖后观众xx账号上
会显示获奖信息，中奖的观众可在晚会结束后凭借中奖信息
到领奖处领取相应的奖品，奖品限当日兑现，经现场服务人
员验证获奖信息签字领取，过期作废。

道具：手机，桌子，板凳(条件允许的话可在现场提供免
费wife，以方便观众参与活动)

奖品：待定

所需人力：共九人，四名保安位于领奖台周围维持现场领奖
持续，一名服务人员负责监督领奖观众签字验证，一名服务
人员负责发放奖品，三名服务人员负责保管所有奖品。(可根
据奖品的数量适当增减保管奖品的服务人员。)

1、兑奖方式：红包所获奖金直接在红包里以现金方式提供。
砸金蛋所获奖项可在晚会结束后，凭借xx房产xx账号所提供
的中奖信息到指定的领奖台当场兑现。

2、奖品设置：



送红包游戏：每个红包内金额随机为一元，三元，五元。一
元红包设两百个，三元红包设八十个，五元红包设二十个。
总金额五百四十元。

金蛋游戏奖品待定

3、注意事项：

获得奖券者领取奖品前需亲笔签字后才能领取对应奖品。

1、进行活动总结，分析问题经验。

2、发布活动成果信息。

元宵节活动方案策划篇四

活动时间：

__年2月15日—2月24日

活动主题：

欢乐元宵节 美容院赢大奖

活动目的：

1、打响开门红的第一炮，为接下来促销活动赢得人气;

2、年后促销拓展新客户，同时也维护老顾客，增加她们对美
容院的忠诚度;

3、带动节后消费市场，刺激新老顾客的消费欲望，为美容院
盈利“添把火”。

活动内容：



灯谜猜猜猜，拿大奖

正月十五元宵节当天，凡在美容院消费满150元以上(包含150
元)的顾客，均可参加“有奖竞猜灯谜活动”，凡猜中任一灯
谜者，即可获得美容院提供的价值200元的精美礼品一份;没
猜中的顾客也可获得美容院提供的一份汤圆大礼包。

欢乐庆元宵，共享团圆餐

过元宵节，注重的是团团圆圆，美美满满，一家人一起出去
吃团圆餐，享受节日的欢乐。为此，在这样幸福的时刻，美
容院推出“欢乐庆元宵 共享团圆餐”活动，顾客只要在美容
院活动当天消费满588元，就能获得高级五星级餐厅的元宵团
圆餐一张。

元宵喜乐会，惊喜断不停

__年美容院推出“元宵喜乐会 惊喜断不停”的活动，让新老
顾客有意想不到的惊喜出现。凡在活动当天，新顾客只要在
美容院消费满288元，即可享受免费办会员卡的特权，同时还
能获得一份超值的元宵大礼包;而老客户可在活动当天享
受8.8%的优惠折扣，同时消费满688元，即可获得高级餐厅提
供的元宵团圆餐一张。

活动注意事项：

一、明确促销目标

美容院需要根据对客户和市场的了解，结合美容院本身的具
体经营特色来确定元宵促销目标，避免盲目促销目标，而影
响促销计划的执行。

二、严谨促销计划



制定严谨的促销计划是为确保接下来正确实施打下坚定的基
础，如果没有切实可行的计划做保障，这将不利于接下来的
正确实施促销活动。

元宵节活动方案策划篇五

根据学校“民族文化”的主题，展示我校民族文化教育风貌，
传承弘扬民族文化，打造民间文艺精品，激发全体师生热爱
水丰分校、建设水丰分校的热情，构建“和谐水丰”，创造
和谐稳定的校园文化环境。

二、活动内容

活动基本思路。

动员：召开班会，激发学生的兴趣，鼓励学生讨论如何办好
这次活动。归纳总结活动方法，鼓励大家积极筹备，简单分
工。(比如哪些同学重点搜集跟“猪”有关系的词语，哪些同
学重点搜集喜庆的词语，或是跟元宵节有关的知识等。)指导
学生通过四五天时间搜集资料，制作灯谜、灯笼。

教师：重点指导学生准备活动，在筹备过程中，锻炼能力。
为了落实活动中的知识能力目标，教师一方面做好引导，一
方面也要参与到活动中去、可以设计制作一些灯谜。

家长：充分调动家长这支好帮手队伍。请几个比较有组织能
力的家长来协助管理，以便更有秩序的搞好活动，同时也让
家长从中体会新课程的理念。

20__年上海元宵节活动方案分以下三个部分：

(一)迎春文化庙会



1、活动要求：每个学生至少带一个灯笼，(最好有自制的)查
阅资料，或自制灯谜若干，写在纸条上。自备奖品奖励给猜
出灯谜的同学。可以请求家长协助(比如写灯谜)，但不能完
全代替。

2、上网查询元宵节的由来与传说，习俗与诗歌，制作小报进
行评比。

3、组织学生在社区进行花灯巡游。

4、学做元宵，请长辈品尝元宵的敬老活动。

5、体育竞技活动：踩高跷

6、元宵赛诗会。

(二)“喜迎元宵 感动春天”大队集会

20__年上海元宵节活动

活动时间： 正月初一元宵节前后。


