
最新销售试用期自我鉴定(汇总5篇)
在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？下面我给大
家整理了一些优秀范文，希望能够帮助到大家，我们一起来
看一看吧。

销售试用期自我鉴定篇一

通过实习的磨练，对于迈出社会的步伐又更近了一步，实习
不仅让我在工作上的能力有了一定的提高，自己的意志力也
得到了很大的锻炼。

在销售实习的过程中，我能做好以下几点：

1、精神状态的准备。

有一个好的精神状态，就会给顾客一种积极的、有活力的、
上进的氛围，那么这种积极的上进的情绪总会影响到客户，
从而，让顾客感到自己得到一种情绪感染。

2.对顾客的准备。

当我了解了相关的产品知识的时候，就是我掌握销售的第一
步，让自己的销售业绩提升还需要我对顾客的性格，风格等
的了解，只有我对顾客掌握的越多，我就能更能把握顾客的
心理，和顾客建立一种和-谐的关系。

3.身体的准备，

有一个好的身体，才能保持旺盛的精力，才能更好的工作。
这些天，在商场里的站立服务，让我感觉到很疲惫，所以我
才更能体会到有一个好的身体，才能让我更好的全力以赴的



工作。

经历了初期的惶恐、不知所措，撑到现在，真的是有酸有甜
有苦有辣。无论如何，总算是站住脚跟了。懂得了对待客户
要用到心理学，要懂得客户的需求，从而一一地介绍产品。
要懂得和客户进行沟通，找到共同的话题之后，客户也就成
了你的朋友，这样想要成交产品也就不难了。做销售最忌讳
的就是没有创造力和想象力。所以，大家要透过表面看问题
的本质，这就是为什么要多问的原因。销售的团队讲究个朝
气蓬勃，讲究个个性分明但团结一致。我个人一直认为，销
售是个活的，同一个事物同一件事情不同的人一定有不同的
看法，千万要有自己的想法和理解，不能人云亦云。

实习教会了我与人交流的基本理念，微笑待人，真诚以待。
为了有更好的实践平台，我会不断的锻炼完善自己。我希望
用我亮丽的青春，去点燃周围每一位客人，为我们的事业奉
献、进娶创下美好明天。__专卖店是一个实力比较雄厚的公
司，对销售员各方面的能力要求都比较严格，对此我更加珍
惜。通过这段时间的学习实践和主管的指导，使我更丰富全
面的掌握了营业员所必需掌握的销售技巧以及人际关系处理
技巧，下面是我的实习鉴定。

通过实习，我获得了实际的工作经验，巩固并检验了自己在
岗前所学习的专业知识水平。实习期间，我了解并参与了销
售过程。在此期间，我进一步学习了诺基亚产品知识，对机
型有了更深的理解，将理论与实践有机结合起来。我的工作
得到了主管和同事充分的肯定和较好的评价。

将本文的word文档下载到电脑，方便收藏和打印
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销售试用期自我鉴定篇二

转眼间1个月试用期已接近尾声,首先感谢公司能给我展示才
能、实现自身价值的机会。我于20xx年成为公司的试用员工，
安排在客户端装维分部担任装维经理一职,现将我的`工作及
学习生活情况作自我评价。

1、努力学习，不断提高业务能力。在工作中，认真学习业务
知识，不断积累经验，积极向同事学习，不断充实自己。1个
月的磨练，培养了我良好的工作作风和团结意识，比如多角
度了解和觉察客户的购买需求。全方面进行客户服务工作，
埋头苦干的求实精神以及随机应变的推销能力。

2、在工作中做到不怕苦，不怕累，学习优秀员工的方法，认
真完成本岗位各项工作任务。

3、团结同事，共同努力。同事关系融洽，团结友爱，互帮互
助，互相尊重。

4、由于自己工作经验不足，在处理新客户安装和老客户维护
的实际操作过程中遇到了一些困难，不能做到完全的独挡一
面。还需要在工作中加强业务学习，讲究方法，讲究策略。

作为客户端装维分部中的一员，我深深觉到自己身肩重任。
作为企业的'门面，企业的窗口，自己的一言一行也同时代表
了一个企业的形象。所以更要提高自身的素质，高标准的要
求自己。在高素质的基础上更要加强自己的专业知识和专业
技能。丰富自身营销管理经验和良好的沟通能力、协调能力、



统筹能力和创造性推动能力。敢于去做最难做的事敢于去吃
最难吃的苦没有我们做不成的事没有我们吃不了的苦。朝夕
耕耘，图春华秋实。相信在贵司的培养和自我的奋斗下，我
定会胜任本职工作。

销售试用期自我鉴定篇三

时间一点点的过去，但是在这段日子里，我却没有像过去一
样虚度时间，每一分每一秒，我都好好的利用起来，为自己
的成功走出关键的每一步！

算算日子，自己已经来到xxx公司有x个月的时间了，这段时
间里，从基本的工作到后面的的提升，我都通过自己努力的
学习，渐渐的掌握了起来。并且在领导的帮助下，我还有了
更大的进步！现在，试用期也即将结束了，我在这里对自己
这段试用期里的学习程度进行自我鉴定如下：

自从进入了xxx公司以来，我首先在培训中学习了大量的理论
知识，以及公司产品的资料。通过这段时间的学习，我对公
司的情况以及产品的讯息都有了很深的了解。作为一名销售，
即使当时自己并没有真正的参加工作，我也非常清楚这些知
识有多么的重要。

再加上后来在工作中慢慢的了解和学习，我现在对基本的资
料情况已经有了详细的了解，对工作的经验和技巧也算式有
不少小小的心得。尤其是在后面的实际工作阶段，我通过大
量的工作，在销售这门工作中有了很大的成长。当然，也不
仅仅体现在知识的储备上。我还学会了交流，学会了推荐，
尽管这些都是简单的技巧，但是对新人的我来说，确实是非
常不错的经验。

其次，是在思想上的改观。过去，我总以为销售是一个简单
的工作，就是简单的推销，完成交易。但是从现在看来，难
就难在这个推销上面！如果带着过去那样的态度去工作，我



相信自己早就已经失望而归了！面对客户，我们的工作态度，
思考方式，都要有所转变。而我，就是做到了这一点，才能
继续完成这份工作。

漫长的试用期，期间出现了太多让人后悔，或是不堪的错误。
当然，作为新人，自己会犯下错误是在所难免的。但现在已
经即将转正。过去的错误，我也必须一并改掉！

回忆这段时间，自己最大的问题就是在面对众多客户的时候
丢三落四。所以在今后的工作中，我不仅仅要加强自己的效
率，更要提高自己的准确度，熟练度！让自己的工作能完成
的更加出色！

我明白，要成为一名正式的员工，自己就必须要有改正！未
来的日子，我会更加的出色！

销售试用期自我鉴定篇四

自我鉴定是对自己的政治思想、工作业务、学习生活等方面
情况进行评价与描述，自我鉴定就可以促使我们思考，我想
我们需要写一份自我鉴定了吧。自我鉴定怎么写才不会流于
形式呢？下面是小编帮大家整理的销售试用期工作自我鉴定，
欢迎阅读与收藏。

在工作上，做好自己的本职工作。

1、在对待自已的业绩上，我会为自已的目标或每一阶段的目
标，设好一个较易完成的量，当然是以前期高点为目标，哪
怕在这个月我是增长了几块钱的销售额，我也会觉得我在增
长中，因为是这样，我一直保持着一种乐观的态度去对待工
作。

2、我定的目标是在第二次的接触中，让那些在第一次接触中



只认同我服务少的`客户，多认同我两点服务内容而以，因为
这是我在第一次中，所判定的一些可容易再次切入的点。我
相信一次又一次的认同，将带来我最终的成功。

3、工作期间我学习了《公司管理制度》、《岗位职责》等各
项规章制度，并将其牢记于心，时刻提醒自己要严格遵守公
司的各项规章制度，维护公司形象。坚持每天上班提早到公
司，打扫卫生，为同事创造一个干净的工作环境。

思想上，自觉遵守公司的的规章制度，坚持参加公司的每次
的培训。要求积极上进，一直严谨的态度和积极的热情投身
于学习和工作中，虽然有成功的泪水，也有失败的辛酸，然
而日益激烈的社会竟争也使我认识到，成为一名德智体全面
发展的优秀销售员的重要性。

在学习上，严格要求自己，端正工作态度，作到了理论联理
实际；从而提高了自身的一专多能的长处及思想文化素质，
包括生活中也学到了养成良好的生活习惯，生活充实而有条
理，有严谨的生活态度和良好的生活作风，为人热情大方，
诚实守信，乐于助人，拥有自己的良好做事原则，能与同事
们和睦相处。

在做好本职工作的同时，认真完成领导交代的其他工作。由
于这个工作岗位的重要性，我在今后工作时间中会倍加努力，
虚心学习，严格要求自己，在今后的工作中，我将努力提高
自身素质，克服不足。

销售试用期自我鉴定篇五

时间一点点的过去，但是在这段日子里，我却没有像过去一
样虚度时间，每一分每一秒，我都好好的利用起来，为自己
的成功走出关键的`每一步！



算算日子，自己已经来到xxx公司有x个月的时间了，这段时
间里，从基本的工作到后面的的提升，我都通过自己努力的
学习，渐渐的掌握了起来。并且在领导的帮助下，我还有了
更大的进步！现在，试用期也即将结束了，我在这里对自己
这段试用期里的学习程度进行自我鉴定如下：

自从进入了xxx公司以来，我首先在培训中学习了大量的理论
知识，以及公司产品的资料。通过这段时间的学习，我对公
司的情况以及产品的讯息都有了很深的了解。作为一名销售，
即使当时自己并没有真正的参加工作，我也非常清楚这些知
识有多么的重要。

再加上后来在工作中慢慢的了解和学习，我现在对基本的资
料情况已经有了详细的了解，对工作的经验和技巧也算式有
不少小小的心得。尤其是在后面的实际工作阶段，我通过大
量的工作，在销售这门工作中有了很大的成长。当然，也不
仅仅体现在知识的储备上。我还学会了交流，学会了推荐，
尽管这些都是简单的技巧，但是对新人的我来说，确实是非
常不错的经验。

其次，是在思想上的改观。过去，我总以为销售是一个简单
的工作，就是简单的推销，完成交易。但是从现在看来，难
就难在这个推销上面！如果带着过去那样的态度去工作，我
相信自己早就已经失望而归了！面对客户，我们的工作态度，
思考方式，都要有所转变。而我，就是做到了这一点，才能
继续完成这份工作。

漫长的试用期，期间出现了太多让人后悔，或是不堪的错误。
当然，作为新人，自己会犯下错误是在所难免的。但现在已
经即将转正。过去的错误，我也必须一并改掉！

回忆这段时间，自己最大的问题就是在面对众多客户的时候
丢三落四。所以在今后的工作中，我不仅仅要加强自己的效
率，更要提高自己的准确度，熟练度！让自己的工作能完成



的更加出色！

我明白，要成为一名正式的员工，自己就必须要有改正！未
来的日子，我会更加的出色！


