
世界上最伟大的推销员读后感(优秀5篇)
当品味完一部作品后，一定对生活有了新的感悟和看法吧，
让我们好好写份读后感，把你的收获感想写下来吧。可是读
后感怎么写才合适呢?这里我整理了一些优秀的读后感范文，
希望对大家有所帮助，下面我们就来了解一下吧。

世界上最伟大的推销员读后感篇一

我第一次看到这本书的书名的时候，直觉告诉我，这是本关
于如何推销的书，它将会教我如何推销自己的货物，我相信
很多人第一次看到这本书的时候，也是这样想的，但是，当
我翻开这本书之后我才明白，这本书讲的内容十分广，并不
是仅仅局限在销售方面，其中包括了对人生的态度，对理想
的奋斗，对自己的要求等等，它所讲的内容又是只围绕一个
中心，如何成为世界上最伟大的推销员，但它没有偏离题目，
没有偏离中心，原来，成为一个伟大的推销员仅仅学习销售
技巧是不够的，还要学会待人处事，不断改进自己的不足使
自己更加优秀等等，没想到类似于小说的题材，却大部分都
是讲道理的.。

书中的羊皮卷一共有10卷，虽然每一卷都是一个个的好习惯，
但是从整体角度看来，其实都是一个主题，就是坚持，坚持，
再坚持！好的习惯是长时间的坚持形成的。

当在看到这本书的时候，感觉这本书就是一般般，像这种讲
大道理的励志书到处都是，没有什么新意，但就是因为大家
对这本书的高评分，使我努力静下心来好好读完这本书！

仔仔细细地读完了一遍，书中的道理虽然大部分人都懂，但
是真正执行的没有几个，很多类似的励志书籍都是在讲千篇
一律的大道理，但是这本书最与众不同的是，它要求你用10
个月的时间去读完它，用行动去理解它里面深刻的道理，这



才是我最喜欢它的地方。

总结一下，只有一句话：这本书虽然几天的时间就能读完，
你不可以否认的是，你要用一生的时间来实践这本书里面的
哲理！

世界上最伟大的推销员读后感篇二

要“爱一切！”我从书里听到，宽容、从容、友好地对待他
人。在爱中，有着神奇的力量，那是信仰。也许没有一个魔
法师一样的上帝，上帝从来都是精神性的，是黑暗中的第一
缕光，是苦难时天问般的质询。这套书也许没有太实用的东
西，然而它直接到达你的心灵，这是一本书能做到的最好的
一点。《世界上最伟大的推销员》总销量一千八百万册的奇
迹也许不是偶然，看看你周围喧闹的世界，你会明白，买书
的人并不仅仅是为了都去做一个成功的商人。读读这套书，
你会明白，心灵的苦难最为苦痛，而心灵的解脱惟有信仰，
让一种光明平和的力量所引导，迈上人生的坦途。深渊和魔
鬼纵然存在，亦不再畏惧。

“心灵的平静是智慧美丽的珍宝，它来自于长期、耐心的自
我控制。具备心灵的安宁意味着一种成熟的经历以及对于思
想规律与运转一种不同寻常的了解。”仅仅因为这段话，我
想我会记住这本书的。一本好书能拯救一个人，一套好书也
许会对这个时代有所指引。这样的工作有人做了，荣耀应当
归属他们。而荣耀也属于一切战胜自我，又以自身去帮助他
人的人们。

成功要建立在美德的基础上

三年前，海天出版社出版了一本薄薄的小书：《世界上最伟
大的推销员》，在社会上产生了广泛的影响，最近，该社又
推出的一套同样风格的书《羊皮卷全书》也受到了许多人的
关注，这些书讲的都是有关人生幸福和成功的。



探讨人生的幸福和成功这样的问题，应该是人人都有兴趣的。
东西方的先哲们也多涉及这样的问题。这个古老而新鲜的问
题仍然值得我们思考。在中国市场化过程中，在竞争极为激
烈的当代，思考这样的问题更有必要。

幸福和成功最终要靠我们自己。一个人要去做什么，决定权
在他自己，成败的结果可以说是他个人的奋斗造成的。他可
以选择愉快、乐观、向上的积极心态，或者相反。显然前者
导致成功和幸福，后者则导致失败。要成功必须有足够的时
间、精力的投入。如果思想上松弛，或者不想投入，那么，
成功之梦必然成为泡影，因此，希望成功的人们一定要有导
致成功的思想方法。在走向成功的征途中必有坎坷，你应当
向你的弱点向你的意志挑战，不能战胜自己的缺点怎么能成
功呢？另外，要成功，还须参照一些品德高尚的成功榜样，
比如本杰明·富兰克林……，如此等等，《羊皮卷全书》讲
的比较详细，我就不再重复了。

世界上最伟大的推销员读后感篇三

只要决心成功，失败永远不会把你击垮。

我用全身心的爱迎接今天。我赞美敌人。我在心里默默地为
每一个人祝福。我爱自己，我用清洁与节制来珍惜我的身体，
我用智慧和知识充实我的头脑。

我不想听失意者的哭泣，抱怨者的牢骚，这是羊群中的瘟疫，
我不能被它传染。我要尽量避免绝望，辛勤耕耘，忍受苦楚。
我一试再试，争取每天的成功，避免以失败收场。在别人停
滞不前时，我继续拼搏。

我不再为昨日的成绩自吹自擂。将要做的比已经完成的定会
更好。我要不断改进自己的仪态和风度。我要展示自己独一
无二的个性。



我要把今天当作生命的最后一天，忘记昨天，也不痴想明天，
今日事今日毕。我要以真诚埋葬怀疑，用信心驱赶恐惧。我
要让今天成为不朽的纪念日，化作现实的永恒。

我要学会控制情绪，用自己的心灵弥补气候的不足。我要体
察别人的情绪波动，学会宽容。

我笑遍世界。我用笑声点缀今天，让歌声照亮黑夜，以笑容
感染别人。我要使生活保持平衡，记住无论失败绝望，还是
成功快乐，这一切都会过去。

我须深深地扎在泥土中，等待成熟。我要制定目标，不断超
越自己。

起而行动，方能平定心中的惶恐。成功不是等待，我现在就
付诸行动。

我不祈求小恩小惠，只祈祷冥冥之神为我指点迷津。引导我，
帮助我，让我看到前方的路。

世界上最伟大的推销员读后感篇四

读完羊皮卷，看完《世界上最伟大的推销员》，我终于明白
只要决心成功，失败永远不能把你击倒。

海菲没有因为从事世俗的与钱打交道的人而改变势利，相反，
他是一个充满热情，充满爱的人，作为一个推销员还并没有
把金钱看做唯一，也不是至高利益，当他把用来开拓自己的
前程的第一件长袍给那个婴儿的时候，他的内心是痛苦的，
但更因为甜蜜的，没有丝毫的后悔，尽管他不甘心自己永远
做一个喂骆驼的脏小子，但他明白自己做了一件值得的事，
幸运的是柏萨罗没有责怪他，反而还为他高兴，我才彻底的
体会到，任何人都是心里充满了爱，上天也如此不然怎么会
有最亮的那颗心一直跟着海菲呢?而且还在他的帐篷上一整夜。



有时候，我会把自己想成一匹狼，做一匹旷野里奔啸的狼，
因为有激情、有目标，随时准备出击拿下猎物。也许有人觉
得狼是一种很凶恶，没有爱的动物，如果真这样认为，那就
大错特错了，如果没有爱，狼怎么会爱上羊呢?学习成绩原地
踏步，遇到困难的停止不进，就是缺乏像狼一样的精神，一
匹成功的狼，拥有一颗善良的心，拥有优良的道德准则，拥
有成功人生的信仰。

我们要把今天当作生命中的最后一天，忘记昨天，也不痴想
明天。人活在世上，都需要不断尝试，不断自我完善，不断
自我更新，做一匹草原上的狼，为自己打拼出一片天下。

世界上最伟大的推销员读后感篇五

通过学习《世界上最伟大的推销员》一书的学习，我深感惭
愧，我之所以没有成功，之所以没那么优秀，是因为我做得
还不够好，不够精细，做事情3分钟的热度，就拿招聘这件事
来说，一直是被动式的推进，没有主动去招聘，起初我一直
觉得干业绩比招聘重要，一直羡慕业绩高的分行，但是我又
没有想方设法的去招聘，定位出错，没有认清自身存在的问
题。

思想意识的滞后导致业绩干不好，人也没招到，通过学习，
我改变了观念。我一定要把招聘放在第一位，等人员达到足
够多，业绩自然而然就有了，1+5的团队，永远干不过1+10的
团队，优秀的人员是招来的，不是培养出来的。

我自己也是亲身经历过，带着优秀的员工远远比带着整天抱
怨，工作效率低的要轻松得多，如果人员足够多，该开的员
工就可以开几个，团队自然而然就越来越健康。

其次有可能招一个优秀的员工，在较短的时间内就可能创造
别人1年甚至几年的业绩。我彻底的领悟到了招聘的重要性，
接下来我需要调整门店运营管理的.方向，每天花3分之2的时



间来招聘，提高招聘意识，真真实实招聘，主动去招聘，借
助别人来招聘，多渠道去做好招聘这件事。一旦有意向的就
坚持做好跟进，发动员工一起帮忙招聘，打通他们的思想，
让他们积极去竞聘后备合伙人，让他们知道合伙人的工资远
远比经纪人的高，激发他们的招聘积极性。

如果招聘没有效果，必须进行总结，向招聘做得好的进行学
习。在接下来的工作中，我会严格要求自己，攻克所有的困
难，我相信我也可以很优秀，我也可以很成功，我也可以成
为行业的卓越精英。（张琼）


