
最新美妆活动方案策划书 美妆类双十一
促销活动策划方案(模板5篇)

为了确保事情或工作得以顺利进行，通常需要预先制定一份
完整的方案，方案一般包括指导思想、主要目标、工作重点、
实施步骤、政策措施、具体要求等项目。方案的格式和要求
是什么样的呢？以下是我给大家收集整理的方案策划范文，
供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要的朋友。

美妆活动方案策划书篇一

xxxx

活动时间

20xx年x月x日—x月x日

活动目的

1、提高消费金额，增加化妆品店销售业绩；

2、加强与顾客之间的联系，巩固客户的忠诚度；

3、打响品牌知名度，宣传企业文化。

活动资料

促销活动一：完美圣诞节，大餐吃到饱！

请记住在本化妆品店圣诞节活动期间，凡是当天消费满xxx元
以上的顾客均可获得吃三人自助圣诞大餐的特权，名额有限，
仅进店消费前十名的。



注：可选择当地酒店圣诞自助餐（提议价格xx元-xx元位）

促销活动二：圣诞双人游，浪漫不断！

每年的圣诞节，不论是商场还是旅行社都会推出情侣优惠活
动，一些旅行社还专门为情侣们制定圣诞节旅游路线，不仅
仅拉动顾客消费，还能带动圣诞节的气氛。所以化妆品店想
要在20xx圣诞节策划不一样的促销活动，不妨研究和一些旅
行社联合促销。

在活动期间，新顾客在本化妆品店开通会员卡，并且消费
满xxx元的话，就能够和另一半享享受本化妆品店推出的圣诞
节双人游活动。而已经是本化妆品店的老顾客，只要您在圣
诞节当天消费满xxx元也可获得双人游机会。

注：消费金额来决定去哪儿游！

促销活动三：幸运大转盘，圣诞赚不停！

圣诞节活动期间，凡在本化妆品店消费满xxx元的顾客均可获得
“幸运大转盘”的一次机会，该转盘里成本划分不一样区域：
500元、600元、700元、800元、900元、10000元代金券或者
是产品。由顾客转动转盘，指针指向哪个区域，当场兑奖，
永不落空，让你圣诞夜赚不停！

促销活动四：狂欢平安夜，领礼又免单！

1、x月x日、x月x日晚上18点20点22点整点和圣诞老人pk拿礼
物喽！

细心了，圣诞节本化妆品店有圣诞老人出没，大家留意喽你
们的福利来喽

和圣诞老人玩猜拳、掰手力，三局两胜制，由你来决定玩哪



个项目。快和家人一齐来吧。获胜了圣诞老人身上的、拉着
的小马车上的礼物可任你挑选，可别挑花了眼。是不是手痒
了，那就快来（活动期间每人凭本店会员卡限玩一次，先至
本店服务台领取圣诞游戏卡片）

2、x月x日晚上18点20点22点整点总计8个免单大奖，让
你“88888888”

活动细则：消费即可参加抽奖，18点前消费的顾客可享有4次
以上的免单机会哟，20点可享有3次以上免单机会，以此类推。
免单金额最高达xxx元，以本化妆品店现金券形式返还。本店
当天以现场公示牌、隔天官方微信公布的形式告知各中奖者，
活动期间领取均有效。详情咨询本店工作人员。

活动注意事项：

1、在活动前期，店长需分配好每位员工的工作任务，为她们
打气加油，提高她们的奋斗志气。

2、在活动期间，店员必须认真对待进店的每位顾客，不要给
顾客留下一个不好的印象。

3、在活动结束后，记得整理一份这次促销活动的总结，方便
认清还有哪些不足的地方。

美妆活动方案策划书篇二

xxxx

活动时间

20xx年x月x日—x月x日

活动目的



1、提高消费金额，增加化妆品店销售业绩;

2、加强与顾客之间的联系，巩固客户的忠诚度;

3、打响品牌知名度，宣传企业文化。

活动资料

促销活动一：完美圣诞节，大餐吃到饱!

请记住在本化妆品店圣诞节活动期间，凡是当天消费满xxx元
以上的顾客均可获得吃三人自助圣诞大餐的特权，名额有限，
仅进店消费前十名的。

注：可选择当地酒店圣诞自助餐(提议价格xx元-xx元位)

促销活动二：圣诞双人游，浪漫不断!

每年的圣诞节，不论是商场还是旅行社都会推出情侣优惠活
动，一些旅行社还专门为情侣们制定圣诞节旅游路线，不仅
仅拉动顾客消费，还能带动圣诞节的气氛。所以化妆品店想
要在20xx圣诞节策划不一样的促销活动，不妨研究和一些旅
行社联合促销。

在活动期间，新顾客在本化妆品店开通会员卡，并且消费
满xxx元的话，就能够和另一半享享受本化妆品店推出的圣诞
节双人游活动。而已经是本化妆品店的老顾客，只要您在圣
诞节当天消费满xxx元也可获得双人游机会。

注：消费金额来决定去哪儿游!

促销活动三：幸运大转盘，圣诞赚不停!

圣诞节活动期间，凡在本化妆品店消费满xxx元的顾客均可获得



“幸运大转盘”的一次机会，该转盘里成本划分不一样区域：
500元、600元、700元、800元、900元、10000元代金券或者
是产品。由顾客转动转盘，指针指向哪个区域，当场兑奖，
永不落空，让你圣诞夜赚不停!

促销活动四：狂欢平安夜，领礼又免单!

1、x月x日、x月x日晚上18点20点22点整点和圣诞老人pk拿礼
物喽!

细心了，圣诞节本化妆品店有圣诞老人出没，大家留意喽你
们的福利来喽

和圣诞老人玩猜拳、掰手力，三局两胜制，由你来决定玩哪
个项目。快和家人一齐来吧。获胜了圣诞老人身上的、拉着
的小马车上的礼物可任你挑选，可别挑花了眼。是不是手痒
了，那就快来(活动期间每人凭本店会员卡限玩一次，先至本
店服务台领取圣诞游戏卡片)

2、x月x日晚上18点20点22点整点总计8个免单大奖，让
你“88888888”

活动细则：消费即可参加抽奖，18点前消费的顾客可享有4次
以上的免单机会哟，20点可享有3次以上免单机会，以此类推。
免单金额最高达xxx元，以本化妆品店现金券形式返还。本店
当天以现场公示牌、隔天官方微信公布的形式告知各中奖者，
活动期间领取均有效。详情咨询本店工作人员。

活动注意事项：

1、在活动前期，店长需分配好每位员工的工作任务，为她们
打气加油，提高她们的奋斗志气。

2、在活动期间，店员必须认真对待进店的每位顾客，不要给



顾客留下一个不好的印象。

3、在活动结束后，记得整理一份这次促销活动的总结，方便
认清还有哪些不足的地方。

美妆活动方案策划书篇三

可以从消费者熟悉的产品中挑选几款作为特价产品，作为优
惠来招吸引费者，之所以挑选大众熟悉的品牌是因为价格的
认知度，产品的质量，让大家能够一眼看出本公司做出的让
利是真实的!认知度不够的产品最好不做特价，因为认知度的
关系不会有很大的吸引力!

正对消费者对品牌的信赖，挑选某品牌的全部商品在促销期
间做出打折的优惠，销售。聚集人气是必然的，这就是目的，
提高消费者入店率。员工可在品牌打折期间做出专业销售，
将消费者的目光带向本店的未打折商品上!提高销售利润!

消费一定金额或是消费一定数量可以赠送相对应的产品或是
其它赠品:(如买某品牌两款任何产品送一支护手霜;买三款送
一支护手霜加一个面贴膜;或是买满多少金额送一支护手霜等
等方式)。赠送的其它赠品以消费者喜欢的赠品为佳，针对中
高端消费者可以赠送丝巾，手袋等等时尚用品!以及消费就送
湿纸巾!

加钱增购是指消费者在达到一定消费金额时可加少量现金来
购买另一种产品，增购产品要具有一定的实用性与吸引力度，
增购金额要根据换购产品的成本来定。(如买满化妆品300
元+10元可获得价值50元保湿霜一瓶。)

限时抢购，在指定时间内提供给顾客非常优惠的商品刺激顾
客狂购，以较低价格出售的促销活动。在价格上和原价要有
一定差距，才能达到抢购效果。限时抢购的目的，是利用抢
购客源增加店内其他商品的销售机会。同时通过时间段的控



制可以控制客流。

要提升消费者的入店率，我们还可以对消费者开展免费化妆、
免费咨询、抽奖活动，更好地吸引消费者，配合店内促销活
动，达到促销目的。

细节的运用才会有很好的产值。活动方式不可乱用，要因地
制宜，在商圈内促销活动的针对性要强，有的放矢，才能真
正有效果。

美妆活动方案策划书篇四

本次双十一主要卖场选在微店系统，从11月1日开始至11月11
日开始，每日特价的方式进行。

一、每日特价

每天拿出6款壶进行特价销售，特价原则上是日常销售价格的
八折左右。vip客户可以在此价格基础上享受折上折。比
如vip1会员是九折权限，那么，实际成交价就是特价后的9折。
vip2会员是8.5折权限，那么最终成交价就是特价后的8.5折。

选款照顾各个层级，以基础款为主，也会有高端壶，每天放
出部分。

海外客户在微店系统没有会员的，可以联系我本人，适当给
与优惠价格。（主要参照邮费成本）

二、赠品

最终成交满500元，即赠送茶叶一饼。

最终成交满1000元，赠茶叶两饼，另加送一片高端树叶茶虑
或陶瓷杯。（不喜欢可以不要）



最终成交满2000元，送茶针一枚。另赠送国画一幅，带题赠
名字。

最终成交满3000元，赠送茶叶罐一个。另赠送国画一幅，带
题赠名字。

最终成交满5000元，送茶针一枚，加送茶叶罐一个，国画一
幅，带题名名字。

最终成交满一万元，送一提茶叶、两个茶叶罐、一枚茶针、
国画一幅。

最终成交是指在11月1日至11月11日活动期间，消费总额。

三、奖品

活动期间消费总额第一名，赠送价值一万五千元的葡萄提梁
壶一把。

活动期间消费总额第二名至第五名，赠送龙泉宝剑一把。

四、特殊赠品

最终成交满一万元，赠送一套紫砂壶主题的邮票。此邮票目
前市场已绝迹，极具收藏价值。

五、所有赠品和奖品于11月12日起陆续发放。

美妆活动方案策划书篇五

时间：20xx年11月11日。

(一)车辆：准备要求



1、根据出货量来计算下不停的来回周转，需要多少车辆，多
大的车?

2、去车辆部门提前告知，要求准备车辆。

3、运作时间：早上8点开始提货，到晚上10点。

4、可以临时全部算加班，特别事件特别对待。

(二)操作：

1、根据上述的数据，要更改流程了，请马上做出一个提货方
案来。

2、简化操作流程：提前印制5个城市的图章，避免写大字。
不分拣，拿回分拨中心，由整个公司的人员白天就开始分拣;
晚上直接进流水线。操作部提前沟通，陈向阳会安排落实，
操作部员工提前上班，上流水线操作;具体请作出方案来。

(三)人员安排：

活动是临时的，所以在双十一期间，全部门的员工全体加班，
上午8点到晚上10点，大家辛苦下，全部算加班;操作人员提
前分配好，要求所有人员加班;客服人员尽量充实到一线去。

不过即使做了提前做了充分准备，但他们依然担心在某些环
节会有所不足。“去年我们的x系统出现问题，导致一些单品
出现了超卖的情况，这也影响了用户体验。今年我们虽然我
们已经更新了自己的it系统，但依然对这种情况所担心。”

据了解，为了更好的解决客服和售后问题，今年x店还专门为
开通了可24小时拔打的免费电话。在双十一期间，将有x人通
过电话帮助用户确认、审核订单，并负责购物后的客户服务，
帮助用户办理退款、退件及查件跟踪等服务。同时，今年x店



还专门开通了微信、旺信等新媒体售后服务渠道。

“今年双十一我们推出了x款专供商品，以深秋和冬季新品为
主，还包含部分20x_(10%)年新款。”x店品牌公关总监x表示，
今年全部商品都是最受消费者喜欢的热款或新款商品，同时
除了用好的产品回馈消费者以外，x店还将推出各种满就减、
满就赠、一些专项大奖活动让消费者在期间玩得更high。


