
魔鬼读后感(精选5篇)
当观看完一部作品后，一定有不少感悟吧，这时候十分有必
须要写一篇读后感了!读后感书写有哪些格式要求呢？怎样才
能写一篇优秀的读后感呢？下面我就给大家讲一讲优秀的读
后感文章怎么写，我们一起来了解一下吧。

魔鬼读后感篇一

头发和指甲是最后死亡的器官。即使人死后，头发和指甲仍
然会继续生长两至三个月，其成分非细胞组成而是由角蛋白
组成。

摘录：

看来，头发肯定远比身体其他部位复活得少。

——托马斯·德·阿奎那

“快乐治不好的病，药也治不好。”

有时我们会把我们不理解的东西归咎于魔鬼，却想不到它们
可能是上

帝创造的我们不理解的东西。”

“不能想念魔鬼的话，即使他们说的是真话。”

“他确信，没有高山、大海，没有人间或上天的法律，也没
有地狱的力量能够把他们分开。”

“当我停下来观察我的状态，看到你吸引我来的足迹。我将
死去，因为我已愚蠢地把自己交给能够葬送我杀死我的
人。”



“我终于落入了你的手中。所以，我知道我必死。”

读后感：

爱情也属于魔鬼的一种，驱魔人最后爱上了魔鬼的化身。

它的作用就像可可豆一样，吃下去的时候享受到的是化学反
应带来的迷幻和快感，然而长期服用的结果则是导致人体的
各个器官受损，使人日渐消瘦。

加西亚书中的女主角玛丽亚原本就是两个悲剧的结合体。深
爱患有精神病前妻的侯爵父亲和被父亲设计陷害的心却另有
所属的平民母亲的结合。本就是两个不相爱的人的结合体，
同时阶级所属的不同又加剧了这个故事的悲剧色彩。童话故
事里所说的灰姑娘和王子的结合本就是人们因对现实的失望
而将美好愿望转而寄予想象的一种精神寄托，将阶级差异的
这条鸿沟淡化了而已。

文中把爱情比作了利刃，拥有的时候即是死亡来临的时候。

神父卡耶塔诺神父原本是要作为驱魔人来治疗女孩玛丽亚，
却未曾想到自己遇见的是那个梦中的女孩，之后便无可救药
的为她而着迷。纵然他相信即使是地狱的力量也不能使他们
分开，但是最终世俗的流言将他困于“上帝之爱”医院里服
刑。而公众与教会的逼迫也最终让玛丽亚为爱情死去。
用“上帝之爱”命名的医院更像是作者对世俗的嘲讽，男主
角深信两人能够战胜地狱的力量，却不想公众的流言与不满
远比地狱的力量可怕。

结论也就只能见仁见智了。

魔鬼读后感篇二

今天，我读了一篇《渔夫与魔鬼》的故事，我深有感触，我



被渔夫的机智和勇敢感动了。

故事的内容是这样的：有一个渔夫家里十分穷困，靠打渔维
持生计。一天，渔夫去打渔，撒了三次网都没有打到鱼，他
拉起最后撒的网时，他发现有一个黄铜瓶，他好奇地打开了
黄铜瓶，结果出现了一个凶恶的魔鬼，魔鬼恶狠狠地要杀了
他。读到这里，我真为渔夫捏了一把汗。渔夫并没有害怕，
渔夫真诚地劝告魔鬼，可根本没用，渔夫灵机一动说：“魔
鬼，我快死了，我想知道，你这么庞大，铜瓶又这么小，怎
么容得下你呢？”魔鬼果然上当了，摇身一变，变成了青烟，
钻进了瓶子里，渔夫急忙把瓶盖盖住，把魔鬼扔进了大海。
万恶的魔鬼永远沉寂在大海里了。

读完这篇文章，我完全被渔夫的智慧震撼了，他用自己的聪
明才智战胜了比他强大一百倍的魔鬼，我十分佩服渔夫。我
也明白了一个道理：谁说弱小战胜不了强大！只要有了智慧，
遇事不慌，多动脑，才是可贵的！以后，我们遇到坏人，不
要畏惧，不要害怕，要勇敢地战胜他们！

魔鬼读后感篇三

三块钱的东西卖三百块，你说他是骗子，三块钱的东西买三
百块，再开张发票，那就是商业。

这世界有三种荒言最可恶，广告，广告以及广告。

如果牙膏的目标是没有蛀牙，他就应该白送给你用。

物有所值就是那些不用广告的东西，大米五毛钱一碗，猪肉
五块钱一斤。

市场经济就是掩耳盗铃，卖价一百块的东西，你明明知道它
只值一块钱，还是要买。



全国牙防组织，中华营养学会都是些什么单位？有几个人？

骗中国人最简单了，在地上捡泡狗屎，只要你敢说它是用美
国技术弄出来的，再给它起个洋名，保准卖个好价钱。

“阿梳达带卡”是什么？一种化妆品，这个词什么意思？没
意思。

这世界骗来骗去的，骗子都被骗子骗了。

中国的股评家都是好人啊，拿着庄家的工资冒充散户的亲戚。

骗人不是罪恶，骗不成才是。

――《伊甸樱桃》

soho的房子越卖越好，越卖越贵，以为是什么新设计理念或
者是什么地点之类的因素，但，却忽略了一个关键，广告。

老潘之所以成为“文化商人”，目的，只有一个，卖房子，
而他自己，就是最好的广告。不需要请什么明星大腕，不需
要去争那些指标，只需露面，让消费者们记住他潘石屹，以
及，soho现代城。

普洱茶在经过一阵肆虐后，开始归于平静，当然，东山崛起，
不是不可能。很长时间没弄明白，做了那么多年的云南人，
自然知道普洱的名贵，可是，也不至在短短几年之内，由几
十块，变成几万块。知名度之高，之远，是从未预见的。

，云南出了一件事，从茶马古道开始，组织了一批规模不小
的马帮，托着普洱茶，一路走到北京，走了三个月，死了很
多马，也算是历经艰辛，为什么这么做？弘扬文化没错，让
云南打造知名度没错，最主要的却是商家看到了普洱的商机，
借此炒作，一时间风起云涌，人们纷纷跳水，往里砸钱，想



乘机大赚一笔，最终演变成为价格战（更类似于股市）。

某天吃饭时，小餐馆的老板说，期货交易就是只看见价格，
看不见实物。股票跌了，还能再涨，茶价跌了，大批的货物
堆积在阴暗的仓库，何时能见阳光。人们就在这样的盲从中
将价格推到浪尖，去过勐海，也去过思茅，茶场的老板说，
其实，普洱的成本是相当低廉的，即使是出厂价也如此。卖
到外地，甚至出口，这其中的差价，早就被大鱼吃进，而小
虾只能随波逐流，随着政府颁布收取印花税，一夜之间，俨
然是93年海南泡沫经济崩塌的场面。

广告，顾名思义，广而告之，目的就是宣传，变相说来，是
大众能够消费的商品，消费不起的，打广告有用吗？国际名
牌不需要打广告，垄断行业，一样不需要，没见过蔗糖的广
告，没有见过食盐的广告，没有竞争，广告也就失去价值，
同样，没有消费能力，再好的创意也是对牛弹琴。

坐在去往南宁的火车上，遇到两个韩国人，一路聊了起来。

土地是有限的，房价上涨是必然的。可是，在大多数人买不
起的情况下，房价涨到天上，对生活在底层的人，会有多大
影响？消费力不足，只是一些投机倒把的行为，犹如空中楼
阁，可高，也可低，到达一定的承受度，就是爆炸的气球。

租与买？所有权是最大的区别。而自古的观念却也在潜移默
化的影响着我们。

很多时候，定向思考，成为了我们的方式，足以左右人的一
生，意识形态，环境风俗，固有的沉积，限制新的事物诞生，
当你觉得无路可走的时候，也许，换角度，会带领我们走上
崭新的人生。

这是我读完史帝芬.列维特《魔鬼经济学》的感受，的畅销书，
却在这时才看，虽是迟，但，还不晚。



魔鬼读后感篇四

自从妈妈给我购买《数学魔鬼》这本书后，我开始喜欢数学
了，我的数学知识也增加了许多，这本书讲的是学数学就跟
玩游戏一样有趣。

《数学魔鬼》主要讲的是，罗伯特以前非常讨厌数学，害怕
数学。但是，有一天他变了，他不再这样了，因为他连续12
个夜晚梦见了数学魔鬼。数学魔鬼是一个红脸膛，头上长着
两个犄角的老头，长的非常丑陋，可是在数学上很有一套，
他能用简单有趣的数字游戏来表达复杂的数学知识。他是这
本书的主人公，他教会罗伯特怎么学数学，也教会了我许多。

这本书很有趣，大家快来买吧，限量，哈哈！

魔鬼读后感篇五

今天我读了《渔夫和魔鬼》，从前有位年迈的渔夫靠打鱼为
生。一天中午，渔夫又像往常一样来到海边，但一连三次，
他都毫无收获。渔夫撒下第四次网，这次鱼网里有一个瓶子，
瓶口用锡封着的，还盖着“所罗门”字样的大印。渔夫去掉
瓶口的锡块使劲摇了摇，一股青烟从瓶里冒出变成一个魔鬼。
魔鬼对渔夫说虽然你救了我但我还是要杀了你，渔夫听完魔
鬼的话，想了一会，说：你想杀我可以，可是我不明白，你
这么大的身躯是怎样被装到瓶中去的？你能给我演示一次吗？
“没问题”说完魔鬼便化作一股青烟钻进瓶子。渔夫乘机拾
起盖印的锡封，把瓶口紧紧地塞住扔进了大海。

读完了故事我很佩服渔夫在危险的时候急中生智最后降服了
魔鬼，同时我也学会了：不管遇到了什么困难我们都不要气
馁，应该学会自己多动脑筋想办法克服困难。()


