
补瓷砖大概多少钱 瓷砖促销活动策划方案
(通用5篇)

人的记忆力会随着岁月的流逝而衰退，写作可以弥补记忆的
不足，将曾经的人生经历和感悟记录下来，也便于保存一份
美好的回忆。写范文的时候需要注意什么呢？有哪些格式需
要注意呢？接下来小编就给大家介绍一下优秀的范文该怎么
写，我们一起来看一看吧。

补瓷砖大概多少钱篇一

我国传统的国庆节，是一个假期较长，消费能力强，拉动商
品消费、进行品牌宣传的好机会。我们应充分利用以上契机，
最合理的整合资源，有计划、有策略的开展一次时间跨度较
长的系列促销活动，实现品牌形象与商品销量的同步提升。

1、活动主题

国庆期间活动口号：诚信铸就、十九辉煌；众店齐庆、礼礼
俱到

具体时间：9月24日――9月30日

国庆期间活动口号：贺国庆、一元家电惊爆全城，挑战价格
极限

具体时间：9月28日――10月5日

2、活动思路：充分利用两大契机，通过特惠酬宾、豪礼派送、
一元特价机热销等一系列促销手法，直接让消费
者“礼”、“利”双收，从而提高公司商品销量及展现辉煌
历史。



3、活动时间：10月1日――10月7日

各连锁店（包括乙店）

总监督：、总负责部门：销售管理、采购部、各分店

各分店总负责人：各分店店长（监督人：销售管理部、采购
部）

1、各分店全场特价

各分店特价商品要保持在80%以上，特价商品主要定位在

a、库存量较大、急需处理商品

b、其它商家主推商品及公众敏感性机型

c、我司主推商品

d、厂家规定特价商品。

具体特价商品及销售定位见商品部下达的销售定位表，要求
特价与原价的差距有一定的幅度。

2、来就送（司庆有喜、畅饮畅赢，1000瓶可乐与您饮）

活动主要针对司庆期间光临电器连锁店的顾客，不需购物即
可免费赠送小可乐一瓶，人限1支，先到先得，送完即止。可
乐可由市场部统一购买或由各分店根据自身需要购买，各店
限350支，要做到有计划、有节制派送，活动结束后根据实际
送出数量再和市场部结算。

3、购又送（购物送麦当劳券）



活动主要针对国庆期间在电器连锁店购物的'顾客，凭购物单，
购物满1000元送价值20元麦当劳使用券；购物满3000元送价
值30元麦当劳使用券；购物满5000元送价值50元麦当劳使用
券；购物满5000元送价值100元麦当劳使用券。

日日新店由负责联系券，店由负责联系，店由负责联系，先
从麦当劳或肯德基负责哪出50张，10月4日各分店活动结束后
根据实际送出数量再和对方结算。

4、厂家好礼送

5、老总签名、字字重金

活动期间联系众厂家资源分别在9月24日、25日，10月1日、2
日、8日、5日（星期六、日）开展老总签名售机活动，活动
形式：签名优惠、现场竞猜、游戏娱乐、文艺表演、购机有
礼、现场新机及主推机展示、赠送礼品等。（具体内容根椐
采购部提供的资源再来安排））

6、一元超低价活动

a、活动时间：9月24日――26日；10月1日――3日

b、超低价商品明细表（仅供参考，具体由采购部确定）

略

（a）、每天的排队的前150名顾客都可以领取抽号券。（凭单张
排队）

d、方法：9月24日―26日；10月1日―3日各分店每天上
午9：30开始派发抽号券，排队两列，一列为通过购物已经拿
到抽号券，一列为没有抽号券人员，派发只派发给没有抽号
券的一列，后两列共同把抽号券的抽号联投入到希望购买对



应商品箱子内，事先说明每人只能有一张，如发现一人有两
张或多张的只按照1张有效计算，其它的按作废处理。各分店
箱子由各分店美工负责制作并在箱子上书写“商品，1元”及
数量，并在现场用大海报纸书写细则。现场负责人：派发前
由行政专员负责对本项活动用话筒讲解，并有4名售后服务人
员负责现场秩序（廖总事先安排），派发人员：文员、财务
人员。

补瓷砖大概多少钱篇二

一、主题活动时间：

4月30日—5月8日

二、主题活动目的：

五月份是一个黄金周，在全月里有几个重大节日如：五一国
际劳动节、五四青年节、母亲节、六一儿童节等。为了更好
地促进销售，提高客单价，并且产生较有影响力的社会效应，
进一步提升汇佳的企业形象。

三、主题活动主题：

庆五一，享方便实惠，赢精彩大奖

四、主题活动口号：

五一逛快易拍，购物中大奖；低价降到底，好运转不停。

五、广告宣传：

dm4月30日———5月4日，户外宣传广告喷绘介绍促销主题
活动，车身条幅，大门条幅，店内pop，广播宣传。



六、场景布置：

七、主题活动策略：

1）五一黄金周，低价降到底，推出一期dm海报4月30日至5
月4日，单品分类，生鲜25，食品50，非食品40，专柜30，老
店25。

2）五一逛xxx，购物中大奖（具体方案见附页）。

3）低价降到底，好运转不停（具体方案见附页）。

4）5月1日第二届“劳动颂歌”青年卡拉ok竞赛决赛，大浪淘
沙显高明，群星荟萃看今朝。

5）5月4日“青春风采，活力无限”青年节精彩文艺演出。

6）5月5日“五一逛xxx，购物中大奖”抽奖晚会，精彩演出
（内部员工）。

7）“六一儿童才艺秀”报名正式启动，4月25日至5月10日报
名，5月13日第一场预赛（具体方案见附面）。

8）5月8日母亲节，母亲购物有礼。凡于5月8日来我商场购物
的已婚女性顾客，一次性购物满50元以上，凭电脑小票送礼
品一份。每人每票限送一份，礼品数量有限送完即止。

9）5月12日“五一逛xx，购物中大奖”颁奖晚会。

补瓷砖大概多少钱篇三

五一瓷砖活动广告语有哪些呢？搞活动的时候我家需要广告
词，大家可以一起看看下面的五一瓷砖活动广告语哦！



1、实价天地，品质天堂。

2、自然的品质，实价的典范。

3、销售新潮流，品质新追求。

4、实价与智者共享，精彩与万家同乐。

5、品质高一点，价位实一点。

6、质量我领先，价位我领航。

7、价格贴近生活，品质高于想象。

8、高品位的'创造者，实际价的发起人。

9、价位回归生活，品质超越自然。

10、实惠生活新选择，尊贵人生新感受。

11、理智比价格，品质看未来!

12、挑战价格极限，依然精彩无限。

13、价廉有说法，尊贵有道理。

14、质价双优，诚载君心。

15、“瓷利”万家，“石立”四海。

16、我家是明码标价，你可货比三家。

17、真“材”“石”价，优惠“砖”享。

18、尊贵不贵，优质优惠。



19、粘上实实在在的价格，贴出兢兢业业的品质。

20、筑福天下，品安万家。

21、勿再担心昂贵，尽享瓷砖实惠。

22、铺就实惠，贴满温馨。

23、与时尚共进，跟实惠同行。

24、境界高贵，价位不贵。

25、有生命的石头，有温馨的未来。

26、他山之石，足以动心。

27、境界高贵，价位不贵。

28、无需担心昂贵，尽情享受实惠。

29、个性实价销售，诚信经典人生。

30、大众认同的价格，与众不同的品格。

31、品格源于石材，价格胜于实在。

32、精彩源于自然，诚信融于生活。

33、顾客最省“薪”，品质最“石”在。

34、品质百里挑一，实惠享受无比。

35、省去砍价烦恼，实享优质可靠

36、价格一步到位，品质百里挑一。



37、底限价格，无限选择。

38、对上帝不说假话，为顾客就报实价。

39、没有潜规则，只有低价格。

40、买石材不必东奔西走，一站式购物省时省心。

41、长久品质，石在价格。

42、精品瓷砖石材，装点万家精彩。

43、石材行业，价格超值。

44、瓷砖石材行业，实价实惠实在。

45、只“瓷”一家，货真价“石”。

46、实心实意卖实价，真材真料保真品。

47、明明白白的价格，“石石”在在的质量。

48、满意的实惠，放心的品质。

49、瓷砖石材实价化，便利行业为大家。

50、明码实价好瓷砖，自挑自选精石材。

51、瓷砖石材实在价，方便省心免讲价。

52、告别议价，还原本质。

53、为精品买单，做实价瓷砖。

54、货真价实，乐享超值。



55、讨价还价莫开口，美家美户好享受。

56、以诚信做实价，以良心创无暇。

57、做实价良心人，创质量高标准。

58、集市的价格，行业的便利，让你省钱、省力、省心。

59、好瓷荟萃，超值石惠。

60、石惠到底，超瓷到家。

补瓷砖大概多少钱篇四

xx瓷砖以感恩为圆心，以真诚为半径，送给你一个圆圆的祝
福，让爱你的人更爱你，你爱的人更懂你，用最最真挚的爱
填满你的生活。给力购砖狂欢节，你不可错过的狂欢盛典。
超低折上折，超值梦中价，劲爆大礼，现场秒杀!11·11 购
砖狂欢等你来，就是快人一步，秒杀、疯抢、钜惠，惊喜不
断乐翻天!

活动时间：2013年11月11日

活动地点：蒙娜丽莎瓷砖全国终端专卖店

1、超级零元购，疯狂派送

活动当天，凡在蒙娜丽莎瓷砖购砖满一定金额，即可享受超
级零元购砖优惠，数量有限，每户仅限一次!

2、超惠定金卡，惊喜不断

活动当天，提前预订蒙娜丽莎瓷砖并购活动定金卡的客户，
可享受订金翻倍增值惊喜，现场更有超值大礼包赠送!



3、超值梦中价，新品特惠

活动当天，蒙娜丽莎瓷砖年度畅销系列新品特惠大酬宾，交
全款更可尊享折上折的超值优惠!

4、超低折上折，套餐出击

活动当天，选购蒙娜丽莎瓷砖厅、厨、卫、阳台等精品组合
套餐低至3折起，现场还有更多神秘折扣揭晓，劲爆优惠只此
一回!

5、超赞幸运礼，现场任抽

活动当天，凡来店消费的顾客无论金额大小，都可现场参与
现场抽奖活动一次，100%中奖等您来拿!

本活动最终解释权在法律范围内归xx有限公司及其授权单位
所有

补瓷砖大概多少钱篇五

20年x月x日—20年x月26日

共七天（20日—26日大年夜）

千僖迎新，半价返还

（一）主要活动：千僖迎新半价返还

2。单张购物小票最高返还金额不超过5000元；

3。正月初一当场公证随机抽取7天中一天，或由商场内定
（可选择营业额最低的一天）；



5。购物券必须在2月15日之前消费，逾期无效；

6。家电、电讯等商品除外（商场海报明示）；

（二）可行性：七天中抽取一天100%返还，相当于全场8。6
折；50%返还，相当于全场9。3折。加上使用消费兑换券用于
再消费，因此事实上实际的成本很低。

（三）辅助活动

1。男女装特卖场；

2。儿童商场购物送图书；

3。厂方促销活动。

1。报纸广告：

2。电台广告：

3。现场横幅

4。现场彩灯


