
国企宾馆运营方案(模板5篇)
方案在各个领域都有着重要的作用，无论是在个人生活中还
是在组织管理中，都扮演着至关重要的角色。方案能够帮助
到我们很多，所以方案到底该怎么写才好呢？下面是小编为
大家收集的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助
到有需要的朋友。

国企宾馆运营方案篇一

伴随着信息化和全球化经济时代的到来，越来越多现代企业
面临着其发展史上的空前变局，经历着前所未有的竞争和挑
战。企业资源的不断整合与变动，经营战略及业务流程的调
整，技术的更新，都使组织再造成为企业生存和发展的必然
过程。m 集团是渔具行业中历史悠久并以品牌着称的公司，距
今已有近二百年发展史，20__ 年在中国建立了世界上最大的
鱼钩制造厂。近年来集团战略不顺、市场占有率下滑，
于20__ 年被并购，这使整个集团及中国工厂面临着组织再造、
经营战略和业务流程的调整。m 公司(中国)原有的传统人力资
源管理在组织再造背景下显露出以下缺陷：事务性、不成体
系、缺乏战略性和前瞻性。企业的当务之急是构建能够支持
组织的理念，与业务形成战略合作关系的人力资源管理模式，
从而推动组织变革，完善人员配置与激励、企业文化的融合
等，以确保企业战略目标的达成。

最后，论文总结了专题研究的主要工作、结论及局限性，对
未来的研究方向提出了展望。该方案的实施目的在于使 m 公
司人力资源管理从事务性中解放出来，各职能模块更加系统
化和专业化，从而降低人工成本，提高企业的核心竞争力和
管理效能。

本论文的专题研究，是对组织再造背景下的人力资源管理设
计及优化实践项目的有益尝试，将相关理论研究成果用在实



践工作中，不仅为 m 公司提供了有效人力资源管理方案，解
决具体问题，也可被其它企业应用、借鉴和参考。同时，本
论文着眼于实际应用研究，对企业微观管理中存在的人力资
源管理问题，运用管理学理论进行深入系统的分析研究，进
行了应用领域的拓展和创新，验证了理论的实践可操作性，
为企业管理提出了更理性的指导建议。
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国企宾馆运营方案篇二

20xx年，是*电子商务市场的飞速发展的一年。仅进入xx其实
还没到一年的时间，但却要总结这一年的所得所获，感觉还
是不知如何忆起。往事重现，发觉一些美好的事物还是在历
历在目，不管它是曾困扰着我亦或是阻止我前进的一些障碍。

在这份工作之前，我曾经接触过淘宝店铺，它让我对发布产
品信息不是很陌生。可以说电子商务是我真正的第一份工作，
从刚踏入社会至今，很庆幸自己选择了电子商务。一开始就
能遇到自己喜欢的职业是非常难得的一件事情。

我觉得做电子商务最重要的前提即是对产品有一个足够的了
解，如果当面对客人不能解释专业的问题，有可能面对潜在
客人的流失。用自信而权威的口吻来谈论产品，相信有优势
的产品一定能够吸引到客户。推销产品也就是推销自己，推
销自己远比推销产品更为重要。面对你所要推销的对象要分
清它是不是真的决策人，要清楚它是不是真得想买你的产品，
或是竞争对手想套价格还是仅仅想让我们给他画设计图等等。

第三，拥有乐观开朗，积极向上的心态，心态决定行为，这
是营销的前提。做一件事情如果把它当成自己热爱的一项事
业来看待，而不是觉得自己被逼迫着做不喜欢的事情。带着
愉悦的心情做事真得可以事半功倍，全身心的投入。电子商
务是一个长期见成效的过程，短期的努力和坚持并不可能达
到预期的目标。只有坚定自己的目标，一步一个脚印，每一
天完成自己须要完成的任务，那么即使真得没有得到实际的
成效，内心也不会感到枯燥乏味，充实的满足感即会油然而



升。

国企宾馆运营方案篇三

自己的职业生涯规划是什么？

未来准备做到什么样的职位？

拿到什么样的薪资待遇？

如何处理不喜欢你的同事？

你人为客户最关心的问题是什么？

一件衣服最多的卖点是什么？

说出当下最流行的三句话

一个月要求做200万的销售额，你如何应对这样事情的发生？

客户说：“你这个是换标产品，我都看到贴标处有明显的换
标痕迹，是假货，我要投诉你们”

在路上，你的手机被偷了，钱包也被偷了，你下一步要做什
么？

我拍下宝贝后，需要立刻发货，不发货我就不拍，你如何解
答和处理（仓库配货员下班了）

你的同事干活不积极，总是抱怨工作，抱怨公司，你怎么办？

第一时间说出你以前工作单位，五个同事的名字

你评价一下，你最好的朋友



如何与陌生的男同事开始第一次交流？

观察回答时对答案的把握度

客户说，上周买着衣服要380，现在为什么就清仓促销280了

我要的是175，你们为什么给我发了180，你们是怎么回事？

在高速开车的过程中，突然前胎爆了，你作为司机，应该怎
么办？

如果让你举办一台晚会，你将做哪些事情？

路上老太太摔倒了，你会去搀扶么？为什么？

*时会给要钱的乞丐钱么？给多少？

如果你第一时间看到一男子跳河自杀，你该如何做？

如何看待家庭、与工作之间的冲突？

你最喜欢看什么类型的电影？名字叫什么？

休息日，放假，你最喜欢干什么？

如何看待*及东莞事件

清唱一首你喜欢的歌曲

最近一次写个人总结是在什么时候？

你认为在办公室放音乐好不好？为什么？

1、面试的流程：重点突出“推理”的环节。



问（根据岗位要求提出针对性额问题）——答——推理（根
据回答找到不符合及疑问点）——问（追问关心的问题，答
疑解惑，）

2、结构化面试时，经常使用的star原则：

s、情景：设定工作场景，曾经做过的某件重要的事件，或者
情况，进行考评 t、任务：考察应聘者在背景环境中执行的任
务角色，考察描述的职位或岗位的相应能力（岗位职责相关
内容）

3、在面试过程中，经常使用的两个方法：

行为法：你最成功的一件事是什么，怎么做的？

你最失败的一件事情是什么？为什么？

情景模拟法：假如你的同时误解了你，你该如何处理？

假如你妈妈和老婆同时掉进河里，怎么办？

国企宾馆运营方案篇四

甲方：

法定代表人：

住所：

乙方：

住址：

丙方：



住址：

甲乙丙三方根据《xxx合同法》及相关法律法规，本着*等互利，
协商一致的原则，就甲乙丙三方在项目合作运营过程中的权
利、义务事宜达成如下协议，以资共同遵守：

甲乙丙三方共同声明并保证、尽善履行本协议约定之义务，
依法享有本协议项下约定之权利。

1、甲方授权乙丙双方对其依法享有所有权的产品进行分销、
零售等。

2、乙丙双方凭借自身的技术实力和在电子商务方面的运营经
验和能力，负责经甲方授权许可销售产品的运营、销售、整
合等服务。

3、乙丙双方共同出资人民币________元整(大写：________
整)，作为该项目合作资金本，于本协议签订之日由乙丙双方
以现金方式支付给甲方。

本合作协议期限为年，自起至____年___月___日止。

1、甲乙丙三方经协商一致同意，在本协议期限届满时，在扣
除相关运营支出费用后，对于盈利部分甲、乙、丙三方按
照xx%、xx%、xx%的比例进行盈利分配。

3、甲方须每月向乙丙每人支付月工资人民币元；同时乙丙为
了营运项目之需要，雇佣相关人员的费用也由甲方负责支出。

1、甲方权利义务：

甲方保证其提*品的合法性，并对其所提*品承担责任，包括
并不限于知识产权、产品质量等。同时，对其提供的产品依
法享有所有权、转让权等权限。



项目合作期间，乙丙因本项目须购置办公用品等运营支出费
用均由甲方先行垫付。

2、乙、丙权利义务：

乙丙双方保证其尽责服务客户，尽职履行电子商务等运营职
责，但对项目不承担盈利的保证责任，同时因甲方产品瑕疵
导致的第三方之请求权，乙丙双方不承担责任。

乙丙双方共同声明并保证不得为甲方以外的公司提供该合作
项目项下相同服务领域的服务或者从事相同服务领域的相关
盈利活动。

甲乙丙三方任何一方违反本协议约定的权利义务，守约方有
权解除本协议，并有权要求违约方按照法律规定承担损害赔
偿等违约责任。

1、本合同未尽事宜由甲乙双方另行协商，并签订补充协议。
补充协议与本合同不一致的以补充协议为准。

2、本合同画横线部分填写的文字与印刷文字具有同等效力。

3、如双方发生争议，应协商解决。协商不成的，任何一方均
可向甲方所在地人民法院提起诉讼。

4、本合同一式三份，三方各执一份，具有同等法律效力。

5、本合同自三方签字盖章后生效。

甲方：

签约日期：______年_____月_____日

乙方：



签约日期：______年_____月_____日

丙方：

签约日期：______年_____月_____日

国企宾馆运营方案篇五

时光飞逝，转眼间已到了20**年**月月底了，我也已在公司
十七个月了!在此期间感受颇多、收获颇多、工作、环境、领
导、同事，这里的一切，对我来说，是一个很难的锻炼和提
升自己各方面能力的一个机会。公司管理规范运作有序，各
司其职、兢兢业业、工作愉快、亲如一家的氛围是我这一年
多来的切身经感受。

在此，首先特别感谢公司领导和同事给予我的大力支持、关
心和帮助，了解了公司的发展概况，初步掌握了一些基本技
术知识，现将本人这一年多来的工作情况总结如下：

自20**年7月份进公司时起，我努力学习、提高自己的专业
水*和综合素质。为自己能尽力为公司工作尽一份力打好基础。

进入斯凯莱特其实还没到一年的时间，但却要总结这一年的
所得所获，感觉还是不知如何忆起。往事重现，发觉一些美
好的事物还是在历历在目，不管它是曾困扰着我亦或是阻止
我前进的一些障碍。

在这份工作之前，我曾经接触过淘宝店铺，它让我对发布产
品信息不是很陌生。可以说电子商务是我真正的第一份工作，
从刚踏入社会至今，很庆幸自己选择了电子商务。一开始就
能遇到自己喜欢的职业是非常难得的一件事情。

我觉得做电子商务最重要的前提即是对产品有一个足够的了
解，如果当面对客人不能解释专业的问题，有可能面对潜在



客人的流失。用自信而权威的口吻来谈论产品，相信有优势
的产品一定能够吸引到客户。推销产品也就是推销自己，推
销自己远比推销产品更为重要。面对你所要推销的对象要分
清它是不是真的决策人，要清楚它是不是真得想买你的产品，
或是竞争对手想套价格还是仅仅想让我们给他画设计图等等。


