
最新美容院感恩活动方案策划(汇总5篇)
为有力保证事情或工作开展的水平质量，预先制定方案是必
不可少的，方案是有很强可操作性的书面计划。方案对于我
们的帮助很大，所以我们要好好写一篇方案。下面是小编为
大家收集的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助
到有需要的朋友。

美容院感恩活动方案策划篇一

2018年感恩节就要来了，不知道各大美容会所是否想好了促
销活动方案。通常节假日的美容院促销活动，都是在节假日
之前很长一段时间就开始准备了的。下面是本站小编精心为
大家整理的感恩节美容院活动方案，欢迎阅读。更多感恩节
美容院活动方案相关内容请关注本站策划书栏目!

感恩节美容院活动方案【一】

活动主题：2018感恩有你，真情回馈

围绕着感恩节开展的促销活动，主题一定要明确。既然是要
感恩，那么可以是美容院感谢一直以来新老顾客对于美容院
发展的支持，也可以是为新老顾客提供感谢的机会。一年一
次的感恩回馈活动，作为活动的主办方，美容院一定要体现
这次活动的优惠力度，要让顾客真正享受到美容院促销活动
的实在益处。

活动一：

活动当天，美容院可以为进店顾客的前面20位提供一次免费
抽奖的机会。凡是参与抽奖活动的顾客，保证中奖率100%。
考虑到这样的优惠活动可能会造成顾客之间的骚动，在活动
当天，进店消费满一定数额的顾客同样可以享有一次抽奖的



机会。一般来说，顾客在抽奖的过程中若是抽到抵用券之类
的奖项，心情都是没有手上拿着现金时的好。因此，在对抽
奖活动的奖项进行设置时，不妨考虑当场返现，只是现金的
面值不同。

活动意义

当美容院抽奖活动的消息发布出去以后，顾客的注意力就会
聚集到美容院的感恩节的活动上了。如果活动当天顾客在
前20个进入到美容院中，那么她们在美容院消费的可能性会
很大。该活动一方面体现了美容院感恩活动的主题。另一方
面，让美容院感恩节促销活动得到了很好的宣传。

活动二：

活动当天，凡是将自己想要感谢的亲友带进美容院消费的顾
客，其亲友能够免费体验一次局部护理项目，而该顾客的消
费也将以低折扣进行折算。同时，如果活动当天顾客能够在
美容院消费满多少钱，美容院的美容师帮顾客实现几个小小
的愿望。比方说为顾客的亲友打造一个崭新的造型，或者提
供给顾客的亲友一次免费体验的机会。

活动意义

感恩活动要想变得有意义，并且促进顾客的消费，就应该让
顾客觉得美容院感恩节促销活动的感恩的价值得到体现。不
仅让顾客享受到美容院提供的优惠活动，而且让顾客的亲友
体会到美容院贴心的服务。这也是给美容院一个面向更大的
消费人群的机会，只有让更多的顾客认可美容院的服务，那
么美容院的发展才有了更大的空间。

活动注意：

为了保障美容院2018年感恩节促销活动的顺利开展，关于活



动的每一个环节，美容院都应该注意到并且提前做好相应的
准备。让大家享受美容院带来的感恩回馈活动吧!

感恩节美容院活动方案【二】

美容院感恩节促销活动一：感恩宣言大胆释放!

1、致xx顾客一封感恩信，通过内部宣传手段表达美容院感恩
节感谢顾客、感谢社会及借感恩节表达人与人之间亲情、友
情、爱情的感恩真情，打响美容院感恩活动的第一枪!

2、感恩主题的广告物料配合宣传。美容院感恩主题一定要主
题鲜明，具有很强的吸引力，搭配易拉宝展架、地贴、空飘、
户外展示等广告宣传，就能吸引到人，进行深度拓客!

3、11月24日感恩节当天，美容院门外举办感恩签名大行动，
顾客可在百米长卷上留下自己对亲人、友人、爱人的祝福，
此长卷在楼外长廊上展出。

4、通过员工配戴特制感恩节小胸牌、美容院做“感恩节快
乐“的.心型汽球、顾客购物赠送特制感恩卡等氛围的营造、
渲染感恩的浓烈氛围。

5、11月24日感恩节当天，美容院内部播放《感恩的心》等各
种关于感恩、感谢为主题的歌曲;迎宾词以感恩概念为主。

美容院感恩节促销活动二：感恩有你倾情钜惠!

在感恩节里，不少人向自己的父母、同事、领导表达了一下
感恩之情，比如请父母吃饭，请同事看场电影等等。但是美
容院感恩节要怎么表达对顾客的回馈呢?不妨来个折扣优惠
吧!

在感恩节当天，美容院可以推出众多优惠套餐和产品供顾客



选择，此外一些季度性美容项目可以根据顾客的需求合理优
惠;一些单卖美容产品可以配合套餐项目一起做捆绑打折促销，
不仅减轻了库存积压量，还提高了营业额。

美容院感恩节促销活动三：爱在11月感恩父母!

感恩节最要感谢的人就是我们的父母，父母不仅赐予我们的
生命，还不辞辛劳的抚养我们。在感恩节如何犒劳我们的父
母呢?自然是送他们一套高档的美容护肤品，赠他们一个养生
保健、美容美体的好课程!

想要在2018感恩节为父母做以上三件事的话，不妨来美容院
消费满888元即可获得。该美容院将为老年人提供护甲、护理
等多项贴心的项目;其次，专业的技术，一流的服务将百分百
让顾客满意，同时也能略表达我们对父母的感恩。

美容院感恩节促销活动四：感恩有礼真情摇奖!

为了能够和顾客加强互动，让美容院聚集更高人气进行拓客
活动，美容院可以在感恩节活动当天推出一些回馈活动。

例如，进店前20的顾客即可获得免费抽奖活动;或是消费
满1000元的顾客均有免费抽奖一次。该奖项设置5个，分别
是100元、200元、300元、400元、500元，更有iphone6抽奖
大活动!这样，既能聚人气，又能销产品，拓客户!

美容院感恩节促销活动五：浓情感恩转发有惊喜!

为了迎接2018年感恩节，美容院可发起微博转发送礼品的促
销活动，打响感恩节促销的第一炮。活动内容是凡在感恩节
活动期间，只有你转发该美容院的相关微博并@5个好友，即
可有机会获得该美容院提供的精美礼品一份，届时活动结束
后的第二天该美容院会将获奖名单在微博上公布。



美容院在选择给顾客的精美礼品时，一定要站在顾客的立场
出发，认真挑选符合顾客需求的礼物，切记促销礼品预算不
能超出美容院开支范围，确保整个促销活动井然有序的进行。

感恩节活动策划方案

感恩节晚会活动策划

ktv感恩节活动策划方案

感恩节商场促销活动策划

西餐厅感恩节营销策划书

幼儿园感恩节活动策划方案

美容院感恩活动方案策划篇二

2、提高销量

3、提高美容院外在形象。活动主题：共同迎接新的一天

活动内容：

一、新服务项目针对本院服务范围白领人士居多，全新推出
白领丽人美容服务项目。

1、丽人月套餐

2：价格500赠送护理

3、划卡消费8折；

4、送4次经典护理或200元产品。



前期优惠

1、续卡送积分58分；

2、送亲情卡一张（价值200元）。

3、丽人月套餐

4价格1500元赠送护理

5、划卡消费7折；

6、送7次经典护理或360元产品。

中期优惠

1、续卡送积分100分；

2、送亲情卡一张（价值380元）。

3、丽人vip套餐：价格3880元年卡（限时卡）

赠送护理：

1、全年面部、肩、颈部经典护理；

2、全年身体护理包括：舒筋活络、背部刮痧排毒、健胸、肾
保养、卵巢保养、纤体等；

3、自选计50次，限一年内使用。

后期优惠

1、赠送精油全身10次（价值1500元）；



2、赠手、足护理20次（价值800元）；

3、赠送牛奶香体贵妃浴20次（价值1000元）；

4、全年光波浴；

5、送亲情卡一张（价值380元）。

美容院感恩活动方案策划篇三

如今的宣传从现实转到网络上，美容院要想借助促销活动拓
宽自己的影响力，就一定要好好利用这样的平台。在20xx年
感恩节即将来临之日，美容院不妨开展这样一个“转发有
礼”的感恩活动。

如果在感恩节活动期间，美容院将感恩节活动相关的微博和
微信进行转发，只要截止到活动结束时间，转发数量达到了5
个，在感恩节当天这些顾客将可以获得由美容院提供的精美
礼品一份，而这份名单将在感恩节活动前进行公布。

“转发有礼”的感恩节促销活动，一方面能够将美容院的促
销活动宣传消息很好地散布出去，借助美容院新老顾客的朋
友圈让更多的消费者知道这个消息。另一方面，出于对精美
礼品的期待，很多顾客会乐意为美容院做活动宣传。

由于转发难度并不大，因此精美的礼品最好不要有太高的消
费，这只是作为顾客帮助美容院宣传的小小奖励，真正的优
惠应该是进店消费的顾客享受到的，因此要充分考虑促销活
动的'成本。

美容院感恩活动方案策划篇四

围绕着感恩节开展的促销活动，主题一定要明确。既然是要
感恩，那么可以是美容院感谢一直以来新老顾客对于美容院



发展的支持，也可以是为新老顾客提供感谢的机会。一年一
次的感恩回馈活动，作为活动的主办方，美容院一定要体现
这次活动的优惠力度，要让顾客真正享受到美容院促销活动
的实在益处。

活动当天，美容院可以为进店顾客的前面20位提供一次免费
抽奖的机会。凡是参与抽奖活动的顾客，保证中奖率100%。
考虑到这样的优惠活动可能会造成顾客之间的骚动，在活动
当天，进店消费满一定数额的顾客同样可以享有一次抽奖的
机会。一般来说，顾客在抽奖的过程中若是抽到抵用券之类
的奖项，心情都是没有手上拿着现金时的好。因此，在对抽
奖活动的奖项进行设置时，不妨考虑当场返现，只是现金的
面值不同。

当美容院抽奖活动的消息发布出去以后，顾客的注意力就会
聚集到美容院的感恩节的活动上了。如果活动当天顾客在
前20个进入到美容院中，那么她们在美容院消费的可能性会
很大。该活动一方面体现了美容院感恩活动的主题。另一方
面，让美容院感恩节促销活动得到了很好的宣传。

活动当天，凡是将自己想要感谢的亲友带进美容院消费的顾
客，其亲友能够免费体验一次局部护理项目，而该顾客的消
费也将以低折扣进行折算。同时，如果活动当天顾客能够在
美容院消费满多少钱，美容院的美容师帮顾客实现几个小小
的愿望。比方说为顾客的亲友打造一个崭新的造型，或者提
供给顾客的亲友一次免费体验的机会。

感恩活动要想变得有意义，并且促进顾客的消费，就应该让
顾客觉得美容院感恩节促销活动的感恩的价值得到体现。不
仅让顾客享受到美容院提供的优惠活动，而且让顾客的亲友
体会到美容院贴心的服务。这也是给美容院一个面向更大的
消费人群的机会，只有让更多的顾客认可美容院的服务，那
么美容院的发展才有了更大的空间。



为了保障美容院20xx年感恩节促销活动的顺利开展，关于活
动的每一个环节，美容院都应该注意到并且提前做好相应的
准备。让大家享受美容院带来的感恩回馈活动吧!

美容院感恩活动方案策划篇五

增加美容院的知名度，吸引更多的消费者。

温暖、感恩!

xx年11月24日至27日

会员优惠、附赠促销。

美容院所有会员顾客和消费满200元的顾客。

活动一：金秋感恩价---感恩篇11月24至27日，为美容院“尊
贵感恩会员节”，在感恩节那一天上午10时开始，美容院在
其门口举办“xx年尊贵感恩会员节回馈”，可参加抽取、产品
大派送、迎接感恩会员免费试用等等。

活动二：真情感恩礼---礼包篇感恩节期间，每天进店前100
名顾客，购物满20元即可凭票到一楼总服务台领取感恩大礼
包一份。

活动三：感恩宣言---祝福篇感恩节，感恩礼、感恩价、感恩
心，在这感恩的时刻，让我们在感恩长卷上留下自己对亲人、
友人、爱人的`祝福，表达我们感恩的心。

活动四：非会员消费满200元者，均可享受9折优惠，并免费
赠送会员卡一张和精美礼品一份。


