
2023年开美容院策划方案(优质6篇)
为了保障事情或工作顺利、圆满进行，就不得不需要事先制
定方案，方案是在案前得出的方法计划。方案能够帮助到我
们很多，所以方案到底该怎么写才好呢？下面是小编为大家
收集的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有
需要的朋友。

开美容院策划方案篇一

活动时间：20xx年11月1号至2号

活动内容：

1、美容院布置得有万圣节气氛，工作人员做万圣节装扮为顾
客服务;

2、凡活动期间内进店的顾客都可以得到美容院赠送的精美小
礼品一份;

3、美容院员工(着万圣节装扮)并帮活动期间内进店消费的顾
客化万圣节妆容;

活动事项：

1、美容院负责活动的组织、宣传并进行店堂陈列的设计与摆
设;

2、负责活动期间的安全工作;

3、安排好活动期间的店内广播;负责活动期间接待来店顾客
的咨询及活动解释工作;活动期间负责给进店消费顾客化万圣
节妆容。



开美容院策划方案篇二

感恩有您——祝最美的老师节日快乐!

宣传感恩理念，提高美容院的亲和力

主要针对女性教师

1、赠送活动

针对对象：

各大中小学校的老师

具体内容：

9月10日，凭教师证即可在xx美容院领取一份礼物，每张教师
证限领一份;

执行方式：

每位教师凭教师证到xx美容院登记后，即可领取一份礼物。

2、优惠活动

针对对象：各大中小学校的老师

具体内容：9月10日，凭教师证在xx美容院消费x元即可享
受xx美容项目(或免费赠送价值xxx元的美容卡一张)。

执行方式：每位教师凭教师证到xx美容院消费x元后，即可享
有以上优惠。

3、有奖问答



针对对象：所有消费者

具体内容：美容院可对所有消费者进行与教师节相关的有奖
问答活动，使现场顾客积极参与到美容院“尊师重教”的宣
传活动中，也使现场教师的感受消费者的感恩之情。

宣传方式：

1、海报宣传;

2、宣传单宣传;

3、发短信宣传;

4、赠送礼品宣传;

5、电视媒体宣传。

宣传时间：教师节前一个星期就可开始为活动造势……

开美容院策划方案篇三

教师，是辛勤的园丁，燃尽青春的耕耘者。转眼又到九月份，
一年一度的教师节也即将来临。辛辛苦苦又是一年工作，老
师常年批改着作业、伏案工作，眼睛、腿部、咽喉、肩颈都
会有一些劳损疾病。而这个季节恰好又是回报、感恩自己老
师最好的时节。

感恩金秋，关怀教师

20xx9.9~9.10

全体教育工作者活动目的

美容院可以将教师们当作是潜在顾客群体，合理利用此次活



动资源为美容院做好宣传工作，提高老师们对健康、美的新
认识。在此次传统的活动中，可以进入学校内部，表达对全
体教育工作者的感恩之情，让老师们在美容院中体验爱的感
恩。同时对于长期坚守在教育岗位的教师们，享受美容院最
大折扣的优惠和让利。让教师们在活动当日，感受由内而外
的舒适。

1、在活动期间，老师们凭借着教师资格证，到店即可获赠面
膜护理项目一次。当天消费护理可享受双倍积分，并且享受
够产品5折优惠。同时教师在活动期间购买588元，即可赠送
欢乐谷门票两张;消费888元可赠送天然蚕丝被一床;1288元床
上斜纹印花四件套。老师当日消费还可以享受抽奖活动，更
有机会获得20xx年年卡一张。

2、教师可在活动期间带自己朋友享受特价优惠活动。一次向
消费1488元，可享受双人玫瑰补水美白护理一次、专业眼部
护理一次、全身舒缓指压一次、全身特效美白嫩肤一次、木
桶浴一次、面部抗衰老仪一次、300元产品代金券以及生日护
理一次。

3、凡是在活动期间进店消费的顾客，消费达到500元可以获
得扎气球减现金的机会，消费超过1000元可获得两次扎气球
的机会，1500元可获得三次，以此类推多买多减。

1.美容院需要提前一个礼拜在周边学校附近做好宣传，贴好
广告或者海报。对内认真协调好各个部门的工作，前台负责
派送好礼，并对当日消费得顾客们做好登记。

2.凡是进店消费的教师，只要出示教师资格证，均可以免费
领取一份价值200元的礼品。美容院负责人也要对领取人做好
登记，以免出现现场秩序混乱的情况。



开美容院策划方案篇四

每逢节假日来临，美容院也迎来了促销的最佳时机。下面小
编就和大家分享美容院的活动方案，来欣赏一下吧。

活动主题

五一，让您的美丽充分展示

活动时间

4月30日—5月6日

活动目的

2、扩大目标消费群体，推广美容院新产品和好项目，从而整
体提高美容院销售业绩;

3、适当的引导顾客向消费附加值高的项目，提升美容院的客
单价;

4、唤醒老客户的消费欲望，冲刺年中业绩，提升美容院品牌
形象;

活动内容

惊喜一：惊喜天天有

惊喜二：低碳环保护肤

只要拿出美容院旧的产品盒到店就可以获得52元项目抵用
券(限满100使用)，可以享受店内专业的美容师娴熟的手法，
摆脱工作的压力，生活的烦恼，回归自然纯真的好时光。



活动注意事项

1、提前宣传，并利用各种网络媒体进行造势;

活动主题：爱在七夕，美丽相约;

活动时间：8月16日——8月21日;

活动目的：为了促使经济效益得到增长，这次的活动主旨就
在于通过七夕情人节来为美容院扭转颓势提升业绩。依靠多
种渠道对美容院进行宣传，扩大美容院加盟店的品牌影响力，
从而提升店面形象和人气，达成刺激顾客的消费行为。

七夕情人节促销活动准备：

1、将客户的信息资源进行全面整合后，通过平台渠道发布活
动的具体方案。比如说利用店外led灯、电话短信、网络媒体
等形式向顾客发布此次情人节优惠活动。

2、在情人节那天，必然会有大量的情侣们互相之间赠送礼物，
而这些礼物大部分都是鲜花、玩偶、巧克力、珠宝首饰、音
乐盒、香水、化妆品、打火机等等物品。那么美容院就可以
联合周边其它店面例如电影院、鲜花店、餐厅、珠宝店等商
家来共同举办这次的促销活动，从而提升美容院的影响力号
召力。

3、活动方案要灵活，而不是墨守成规地死板执行。每家美容
院都应该根据自己店面的实际情况来调整、更改或补充促销
计划。

七夕情人节促销活动内容：

1、大家都知道，七夕情人节是为了纪念牛郎织女两之间凄美
的爱情故事。牛郎与织女真心相爱却不能长相厮守，那么我



们通过这个故事就要更加珍惜自己的爱人。美容院可以举办
一个情侣或夫妻间的合影活动，从客户的微博、qq、微信等通
讯工具或是在现场收集并征集情侣照、夫妻照、全家福等等。
在8月17日的当天，随机抽取10张照片出来，即可获得美容院
价值一定金额的护理卡一张。

2、联合当地附近的各大商家、比如珠宝首饰、婚纱摄影店、
化妆品店等联合冠名提供活动礼品。凡是活动期间在美容院
内消费满520元的顾客，均可以享受到周边商家优惠活动。

3、许多情侣在情人节当天都会选择去电影院看一场符合气氛
的影片，比如爱情片。那么美容院就可以针对这个现象，在
活动期间每天给消费金额排前10名的顾客免费赠送电影票兑
换卷两张。

七夕情人节促销活动注意事项：

在活动期间做好宣传工作是非常重要的，特别是对于宣传内
容的标语和图片一定要精心设计，着重强调符合情人节的浪
漫气氛。另外要制定好业绩目标，将任务合理安排给美容院
的工作人员，要做到人岗匹配，各司其职。在活动结束之后
要及时地为美容师们进行奖励，鼓舞团队士气，使大家在淡
季中也能用斗志昂扬的精神面貌去迎接每一天的工作。

活动主题：七夕相遇，让美丽与浪漫同在!

活动目的：在浪漫的七夕佳节，女朋友肯定都希望美美地去
约会，所以可能会去做个美容。男朋友通常会送礼物给自己
的女朋友，而化妆品、护肤品就是很好的选择。美容院可以
借此机会大力推销自己的美容项目和美容产品。总而言之，
此次活动的目的就是要提升美容院的知名度和经营业绩。

活动时间：8月25日—8月31日



活动内容：

1、凡是有男士进店给自己的伴侣购买美容产品，或者陪伴侣
来美容院做美容的，都可以在店内免费领取情人节特别礼
物(玫瑰花、爱情明信片、巧克力、电影票等)。

2、凡在活动期间，单个人进美容院消费的，均可享受八折优
惠，会员折上折，满1000元，赠送七夕礼品。

3、七夕当天，在美容院门口举办情侣互动游戏，比如kiss计
时、连连跑等等，游戏获胜者可以获得奖品。

开美容院策划方案篇五

时尚芭芘特集合多年的美容美发店经验，美容院美发店经营
现状及圣诞节(元旦)的消费特点，确定了定位正确、主题鲜
明、形式创新、文化氛围的促销原则，特策划此方案以供美
容院美发店参考。

圣诞(元旦)欢乐行，现金礼品大放送

1、利用竞品换购优惠拓展新客源;

2、提升顾客消费金额(客单价)，促进美容院销售业绩;

3、加强与顾客之间的情感交流，巩固客户的忠诚度;

12月23日—1月6日

换购+抽奖+情感+送大头贴

3、抽奖：活动期间，凡在美容院美发店消费金额在、元以上
的顾客均可参加“幸运大转盘”一次转盘机会，(即转盘里划
分50至200元不等，由顾客转动转盘，指针指向哪个区域，就



可以往她会员卡里充多少钱。)

5、送发型图或大头贴：很多客人都想看到一些自己没有过的
发型，给他们设计几个发型，或几个大头贴，在他们做完头
发时送给他们，或发qq给他们，客户一定会很高兴。

1、美容院美发店店内须进行适当布置，营造节日促销氛围，
刺激顾客的购买欲望;

3、制定活动销售目标，并分解给各美容师(发型师)相应任务，
活动结束后按照达成率情况进行奖赏。

4、采用《收银软件》给顾客建立好档案。

这种方式就比单纯的打折促销效果好的多，顾客既可以换购，
又可以抽奖，还可以获得贺卡，挂在圣诞树上，把节日的气
氛推向高潮。多元化的活动，陪顾客一同共度过佳节，你说
好不好。

开美容院策划方案篇六

七生七世情不断，七夕来约惠！

1.通过七夕活动为自己的美容院增加客源。

2.通过七夕活动的实施，让周边的消费者们更加了解自己美
容院加盟店，以此达到宣传自己的店面品牌的'效果。

3.通过此次活动也要达到维护老顾客的作用。

20xx年xx月xx日-xx月xx日

所有xxx美容院的新老顾客



1.沿街派单宣传，在当地繁华的街道上，向目标顾客发送宣
传优惠单。

2.手机短信宣传，给老顾客发送活动的祝福，邀请他们来美
容院加盟店参加活动。

3.提前一周在微信等官方平台进行宣传。

活动方案一"真爱无限":

在活动当日只要在店中消费购买"七夕情人节爱心礼包",就能
能够出去优惠项目外，享受长长久久会员卡。

长长久久卡可以享受美容院加盟店基础护理项目九折。并且
在七夕当天购买时礼盒，还能够获赠献花、巧克力一份。

活动方案二"爱的誓言":

此项活动仅在8月17日，七夕情人节当天举办，只要自己丈夫、
男友在活动当天写下对自己的伴侣的.誓言，在这些动人的情
话粘贴在美容院大厅的爱心墙板上，让大家一起来共同见证。

只要完成此项活动的情侣或夫妻，就能够享受价值1888元的
面部项目套餐。


