
十一美容院活动方案(实用5篇)
为有力保证事情或工作开展的水平质量，预先制定方案是必
不可少的，方案是有很强可操作性的书面计划。那么方案应
该怎么制定才合适呢？以下是小编精心整理的方案策划范文，
仅供参考，欢迎大家阅读。

十一美容院活动方案篇一

美容院是一个很吸引女性的地方，双十一就要来了，下面小
编整理了美容院双十一活动方案，欢迎阅读!

要抓住时机，结合特色节日，或联系当时气候，推出诱人的
促销方案，就是顾客盼望已久得到的服务项目的超值套餐。
要把握促销的科学性，就是要为顾客考虑很实惠的东西。

光棍节”从网络节日变成青年朋友广为流行的节日，而在网
络上则演变成购物狂欢节，每逢到了“光棍节”不论是商场、
饭店或者游乐场所，都会借助节日的氛围策划“光棍节”活
动来招揽顾客。而如今天气逐渐变得干燥寒冷，并且入秋之
后持续着干燥、炎热的天气。所以从目前美容院的消费上可
以了解到，消费者在换季之后进店消费初秋时节以美白修复
为主，而如今则是以滋润保养为主。因此，有些美容院借
助“光棍节”这一档期进行促销活动，不仅是提高知名度，
提升形象的大好时机，也是利用节日抓住商机的绝佳机会。

光棍节，我们让你不孤单

xx年11月1日~11月11日

美容院各大直营店

所有的新老单身女性顾客



恰逢“大小光棍节”，为了使所有的单身女性顾客能够在此
节日中感受到美容院的温暖，并且还能够得到美的体验。
在“光棍节”期间，并且结合季节、气候等问题美容院特此
推出补水、防干、修复等广受女性朋友欢迎的促销项目。希
望能够借此时节，与顾客建立一个和谐、温馨的沟通平台。
能为美容院带来更多的新朋友，提升美容院的消费者市场占
有率。

1、“光棍节”本是从网络上流传而来的节日，所以在宣传上
要着重在网络宣传策划中。首先在美容院的官方网、官方微
博以及论坛等渠道上发布关于这次活动的宣传信息。提前两
周的左右将活动内容发布在网络上。

2、活动期间在人流密集的场所、街道以及商业的主干道等街
面，发放宣传单及优惠卷等。

1、做好前台的登记，记载好顾客名字和信息资料。

2、对员工做好活动的培训，为了答谢顾客，挖掘顾客的潜在
消费力，稳定顾客源。所以在活动期间要注意从顾客进门到
消费结束后的每一个环节，保持微笑，亲切待人。

又逢一年双十一，各大商家都将目光的投向了大市场，尤其
是在淘宝大力推广双十一秒杀活动以后，不少电商迅速把握
商机，为自己挣得了不少的财富。到了双十一，美容院自然
也是少不了劲爆的促销活动方案。接下来我们就一起来看
看2019年双十一，要怎么开展美容院促销活动。

“双十一”又名“光棍节”，发展至今已经成为广大青年消
费者的购物狂欢节，就是一些已经有家室的人，听到“双十
一”马上想到的就是“要赶紧购物了”，她们甚至会将自己
的购物计划一再推迟，就为了在双十一活动期间能够享受到
消费的快感。当越来越多的消费者满怀期待盼望着双十一的
来到，美容院要赶紧推出相应的促销活动了。



临近双十一活动，天气变得越来越干燥，早晚温差比较大，
人群中出现了一些对气候产生不良反应的现象。因此，美容
院在推出双十一活动的时候，要结合环境因素进行考虑，除
了要考虑顾客需要的补水和保湿的项目以外，还要为顾客准
备防晒修复的促销活动。利用双十一这个消费者狂欢购物的
契机，为美容院拓客做充足准备的同时，短时间内提升美容
院的销售业绩。

美容院新老顾客(主要针对单身女性消费者)

通过美容院推出的双十一促销活动，让女性消费者感受到来
自美容院真诚的关怀，并享受到美容院提供的体验优惠。通
过为女性消费者制定的保养措施，帮助女性消费者在这个十
一月，尽显女性魅力和风采。在满足顾客消费需求的同时，
提升顾客到店消费的成功率。

在前期宣传的时候，将这个劲爆的消息通过各种渠道散布出
去，表示在双十一活动当天，进店现金消费的顾客，她们手
中的百元人民币的编号上若带有数字1，那么这张人民币将当
作110元的面值来试用。当顾客听到这个消息的时候，想
到100能够在消费的时候变成110，顾客会去和自己的好友换
人民币，甚至是去银行柜台换，这样一来就在无形之中为美
容院进行宣传。

在活动期间，进店消费的顾客在消费金额达到某个特定数值
的时候，如果顾客愿意在消费金额的基础上加一元钱，就能
享受指定的美容院产品或者美容院项目的超低折扣。比方说
顾客在美容院消费了全套脸部项目，在结算时，顾客可以在
此基础上加一元就能以半价拿到面部保湿护理面膜一套。这
对顾客来说是一个很不错的选择哦!



十一美容院活动方案篇二

20xx.11.11一年一度的光棍节又来临了，你还在单身吗?

如果20xx是世界末日，20xx.11.11是上苍额外送给你的一个光
棍节你打算怎么过?相信每个“光光”者都有共同的.心愿，
就是——“脱光”计划，我要告别单身啦!

1、借“世纪光棍节”为营销事件，最大限度的瓜分市场的占
有率，提升整体的销售业绩。

2、采用“脱光计划”让新、老顾客积极参，形成良好的互动
体系。

3、提升美容院在业内的口碑和在消费者心中的品牌高度及影
响力，从而提升知名度、美誉度。

口号：世界末日，我们在一起吧!

20xx年11月11日

xx美容院

1、脱光计划一：爱ta，就要大声说出来!

活动期间，参加“脱光表白”环节，以赠送美容产品的方式，
对你喜欢的人，说出你最想说的话，表白成功者将免费获得
由盛世名媛美容院提供的价值xx元的xx(产品或项目套餐或饰
品)，抢完即止!

注：此活动为免费参与环节

操作注意：光光者可到美容院选择购买高档的产品，或免费
领取小样化妆品的形式来赠送给心爱的ta。表白成功后两人必



须同行到美容院才能领取礼品。

2、脱光计划二：光光pk情敌，以一敌众，告别单身!

产品：xx会员卡原价xx元秒杀价xx元/张

3、脱光计划三：用xx元俘获芳心

活动期间在盛世名媛美容院消费了xx元以上的消费者，即可
享受玫瑰花一束，赶紧送给ta吧!

4、脱光计划四：两个人的幸福一生一世的守护!

女人想要人陪，而男人则渴望理解。其实------两个人的幸
福，需要一生一世的守护。我们倾心打造了这一系列光棍美
容套餐，让光棍们享受华丽的爱情!

现场布置：20xx年11.10下午5点前布置好。

准备工作：20xx年11.10按照“脱光计划”准备好道具，理清
环节。

现场目的：20xx年11.11，9：00开始，以品牌明确、刺激消费
者购买欲望为中心进行活动(对象：所有消费者)

项目用途数量单价(元)总额(元)备注

美容院准备奖品数量：xx/(单价)

玫瑰花：xx/(单价)束

计划188会员卡：xx/(单价)张

宣传单：xx/((单价)张



合计：xx(元)

十一美容院活动方案篇三

1、借“世纪光棍节”为营销事件，最大限度的瓜分市场的占
有率，提升整体的销售业绩。

2、采用“脱光计划”让新、老顾客积极参，形成良好的互动
体系。

3、提升美容院在业内的口碑和在消费者心中的品牌高度及影
响力，从而提升知名度、美誉度。

口号：世界末日，我们在一起吧!

20xx年11月11日

xx美容院

1、脱光计划一：爱ta，就要大声说出来!

活动期间，参加“脱光表白”环节，以赠送美容产品的.方式，
对你喜欢的人，说出你最想说的话，表白成功者将免费获得
由盛世名媛美容院提供的价值xx元的xx(产品或项目套餐或饰
品)，抢完即止!

注：此活动为免费参与环节

操作注意：光光者可到美容院选择购买高档的产品，或免费
领取小样化妆品的形式来赠送给心爱的ta。表白成功后两人必
须同行到美容院才能领取礼品。

2、脱光计划二：光光pk情敌，以一敌众，告别单身!



产品：xx会员卡原价xx元秒杀价xx元/张

3、脱光计划三：用xx元俘获芳心

活动期间在盛世名媛美容院消费了xx元以上的消费者，即可
享受玫瑰花一束，赶紧送给ta吧!

4、脱光计划四：两个人的幸福一生一世的守护!

女人想要人陪，而男人则渴望理解。其实------两个人的幸
福，需要一生一世的守护。我们倾心打造了这一系列光棍美
容套餐，让光棍们享受华丽的爱情!

现场布置：20xx年11.10下午5点前布置好。

准备工作：20xx年11.10按照“脱光计划”准备好道具，理清
环节。

现场目的：20xx年11.11，9：00开始，以品牌明确、刺激消费
者购买欲望为中心进行活动(对象：所有消费者)

项目用途数量单价(元)总额(元)备注

美容院准备奖品数量：xx/(单价)

玫瑰花：xx/(单价)束

计划188会员卡：xx/(单价)张

宣传单：xx/((单价)张

合计：xx(元)



十一美容院活动方案篇四

20xx年11月11日又是一个令所有购物狂们期待的日子。也是
一个属于我们单身的节日，当然小编也相信，各位光光们也
不想单身下去。也希望能够有脱光计划，告别单身。所以普
丽缇莎为大家准备以下几个活动：

大声告诉你心仪ta

20xx年11月11日

年龄在1840岁左右的单身男女

既然光棍节，在美容院内不妨举办一个光棍节联谊，让年轻
的单身朋友在活动中能够找到自己心仪的对象。而每一个希
望参加联谊的朋友，都希望给对方自己最完美的一面，不妨
让美容院来全副武装自己一番。美容院团队为你精心打造一
套绝美的妆容。这也是一次绝好能够为美容院提升自身品牌
知名度，增加顾客信任感的机会。

活动方案一：好像大声说喜欢你

活动期间向你心仪的对象，大胆说出最想说的话，并赠送美
容产品。表白成功者还可以获得美容院成双成对、一生一世
美容套餐，这些爱的套餐都是美容院免费为消费者准备的，
售完即止。

这些活动是免费参与环节，凡是到场的来宾们，选购了高档
的美容院产品后，就能够获得化妆品小样，将小样赠送给心
仪的对方。如果表白成功后，两人同行至幸福门领取美容院
的礼品。

活动方案二：幸福触手可及



在20xx年11月11日光棍节活动现场，只要是到现场购买产品
顾客，百分之一百的可以中奖。以这样高中奖率的方式刺激
消费者的购买欲，每一个顾客参与者均可以参与抽奖。奖项
为一等奖、二等奖、三等奖，特等奖，其中一等奖为所选此
次产品或开卡，项目的七折，二等奖为八折，三等奖为九折，
特等奖为小礼品一份。

在这里普丽缇莎想要提醒一下各位商家，奖品设置要通过核
算成本。可以将一、二等奖设计得更多一些，易奖券的形式
发送给顾客。特别是新用户，也要让他们感受到美容院的优
惠和实在。

将光棍节促销活动举办得有新意、有特色也是为接下来年终
活动打响前奏，吸引消费者今后积极参与到美容院的活动中。
当然如果美容院真的能够成就出一对对情侣，也不乏美事一
桩。

十一美容院活动方案篇五

11.11一年一度的光棍节又来临了，你还在单身吗？相信每个
光光者都有共同的心愿，就是脱光计划，我要告别单身啦！

1、11月11日是所有单身年轻朋友的节日，不妨在美容院的光
棍节联谊活动中寻找到自己心仪的对象。

2、想要脱离光棍节，想要那个他/她看到自己美好的一面，
不妨让美容院来为自己全副武装一下，意思就是让美容院团
队精心为你打造心仪的妆容。

3、美容院借助光棍节活动，刺激年轻男女消费，提高美容院
的业绩

4、进一步提升自己的品牌知名度，增加顾客的信任感。



光棍节大声说出你心仪的他/她！

xx年11月11日

xxx美容院

单身男女朋友（年龄在1845岁）、美容院顾客

脱光计划一：爱ta，就要大声说出来！

活动期间，参加脱光表白环节，以赠送美容产品的方式，对
你喜欢的人，说出你最想说的话，表白成功者将免费获得
由xxx美容院提供的价值xx元的xx（产品或项目套餐或饰品），
抢完即止！

注：此活动为免费参与环节

操作注意：光光者可到美容院选择购买高档的产品，或免费
领取小样化妆品的形式来赠送给心爱的ta。表白成功后两人必
须同行到美容院才能领取礼品。

脱光计划二：百分百有奖促销

在xx年11月11日光棍节那天，用百分百有奖的形式来刺激顾
客的购买欲，每一个与会顾客均可参与抽奖，奖项为一等奖、
二等奖、三等奖，四等奖，其中一等奖为所选此次产品或开
卡，项目的七五折，二等奖为八折，三等奖为九折，四等奖
为小礼品一份。或者说厂家的特价产品时，一等奖100元，可
赠500左右元产品最好是套盒，4瓶加卡一张护理卡。

通过事先核算成本，可将一、二等奖设计多些，用奖券的形
式，也可用四色乒乓来做奖券。抽奖时尽量让新客人也能抽
到奖；同时私底下满足一些客人想拿一等奖的要求。


