
2023年儿童促销活动方案设计(模板9篇)
为了确定工作或事情顺利开展，常常需要预先制定方案，方
案是为某一行动所制定的具体行动实施办法细则、步骤和安
排等。方案的制定需要考虑各种因素，包括资源的利用、风
险的评估以及市场的需求等，以确保方案的可行性和成功实
施。下面是小编帮大家整理的方案范文，仅供参考，大家一
起来看看吧。

儿童促销活动方案设计篇一

六一儿童节到了，新的世纪是儿童的世纪，儿童是新世纪的
未来，我们新世纪举办的欢乐儿童节，精心准备了各种精彩
游乐活动，将和的小朋友们一起携手度过美好节日。

一、活动时间

5月30日—6月1日

二、活动地址

___购物广场___人民商场店___超市

三、活动内容

活动一：欢度六一到新世纪

一年一次的六一儿童节，家长陪孩子到哪里去买礼物?在莒县
当然新世纪，六一儿童节期间，新世纪特别推出儿童玩具、
学习用品、童装、童鞋、文体运动商品、精品儿童玩具等优
惠价出售!

活动期间，穿着类、百货类、儿童用品类商品全场88折，化
妆品类、照材类全场9折，大家电、交通类商品推出特价、超



低价及厂家系列促销活动。(明示商品不参加，详情见店内海
报)

活动二：非常六一进门送礼

六一儿童节当日，进店前100名小朋友免费领取精美礼品一份，
送完即止。

活动三、快乐六一超市有礼

六一儿童节活动期间，超市推出购物买赠活动;凡在超市购物
单票满31元的顾客，可以获赠薯片一包，单票满61元的顾客，
可以获赠600毫升饮料一瓶，单票满91元的顾客，可以获赠盼
盼法式小面包一袋，小票当日使用有效，每天各限量800份，
送完为止。(奖品在一楼服务台领取)

活动四、七彩六一——-儿童画展

六一儿童节活动期间，为传承弘扬中华文化，促进少儿全面
成长，5月29日至6月3日，新世纪联合卓越学校在新世纪购物
广场一楼举行“六一儿童节儿童书画展”活动，百幅灿烂童
真、多姿的画卷作品将栩栩如生在这里展现。

活动五、飞翔六一——-儿童文艺晚会

七彩六一，欢乐童年，阳光下，幼苗茁壮成长;舞台上，孩子
们欢歌笑语。5月31日晚，庆祝“六一”国际儿童节少儿文艺
演出，在新世纪人民商场店举行，欢快的孩子们用歌声舞蹈
庆祝他们的节日，也奉献给大家精彩的文化盛宴。

儿童促销活动方案设计篇二

5月29日（周日）—6月1日



快乐六一畅享端午

活动一：漂漂亮亮新装扮——童装玩具特卖会

活动期间，穿着类、百货类88折，童装、童鞋、玩具全场85
折。

活动二：整整齐齐全准备——文体用品特卖会

活动期间，儿童文具、体育用品、儿童书藉、音像制品全
场88折。

活动三：快快乐乐来购物——欢乐幸运大转盘

活动期间，享受折扣后单票满98元以上，凭当日单张电脑小
票可参加摇奖一次。摇动大转盘，停下来后指针指向哪样商
品名称，顾客就得到相同指定商品。刺激、惊喜，真个让您
眉开眼笑，笑口常开！

（注：单张电脑小票限2次；小票不累计；每日限送1000位，
送完即止。）

奖项设置：

一等奖：奖指定书包

二等奖：奖指定文具盒

三等奖：奖彩笔一盒

四等奖：）奖小布丁一支

活动四：大型儿童走秀文艺晚会5月29日，上午：人民商场店
晚：购物广场



三、广告宣传：

儿童促销活动方案设计篇三

店铺儿童节促销活动方案：

活动目的：借此次迎"六一"促销活动所独具的文化底蕴，竖
立自身较好的品牌形象，并通过该活动的实施，不仅着力于
在短期内刺激专卖店销售额的增长，该活动内容采取以短、
平、快的活动形式，最大程度的激发消费者的购物积极性，
并将产生较好的群体效应。

活动主题：理想由玉实现，美丽从小开始活动时间：2017年6
月1日~2017年6月7日活动地点：玉脉山庄专卖店，当地大型
的儿童娱乐场所活动准备：

1、门口显眼处用汽球围摆成"6o1"图案，可以用作赠送;2、
划定陈列区为主要陈列"科场及第产品"和"六月新品"，并作
特别推介;3、活动期间不断播放儿童歌碟;4、5月31日晚，各
店铺在节前将场地布置完毕并召开促销动员会;5、各店铺可
设立内部激励方案。

活动内容：

1、活动期间只要在本专营店一次性购买达到100元的，加一
元即可的到相应的儿童玩具或者"儿童系列"的玉饰挂件一个。

2、凡本市在校生，并学生证对于玛瑙等玉饰品可享受5.8折
优惠。

3、准备可爆气球，内置彩色花瓣或彩纸和中奖卡，在店内空
地或店门口或人流聚集区放飞气球。当气球升到一定高度爆
炸或从高空(二楼)撒下后在空中爆炸(或是让非可爆气球从高



空下落由观众捡到后自行拍破)，气球中在空中爆出彩色花瓣
和彩纸，装点活动气氛，观众从气球中取出中奖卡(每个气球
都有奖)，之后到专营店兑换奖品。

活动控制：

1. 在活动中做好顾客咨询及到达人数、活动参加人数、购买
人数、销售额等做好详细记录;2. 活动后期将以上数据及媒
体投放频次、专营店反馈意见等收集至总部做好活动评估、
总结，以便做得更好。

活动评估：该活动摈弃了以往节庆日里所固有的、单一的促
销模式，而以新颖、独特促销方式，迎合了消费者(儿童及其
父母)的心理需求，真正意义上体现了以短、平、快的活动形
式。活动以较少的活动成本，最大限度的满足专营店对经济
效益的追求目标，并形成了社会各消费群体对其的好评，达
到策划和实施该活动方案时所预期的实际经济效果。

儿童促销活动方案设计篇四

__月__日――__月__日

二、促销活动内容

超市根据自身的促销成本控制，在下列活动中选择一个或多
个方案进行借鉴实施。

活动一：六一节买六送一

在超市中选择一批商品进行买六送一活动，比如酸奶、果奶、
饮料、果冻、水果等商品，实行买六件送一件的促销活动。
由于促销成本为1/7，即让利14%，因此本活动需要厂家支持。



活动二：迎六一特价商品

学习用品、文具用品、儿童食品、饮料、奶制品一律优惠价
销售;

活动三：满200送儿童水壶

单张小票满200元，凭购物小票送价值5元的精美有盖儿童水
杯一只;主要考虑到夏天来临，方便孩子上学带上水杯，因此
要求水壶比较精美，有使用价值。

三、公关活动

活动一：争当小小书法家

活动内容为了书法比赛(包括刚笔、毛笔)，小朋友将超市的
名号(如家友超市、慈客隆)的书法作品邮寄或送到本超市，
截止日期__月__日(以当地邮戳为准)，在超市内展出，凡是
参加活动的孩子可以获赠一份小礼品。评出一等奖1名、二等
奖3名、三等奖5名、优秀奖若干名。

活动二、五子棋比赛

儿童节期间(__月__日―__月__日)在超市入口处举行五子棋
比赛，参与者有小礼品，得胜者有奖品。

四、注意事项

3、公关活动中参加对象为0―14岁的儿童，第一个活动中必
须注明属作品的作者档案资料，如年龄，性别，姓名等;写的
字，可规定为贵超市的名称或有关六一儿童节等内容，也可
以自由确定。



儿童促销活动方案设计篇五

二、活动时间：__年5月31日至3日

三、活动思路：“孩子是祖国的未来”，儿童节现在不仅仅
是孩子的节日，更是家长的节日、也是绝好的商业机会;不仅
仅能带动人气、促进相关商品的直接销售，而且能构建良好
的企业形象、增强品牌的势能。

四、活动形式：

1、少儿遥控车大赛：5月26日开始报名，5月31日开始布场熟
悉场地及赛道、6月1日上午开始预赛、6月1日晚上参加决
赛;(黄州商场、黄商购物中心同时进行)。

活动说明：

a、指定赛道、指定路线、跑完一圈;时间最短为获胜者;

b、可自带遥控车也可用商场提供的赛车参加比赛;

c、遵守比赛规则听从裁判安排维护好现场的秩序;

d、跑完整个赛道一圈时间不得超过4分钟超过为淘汰;

e、在比赛过程中不得用自己的遥控器控制干扰比赛人员，否
则取消比赛资格。

2、陀螺战斗王挑战赛：5月26日开始报名、5月31日开始布置
场地试练、6月1日开始挑战、以优胜者为挑战者、连登挑战
者10局可获得儿童节礼品一份。

截止6月1日晚8点30分的胜利者为冠军获得者，奖品：黑暗蛇
妖攻击型脱落一套(含托盘一个)(在黄商购物中心门前举行)。



3、邀请幼儿园小朋友参加庆“六一”儿童专场(5月31日至6
月3日期间);

4、厂商儿童节文艺汇演(各部门经理在5月28日前报到办公室
徐德胜经理处登记、安排具体时间。

5、商品促销辅助活动：(快乐儿童节、开心转奖人人有礼)

a：5月31日至6月3日在黄商两卖场购物满61元可参加转奖;多
买多转单票3次封顶;100%中奖。

6、特别的宝宝特别的爱：6月1日当天出生的小朋友可到黄商
两卖场领取儿童节礼品

7、5月25日各个部门商品促销内容交广告部、5月29日开始电
视字幕集中宣传。

8、广告形式

儿童促销活动方案设计篇六

六一儿童节到了，新的世纪是儿童的世纪，儿童是新世纪的
未来，我们新世纪举办的欢乐儿童节，精心准备了各种精彩
游乐活动，将和的小朋友们一起携手度过美好节日。

5月30日—6月1日

xxx购物广场 xxx人民商场店 xxx超市

活动一：欢度六一 到新世纪

一年一次的六一儿童节，家长陪孩子到哪里去买礼物?在莒县
当然新世纪，六一儿童节期间，新世纪特别推出儿童玩具、
学习用品、童装、童鞋、文体运动商品、精品儿童玩具等优



惠价出售!

活动期间，穿着类、百货类、儿童用品类商品全场88折，化
妆品类、照材类全场9折，大家电、交通类商品推出特价、超
低价及厂家系列促销活动。(明示商品不参加，详情见店内海
报)

活动二：非常六一 进门送礼

六一儿童节当日，进店前100名小朋友免费领取精美礼品一份，
送完即止。

活动三、快乐六一 超市有礼

六一儿童节活动期间，超市推出购物买赠活动;凡在超市购物
单票满31元的顾客，可以获赠薯片一包，单票满61元的顾客，
可以获赠600毫升饮料一瓶，单票满91元的顾客，可以获赠盼
盼法式小面包一袋，小票当日使用有效，每天各限量800份，
送完为止。(奖品在一楼服务台领取)

活动四、七彩六一---儿童画展

六一儿童节活动期间，为传承弘扬中华文化，促进少儿全面
成长，5月29日至6月3日，新世纪联合卓越学校在新世纪购物
广场一楼举行“六一儿童节儿童书画展”活动，百幅灿烂童
真、多姿的画卷作品将栩栩如生在这里展现。

活动五、飞翔六一---儿童文艺晚会

七彩六一，欢乐童年，阳光下,幼苗茁壮成长;舞台上,孩子们
欢歌笑语。5月31日晚,庆祝“六一”国际儿童节少儿文艺演
出,在新世纪人民商场店举行,欢快的孩子们用歌声舞蹈庆祝
他们的节日，也奉献给大家精彩的文化盛宴。



儿童促销活动方案设计篇七

(1)

活动目的：

借此次迎"六一"促销活动所独具的文化底蕴，竖立自身较好
的品牌形象，并通过该活动的实施，不仅着力于在短期内刺
激专卖店销售额的增长，该活动内容采取以短、平、快的活
动形式，程度的激发消费者的购物积极性，并将产生较好的
群体效应。

活动主题：

理想由玉实现，美丽从小开始

活动时间：

20xx年6月1日~20xx年6月7日

活动地点：

专卖店，当地大型的儿童娱乐场所

活动准备：

1、门口显眼处用汽球围摆成"6o1"图案，可以用作赠送;2、
划定陈列区为主要陈列"科场及第产品"和"六月新品"，并作
特别推介;3、活动期间不断播放儿童歌碟;4、5月31日晚，各
店铺在节前将场地布置完毕并召开促销动员会;5、各店铺可
设立内部激励方案。

活动内容：



1、活动期间只要在本专营店一次性购买达到100元的，加一
元即可的到相应的儿童玩具或者"儿童系列"的玉饰挂件一个。

2、凡本市在校生，并学生证对于玛瑙等玉饰品可享受5.8折
优惠。

3、准备可爆气球，内置彩色花瓣或彩纸和中奖卡，在店内空
地或店门口或人流聚集区放飞气球。当气球升到一定高度爆
炸或从高空(二楼)撒下后在空中爆炸(或是让非可爆气球从高
空下落由观众捡到后自行拍破)，气球中在空中爆出彩色花瓣
和彩纸，装点活动气氛，观众从气球中取出中奖卡(每个气球
都有奖)，之后到专营店兑换奖品。

活动控制：

1.在活动中做好顾客咨询及到达人数、活动参加人数、购买
人数、销售额等做好详细记录;2.活动后期将以上数据及媒体
投放频次、专营店反馈意见等收集至总部做好活动评估、总
结，以便做得更好。

活动评估：

该活动摈弃了以往节庆日里所固有的、单一的促销模式，而
以新颖、独特促销方式，迎合了消费者(儿童及其父母)的心
理需求，真正意义上体现了以短、平、快的活动形式。活动
以较少的活动成本，限度的满足专营店对经济效益的追求目
标，并形成了社会各消费群体对其的好评，达到策划和实施
该活动方案时所预期的实际经济效果。

(2)

六一儿童节到了，新的世纪是儿童的世纪，儿童是新世纪的
未来，我们新世纪举办的欢乐儿童节，精心准备了各种精彩
游乐活动，将和的小朋友们一起携手度过美好节日。



一、活动时间：

5月30日—6月1日

二、活动地址：

购物广场x人民商场店超市

三、活动内容：

活动一：欢度六一到新世纪

一年一次的六一儿童节，家长陪孩子到哪里去买礼物?在莒县
当然新世纪，六一儿童节期间，新世纪特别推出儿童玩具、
学习用品、童装、童鞋、文体运动商品、精品儿童玩具等优
惠价出售!

活动期间，穿着类、百货类、儿童用品类商品全场88折，化
妆品类、照材类全场9折，大家电、交通类商品推出特价、超
低价及厂家系列促销活动。(明示商品不参加，详情见店内海
报)

活动二：非常六一进门送礼

六一儿童节当日，进店前100名小朋友免费领取精美礼品一份，
送完即止。

活动三、快乐六一超市有礼

六一儿童节活动期间，超市推出购物买赠活动;凡在超市购物
单票满31元的顾客，可以获赠薯片一包，单票满61元的顾客，
可以获赠600毫升饮料一瓶，单票满91元的顾客，可以获赠盼
盼法式小面包一袋，小票当日使用有效，每天各限量800份，
送完为止。(奖品在一楼服务台领取)



活动四、七彩六一---儿童画展

六一儿童节活动期间，为传承弘扬中华文化，促进少儿全面
成长，5月29日至6月3日，新世纪联合卓越学校在新世纪购物
广场一楼举行“六一儿童节儿童书画展”活动，百幅灿烂童
真、多姿的画卷作品将栩栩如生在这里展现。

活动五、飞翔六一---儿童文艺晚会

七彩六一，欢乐童年，阳光下,幼苗茁壮成长;舞台上,孩子们
欢歌笑语。5月31日晚,庆祝“六一”国际儿童节少儿文艺演
出,在新世纪人民商场店举行,欢快的孩子们用歌声舞蹈庆祝
他们的节日，也奉献给大家精彩的文化盛宴。

儿童促销活动方案设计篇八

六一我当家

五月十六日——六月三日

1、通过在儿童节搞本次活动来提升卖场在少年儿童心目中的
影响力。

2、以家庭参赛的方式借助儿童节来提升成人的消费。

3、以特殊的比赛形式来进一步提升卖场的知名度。

在儿童节通过以“孩子选商品，大人买商品”的方式来吸引
大量家庭到商场来参加比赛，再根据实际购买情况选出一部
分获奖家庭。

（一）第一阶段：

时间：五月十六日至五月三十一日



1、当日在商场购物累计满二百元或者购买儿童用品（玩具，
儿童衣物，学习用品等）

满一百元均可凭当日购物小票到总服务台领取一张“小当
家”活动券。

2、凡年龄小于十四岁的儿童均可凭该活动券在五月二十八日
至五月三十日到指定地点填写活动报名表，领取参赛号码。

3、活动报名表应包含：姓名、性别、年龄、父母亲姓名、联
系方式、家庭住址、家庭电话、参赛编号等。

4、五月三十一日，参赛选手挑选。以年龄为标准，分为两个
小组；

第一小姐为四周岁以上的学龄前儿童，第二小组为小学一年
级至六年级。

根据报名表，从每个学龄段中挑选100位儿童来参加六月一日
至六月三日的活动。

5、挑选工作结束以后，安排出场时间和出场顺序，并及时通
知参赛选手的家长，如果无法联系到，则从候补名单中再选。
尽量保证200位的参赛数量。

（二）第二阶段：

时间：六月一日至六月二日，每天分为两个参赛时间段，即
早上段，下午段

六月三日只有一个参赛时间段，即早上段。具体时间划分如
下：

早上段：9：00—12：00；



下午段：13：30—16：30

1、每个时间段，在各学龄段各有20名选手参加活动。

每位选手各由一位工作人员陪同进入活动区（活动区为商场
购物区的一部分，商场可以根据自身的实际情况划定活动区，
活动区内所有商品均要参加活动，参加活动的`商品都必须要
有一定的折扣率，而折扣率只针对比赛有效）。

2、在选手进入活动区之后，利用半个小时的时间挑选自身想
要购买的商品或者是家长告之想要购买的商品，确定购买之
后，由工作人员出示购物卡让营业员填写。每位参赛选手可
选购十件商品。如果十件商品选完或者规定时间一到，则工
作人员带领选手离开活动区，并把购物卡交给选手家长。

3、家长在拿到购物卡之后，可进入商场再次挑选，如家长买
下了购物卡上所注商品。则当值收银员在购物卡上的该商品
对应确定购买栏内打钩，并签字作证。

4、家长必须在六月三日3：30以前把购物卡和购物小票一起
交至工作台进行登记，活动组织人员根据统计情况进行评奖。

5、购物卡：品名、货号、单价、折扣率、实际价格、营业员、
收银员、实际支付等项目。

（三）奖项设置

1、最和谐家庭奖（五名）：

各奖100元购物券一张评选办法：在一定的购物金额的基础上，
按照购买成功率的高低依次评选。（各学龄段分别评选）

2、最有眼光奖（五名）：

各奖100元购物券一张评选办法：



根据购物卡上实际购物金额高低依次评选。（各党龄段分别
评选）。

3、最佳小当家奖（一名）：

奖500元购物券一张评选办法：购物卡上实际购买金额最高。

（所有参赛选手共同评选）

1、健康快乐大会餐凡取得活动券或者参赛号码的儿童，均可
在六月一日至六月三日在商场美食城凭券领取一份健康快乐
儿童套餐。

2、蹦蹦跳跳过六一凡取得活动券或者参赛号码券的儿童，均
可在六月一日至六月三日在商场游艺厅凭券免费领取10枚游
戏币。

1、为保证活动的公平，公正和公开性，活动工作人员必须经
过严格挑选。

2、活动区可由利润较高的商品区组成，但必须包含各种儿童
用品。

3、由于参加活动的选手均为未成年人，在活动期间，商场必
须要指定更加健全的管理办法，以防止各种意外的发生，影
响活动的效果。

儿童促销活动方案设计篇九

“璀璨童心、魅力万亚!”——暨“xx杯”首届星光快乐家
庭show。

主要内容：在儿童节到来期间通过以“孩子选商品，大人买
商品”的方式来吸引大量家庭到商场来参加比赛，再根据实



际购买情况选出一部分获奖家庭。

1、通过在儿童节期间搞本次活动来提高商场在少年儿童心目
中的影响力。

2、以家庭参赛的方式借助儿童节来提高成人的消费。

3、以特殊的比赛形式和儿童商品秀来进一步提高商场的知名
度。

5月22日——6月3日

时间：5月29日—6月3日，全场流行商品满100减39元(券进销
售)，满200减78元。

活动细节：

1、5月22日—5月24日期间全场流行商品满200送50元，满300
送100元，满400送150，满500送200，满600送300，满700
送400，满800送500封顶!送券跨柜累计，不参加活动柜台不
送券不收券。商品部：

1)给每个柜的货品申请编码并做好活动谈判及特殊商品的限
制。

2)宣导营业员编码的.正确开具并在销货凭证上注明“不收券
不送券”或“不参加活动”。

财务部：

1)审核每个柜台的打折编码。

2)收银员要查看销货凭证上的有无参加活动的注明。不参加
活动柜台及编码不收不送券。



客服部：

1)客服人员在发券是严格检查销货凭证及收银条，杜绝不参
加活动商品参与发券。

2)杜绝营业员私自替顾客领取券，特殊情况需凭其楼面主管
签字方可发放。


