
2023年读后感点评(大全5篇)
当品味完一部作品后，相信大家一定领会了不少东西，需要
好好地对所收获的东西写一篇读后感了。那么该如何才能够
写好一篇读后感呢？接下来我就给大家介绍一些优秀的读后
感范文，我们一起来看一看吧，希望对大家有所帮助。

读后感点评篇一

1、评教学目标：

首先，林老师对教材研读透彻，对课文内容熟悉，对课文的
内容可以脱口而出。其次，林老师对本节课的教学目标设定
十分合理，主要是让学生联系上下文理解词语，感受小红军
宁可牺牲自己，也不愿意连累别人的高贵品质；感受陈赓同
志自责、内疚、悲伤、感激、钦佩等情感。通过授课，学生
已经能自己讲出这些内容了，说明她的教学目标已经达到。

2、评教学方法： 教学方法上，林老师使用的是传统的讲授
法，不断地抛出问题。在词语解释部分，她使用的是学生独
立思考，然后分享交流的方法。学生通过参与解决问题，来
掌握“联系上下文”来解释词语、句子、文章的方法，设计
非常合理新颖。学生学习这个阅读方法的过程中，更深入地
理解了文章，积极性极高，效率很高。学生朗读的时候，林
老师能够及时地正音。

3、评师生关系：

学生整节课都是围绕林老师提出的问题进行，学习十分投入。
也因为林老师对学生的分析十分深入，所以学生配合得天衣
无缝，完美。连听课的老师们都跟着她的思路走。很多同学
都积极地举手回答问题。课堂氛围融洽，纪律好。

4、评教师方面：



林老师上课的教态十分自然，虽不能完全照顾边缘地带，但
也尽量关注到了全班学生。在处理课堂问题时十分机智，特
别是学生回答不出来的时候，她能很委婉地让学生重新思考。
讲话文明，尊重学生，以学生为主。举止文明得当。

5、评教学效果： 这是最主要的一点，授课没有固定方法，
不管采用什么样的方法只要教学效果高，就是一节好课，优
秀的课，教学效果就是看学生的兴趣投入，学习态度，参与
度等。

林老师的这一堂课，切实地让学生学到了知识，特别是这
个“联系上下文”理解词语、句子的这个方法，特别实用，
让学生阅读文章不再那么吃力。通过这个方法，她把全文的
内容讲得十分细致，深入。让学生更深刻地理解了本文，效
率十分明显，是一堂十分成功的课。实习生能达到这个水平，
实在是下了一份苦工，十分优秀。不足之处：

虽然说这是一节很成功的课，再完美的课堂，也会有一些小
瑕疵。

1.如果把听录音的部分的时间留给学生朗读就更好了，多注
意学生的朗读。 2.学生读的方法如果更多样化一点会更好。
例如：个人读、分组读、男女分开读、教师范读等。

3.提问学生的时候，能多问一些同学会更好，更全面地照顾
边缘学生。 4.如果能把“倔强”的意思板书在白板上，就更
好了。

5.小红军的外貌描写如果能更深入地学习分析，学生的作业
会做得更好。

6.让学生画自己觉得感动的句子的时候，应该让学生有感情
地朗读，培养他们的朗读能力。 评价教师签名：



读后感点评篇二

读马云点评创业之战略管理，从参加者项目的阐述以及马云
对其一针见血的见解与剖析，不难从其中看出，企业的成功
需卓越的战略，强烈的执行力以及适应市场变化的应对能力。

战略是企业的灵魂，是企业的生命力，是企业成功的主导核
心;执行力是战略实施最强力的保证措施。企业本来具有卓越
的`战略变得行不通的时候，而究其深层次的原因是执行力不
足。

正如马云所说的“战略不等于结果，战略制定以后，结果还
是很遥远，还有很长的路要走”。战略的制定很重要，但这
仅仅是一个流程的开始。没有一个可以执行的计划以及执行
计划所需要的资源，即使最有创意的战略也不过是一纸空文。

战略必须严格管理，分清主次，做战略最忌讳的是面面俱到。
在企业的求生发展过程中，重点战略实施已经有一段时间，
前进的动力消失了，不安的情绪在组织内部弥漫，滋长。理
想的增长速度都落后于计划，进展的结果令人失望灰心。面
对着超负荷的外界与内部压力，就有可能滋生出多元化的战
略，实际上这种战略的滋生已经防碍了企业的执行，多元化
的战略计划分散了公司的注意力，淡化了公司的战略重点。

为了保证战略的有效实施，成功执行，必须清晰确定战略重
点成为公司所有行动的指南针。企业必须严格的按流程，系
统科学对战略计划进行评估，并将这个流程清晰地向企业阐
述，得到强有力的支持。让高层管理对战略关注，以确保工
作进程是在正轨上，当外界不明确因素影响时战略不能偏离
正轨。

战略的成功与市场时机直接相关，战略必须快速应对市场变
化。如果市场条件在战略实施中发生变发，即使一个完美卓
越的战略也可能变得支离破碎。战略的制定必须密切跟踪市



场状况，随时准备对竞争对手和时市场变化做出快速反应。

战略在实施中必须不断地改进，在一个竞争日益激烈的商品
市场，宏观经济迅速变化，可能之前最卓越的战略但现在由
于外界因素瞬息变化却演变成最糟糕的战略。所以公司应对
随时突如其来的变化必须不断地努力，指定“适时”的战略
实施方案，在制定“适时”战略时需与市场部及客户部进行
信息的传递。

在制定战略时必须明确其宗旨，马云说过“听说过捕龙虾富
的，没有听说过捕鲸富的”，战略宗旨是什么?首先要做正确
的事，再是正确地做事，只有这样才能事半功倍。

战略必须得到强有力的宣传，宣传战略要与公司文化保持一
致，并使员工行动起来支持战略，大家进行信息交流与沟通。
战略必须与企业的日常工作紧密挂钩，建立明确的关系，建
立目标和激励机制支持战略。

战略绝不是纸上谈兵!正如马云讲“战略不能落实到结果和目
标上面，都是空谈”。要真正的实施战略它需要良好的团队，
创意，创新力和要有实施该战略的资源。

战略理念很难考量，但结果是可考量的。定期向决策层汇报
战略进展情况及取得的成就，面临的问题。这样就能让其他
的人知道事情的进展如何，得到领导的认可。上下一心，同
心同德，相互信任，为实现组织目标而共同努力。

战略是企业生存的指导思想，马云成功经营着阿里吧吧，这
说明他非常明确自己的战略方针。马云熟悉商业运作模式所
以他能指出参加者项目最根本最致命的“症结”，在这里要
感谢马云真诚指导!为创业者的成功增加了“砝码”!

[]



读后感点评篇三

读马云点评创业之战略管理，从参加者项目的阐述以及马云
对其一针见血的见解与剖析，不难从其中看出，企业的成功
需卓越的战略，强烈的执行力以及适应市场变化的应对能力。

战略是企业的灵魂，是企业的生命力，是企业成功的主导核
心;执行力是战略实施最强力的保证措施。企业本来具有卓越
的战略变得行不通的时候，而究其深层次的原因是执行力不
足。

正如马云所说的“战略不等于结果，战略制定以后，结果还
是很遥远，还有很长的路要走”。战略的制定很重要，但这
仅仅是一个流程的开始。没有一个可以执行的计划以及执行
计划所需要的资源，即使最有创意的战略也不过是一纸空文。

战略必须严格管理，分清主次，做战略最忌讳的是面面俱到。
在企业的求生发展过程中，重点战略实施已经有一段时间，
前进的动力消失了，不安的情绪在组织内部弥漫，滋长。理
想的增长速度都落后于计划，进展的结果令人失望灰心。面
对着超负荷的外界与内部压力，就有可能滋生出多元化的战
略，实际上这种战略的滋生已经防碍了企业的执行，多元化
的战略计划分散了公司的注意力，淡化了公司的战略重点。

为了保证战略的有效实施，成功执行，必须清晰确定战略重
点成为公司所有行动的指南针。企业必须严格的按流程，系
统科学对战略计划进行评估，并将这个流程清晰地向企业阐
述，得到强有力的支持。让高层管理对战略关注，以确保工
作进程是在正轨上，当外界不明确因素影响时战略不能偏离
正轨。

战略的成功与市场时机直接相关，战略必须快速应对市场变
化。如果市场条件在战略实施中发生变发，即使一个完美卓
越的战略也可能变得支离破碎。战略的制定必须密切跟踪市



场状况，随时准备对竞争对手和时市场变化做出快速反应。

战略在实施中必须不断地改进，在一个竞争日益激烈的商品
市场，宏观经济迅速变化，可能之前最卓越的战略但现在由
于外界因素瞬息变化却演变成最糟糕的战略。所以公司应对
随时突如其来的变化必须不断地努力，指定“适时”的战略
实施方案，在制定“适时”战略时需与市场部及客户部进行
信息的传递。

在制定战略时必须明确其宗旨，马云说过“听说过捕龙虾富
的，没有听说过捕鲸富的”，战略宗旨是什么?首先要做正确
的事，再是正确地做事，只有这样才能事半功倍。

战略必须得到强有力的宣传，宣传战略要与公司文化保持一
致，并使员工行动起来支持战略，大家进行信息交流与沟通。
战略必须与企业的日常工作紧密挂钩，建立明确的关系，建
立目标和激励机制支持战略。

战略绝不是纸上谈兵!正如马云讲“战略不能落实到结果和目
标上面，都是空谈”。要真正的实施战略它需要良好的团队，
创意，创新力和要有实施该战略的资源。

战略理念很难考量，但结果是可考量的。定期向决策层汇报
战略进展情况及取得的成就，面临的问题。这样就能让其他
的人知道事情的进展如何，得到领导的认可。上下一心，同
心同德，相互信任，为实现组织目标而共同努力。

战略是企业生存的指导思想，马云成功经营着阿里吧吧，这
说明他非常明确自己的战略方针。马云熟悉商业运作模式所
以他能指出参加者项目最根本最致命的“症结”，在这里要
感谢马云真诚指导!为创业者的成功增加了“砝码”!

[关于马云点评创业读后感]



读后感点评篇四

读完一本名著以后，大家心中一定有很多感想，需要写一篇
读后感好好地作记录了。那么如何写读后感才能更有感染力
呢？以下是小编收集整理的马云点评创业读后感，希望对大
家有所帮助。

我先是看《赢在中国》这套电视节目，又阅《马云点评创业》
这本书，总之现在我对这类书比较感兴趣，它们真正能充实
我的感知。

他确实如书中序言里讲的一样：“马云是个谙熟创业之路并
能用最点穴的语言针对具体的创业案例进行既具体也抽象地
表达的人。他以自己卓越的远见和不懈的努力，在很短的时
间内使阿里巴巴成为一家非常成功的国际公司。他为什么能
成功呢？首先得有一个成功的人品，有一个成功的人品作基
石才能把事情做好，否则他拿什么去信服别人呢？一个事业
和人品都好的人，他人品的吸引力永远都胜过他事业对人的'
吸引力。他在点评选手的许多话里都透露出，他最看重一个
人的人品，也强调人品的重要性，有个好品质的人，才能在
事业上有所作为。

从他的点评语中看出马云是个心胸开阔的人，对选手所讲的
都是他在创业路上一路走过来的真实感概，是用失败和辛劳
换来的智理明言，有些话是别人要用一生的时间才能总结出
来的道理，而他是毫无保留地奉献给选手和广大观众了，他
的点评给许多创业者都提供了很多这方面的思考和解决问题
的方法，也鼓励和激发了许多人的创业激情。在中国民营企
业日渐兴旺的今天和明天，是需要有马云这样的创业先驱者
和创业成功者的指点，以带动更多的人创业成功，从而也改
变了国营企事业一统天下的泡沫经济现象。

看了他在电视节目里的点评，还想看书来进一步加深印象，



有种想反复咀嚼细细口味的吸引力。从他的点评中看出了敏
捷的思维、妙语连珠的语词、风趣幽默的轻松心态、认真而
又一针见血的严谨态度，让人感到有种”同君一席话，胜读
十年书的感觉。“还有从他简练的语言中看出他的思路始终
是清晰的。

在互联网布满全球并作用于广大群体的今天，是马云引领了
中国的广大民众享受于互联网的商业世界。

感谢马云！

读后感点评篇五

《项链》是莫泊桑的优秀短篇小说。妈妈从图书馆借来一本
莫泊桑的小说集，把这篇文章推荐给我。它描写了女主人公
迷恋虚荣浮华，为图一时出风头，而丢失了借来的项链。一
家人只好省吃俭用，东借西贷，好不容易凑足三万六千法郎
买了一条相同的项链赔给人家。为偿还这笔债务，他们夫妻
俩赔上了十年的心酸。而更令他们惊讶的是，那条丢失的项
链只不过是价值几百法郎的人造品!

我觉得这篇小说中的女主人公——罗瓦塞尔太太在很多地方
做得不对。她的缺点是爱慕虚荣，老是把面子摆在第一位。
她自己家庭情况不富裕，却又太爱面子，只好向朋友借了一
条项链在晚会的时候戴。而且，她很不谨慎，明明知道这是
向别人借的项链，戴的时候要格外小心，以防丢失，却根本
没有注意，太得意忘形，以至于不知道把项链丢到哪里去了，
找都找不回来。这样，吃亏的还是自己。在舞会的尾声，关
心她的丈夫给她披了一件外套，她却嫌那件外套太普通，怕
被其他人看见，就慌慌张张地跑下楼，丈夫本想给她叫马车，
她也不听。如果她不这样的话，项链还有可能不会丢。

不过，她还是有一些优点的。如果是一般人丢了向别人借的



项链，如果没有足够的钱来买一条一模一样的`偿还，可能会
投机取巧，随便买一条赝品或者相似的应付了事。而罗瓦塞
尔太太则非常诚实、守信用，并没有想要投机取巧，而是为
了偿还朋友的项链而苦苦筹了十年的'钱。

这篇小说告诉了我们：不要爱慕虚荣浮华，权贵什么的都
是“浮云”。爱慕虚荣，最终吃亏的还是自己。


