
最新童装开业活动营销策划方案(模板5
篇)

“方”即方子、方法。“方案”，即在案前得出的方法，将
方法呈于案前，即为“方案”。通过制定方案，我们可以有
条不紊地进行问题的分析和解决，避免盲目行动和无效努力。
以下是我给大家收集整理的方案策划范文，供大家参考借鉴，
希望可以帮助到有需要的朋友。

童装开业活动营销策划方案篇一

一、所用媒介：

氢气球、条幅、公司吉祥物、大型宣传海报、宣传单、展
板、pop（各种张贴画）、礼仪小姐、纪念品等。

二、店庆时酒店外观：

氢气球带着条幅在空中飘飘欲飞。吉祥物热情向你招手。楼
体外打出“11周年店庆”醒目标和优惠项目的大条幅，以及
供应商的祝贺单位的条幅。进门处设置一个高精度喷绘的店
庆告示牌。礼仪小姐发放公司店庆纪念品。整体呈现出一种
喜气洋洋的气氛。营造出简洁又有品位的节日氛围，消费者
从门前一过，就会被这种气氛所吸引。

三、店内景观：

服务员穿戴整齐，面带微笑，热情洋溢。总台服务细致耐心。
地面光可鉴人。桌椅一尘不染。公司各种宣传资料随手览阅。
灯光明亮柔和。音乐如高山流水。绿色盆景赏心悦目。顾客
从进店时刻起，即能享受到一流的服务和视、听、触、嗅觉
的全方位感官享受。进餐完毕，还可以参与抽奖，并赠送纪
念品。



让顾客自始至终享受到xxx鱼馆一流的服务，留下美好的记忆。

童装开业活动营销策划方案篇二

开业活动的成功由前期宣传是否到位来决定。只有前期宣传
做好了，才能保证开业活动的成功举行。我们在思想上一定
要有这个意识，宁可推迟开业，也不要在前期宣传上马虎。
前期宣传的方式和具体操作：

1、小区入户宣传：这是最直接也是最有效的操作手段，但也
是最复杂的方法。具体操作：

(1)分两个宣传组进行宣传，每个组在两人或者两人以上，如
果条件限制一个人一组也可以。宣传组的目的只是在开业之
前两周内，通过和顾客的一对一宣传，不断寻找和跟踪顾客，
了解准顾客的详细情况和需求，最终将顾客引导进入开业现
场即可。

(2)将市区楼盘进行划分，分配上基本做到平衡。每个组负责
一个区域，开展工作。两组之间展开竞争，竞争的指标为引
导进入开业现场顾客的数量和签单顾客的数量。表现优异的
给予表彰，譬如现金奖励、业务人员考察留用等。根据每组
销量进行提成等措施来调动业务员的积极性。

(3)入户宣传的内容：公司的概况、产品介绍、开业活动内容
详细介绍、顾客的基本情况和意愿。值得注意的是，了解到
准顾客的情况后要收集整理、跟踪，并和店面导购员保持沟
通，找到合适的切入点，为开业时迅速签单做好准备。在开
业前一天，业务员要和准顾客电话沟通，确认来店参加开业
活动。

2、宣传单页：宣传单页设计要一幕了然，活动主题明显(关
键词：低价/环保/品质/服务)。制作要体现出品牌的档次来。
切忌使用红、黄单色印刷的传单形式，没有档次。



童装开业活动营销策划方案篇三

组织机构：一部四组：即：指挥部，接待组、现场工作组、
安全保卫组、后勤组。

（一）指挥部

总指挥：xxx

副总指挥：xxx

职责：

1.审定庆典方案；

2.活动各项工作的审定和调度；

3.确定邀请领导和嘉宾及剪彩人员名单,审定邀请函；

4.领导讲稿拟定并确定好致词的领导及贵宾名单；

5.各项活动的督导；

6.程序和实践的编排确定

（二）接待组

负责人：xxx

来宾接待：对口迎送，一贯始终

（1）市领导对口迎送

（2）酒店方迎送商界嘉宾



（3）瑞昌市立信商业运营管理有限公司迎送媒体记者

（三）现场工作组

组长：xxx

副组长：xxx

1.礼仪小姐、龙狮队、威风锣鼓队指挥和调度；

2.会场的所有庆典效果调控和操作；

3.庆典仪式组织和执行。

（四）安全保卫组

组长：xxx

副组长：xxx

1.来宾车辆的现场指挥及停放安排；

2.庆典现场安全保卫工作；

3.现场医疗救护工作；

4.庆典期间特殊情况处理。

（五）后勤工作组

组长：xxx

副组长：xxx



1.活动所用的物品购买和制作（如请帖、纪念品等）；

2.领导嘉宾食宿安排

3.做好休息室接待准备工作；

4.庆典活动物资保障工作

童装开业活动营销策划方案篇四

1、通过前期派发宣传单,使公众对美食乐蛋糕店有一个初步
了解,引发客户的好奇感,吸引顾客尝试本店蛋糕。

2、通过开业公关,营造一个热闹的气氛,给公众一个耳目一新
的感觉,留给公众一个深刻的印象。

3、通过“玩购物玩骰子”活动,吸引顾客购买本店产品,使其
对本店产品有个初步的认识,促进以后继续购买本店产品。

童装开业活动营销策划方案篇五

1、透过浪漫的场景布置，为消费者创造一个温馨，旖旎的爱
的殿堂。

2、设立“情人留言板”，供情侣在上方写上爱的挚言。

3、透过彩色荧光棒挂在身上的方式，区分单身和有情人之间
的身份，单身客人可参加大厅举办的“情侣对对碰”活动。

4、客房、桑拿房设立“粉红情侣套房”，巧妙布置，并赠送
玖瑰花、巧克力、香槟酒及双份早餐。

5、洒吧推出情侣鸡尾洒资料。


