
最新商场六一节活动策划方案(模板9篇)
确定目标是置顶工作方案的重要环节。在公司计划开展某项
工作的时候，我们需要为领导提供多种工作方案。通过制定
方案，我们可以有计划地推进工作，逐步实现目标，提高工
作效率和质量。下面是小编为大家收集的方案策划书范文，
仅供参考，希望能够帮助到大家。

商场六一节活动策划方案篇一

活动1、宝利来钻石 粽香传千里免费品尝

活动时间：6月10日—20日

活动期间在现场设免费试吃台，宝利来钻石为您准备好了款
款美味香浓的粽子和绿豆糕，让你边品尝，边购物，过一个
欢乐愉快的端午节。机会难得，请勿错过！

注意现场整洁和卫生；

现场促销，宣传活动，同时对商品进行宣传促销。

活动2：宝利来钻石 粽香飘千里，情系千万家

活动时间：6月10日—16日

凡于活动期间于本专卖店一次性购物满200元，即可凭电脑小
票到服务中心领取“福、禄”粽子一个（每天限200个）；凡
于活动期间于本专卖店一次性购物满500元，即可凭电脑小票
到服务中心领取“寿、禧”咸蛋一盒（六个装）（每天限100
个）；凡于活动期间于本专卖店一次性购物满1000元，即可
凭电脑小票到服务中心领取“福、禄、寿、禧”包一个（粽
子1个、咸蛋一盒）（每天限30个）；赠品数量有限，送完为
止。



员工严格登记赠品的派送情况。

活动3：宝利来钻石 “福、禄、寿、禧”送老人尊老敬老爱
心行

活动时间：(端午节)

尊老敬老是中华民族的传统美德，本专卖店将于5月30日下
午14：30—17：30于本专卖店设包粽子处，盛邀您参加“福、
禄、寿、禧”送老人尊老敬老爱心行。届时宝利来钻石将为
您准备好了包粽子的所需材料，让你一展身手。同时宝利来
钻石将把你包的粽子于端午节（5月31日）上午送给社区的老
人或老干部，以表对老人的一份爱心。参加此活动的顾客均
可得到宝利来钻石送出的精美礼品一份。

门店专卖店准备好包粽子的`各种材料，在桌上分3处放置好；

店专卖店做好后勤和宣传工作，将活动的过程和效果进行拍
照并于活动结束后将照片张贴在店内。

1、店企划于6月5日将喷绘好的活动内容宣传板告示板摆在店
正门口显眼位置和服务中心做前期宣传。

2、活动期间，店内广播准确、简洁播放活动内容，播放频率
不得小于1次/30分钟。

3、活动期间，店收银员和员工积极主动告知顾客参加促销活
动。

4、加强对促销员的促销意识培训，让其明白搞好宝利来钻石
的促销活动是互利的，积极主动地融入到宝利来钻石的促销
活动中来，做好促销活动的口头宣传。



商场六一节活动策划方案篇二

主题：忆一段历史佳话 尝一颗风味美粽

内容：

一、促销主题：忆一段历史佳话 尝一颗风味美粽

二、促销目的：树立五四新华都的人文形象，同时增进销售
额的提高。

三、促销时间：6月20日——6月25日

四、促销对象：第一商圈内的居民

五、促销商品：主要商品成品粽及熟食、海鲜等;

六、促销内容：

(一)价格促销：对一些成品粽及熟食进行特价活动(6月20
日——25日)

具体品项由采购部决定(一楼促销栏及广播进行宣传)

(二)娱乐促销：可选2项中的其中1项

1.包粽子比赛

游戏规则——3人/组;限时5分钟，以包粽子多者为胜;胜者奖
其所包粽子的全数;其余参加者各奖一个粽子。

活动时间——6月22日~24日

活动地点——一楼生鲜部的冻品区前



道具要求——桌子、喇叭、包粽子的材料(糯米、豆子、花生、
肉、竹叶)

负责人——生鲜部，采购部配合

2.射击粽子比赛

游戏规则——每人可获得5科子弹;以射中的是标识为豆沙、
肉粽等即获得该种粽子一个;

活动时间——6月22日~24日

活动地点——一楼生鲜部的海产区前

道具要求——气球、挡板、气枪、子弹

负责人——生鲜部，采购部配合

(三)免费品尝：引进供应商进行场内免费品尝

时间：6/22日—25日

具体负责——采购部

(四)新品促销：可考虑引进一批闽南肉粽，现场特色促销。

具体负责——采购部

(五)卖场陈列与布置：

场内：

1.一楼冻品区前，两个堆头的位置，堆头前布置成龙舟的头，
两个堆头为龙舟的身;



2.冻柜上方用粽子或气球挂成“五月五吃粽子”字样。

场外：条幅宣传“忆一段历史佳话 尝一颗风味美粽”

商场六一节活动策划方案篇三

农历五月初五，是中国传统的节日――端午节，为庆祝端午
节、纪念屈原与保留民俗传统，特别举办多项庆祝端午节的
促销活动，借此活动达到 寓教于乐 的目的；并回馈顾客，
希望能提高商场知名度，吸引人潮，为顾客提供一个温馨的
购物场所，以及提高活动日的营业额，让顾客感受一个难忘
的端午佳节。

增加人气，提高销售额

端午飘香，粽是情

xx年x月x日――x日

有限公司

购物广场

（一）包粽子比赛，获购物卷

具体操作：

（1）活动分三天举行，初赛、复赛、决赛，进入复赛的.都
可以获得五十元的购物卷，进入决赛的都可以获得一百元购
物卷，夺冠军的可以获得三百元购物卷，并且可以把自己包
的粽子带回家。

（2）比赛规则，粽子的形状、大小要以主办方要求的为准，
初赛每人包两条，复赛、决赛每人包三条，看谁包的又快又



好。通过第一天的初赛选出五十人进入复赛，第二天的复赛
选出十个人进入决赛，第三天进行决赛，并选出冠军，给予
颁奖。

（3） 活动准备，报名的前两百名获得参赛资格，包粽子材
料由熟食部准备，场地的布置由市场部负责。场地的卫生由
环保科随时跟进，场地的秩序由防损部维持。活动主持在店
内选出。

（二）购物送xx粽

具体操作：

（1）凡活动期间在人人乐购物满200的就送xx粽五条，满xx
送八条，满xx送十二条。

（2） 凭购物小票到服务台领取粽子，每天名额有限，先到
先得，送完即止。

（3）满xx送的名额为x，满300送的名额为x，满xx送的名额
为xx。

1、店企划于6月3日将喷绘好的活动内容宣传板告示板摆在店
正门口显眼位置和服务中心做前期宣传。

2、活动期间，店内广播准确、简洁播放活动内容，播放频率
不得小于1次/30分钟。

3、活动期间，店收银员和员工积极主动告知顾客参加促销活
动。

4、加强对促销员的促销意识培训，让其明白搞好商场的促销
活动是互利的，积极主动地融入到商场的促销活动中来，做
好促销活动的口头宣传。



商场六一节活动策划方案篇四

端午购物嘉年华送礼献真情

二、活动时间

20__年12月__日——_月_日

三、活动内容

1、端午节当天，前_名持会员卡的顾客在商场一次购物满_元，
即送粽子一个。

2、投色子、赢鸡蛋

活动期间，商场一次购物满38元，可到投色子一次，并根据
所投的点数，获得与点数相同的鸡蛋。

准备大色子一个，直径800×800(白色红字)

准备好鸡蛋票，鸡蛋票种类分别是1个，2个，3个，4个，5个，
6个各印刷。

时间安排表：

项目负责部门要求时间

生鲜、外租区特价商品门店不低于30种，每天至少2种排队惊
爆价商品_月_日前

其他特价商品采配：

1、采配与各店部组长沟通，联系适合各店且有力度的特价商
品



2、各店特价不低于_种，每天至少_种排队惊爆价商品_月_日
前

3、赠品各门店配合活动使用_月_日前

4、拍照营运部_月_-_日

5、dm单页制作营运部_月_日-_月_日

6、喷绘、写真制作营运部_月_日前

7、dm单页发放门店_月_日

宣传方式：

1、dm广告：

_商场__

_商场__

_商场__

费用共计：__

2、喷绘写真

_商场__写真版_个费用__元

_商场__喷绘_个费用__元

_商场__写真_个费用_元

费用共计：__元



3、店外：各店联系供应商进行场外演出、产品展示。

店内：dm单页宣传、堆头、海报宣传活动期间。


