
开美容院的方案有哪些(大全5篇)
无论是个人还是组织，都需要设定明确的目标，并制定相应
的方案来实现这些目标。通过制定方案，我们可以有条不紊
地进行问题的分析和解决，避免盲目行动和无效努力。以下
是小编给大家介绍的方案范文的相关内容，希望对大家有所
帮助。

开美容院的方案有哪些篇一

医院设备注重使用的完整性和技术的先进性，是北京市引进
国际最新一代顶尖屈光手术设备--飞秒激光的单位。医院拥
有优越用人机制和条件吸引了国内众多著名的眼科教授、主
任医师和中青年眼科博士前来我院为患者提供全方位高质量
的服务。

未来在医学界有一个发展的必然趋势：那就是用光、电代替
传统的手术刀，用安全的新型微创手术代替创伤和风险较大
的传统手术，用精密的电脑手术代替稳定性较差的.手工手术。

用飞秒激光制作角膜瓣，仅需要按照医师设置参数进行激光
扫描即可完成，这样就完全避免了操作机械角膜刀制作角膜
瓣可能出现的各种瓣的异常，降低了医源性像差、交叉感染
等并发症，安全性得到最大程度的提高。为了还您一双美丽
的眼睛，为了感谢广大消费者的支持，我院在暑期推出民众
眼科暑期个性化飞秒激光大优惠二选一活动：

凡活动期间预约并到民众眼科医院做个性化飞秒激光近视治
疗手术的学生和老师：1、如不选择学生教师优惠，将获赠价
值近4000元的ipad2平板电脑一部;2、如选择学生教师优惠，
将享受学生教师优惠价，同时获赠：价值700元的“惊喜大礼
包”！包括：a、高档太阳镜一个b、电子秤一个c、小推车一个。
活动期间民众眼科医院副院长肖月影将为您主刀！肖院长已



成功开展飞秒激光手术近8000例，曾为“神五”、“神
六”“神七”航天科技功臣手术。我院拥有国际领先的设备，
是北京飞秒治近视第一品牌！8000例飞秒手术为证，确保安
全、高效！

注：1、学生和老师需凭学生证或教师证参加本次活动。2、
民众眼科会员参与二选一活动，不能同时享受会员优惠。

开美容院的方案有哪些篇二

二、活动背景：

浓情五月，感恩母亲，我们在一起！

三、活动目的

1、推进亲子关系，促进家庭和谐！ 2、让学生学会感恩！ 3、
让家长感受到孩子的成长！

四、活动时间：

4月25日―5月11日

五、参加人员:

1、本机构学员； 2、本机构学员家长； 3、本机构学员亲友；

六、活动目的

1、提高本机构的知名度，并最大范围地进行有效传播。

2、现场咨询，达到直接或间接报名。

3、通过活动，服务老生，从而促进暑假招生。



4、老生带新生，通过这个活动，让老生为我们的学校做转介
绍，促进现场报名和活动后报名。

七、活动地点:

1、学校场地面积比较大的情况下，就选择在本机构；

2、场地受限的机构，可选择在离你的机构不远的小区广场或
者公园。

八、活动内容

（1）美丽妈妈摄影展：

通过这场活动，可以让我们的学员亲身体验摄影的乐趣，也
营造了和谐快乐的家庭氛围，更加重要的是，让我们的学员
重新定义美丽的意义；让学员更加懂得母亲的辛勤付出，让
学员真正懂得如何去感恩母亲。

（2）鲜花送母亲：

优秀学员，为他们的母亲送上鲜花，感谢妈妈的辛勤培育。

（3）母亲生日，我送礼：

说明：在本机构的学员以及本机构学员所推荐的同学中，寻
找38位出生于5月份的母亲，接受本机构送出的特殊礼品（生
日蛋糕或别的礼品，具体看异业联盟）一份，并受邀参加本
机构主办的“红5月，爱心献母亲”大型晚会。

（4）母亲心愿，我来圆：

（5）：惊喜大抽奖：

说明：母亲节当天（周日），所有参加活动的学员母亲及亲



友，都可参加惊喜抽奖。

九、异业联盟

2、花店，免费提供布置场地和送给母亲的鲜花；

3、蛋糕店；

4、女性服装店；

5、美容美发机构；

6、超市；

7、足浴城。

十、场地布置：

（1）本机构员工，条件允许的话，最好穿统一的工作服；

（2）做好宣传展板、及横幅，在现场设立咨询点，安排宣传
咨询老师。

（3）提前估算出来参加活动的人数，备好礼品，保证每个参
加的人都能得到礼品，包括家长以及非本校学生。

（4）提前准备好背景音乐，比如：《鲁冰花》、《妈妈的吻》
等等。

（5）场地与物品准备：舞台部分做主要的装饰，突出节日气
氛；晚会前一小时所需舞台设备（灯光、扩音设备、话筒），
所有节目所需道具全部到位。灯光、音响等器械布置由专人
负责（待定，熟悉灯光音响控制），在活动开始前将器械布
置并调试好，整个活动期间还负责灯光音响的调控以及保护，
活动结束后负责将器械运回原位。



（6）家长接待

十一、物资配备及人员安排

十二、母亲节活动结束后的跟单工作

此活动最终是要完成一个老带新的招生工作，教师对每个学
生的情况掌握很重要，随后可依据实际情况邀请小朋友试听
其喜欢的课程，逐渐使其了解学校，喜欢老师，进而报读。
切忌要做好前期的沟通工作，不可目的.性太强，起到一个春
风化雨，润物无声的作用。

开美容院的方案有哪些篇三

美容院年终答谢会以老客户的形式加强顾客忠诚度，带动销
售，提高美容院业绩。

通过终端会的交流，引导、教育顾客消费及健康美容的观念。
以各种促销活动留住老顾客，开发新客源。

美容院20xx年感恩答谢会

20xx年1月xx日至xx日

1、横幅悬挂于店外做宣传，目的吸引顾客。

2、宣传单张及邀请函制作。

（一）前期准备工作

1、主持词

2、美容院老板致词）（可加来宾领导讲话）



3、请柬、礼物（100余份）、请柬词活动流程卡。

4、美容院宣传片制作

5、各类人员的明确。（表演人员、颁奖人员、服务人员、组
织人员、分组负责人、总负责人）

6、场地相关事宜。（时间、地点、费用、用餐事宜、住宿事
宜、游玩路线、会场布置、舞台音效设置、物质和人员到位）

7、时间衔接。（签到时间、会议时间、晚会时间、住宿时间、
游玩时间、返回时间、后期维护）

8、节目准备。（美容院内部可出节目）

9、安全排查和安全评估

（二）签到时段和事宜

服务人员引领来宾依次就坐，茶童见时机斟茶，美容院老板
全面接待。（音乐根据来宾进场情况高低切换）

（三）晚会阶段——美容院整体形象的宣传

来宾入场完毕，音乐逐渐降低，灯光切入，先进行3—5分钟
的气氛烘托；

以引入来宾期待心情，主持人进场，掌声停止，音乐停止，
追灯切入，主持人进词。

（四）美容院老板发言阶段——美容院管理者答谢会致辞

美容院老板上场、音乐切入、追灯切入、现场安静、实时掌
声，领导发言完毕、主持人切入。



会议部分结束，致会议结束词，音乐切入，引入文艺表演阶
段开始，灯光切入，气氛烘托。

（五）文艺表演阶段——。员工风采展示

文艺表演开始，音乐切入，灯光切入、主持人进场，致文艺
主持词。

然后美容院员工上台表演节目，让顾客认识到多才多艺的美
容师们，加深顾客对美容师的印象。

（六）开始抽奖环节

这个抽奖活动是为了加强与顾客的互动，让顾客能积极参与
到活动中，真情回馈顾客，让顾客感受到美容院的用心，也
是个促销的好时机。

（七）聚餐阶段

晚餐服务人员就位，来宾及领导入场，致祝酒词，用餐可根
据情况而定。

尊敬的顾客们：

您好！由美容院和公司携手打造的20xx周年感恩答谢会诚邀
您的光临！

还有机会获得大奖！您无须任何的付出，只要您能参加，就
有礼品，大奖等您来拿哦！美容院恭迎您的光临！

开美容院的方案有哪些篇四

粽意香浓，情系万家



在一年一度的端午节假期中，美容院利用此节假日，进行一
系列促销活动，不仅可以提高美容院的业绩，还能够因此提
高美容院品牌知名度，起到一举两得的作用。

20xx年6月17日~6月22日

凡是在活动期间进店消费的顾客朋友们，都能够参与包粽子
比赛，并且顾客朋友都可以得到由美容院提供的.精美礼品。

1.与“粽”不同

学习包粽子，凡是在活动期间进店进店消费的顾客，都可以
参与此次活动。现场活准备好包粽子的原材料，邀请每日会
包粽子的顾客参加。时间定在5点30分。不会包粽子的人，现
场还有工作人员亲自教学。每一锅出炉的粽子评选出粽子，
获得由美容院提供的价值5000块的美容院精品礼盒套装一份。

2.端午送福献爱心

如何让美容院能够品牌名声能够最短时间有所提高，的方法
必然就是举办公益活动。端午节是我国传统的节假日，也有
一定的历史典故。而敬老也是我国传统美德，所以美容院在
端午节期间，不妨联手一些品牌商家到敬老院中为老人们送
福送健康。同时也为他们带去节日的祝福，送上香甜可口的
粽子。还要为了突出美容院的优势，可以为敬老院的护理人
员提供免费的按摩护理。

开美容院的方案有哪些篇五

美容院年终答谢会以老客户的形式加强顾客忠诚度，带动销
售，提高美容院业绩。

通过终端会的交流，引导、教育顾客消费及健康美容的观念。
以各种促销活动留住老顾客，开发新客源。



二、活动主题

美容院20__感恩答谢会

三、活动时间

20__年1月__日至__日

四、宣传方式：

1、横幅悬挂于店外做宣传，目的吸引顾客。

2、宣传单张及邀请函制作。

五、活动流程及内容

(一)前期准备工作

1、主持词

2、美容院老板致词)(可加来宾领导讲话)

3、请柬、礼物(100余份)、请柬词活动流程卡。

4、美容院宣传片制作

5、各类人员的明确。(表演人员、颁奖人员、服务人员、组
织人员、分组负责人、总负责人)

6、场地相关事宜。(时间、地点、费用、用餐事宜、住宿事
宜、游玩路线、会场布置、舞台音效设置、物质和人员到位)

7、时间衔接。(签到时间、会议时间、晚会时间、住宿时间、
游玩时间、返回时间、后期维护)



8、节目准备。(美容院内部可出节目)

9、安全排查和安全评估

(二)签到时段和事宜

服务人员引领来宾依次就坐，茶童见时机斟茶，美容院老板
全面接待。(音乐根据来宾进场情况高低切换)

(三)晚会阶段——美容院整体形象的宣传

来宾入场完毕，音乐逐渐降低，灯光切入，先进行3—5分钟
的气氛烘托;

以引入来宾期待心情，主持人进场，掌声停止，音乐停止，
追灯切入，主持人进词。

(四)美容院老板发言阶段——美容院管理者答谢会致辞

美容院老板上场、音乐切入、追灯切入、现场安静、实时掌
声，领导发言完毕、主持人切入。

会议部分结束，致会议结束词，音乐切入，引入文艺表演阶
段开始，灯光切入，气氛烘托。

(五)文艺表演阶段——。员工风采展示

文艺表演开始，音乐切入，灯光切入、主持人进场，致文艺
主持词。

然后美容院员工上台表演节目，让顾客认识到多才多艺的美
容师们，加深顾客对美容师的印象。

(六)开始抽奖环节



这个抽奖活动是为了加强与顾客的互动，让顾客能积极参与
到活动中，真情回馈顾客，让顾客感受到美容院的用心，也
是个促销的好时机。

(七)聚餐阶段

晚餐服务人员就位，来宾及领导入场，致祝酒词，用餐可根
据情况而定。

六、年终答谢会顾客邀请函

尊敬的顾客们：

您好!由美容院和公司携手打造的2019周年感恩答谢会诚邀您
的光临!

还有机会获得大奖!您无须任何的付出，只要您能参加，就有
礼品，大奖等您来拿哦!美容院恭迎您的光临!


