
最新牛天赐传读后感(大全5篇)
认真品味一部作品后，大家一定收获不少吧，不妨坐下来好
好写写读后感吧。那么你会写读后感吗？知道读后感怎么写
才比较好吗？下面我给大家整理了一些优秀的读后感范文，
希望能够帮助到大家，我们一起来看一看吧。

牛天赐传读后感篇一

牛天赐的悲剧，还与忽视全面的素质教育有关。

牛姓夫妇对孩子，满足于物质需要，而忽视了心理需求；只
关心孩子的“智力”而忽视身心的全面发展。牛天赐从小不
缺吃穿，但却没有童年的天真与快乐。牛老爷对孩子的爱，
就是尽量让他吃好，以满足他的身体需要，却从不关心孩子
的精神需求。他不顾天真儿童的生理需求，不尊重孩子的人
性，把孩子圈在父母规定的封闭环境中，制造了孩子心灵的
荒漠。但人的'本性是渴望被社会认可的，身体残疾的牛天赐
也要寻找自我生活的一片天空，所以他学会了虚伪、撒谎、
敷衍，学会了玩弄权术。

妈妈死后，没有人能在强硬地压制，但是过去的十五六年的
禁锢，使他的性格已经基本定型了。他因无效的反抗而变得
懦弱、自卑；他因良好的物质条件变得骄傲而虚浮。两种矛
盾的性格，使他总结了以套平庸、调和、折中的生存方式。
他之所以成为一个因自己一无是处而不得不马虎混日子的废
物，与他情感发育失衡有很大的关系。

这种忽视孩子全面发展，过分束缚孩子天性发展的情况在当
今社会也很普遍。当前的孩子，多是独生子女。“捧在手里
怕掉了，含在嘴里怕化了”，家长对子女哪种过度保护的心
态和行为，使独生子女应有的锻炼机会被剥夺，使其独立的
人格地位和生存能力受到威胁。家长们不太关心孩子的思想、



情感的发展，关心的往往是物质条件及智力发展，而忽视了
非智力因素的培养。甚至父母们从自身的经验和价值观出发，
替孩子做决断与选择，甚至强加与他们。以至于一些孩子物
质生活充裕，精神生活空虚，人格被扭曲，天性被扼杀。

现代心理学研究表明，人的成功指数中智力因素占25%，非智
力因素占75%。可见，非智力因素的作用不容忽视。因此，作
为家长，不仅要教孩子具备书本知识和生活知识、经验、技
能，更重要的是要让孩子学会学习、学会思考、学会生存、
学会创造，提高综合素质，为其今后步入社会奠定良好的心
理和知识基础，具备参与竞争能力，成为未来社会所需要的
高素质人才。

牛天赐传读后感篇二

这本书的名字古怪，叫《紫牛》。作者继续津津乐道于他的
奇谈怪论，所不同的是在书中提出了一个全新的名词――紫
牛。

在所有的营销着作中，一直都被奉为经典的4p法则，随着理
论和实际营销工作的发展，渐渐又出现了5p、6p等等。
而“紫牛”（purplecow）就是取其首字母“p”作为一个新的市
场营销原则的替代词。或许作者是为了更好地解释其观点，
又或者是为了吸引读者的眼球，总之，紫牛这个词就此横空
出世了。

在揭示紫牛的奥秘之前，作者说明了现在已经进入了后消费
时代，所有人都是后消费时代的消费者。后消费时代的消费
者？乍看之下很新鲜，指的是那些很难有东西激起其消费欲
望的、出于当今社会的消费者们。特点是非常忙碌，以至于
根本没有时间去浏览商家竭尽全力为他们生产的产品和不惜
血本投放的广告，而更可怕的是市场趋向于饱和，每个行业
都有为数不少的竞争者。换言之，即所谓“营销末日”已经
普遍存在于所有商品的营销中。一贯采用的广告策略已经不



如以前般凑效。

怎么办？就得靠紫牛――采用独一无二的市场策略，远离平
庸，让消费者眼前一亮。

再看一个例子，不少大型企业都热衷于采用市场全面化战略。
如宝洁公司的洗发护发产品：海飞丝、飘柔、潘婷、沙宣等
等，不停地推出新产品把不同类型的顾客都吸引过来，满足
他们的不同需求，扩大市场份额。但有些公司却从来都不这
样做，如星巴克，专注于挖掘一杯咖啡背后的内涵，为那些
既希望享受咖啡的美味同时又获得工作后的轻松和闲适的消
费者提供一个理想的休憩之所。可能星巴克的咖啡不一定就
比速溶咖啡口味更好，但是星巴克看准了另一种消费需求的
人群。不再在速溶咖啡的狭小市场空间里挤，反而开创了一
片新天地。星巴克咖啡的成功不在于力图满足所有人的不同
需求，而是在一大堆外包装与口味都雷同的速溶咖啡中另辟
蹊径。而另个事例则更为明显，作者的一个叫奇普的朋友，
把一间从前门厅冷清、乏人问津的汽车旅馆摇身一变成了一
家门庭若市的摇滚了汽车旅馆。不妨来看看他的做法：把房
子粉刷成一种大胆的、刺激的颜色、，在房间里放上了嬉皮
士风格的杂志，饭店游泳池底都有最前卫的艺术画家的画作，
还不时邀请许多可能走红的摇滚歌星前来助阵。这家与众不
同的饭店也因此吸引了源源不断的顾客。

赛斯同时也提出了八条成为紫牛的方法：

1、列出10种改变你产品的方法，想办法满足你的目标消费群
中一小群人吧！

2、小处着眼，着眼于小的但容易接受你的产品的市场，然后
设计一个能让这个市场完全接受的与众不同的产品。

3、另寻出路。()



4、建立并充分运用“认可”这种资产。一旦你有能力同你最
忠诚的客户直接对话，那么你就有机会创造销售奇迹了。无
须考虑打广告。

5、模仿，但是不要模仿同一个行业的，而要模仿其他行业的。

6、深入敌后，而且要多去一两趟，仔细分析竞争对手，然后
超越他们。

7、发现那些在你的行业里还没有人做的事情，然后着手去做。

8、问“为什么不做呢”。大多数你没有做的事情并没有充分
的理由不去做。你没做，多数是因为你对结果有恐惧感。

牛天赐传读后感篇三

《哑牛》是我最喜欢的笔者曹文轩所写的。这部短小说是曹
文轩众作的一篇佳作。曹文轩的小说一般内容平庸,但却蕴含
深刻哲理,需要咱们慢慢领悟。他的文章老是一向乡村纯正美
好的风格,经常描述一些阶层人平易近。这篇《哑牛》就是集
所有特点为一体的。《哑牛》故事中讲述了1个哑巴被父亲送
到菜市场学卖菜,教他买菜的是1个奶奶,她叫他“哑牛”。起
初,哑牛在菜市场卖的挺不错,很开心,附近卖菜的大娘都挺喜
欢他。主顾们也十分赏识哑牛,由于哑牛人心好,讲信誉。可
后来,哑牛突然间发生了改变,那是一次由于主顾想要1个西瓜,
刚好没有了,主顾失望的脱离了,哑牛忽然“嗷嗷”叫了起来,
主顾回头,看见哑牛指着三轮脚踏车,抱出1个大西瓜,结果奶
奶看见了,一手把西瓜扔进了三轮脚踏车里,哑牛不懂得为什
么,奶奶骂他蠢。他十分生气。再后来,哑牛帮1个大爷送菘菜,
哑牛有劲,轻轻松松把菜抱上楼。回去时,他看见1个老太太正
在搬菜,十分吃力,于是他上前帮助老太太把菜搬上楼,老太太
要他喝一杯牛奶,他不喝,有仓促跑回去。由于回去晚了,老太
太狠狠地教训了他一顿。那个老大爷来了,他指着奶奶说她没
有把菜给够,奶奶立刻把责任推到哑牛身上,大爷立刻说哑牛



是无辜的,使他看着哑牛把菜送回家的。此时,所有人都来为
哑牛说情,都指责奶奶黑心,于是奶奶受没完了,蹬着三轮脚踏
车跑了。最后,奶奶不干了,哑牛蹬着三轮脚踏车,“嗷嗷”地
叫着。这个故事通过描述哑牛心地善良讲信誉和奶奶的黑心
抒发了笔者对于人世善夫君的赞美和贪图小利的人的藐视。
哑牛是生活中的1个缩略影像,1个非常小的缩略影像,但他却
反映了整个生活中那些好人最终得到了许多人的击赏,许多人
的尊敬,从而受利;而那些心底不正,心志坏的人最后徒遭世人
藐视。想想这个世界,有多少事是如许。你是商人,你要讲信
誉,维护主顾利益,从而受益;你是官员,就要一丝不随便为人
平易近办事,不能贪污,从而受到人平易近尊敬;你是大夫,就
要不遗余力为病个人统治病,不能交来不正当财政…总之,无
论你从事什么职业,不论你在何时何地,你都要做到自己本分
职责,让自己不愧于任何人。同时,人不能有坏心,做到凡取于,
贵分晓,与宜多,取宜少,就是正确的。走在这个世界,首先要
一身正气,讲信誉,才气闯出一片天际!

牛天赐传读后感篇四

哑牛是个哑巴，他的爸爸把她送到一个老太太那帮着卖菜，
想让他长大后能独立生活。哑牛刚来到菜市场时天真活泼。
不管多重多脏的活他都干。自己的干完了还帮被人干。夏天，
他还把吃早饭的钱省下来的钱买冰棒，分给那些小伙伴们。
哑牛很聪明，他没上过学，但每次算账的时候哑牛一下子就
算出来了。哑牛很正直，每当老太太做坏事的时候哑牛总是
站出来阻止，可是他却是个哑巴，无法将真相告诉别人，并
受到老太太的诬陷。

那个老太婆即虚荣又恶毒。他刚看到哑牛的时候还装出爱怜
的样子。像个慈爱的老母。可等哑牛的爸爸一走，她就让哑
牛干所有的重活脏活，把他当牛一样看待，从早到晚不让他
休息。她卖菜事不仅给被人缺斤少两差斤，还拿店里的东西。
，有一次老太太偷卖菜的钱时被哑牛发现了，哑牛出来阻止，
并试图告诉周围的人时，她却欺负哑牛是个哑巴，陷害哑牛



偷钱。

哑牛被诬陷以后总是默默无闻的干活，一句话也不说，不再
快乐了。后来是一个老爷爷来说那个老奶奶还有一个老奶奶
和菜市场的经理告诉了大家真相。最后那个老太婆辞职了。
哑牛能养活自己了!我们不管遇到什么挫折都不要被挫折打到，
一定要做真正的自己，正直的自己!

这是一本易读不易懂的、耐人寻味的小说。故事主要讲了明
子、黑罐和三和尚受外界压力和生活所迫千里迢迢来到19世
纪末的上海打工谋生。三和尚曾为一个假发抢过商店，明子
为了吃饱一顿饭在饭店打工，吃别人吃剩的菜。黑罐为了自
己不为他人耻笑，出手将别人打残。他们仅仅想让他人明白，
人人都有不同，都有自尊，同样是人，不应以贫富分贵贱。

牛天赐传读后感篇五

曹文轩是我比较喜欢的一位文学作家，而他写的《哑牛》恰
恰时我最爱看的故事。我时常在宁静的周末下午一边听着小
曲一边静静地品味着他的书。

故事讲的是：哑牛生下来就不会说话，爸爸也没给他取名字。
后来哑牛的父亲退休了，照顾不了哑牛，然后就把哑牛交给
菜场的'老婆子，老婆子就给他取了哑牛这个名字。哑牛老实
忠厚，诚实守信。老婆子刚开始对他非常好，可后来因为哑
牛识破了老婆子的诡计，老婆子就开始处处算计他了。她天
天自己什么也不干，把所有的活都交给哑牛。到后来，哑牛
对老婆子终于忍无可忍，看清了老婆子的真面目。

读完了故事，我感慨万千。其中一件小事情让我印象深刻：
有一天，老婆子看菜场没人，就只有自己和哑牛，她贪婪地
瞟着台上那只放钱的木箱子。她把手伸进木箱子里，掏出了5
元钱，迅速塞进自己的口袋里，但是却在婶婶们面前说哑牛
的坏话，大家都提防着哑牛。哑牛恨透了老婆子。哑牛一直



不停地比划，想告诉别人老婆子所做的坏事，但是没有人相
信哑牛。终于，在哑牛的愤怒下，老婆子被揭发了，提前退
休了，就连婶婶们也不同情她了。哑牛终于可以一个人卖菜
了，他高兴极了！看完了这个情节，我从中悟出了一些道理：
在社会上，做人做事，都不能像老婆子那样，自私自利，见
利忘义；而要像哑牛一样，踏踏实实地做人，一步一个脚印。
像老婆子那样的人，早晚都会被大家识破真相，狼狈而逃的。
希望我们都能像哑牛一样，脚踏实地地做人，不贪他人的小
便宜。

让我们本着哑牛精神，脚踏实地的做人，闯出一片自己的天
下吧！


