
邮政银行七夕活动方案 银行七夕活动方案
(优秀5篇)

当面临一个复杂的问题时，我们需要制定一个详细的方案来
分析问题的根源，并提出解决方案。方案的格式和要求是什
么样的呢？以下是小编给大家介绍的方案范文的相关内容，
希望对大家有所帮助。

邮政银行七夕活动方案篇一

为进一步建设中华民族共有精神家园，根据省、市、区文明
办工作部署，站前街道中天社区决定于七夕节期间，开
展“我们的节日・七夕”主题活动，方案如下：

20xx年8月17日

以培育和践行社会主义核心价值观为根本，充分挖掘七夕节
的深厚文化内涵，结合勤劳节俭和孝亲敬老教育，凸显七夕
节爱情、家庭等文化内涵，广泛开展群众性节日民俗、志愿
服务、经典诵读、文体娱乐等活动，引导人们追求爱情美满、
和睦幸福的美好生活，促进现代家庭观念的健康成长，在全
社会形成奋发向上的精神力量和团结和睦的精神纽带。

1、大力营造节日氛围。大力挖掘传统节日丰富内涵，积极宣
传七夕民俗文化、地方乡风民俗等内容，加强民族传统节日
文化知识的普及工作；及时宣传开展特色七夕文化主题活动，
营造浓厚的七夕节日氛围，不断扩大传统节日的社会影响。

2、制作七夕节日宣传栏制作七夕节日宣传栏，对节日的来历
和民俗传统进行宣传，收集整理一批关于七夕的优美故事和
传说，编辑成电子书，上传至互联网供人们免费下载和阅读。
让大家了解七夕文化所蕴含的崇尚忠贞爱情与向往幸福生活
的美好情怀。激发人们对真情的追求，对共建美好家园，共



享美好生活的热爱之情。

3、以弘扬爱情美满、幸福和睦为主题开展家庭文化教育。在
社区组织开展吟诵经典爱情诗篇、传颂美丽爱情故事等中华
经典诵读活动，结合孝老爱亲、传承家风等主题，开展家庭
文化宣传活动，引导人们感受传统文化魅力，培养人们爱亲、
爱家、爱国的`良好品质。

邮政银行七夕活动方案篇二

1、通过对嘉宾的介绍，嘉宾选出自己心仪的对象(自我介绍
限时2分钟/人，女嘉宾们全部站一排通过自我介绍让男嘉宾
有个初步的了解，男嘉宾作出选择，如果只有1位男嘉宾选择，
并且女嘉宾同意，则初步速配成功。如果有多名男嘉宾选择，
则男嘉宾有1分钟的表白时间，最后女嘉宾选择1位心仪的，
速配成功。)

2、如果男女双方同意则第一轮速配成功在剩下第二轮速配游
戏非得一男一女合作才能得到大礼品大礼品4个只有男女一对
可以玩.要配合.男女是一组后都不能离开对方离开算弃传处
理没有礼品不能玩下轮游戏.

1、牛郎背织女(推选现场每组2对男女组合共同完成本游戏)

游戏规则是分组进行，其中一人蒙上眼晴背上自己合作伴侣，
由另一方负责指挥，按游戏的路程，要捡起所安排的物品、
规则是男方的蹲下女方捡起、拾玫瑰等关口。顺利通过的组
并且用时最少的一组将得到小礼品一份。

2、智力大冲浪，争分夺秒游戏

每组2对男女女的坐在凳子上男站在墙对拿玫瑰花.每组的女
方给对方男的提出一些问题，答对可以走一步，知道男方可
以把玫瑰送到女方，就是胜利者。答对问题最多的组将得到



小礼品一份。失败的.就淘汰.

3、情歌对对唱

由主持人说个字.如爱，现场每组一对。比赛过程中参与者自
由发挥自我特长，努力表现自我。唱爱开头对情歌最多的一
组将得到小礼品一份。要答对5次失败的就淘汰.

4、七夕情侣大赢家pk

活动每对赢的男女在pk评第一名第二名第三名

将得到小礼品一份。失败的就淘汰.

5、红绳一线牵

男的站在墙边而女的即上红绳对着拉.只要男能够牵到你的手
就赢的.

6、一见钟情心心相印

7、四不象

男女嘉宾共同出些节目。大家一起娱乐，唱歌跳舞，做游戏
等。

自由活动：吃巧果

七夕的应节食品，以巧果最为出名。巧果又名“乞巧果子”，
准备一些巧果，和一些小零食，大家边吃巧果边娱乐边聊天，
这样有可以给双方一个了解对方的机会。



邮政银行七夕活动方案篇三

一、活动概述：

活动主题：牵手渡鹊桥，相会于恒丰

活动时间：暂定20xx年8月20日

活动目的：通过互动形式的体验和新颖的活动方式传播民生
银行的知名度，在客户与工作人员的交流互动中增加现有客
户的质量，以及拓展新客户的数量。

二、前期活动宣传

物料宣传：

1、活动前期配备活动海报、宣传单页进行落地的活动宣传。

2、在营业网点周边社区和写字楼及合作单位内摆放宣传物料
进行活动宣传。

电话营销：

3、每家营业网点向各自的存量客户通过电话邀约和现场拜访
的方式邀请客户参加活动。

媒体宣传：

4、在恒丰银行的微信公众平台上以软文的形式发布本次活动
的相关信息，作为线上的推广渠道之一。

三、活动内容：

（1）七夕节整体活动墙



1.营业网点放置一面活动背景墙，背景墙上面印有爱心的图
案或者恒丰银行的logo图案。

2.在背景墙上指定的logo处插满玫瑰

3.客户到营业网点内在背景墙前照相并发至朋友圈领取玫瑰
一朵。

（2）摄影作品甄选

营业网点收集在剪影墙前拍摄的摄影作品。参赛客户可在剪
影墙前摆出各种各样的姿势，根据在剪影墙前拍摄的照片作
为参赛作品。

（3）缘分墙寻觅有缘人

收集有征婚交友需求的客户信息填写表格，放置在缘分墙上，
作为整体活动墙的辅助功能，也是让整个活动更契合与七夕
有关的活动主题。

四、活动规则：

1.以”牵手渡鹊桥，相会于恒丰“为主题，用在剪影墙内摆
出的姿势作为摄影作品的表达形式，以评选出最佳作品。

2.参赛客户可以自带拍摄工具拍摄也可由银行工作人员辅助
拍摄。

3.在活动过程中，评比标准为：以参赛客户在剪影墙内摆出
的'姿势传达出的姿态表达程度，创意和新奇程度作为评判标
准。



邮政银行七夕活动方案篇四

七夕有情人的继续甜蜜，没情人的不好泄气，有目标的加倍
发奋，没目标的继续寻觅，想浪漫的烛光晚餐，想实在的月
下相聚。下面小编整理了银行七夕活动方案，欢迎阅读!

一、活动概述：

活动主题：牵手渡鹊桥，相会于

活动时间：暂定20xx年8月20日

活动目的：通过互动形式的体验和新颖的活动方式传播民生
银行的知名度，在客户与工作人员的交流互动中增加现有客
户的质量，以及拓展新客户的数量。

二、前期活动宣传

物料宣传：

1、活动前期配备活动海报、宣传单页进行落地的活动宣传。

2、在营业网点周边社区和写字楼及合作单位内摆放宣传物料
进行活动宣传。

电话营销：

3、每家营业网点向各自的存量客户通过电话邀约和现场拜访
的方式邀请客户参加活动。

媒体宣传：

4、在xx银行的微信公众平台上以软文的形式发布本次活动的
相关信息，作为线上的推广渠道之一。



三、活动内容：

(1)七夕节整体活动墙

1。营业网点放置一面活动背景墙，背景墙上面印有爱心的图
案或者xx银行的logo图案。

2。在背景墙上指定的logo处插满玫瑰

3。客户到营业网点内在背景墙前照相并发至朋友圈领取玫瑰
一朵。

(2)摄影作品甄选

营业网点收集在剪影墙前拍摄的摄影作品。参赛客户可在剪
影墙前摆出各种各样的姿势，根据在剪影墙前拍摄的照片作
为参赛作品。

(3)缘分墙寻觅有缘人

收集有征婚交友需求的客户信息填写表格，放置在缘分墙上，
作为整体活动墙的辅助功能，也是让整个活动更契合与七夕
有关的活动主题。

四、活动规则：

1。以”牵手渡鹊桥，相会于“为主题，用在剪影墙内摆出的
姿势作为摄影作品的表达形式，以评选出最佳作品。

2。参赛客户可以自带拍摄工具拍摄也可由银行工作人员辅助
拍摄。

3。在活动过程中，评比标准为：以参赛客户在剪影墙内摆出
的姿势传达出的姿态表达程度，创意和新奇程度作为评判标



准。

2xx银行情人节送“金”喜

今年的情人节在农历春节之前到来，更平添了几分喜气。xx银
行推出以下活动方案，让这个温馨与浪漫的节日有了更丰富
的选择，让您的情人节多情又多金。

(1)兑现1314。

您在今年情人节当天，为爱人存入一张12725。27元的定期存
单。因为xx银行上浮央行基础利率的20%，这样您就可以在明
年的情人节收获一份13145。20元的爱情承诺，用一整年表达
我爱你。

(2)邮银理财，积累美好未来。

情人节与爱人一起来购买xx银行财富系列理财产品，多种期
限可选，收益稳健。爱情不单需要甜言蜜语，更要给她可靠
的未来。

乐享金晖，青春没有终点。在xx银行网点办理卡，持卡消费，
立享237家商户8-9。5折优惠!甜品、餐饮、旅游、美容、医
疗、娱乐六大主流行业，天天低价，就在您身边!

(3)e动，乐在心中。

即日起至x月xx日，邮乐网携手邮政储蓄银行共同打造“e动，
乐在心中”超给力活动，半价天天抢、90元充100元话费、节
假日1元秒杀。更有苹果手机、平板电脑、话费充值券等丰厚
奖品等着您。

在这个美丽盛夏，又迎来了浪漫的七夕节。为了感谢新老客
户对高桥支行的支持与认可，我们利用传统七夕节在厅堂里



开展了“美丽仲夏、与您共度浪漫七夕”主题厅堂营销活动。

为了能让更多的新老客户参与此次活动，活动前期在网点经
理的组织和安排下我们提前跟新老客户统一发送了邀约来行
的节日祝福短信。

为给客户一份浪漫甜蜜幸福的温馨感，一大早，我们将早已
精心准备好的七夕节祝福写在了前台最显眼的电子显示屏上
并给前来办业务的客户送上节日的祝福语，并且也提前准备
了精致可爱的小礼品。随着一份份精美礼品在我们与客户之
间传递，整个大厅都洋溢着节日的氛围和幸福的味道，看到
客户脸上洋溢着的喜悦之情，营业厅里的每位员工也觉得很
快乐和甜蜜!

此次主题活动在全体厅堂同事的紧密配合下开展得井然有序，
前台同事给过来办理业务的客户送上祝福然后把客户转介到
理财经理处了解产品和领取节日礼品，柜台的同事也以此为
契机跟新开户的客户推荐我行的手机银行、基金定投、定期
存款等业务。通过这次活动，我们共吸引行外资金252万，营
销存量客户购买理财195万，提升一位钻卡客户，四位金卡客
户。

本次七夕营销活动，对我们进一步提升服务品质、强化客户
粘稠度工作、加强客户对高桥支行的认可度都有很大帮助。
在今后的工作中，高桥支行还将进一步创新服务举措，提供
更加体贴、更加人性化、个性化的优质服务，为支行业务的
发展提供坚实的保障!

邮政银行七夕活动方案篇五

一、活动概述：

活动主题：牵手渡鹊桥，相会于恒丰



活动时间：暂定 201x年8月x日

活动目的：通过互动形式的体验和新颖的活动方式传播民生
银行的知名度，在客户与工作人员的交流互动中增加现有客
户的质量，以及拓展新客户的数量。

二、前期活动宣传

物料宣传：

1、活动前期配备活动海报、宣传单页进行落地的活动宣传。

2、在营业网点周边社区和写字楼及合作单位内摆放宣传物料
进行活动宣传。

电话营销：

3、每家营业网点向各自的存量客户通过电话邀约和现场拜访
的方式邀请客户参加活动。

媒体宣传：

4、在xx银行的微信公众平台上以软文的形式发布本次活动的
相关信息，作为线上的推广渠道之一。

三、 活动内容：

(1)七夕节整体活动墙

1.营业网点放置一面活动背景墙，背景墙上面印有爱心的图
案或者xx银行的logo图案。

2.在背景墙上指定的logo处插满玫瑰



3.客户到营业网点内在背景墙前照相并发至朋友圈领取玫瑰
一朵。

(2)摄影作品甄选

营业网点收集在剪影墙前拍摄的摄影作品。参赛客户可在剪
影墙前摆出各种各样的姿势，根据在剪影墙前拍摄的照片作
为参赛作品。

(3)缘分墙寻觅有缘人

收集有征婚交友需求的客户信息填写表格，放置在缘分墙上，
作为整体活动墙的辅助功能，也是让整个活动更契合与七夕
有关的活动主题。

四、活动规则：

1.以”牵手渡鹊桥，相会于恒丰“为主题，用在剪影墙内摆
出的姿势作为摄影作品的表达形式，以评选出最佳作品。

2.参赛客户可以自带拍摄工具拍摄也可由银行工作人员辅助
拍摄。

3.在活动过程中，评比标准为：以参赛客户在剪影墙内摆出
的姿势传达出的姿态表达程度，创意和新奇程度作为评判标
准。


