
抽奖箱抽奖方案(模板6篇)
为了确保事情或工作得以顺利进行，通常需要预先制定一份
完整的方案，方案一般包括指导思想、主要目标、工作重点、
实施步骤、政策措施、具体要求等项目。方案能够帮助到我
们很多，所以方案到底该怎么写才好呢？下面是小编为大家
收集的方案策划书范文，仅供参考，希望能够帮助到大家。

抽奖箱抽奖方案篇一

随着市场经济的发展及人民生活和消费水平的提高，超市已
经成为社会上不可缺少的一个行业，与人民大众的生活关系
也越发的密切。大大小小的超市也争先恐后的出现在市场上，
因而增加了各大超市间的竞争。

为感谢广大消费者一直以来对家乐超市的支持，家乐超市在
国庆七天进行优惠活动。活动期间部分商品打折出售，还有
买多赠送的活动。

本次活动本着以“欢度国庆感恩回馈真情放送”为原则，让
广大消费者在超市购物买的放心，用的放心。

（1）活动期间超市部分商品优惠出售，同时部分商品采取买
三赠一，买五赠一的优惠。例：凡一次性购买五袋方便面者，
即可获得火腿肠或者榨菜，让消费者的伙食不再单调。

（2）与生产厂家协商，采取买一赠一的销售方式，对部分商
品进行促销（例如买洗发水送护发素等），这样生产厂家既
可以增加知名度，超市也可以在促销中吸引消费者，增加消
费者对超市的认可度和关注。

（3）快乐竞答：凡购买参加活动的顾客，可有机会参加有奖
竞猜活动。活动主办方在活动前准备好问题，内容涉及娱乐、
时政等多方面。参加竞猜的顾客在题库中任意挑选一道题目，



答对者有机会得到精美小礼物一份。

（4）有福同享：在上一环节答对题目的顾客可选择另一名顾
客同时进行下一环节，如能再次获胜，两人同时得到一份精
美礼品。

（5）活动意义：此次促销活动主要通过丰富多彩的活动组织，
从而吸引顾客与顾客简建立信任度，消费者将更倾向于去家
乐超市购买商品。

（1）活动目的：由于家乐超市之前已经推出会员卡制度，所
以对于已经拥有会员卡的消费者的优惠幅度将会更大。同时
推出一项新业务，消费者可以预存消费金额，通过消费者预
存消费额赠送一定金额的方法吸引顾客，让顾客感受
的“加”的温暖与实惠，从而提升超市的顾客回头率，提高
超市收入。

（2）对于没有办理会员卡的顾客，在活动期间可以优惠办理。

一次性消费300元，可办理会员卡一张，每人限办一张。持会
员卡在超市购物，可享受店内某些商品购物折扣优惠，并获
得相应积点，优惠幅度详见店内各品牌明示（特价、特卖商
品除外）。积点可反礼、不定期满额赠礼。

1、本卡是您尊贵身份的象征；

2、本卡可充值消费；

3、凭此卡在家乐超市消费可享受会员价优惠；

4、结转前请出示此卡，享受专属会员价；

5、持卡可享受超市为会员准备的一切会员礼遇；

6、此卡只限本超市使用；



7、此卡不挂失、不兑现、请妥善保管；8本超市保留此卡在
法律允许范围内的一切解释权！

通过这次以“欢度国庆，真情放送”为主题的营销活动，主
要塑造家乐品牌，使本地的消费者认同家乐，并且喜欢家乐，
提高家乐的美誉度与信任度，从而建立北辰市场稳固基础。
同时此次活动采用不同形式使参与活动的消费者享受到活动
的多样化与丰富化，有利于家乐超市稳固好客源，进一步保
持营业额的稳步提升。促销活动从实际活动中对消费者进行
心理干预，使得其提高对家乐的赞誉。最后活动将会员制度
作为家乐超市以后长期经营的份额手段，以求长远发展。不
仅赢得较高的美誉度，同时也拉住了客源，做到了一举两得。
同时，此次活动以“欢度国庆，真情放送”为主题，从各个
超市的销售市场来看，能够抢占先机，进而提高家乐在北辰
的市场份额。

1、活动安全组在活动前安排好安检人员，活动中要有专人不
定时安检，对活动中存在的安全隐患要立即排除，对于不能
排除的安全隐患要迅速向组委会报告，宣布活动暂停。

2、活动安全组要组织好工作人员不断地对电路进行维护与管
理，一旦发现电路上出现安全隐患有权停止一切活动。

活动所需物品：5000

优惠让利支出：小于10000元活动纯收入：大于100000元

超市抽奖活动广播稿是为了让更的客人知道现在超市中有一
种活动可让消费在购物后参加抽奖活动，但这也是一种促销
的手法。只要你有消费就可参加活动，但这种抽奖活动的产
品都是不值钱的，那么在做这样的一个活动时广播稿要怎样
写才能吸引顾客呢？以下是超市抽奖活动广播稿范文。
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抽奖箱抽奖方案篇二

诞节即将来临，为抓住这个销售良机，特拟定本活动方案。

2、通过一系列企划活动，吸引客流，增加人气，直接提升销
售业绩。

活动时间：12月5日——12月25日

活动主题：狂欢圣诞节吉祥献贺礼

购物玩骰子，好运自然来，圣诞节快乐推出！

凡在我商场购物满98元的顾客，即有机会凭购物小票到我商
场出口处参加一次“玩骰子”游戏活动，满168元两次，368
元以上三次。奖项设置如下：

头等奖：掷出六个六点，奖价值100元以上的礼品一份；

吉祥奖：掷出六个一点至六个五，奖价值30元以上的礼品一
份；



幸运奖：掷出任何5个以上相同的点，获得价值5元礼品一份；

参与奖：掷出3个以上相同的点，奖纪念品一份。

说明：如考虑投入成本可能会高，可每日限量，先到先得，
送完即止。如：头等奖1个，吉祥奖2个，依次类推。

2、凡一次性购物满58元的顾客，还可免费和圣诞老人合影留
念一张（照片在指定时间和地点领取），同时，还可与圣诞
老人猜拳（剪刀石头布，三次两胜），胜利的顾客即可用一
只手在圣诞老人糖果袋里一把抓，抓多少免费得多少。

说明：此活动可每个楼层推选出两名圣诞老人，圣诞节完毕
可评选最佳圣诞老人，并适当给于奖励及荣誉，以奖励方式
提高各楼层对活动的积极性，从而加大本次活动的执行力度。

凡于活动时间内，顾客一次性购物满88元，在服务总台领取
一张愿望卡，即可将自己所喜欢的商品（需本商场有售，只
能选一件）名称和本人姓名、联系电话、身份证号码填写到
愿望卡上，交给服务总台工作人员，12月25日圣诞节在门口
公开抽出若干名（名额可根据抽奖情况而定，商品总价值不
超过1000元）幸运顾客，部分幸运的顾客即可在圣诞节来临
的时候实现自己美好的心愿。

说明：此活动可提前推出，可提高圣诞节前期的日销售额。

抽奖活动方案范文
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鸡年年会企业抽奖活动方案设计

关于六一活动方案范文锦集六篇

抽奖箱抽奖方案篇三

感谢广大新老客户一直以来对我公司的鼎力支持与厚爱！

至此中秋佳节之计，恰逢我公司20周年庆典，公司将拿出价
值十万的礼品来进行抽奖活动，答谢广大新老客户。

9月1日-9月15日

自20xx年始，我公司走过了二十余载岁月。二十年，只是历
史长河一瞬；二十年，我们携手阔步向前！我公司的发展，
不单单是一个企业壮大的过程，而是二十年来，我公司与广
大新老客户一路随行、风雨同舟、共同成长的精彩写照。二
十周年对于我公司来说也是非常重要和意味深长的一个点，
它联接着过去的成就和未来的希望。所以本次抽奖活动本
着“答谢客户”的宗旨来进行活动开展！

在时光和岁月的成长中，历经时间的洗礼，我公司不断演绎
出一幕又一幕的出奇的精彩。这样的精彩离不开广大新老客
户的支持和厚爱。多年来，我公司与您的信赖相伴成长。如
今，我公司再次满载感恩，激情出发。

从20xx/9/1-20xx/9/14日通过微信关注我公司xxx，发送本人基
本情况（姓名、联系方式、单位），即可参与抽奖。

1、特等奖1名：价值

2、一等奖3名：价值

3、二等奖10名：价值



4、三等奖50名：价值

2、发送的姓名和联系方式必须为真实信息，如有虚假信息将
取消中奖资格；

4、抽奖结果将在三日内，通过“xxx”微信公众平台发送到中
奖客户手机；

5、中奖客户五日内到我公司营销部领取，过期不予办理。
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【精华】活动策划方案三篇

抽奖箱抽奖方案篇四

5月1日—5月5日

为了提高专卖店形象和品牌，以及知名度，提高销售量。因
现在的手机行业竞争比较激烈，故各手机同家必须提高自己
的销售量。所以，本次促销活动可借用当天节日为主题，
以“月。日”为策划原点做出相应的促销方案。



1、卖场内需准备好各种品牌、款式和功能的促销机型；

3、销售员的培训，对有针对性的机型进行特训，以增加活动
期间的销量；

4、广告媒介：宣传单页(a4)，店面外展版(尺寸待定)，报
媒(待定)。

1、投入相当一部分资金购买礼品，从礼品上吸引路过的潜在
消费者；

5、从活动策划起至活动当天截止，做原创短信大赛，以活动
主题为评选出一、二、三等奖和入围奖；(待定)

6、举行店内购机抽奖活动：购机在1500元以上者(含1500)即
可参加抽奖；

5月1日上午：

1、9：30分开始，鸣炮，奏乐，总经理致辞；

2、9：40分由主持人讲开场白，宣布活动开始，由礼仪公司
安排出演节目；

3、10：10分由模特展示本次活动的促销机型；

4、10：25分由礼仪公司安排出演相关节目；

5、10：45分开始现场知识问答，并给予奖品；

6、10：00分由礼仪公司安排出演节目；

7、11：30由主持人向现场观众告之下午的开场时间及活动内
容；



5月1日下午：

1、15：00分开始，由公司安排出演节目；

3、15：40分由公司安排出演节目；

4、16：00分开始购机抽奖；

5、16：20分由公司安排出演节目；

6、17：30分活动结束

1、场地安排：在手机卖场门前搭建舞台，前提是不影响店面
通道。

2、人员的安排：每店面只安排4人，2人/班发放宣传单页，
并引导顾客到店内购机，要求交谈表达力强；现场控制人员1
名，保证与礼仪公司的良好沟通；礼品保管1名，按要求指定
获奖人发放奖品；交通疏导1名，保证店面门前通道畅通。

3、奖品的确定：待定

4、经费预算：略

1、活动前，工作人员的招聘及简单培训、促销场地的预约、
与其它部门的沟通协调、经费的预算申请、现场安全性问题、
时间长度及时间点。

2、活动中，保证会场气氛的活跃、卖场的销售配合。

3、活动后，对本次活动进行评估、对本次活动损益分析、无
形效益分析、如果促销效果明显可以借助后期的节假日再次
进行促销。
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年会抽奖主持串词范文

抽奖箱抽奖方案篇五

凡于20xx年10月1日—5日在我们万米商场购买手机的朋友，
均可凭当日当时质保单在服务台填领抽奖券，正券由顾客保
留作为兑奖凭证，副券放进抽奖箱参加抽奖活动。

开奖时间：10月1日—3日，每天11：30、14：30、17：30开
奖，10月4日—5日，每天12：30、17：30开奖，抽奖券在当
轮购机抽奖时段有效，过时作废。

开奖现场，由主持人抽奖并宣读中奖号码，中奖人现场出示
中奖正券，当即登记领奖；若宣读中奖号码三遍奖品无人领
取，该中奖号码视为弃奖作废，由主持人重新抽取中奖号码，
直至奖品送出为止。上一轮未抽中奖项的抽奖券不在抽奖箱
中往下一轮累积。

因轮次原因，每日17：30以后购机者不能参与抽奖活动，敬
请谅解。

时段奖券不累积

大奖一：格兰仕微波炉1台



大奖二：三角牌4升电饭煲

大奖三：1.5公斤雕牌洗衣粉2袋

1、由主持人在抽奖箱中抽出奖券并宣读中奖号码，中奖的朋
友凭中奖正券到台上核对领奖。

2、如果在宣布中奖号码三遍后还是无人上台领奖，该中奖号
码将视为弃奖作废，由主持人再重新抽取中奖号码，直至抽
出到场朋友为止。

3、为公平起见，在本轮抽奖活动中未抽中奖项的抽奖券不累
计到下一轮抽奖。（再解释一遍，如果在这一轮中主持人没
有抽中奖券号码的.顾客朋友就不能参加下一轮抽奖了），所
以在下一个时段购买手机的朋友中大奖的机会仍然很大哟。

抽奖箱抽奖方案篇六

××年已渐进尾声，经过各级员工的共同努力和奋斗，公司
基本上完成了既定目标。为感谢员工一年来的.辛勤劳作，公
司定于××月××日下午召开员工表彰大会，晚上承办分岁
酒犒劳大家，同时在分岁酒会时穿插抽奖节目，具体方案如
下：

一等奖1名奖励价值3000元左右笔记本电脑一台

二等奖2名奖励价值1000元左右数码相机一台

三等奖5名奖励价值500元左右床上用品

四等奖10名奖励200元移动充值卡

五等奖20名奖励100元移动充值卡



1、凡参加××分岁酒会的员工，随机发放奖券一张。奖券分
正副联，工作人员在抽奖前将奖券的副联撕下放入抽奖箱，
奖券正联员工自己保存，待中奖时出示核对并确认。

2、现场工作人员会邀请总经理、副总经理、员工从抽奖箱中
抽出中奖的奖券。

3、员工提前离开分岁酒现场的，即使被抽中也视为无效，现
场立即重新抽取。


