
家具建材策划方案(汇总5篇)
为保证事情或工作高起点、高质量、高水平开展，常常需要
提前准备一份具体、详细、针对性强的方案，方案是书面计
划，是具体行动实施办法细则，步骤等。方案的制定需要考
虑各种因素，包括资源的利用、风险的评估以及市场的需求
等，以确保方案的可行性和成功实施。以下是我给大家收集
整理的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有
需要的朋友。

家具建材策划方案篇一

（一）以旧换新政策

1、喜新换旧，最高折现2000元！

顾客购买正品，即可参与“以旧换新”活动，凭借当时的购
物小票或仍在使用中的旧款产品，即可折现新家具费用，最
高折现为2000元。

2、喜新换旧------给我旧的，还你新的

每天对于登记的以旧换新的客户进行评选，每天前3位“最年
长”用户，必须凭借当时的购物凭证或仍在使用中旧款产品，
经过资料核实后，即可以免费以旧换新获得xx新沙发一套。
在前一轮换购的老客户中，如果使用年限没有排入前3位的客
户，将自动归入到下一轮，参与新一轮的使用年限“大比
拼”。

（二）配套性优惠促销政策

1、让礼物飞，新老客户齐分享

老客户介绍有礼



收集1000名客户资料，通过发送短信告知，老客户带朋友
来xx换购，朋友成功购物或成功换购，还可以获得品牌电器
一个。

老客户进店有礼

活动期间，老客户凭有效票据，经店内登记，即可获得精美
礼品一份。

预交定金有礼

活动期间，预交定金300元以上，即可赠送价值xx元精美礼品。

2、疯狂抢购！特供套餐盛“惠”倒计时

新品抢购“惠”（4款）

特选出几款新品进行特惠抢购价，从而吸引消费者。

绝版珍藏限量抢购

此活动为配套销售挑出库存较多，或商场有瑕疵的商品进行
抢购销售。

3、万元新品0元秒杀抢购

（0元家具秒杀）凡活动期间在本商场购买家具达到5000元并
缴5000元现金的客户可到收银台领取一张“0元秒杀抢购价”
通行证（通行证每户仅限领取一次），领到通行证的顾客，
于每天16:30前往博览园外广场参与“0元秒杀抢购价”活动，
中奖参与者，现场凭借自己通行证办理手续领取相应商品，
无通行证参与者无参与活动权利。

详解：0元秒杀：活动期间在本商场购买家具达到5千元并



缴5000元现金客户均可得到秒杀通行证一张，以此类推。每
天下午4:00在收银台前秒杀区准时开始秒杀0元床、0元床垫、
0元茶几。此活动商品在活动期间每天下午4点半秒杀2件。

4、五一劳动你最大

敬老模派大礼

满5000元以上客户，即可评价有效证件，经核实后，即可领
取一份精美品牌电器。

快乐结缘抢5.1有礼

活动期间，消费者购买产品，最终折扣买单的价格中有“5”且
“1”数字即可免费100元现金抵用券，立即抵扣。

家具建材策划方案篇二

清凉夜晚，冰点价格

1、新房装修买瓷砖，看过xx再决定

2、店面之大，品种之全，价格之惠，超出你想象

1、提高悦达瓷砖超市在中山市场的知名度

2、提高产品销量及业绩，抢夺陶瓷市场占有率

3、提高全体悦达员工的士气、销售经验、团结及协调能力

x月x号——x月x号

xx



1、销售基础目标：xx。冲刺目标：xx。超越目标：xx。

2、集客目标：xx拨进店。成单率xx

钜惠1、进店有礼

活动期间内，凡进店客户在橱窗广告处签到者可得精美礼品
一份

若夫妻共同进店客户，额外可领取价值xxx元“美容券”2张。

钜惠2、厂价直销

全场3.8折起

钜惠3、惊心价位

现场高档抛光砖低至35每块（五款xx抛光砖），高档抛釉砖
低至60元（五款xx抛釉砖），瓷片样板间低至8元每片
（xx300x450），小地砖低至3元每片（xx）

钜惠4、疯狂折上折

业主在微信和qq上转发（1、关注；2、可有所要求）本公司
活动宣传模版，在送货时，凭截图，可获总单货款的9.5折。
（没得商量）

钜惠5、现金随意拿

活动期间，交定金满3000/6000/10000元的客户，可参与现金
抽奖活动1/2/3次，奖金额50——100元之间（50元50张，100
元10张，当客户的面投放）。依次类推，送完为止；（每次
抽出一张多着无效）



1、电话、短信邀约。共需拨打11875个电话，进店目标100人，
进店率8.4‰。需要2.5名电邀人员，250个/人/天，每天共
拨625个电话。共拨打19天。

2、扫楼结合电銷共同开发同一小区，如扫楼同事可在现场派
放宣传单页及解说，起到“里应外合”作用，同时收集水工
师傅名单资料，制订档案库！（第一周：重点扫楼，民众、
三角周边楼盘（根据具体情况实施调整；第二周：扫楼、家
装同时进行；第三周：重点电销回访邀约！）

3、卖场截留。进店目标210人。需要5名截流人员，人均8你
个/天，周六日16个/天。14个正常天数，6个周六、日。（注：
除了接客，门店再忙，一楼截留人员坚决不可动用！）

4、熟客设计师、水工师傅本月拜访3次，目标10单。开发新
的家装公司，目标10单！

5、重点小区摆点；设开临时迷你店铺，可为扫楼、签单、团
购做铺垫！

1、dm单页派发

2、重拾推邻计划（活动开始前奏晚上加班统一拨打，确保落
实到尾）

3、五星大卖场的广告位租凭（两边柱牌）

4、微信营销（重点）

5、拱形门；竹旗

6、短信推送（电销短息）



家具建材策划方案篇三

商户报名，商城统一安排，费用商户自理；

2、西大门门外两边各摆放水牌2个【崔建营】

一块设计本次活动内容，一块设计本次活动的活动细则。

3、卖场内空中pop60副【征集：辛绍金、马惠、潘官琦悬挂：
市场部】

尺寸：0.4x0.6，材质为相纸；正反两面，一面商场广告，一面
商户广告；一层征集1户；负一层征集2家；费用由商户承担，
制作要求：pop穿杆，用统一挂镰、挂钩。

4、电梯口6副大型pop【市场部、崔建营】

尺寸：0.9米x1.2米，材质为喷绘，穿杆，正反两面，设计为
商场形象广告。

5、舞台、音响【崔建营】

搭建一个舞台（4米×6米）并铺上红地毯，背景（6米×3米）
以此次活动主题为依据设计。劲爆的音乐吸引所有过往人群
的目光，个性的舞姿彰显出科技的活力。

7、礼仪小姐2名【田福美】

礼仪小姐形象、气质佳，在10月1—10月7日期间，在中信广
场周围发放dm单。

家具建材策划方案篇四

主办单位；菏泽电视台牡丹晚报



标题；家居建材爱心一元拍大团购

副标题；诚信服务。特价优惠。惊爆出炉

宣传口号；一条龙服务，家居建材爱心一元拍大团购

活动时间20xx年9月18号19号

报名地点暂定

每个商家出1---3件商品

拍卖活动时间安排；20xx年9月18号上午

活动地址；西关体育场或者牡丹大酒店

1商家在活动前，提供自己品牌宣传及提供1—3件拍品

2拍卖者必须承担自己在拍卖时进行行为，拍卖所得的商品立
即当场购买

3具体团购流程---20xx年9月18号下午

主持人带领团体砍价---团体下订单---活动结束

宣传推介实施构想；为了本次活动取得具较大的影响力与可
持续性，我们将开展有战略，有计划，有步骤的宣传，寻找
更多的支撑点，采用逐步的宣传策略来完成。

1，前期宣传15---20天

宣传载体；电视台。电台。牡丹晚报，堂堂广告等

2活动当天宣传



宣传要点；采取现场电台直播的方式。对活动进行最好的报
道；然后，用新闻报道的方式向外界告知活动当天情况。包
括现场的气氛。相关拍卖情况。

宣传载体；电台直播。现场气氛（拱门。彩旗，气柱等）新
闻报道

1、动由菏泽电视台主办。各大材料商组织协办，来组织一次
家居建材爱心一元拍大联盟活动”

家具建材策划方案篇五

1、抓住国庆销售旺季机会，促进终端销售；

2、迎合公司批量新品上市，推广公司新品；

1、终端促销时间：x月x日（周六）—x月x日（周日）

家具销售十一促销方案家具销售十一促销方案

（含两个周末和x天国庆假期，共计x天）

全国各终端零售网点（含专卖店和散批客户）

1、感恩祖国、xx献礼

（2）礼品配备原则：原则上每一件产品，配备礼品一个，但
礼品数量有限，先提先配，配完即止。

2、国庆促销、提货优惠

（1）终端凡是在x月x日—x月x日期间的提货，满x万可享受
全场x折。



家具销售十一促销方案策划书策划方案

1、所有的礼品赠送必须按标准执行，严禁截留礼品，严禁把
礼品挪作它用，严禁售卖礼品。

2、敬请各位经销商提前积极、及时备货，已备满足在国庆活
动期间活动需求，以免影响活动效果。


