
2023年服装促销活动策划 服装促销活动
方案(汇总5篇)

无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。那么我们该如何写一
篇较为完美的范文呢？这里我整理了一些优秀的范文，希望
对大家有所帮助，下面我们就来了解一下吧。

服装促销活动策划篇一

20xx.7.1-20xx.7.11

xx商场前xx广场

提高品牌知名度，树立良好的企业形象，增加销量，同时也
给广大消费者以感恩回馈。(]

1、前期工作：

a与商场领导沟通具体操作细节，主要是价格、场地

b单页、海报设计制作

c7月1日—3日在各高校及商场附近发放宣传单页并张贴海报

d7月2日检查库存和现场物料

2、活动创意设计：

a鼓励郑州的年龄在17—27岁、身高165cm以上的'女大学生
或公司职员参加比赛(不收取任何报名费)



服装促销活动策划篇二

二、活动时间：5月8日-5月10日

三、活动资料：

1、实折实扣

女士服饰女鞋床上用品羊毛衫珠宝眼镜运动休闲箱包皮具内
衣4.5-6折

2、刷卡再惠

以上商品在享受以上优惠的基础上，刷二百贵宾卡再享8.5折
优惠

3、情寄母亲满额赠礼（购物送健康）

·宁波新东方医院联合二百推出’关爱母亲购物送健康’活
动。活动当天，凡在二百当天实际消费累计满200元，赠送一
张由新东方医院供给的价值183的女性健康体检代金卡一张。

4、配合促销辅助活动：

1、’母爱无疆真情专递’--母亲节真情祝语题写活动

活动时间：5月10日’母亲节’当天

凡在二百购物并在题写板上写祝语的'顾客，咳嗽送由晶都好
时光供给的价?80元的’三口之家’合家欢免费摄影券一张。
（礼品有限，赠完为止）



服装促销活动策划篇三

庆国庆感恩送真情(百货区买200送200礼券部分买200送100礼
券超市区好礼大赠送)

利用国庆黄金周促销吸引顾客，提升销售和公司品牌知名度。

20xx.9.29周六——10.3周三(共五天)

一、百货区买200送200

超市区好礼大赠送感恩2+1卡免费办理

2、超市区活动：凡在超市区购物满一定金额的顾客凭购物小
票可获赠好礼一份，小票不能累加，赠品不能兼得,数量有限，
送完即止：

单张购物小票超市区满48元，送雕牌洗衣粉一袋(限清溪店/
大朗店)

单张购物小票超市区满68元，送百事可乐2.5l一瓶(清溪店/大
朗店/樟木头店/黄江店/大岭山店)

单张购物小票超市区满98元，送康元早餐饼1000克一盒(清溪
店/大朗店/樟木头店/黄江店/大岭山店)

单张购物小票超市区满138元，送花庭卷纸115克一提(清溪
店/大朗店/樟木头店/黄江店/大岭山店)

单张购物小票超市区满198元，送稼贾福丝苗米4公斤一袋(限
樟木头店/黄江店/大岭山店/大朗店)

3、活动期间，凡购物不限金额，即可凭小票到服务中女装网
心免费办理2+1感恩卡



二、百货区买200送200商铺区靓装四折起感恩2+1卡免费办

1、百货区活动：活动期间，凡在百货区参与本次活动的专柜
购物满200元即送200元礼券一张(部分专柜买200送100)，多
买多送，零头不计。当日电脑小票可累计，顾客可持礼券在
参与本次活动的专柜直接消费(100元礼券可在送200元礼券的
专柜进行消费，200元礼券不可在送100元礼券的专柜进行消
费);不足部分补足现金，多出部分不找赎;参加不同买送级别
活动的电脑小票只可按照最低级别累加送券;(圣伽步、爵根
仕、欧莱雅、美宝莲、esprit促销活动期间接受礼券)

2、全场精品商铺靓装四折起。

三、百货区买200送200二楼2500m2运动城新张有惊喜感
恩2+1卡免费办

2、二楼2500m2专业运动城xx月xx日惊喜登场，当日多家著
名化妆品品牌、运动品牌接受礼券，仅此一天，绝对惊
喜......(欧莱雅、美宝莲、耐克、阿迪、kappaxx月xx日当
连衣裙天接受礼券)

四、超市区、百货区好礼大赠送感恩2+1卡免费办

凡在超市区和百货区购物满一定金额的顾客凭购物小票可获
赠好礼一份，小票不能累加，赠品不能兼得,数量有限，送完
即止：

单张购物小票超市区满48元，送雕牌洗衣粉一袋

单张购物小票超市区满68元，送百事可乐2.5l一瓶

单张购物小票超市区满98元，康元早餐饼1000克一盒

单张购物小票超市区满138元，送花庭卷纸115克一提



百货区可享受以下实惠好礼赠送，数量有限，送完即止：

单张购物小票满98元，康元早餐饼1000克一盒

单张购物小票满138元，送花庭卷纸115克一提

单张购物小票满198元，送稼贾福丝苗米4公斤一袋

活动期间，凡购物不限金额，即可凭小票到服务中心免费办
理2+1感恩卡

1、百货区活动细则：

1、活动期间：20xx.9.29周六——10.3周三，凡在各店百货区
参与本次活动的.专柜购物满200元即送200元礼券一张(部分
专柜买200送100)，多买多送，零头不计。当日电脑小票可累
计，顾客可持礼券在参与本次活动的专柜直接消费。

2、买送活动礼券的使用方法为：各店百货区的礼券只可在店
百货区使用，不可在超市区使用。该券在本次促销活动期间
有效，礼券消费不能再享受其他优惠。100元的礼券可以在参
加活动的任何专柜使用，200元的礼券只能在参加送200元的
专柜使用，参加不同买送级别活动的电脑小票只可按照最低
级别累加送券。

3、用礼券、现金或消费卡混合购物时，以现金或消费卡金额
部分兑换礼券，礼券金额购物部分不再兑换礼券。使用礼券
消费时，金额不够用现金或消费卡补足，多余部分不找赎。
礼券必须在活动期间内使用，过期作废。

4、本次活动期间天和百货感恩2+1卡只积分不打折，其他与
我司有合作协议的优惠卡在本次活动期间也暂停使用，不参
加活动的专柜现场注明温馨提示。



2、超市区活动细则：

1、活动期间：20xx.9.29周六——10.3周三，凡在超市区购物
满一定金额的顾客凭购物小票可获赠好礼一份，小票不能累
加，赠品不能兼得;感恩2+1卡在本活动优惠不再与其它优惠
同时使用，感恩2+1卡只积分不打折;超市区礼品可少换但不
可多换(如购物小票价格为138元可以换两件68元的同样商品
或138元的商品一件，而不能换两件不同的商品)，小票不可
以累加，单张只能兑奖一次。数量有限，送完即止：

a.单张购物小票超市区满48元，送雕牌洗衣粉一袋(限清溪
店/大朗店)

b.单张购物小票超市区满68元，送百事可乐2.5l一瓶(清溪店/
大朗店/樟木头店/黄江店/大岭山店)

c.单张购物小票超市区满98元，康元早餐饼1000克一盒(清溪
店/大朗店/樟木头店/黄江店/大岭山店)

d.单张购物小票超市区满138元，送花庭卷纸115克一提(清溪
店/大朗店/樟木头店/黄江店/大岭山店)

e.单张购物小票超市区满198元，送稼贾福丝苗米4公斤一
袋(限大朗店/樟木头店/黄江店/大岭山店)

提前对个专柜货品价格进行摸底，并做好记录，活动期间检
查是否有私抬售价再参加活动的情况。对货源进行跟进，提
前要求销售较好的专柜补充货源;检查是否有专柜故意不将新
品上柜或谎称断码不进行销售。

活动期间监督各专柜的pop是否明显，保障清晰明确的提示顾
客。不参加活动的专柜现场要以pop写明温馨提示：“本专柜
不参加买200送200活动或买200送100活动，××优惠也精
彩”。



必须将活动细则在晨、晚会上做好宣传，做到每个导购员、
收银员、清洁工、防损员清楚和熟悉本次活动方案。导购与
收银在给顾客推介商品时，应详细介绍公司促销方案。不得
误导顾客，以免引起不必要之纠纷。

导购在开具销售小票时，必须按公司规定注明本专柜或商
品“参加”或“不参加”字样，私自注明参加或不参加一律
无效，促销费用照扣。参加的专柜在销售单上必须要写
明“买200送200”或“买200送100”的字样。

导购员在开具销售小票时，必须使用正价条码,特价条码暂停
使用。

活动期间，服务中心每小时不少于三遍促销信息广播;开收市
时间视客流情况自定。

促销期间，若有专柜经公司批准参加或不参加，一律以财务
部通知为准，经批准参加促销活动的专柜，执行时间为批准
的当日当时;经批准不参加促销活动的专柜，执行时间为批准
次日。

安排电脑部负责对各店兑券人员进行系统发券培训。每店设1
名系统维护员进行现场指导、维护工作(如没有编制，要提前
安排发券负责人跟进)。礼券/礼品兑换人员需保留顾客的电
脑小票进行存底，不可私自向顾客赠送礼券/礼品。

安排兑券组人员的办公桌椅及相应印章文具(xx月xx日下午21：
00点前必须到位)。

安排兑券人员。兑券处一组2人，即1人兑券、1人审核。每班
指定一位负责人，对赠券的作废、重新发放、审核负责。

安排礼品堆头的摆放位置和摆放形式。



注：

为保证执行效果，防止竞争对手恶性竞争，本方案需严格保
密

如对本方案有建议及疑问，请及时联络企划部市场运营中
心·企划部

服装促销活动策划篇四

“以书会友，相约龙睛;光棍之夜，告别单身”

值此光棍节到来之际，我社团举办以“光棍节”为主题的社
团活动，一方面想让小伙伴们体验大学的美好生活，感
受“光棍节”的欢乐气氛;另一方面让小伙伴们交流感情，促
进会员之间的了解，提高团队协作能力和凝聚力。

增加本社团与其他社团之间的交流与联系;丰富小伙伴们的课
余生活，让其体验大学的美好生活;增加小伙伴们之间的交流
和了解，提高团队的`协作能力和凝聚力，让小伙伴们在社团
中得到应有的锻炼等。

龙睛读书社全体成员及其他兄弟社团部分成员

时间：11月11日

地点：教学楼a楼

1、社团内部做好宣传工作，向会员们征求活动意见及建议

2、会长、部长合理分配任务

3、做好活动之前的材料、设备及道具的准备工作



4、做好预案，确保活动的有序开展

1、携手共度难关

2、情牵龙睛

3、同一个龙睛，同一个家

活动一：

“携手共度难关”

活动说明：

小伙伴们男女之间两俩组合，记忆书名，男生或女生转十圈
后，如果能准确说出书名，则不需惩罚，如果说出书名错误，
则两人相互背靠背夹气球绕班级一圈，期间不允许气球掉落，
否则从头开始。

实施步骤：

1、活动前准备好大量气球和需要记忆的书籍，供游戏时使用

2、做好活动中男女队员之间的分配，组建好挑战队伍(可以
男女速配或抽签决定)

3、结束活动

活动二：

“情牵龙睛”

活动说明：

光棍之夜，速配脱单。根据我社团的实际情况(女多男少)活



动二实行相亲环节，但有所不同的是女生作为嘉宾，女生选
取台上心仪的男生作为对象。男生也应争取女生能够选择自
己，期间各部长也可帮助男生说服女嘉宾并且提问问题等。

实施步骤：

1、布置好相亲现场

2、安排好男女嘉宾，有序进行活动，并拍照留恋

3、现场观众提问，可以给与女嘉宾建议等

4、活动结束

活动三：

“同一个龙睛，同一个家”

活动说明：

由龙睛全体成员集体合唱歌曲(单身情歌)并录制mv留作纪念

实施步骤：

1、集体合唱歌曲

2、唱歌的同时录制mv，并于班级里播放

3、活动结束

让刚步入大学的小伙伴们体验了一个不一样的双十一，丰富
了他们的课后生活，体验了大学生活的丰富多彩，同时，也
加强了同学之间交流与了解，增进同学们之间的友谊，有利
于增强社团内部的凝聚力，是社团更加团结，促进社团发展。



双十一服装店促销活动方案4

双11·脱单季——告别单身小时代

20xx年10月25日—11月13日

1、20xx年新品会员享8.8折优惠;

2、部分产品7折起;

3、满额换购，聚划算

一次性消费满1000元，加11元即可换购价值200元以内的商
品;

一次性消费满20xx元，加11元即可换购价值400元以内的商
品;

一次性消费满3000元，加11元即可换购价值600元以内的商
品;

一次性消费满4000元，加11元即可换购价值800元以内的商
品;

以此类推。

本次活动最终解释权归努男装直营店所有。

双十一服装店促销活动方案5

为了提升服装店的销量，带来更多的客户，提升店面品牌形
象，我店特地开展了一系列服装促销活动。

疯狂抢衣大比拼。



20xx年x月x日至20xx年x月x日。

通过一个星期时间的人气集合，当晚参与活动的人员只多不
少数百种商品的赞助，其价值将远远高于购物最低标准，迎
合了众多顾客贪便宜的心理，参与性加强。由于现今休闲服
装单品价值较低，所以购物参与的最低标准定为xx元，可促
进其商品销售。活动现场气氛热烈，使人过目不忘。

促销活动气氛不必多言，需根据卖场不同进行区别对待。现
场秩序更为重要，人员分配如下：计时人员2人、核定商品价
值人员2人，主持1人、发号员2人、公布价值员1人、保安若
干。商家赞助商品需把握一定尺度，价值不能太低。其它活
动也需跟进，如发放礼品等，不需多言。

x月x日报纸四分之一通栏，设计思路：不能过分强调商品促
销，应以服装促销活动为主，将抢衣活动介绍清楚及诱导顾
客参与为重中之重x月x日报纸四分之一，以促销为主，重点
转为商品促销以及整体活动介绍，并突出夜场。发放活动传
单若干。

服装促销活动策划篇五

温馨五月情、感恩慈母爱

20xx年5月8日—5月10日

1、实折实扣

2、刷卡再惠

以上商品在享受以上优惠的基础上，刷二百贵宾卡再享8。5
折优惠

3、情寄母亲、满额赠礼（购物送健康）



·宁波新东方医院联合二百推出’关爱母亲购物送健康’活
动。活动当天，凡在二百当天实际消费累计满200元，赠送一
张由新东方医院提供的价值183的女性健康体检代金卡一张。

4、配合促销辅助活动：

1）’母爱无疆真情专递’——母亲节真情祝语题写活动

2）活动时间：5月10日’母亲节’当天

3）凡在二百购物并在题写板上写祝语的顾客，每人赠送由晶
都好时光提供的`价值580元的’三口之家’合家欢免费摄影
券一张。（礼品有限，赠完为止）


